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تشمل الجرافات والحفارات بجميع أحجامها وبيع وصيانة آليات »هيونداي« بكل فئاتها

مجموعة شركات شمال الخليج التجارية توقع عقد الوكالة الحصرية 
لآليات ومعدات »هيونداي« الثقيلة في الكويت

المواصفات القياسية العالمية 
التي تعتمدها »هيونداي«.

ونالت »شمال الخليج« من 
خلال جميع هذه المقاييس أعلى 
الدرجات، مضيفة انجازا عالميا 
الى قائم���ة انجازاتها  جديدا 
كواحدة من شركات السيارات 
الأكث���ر نموا وحض���ورا في 

السوق المحلي الكويتي.
وتمكنت »شمال الخليج« 
في العام 2012، من تحقيق أعلى 
نس���بة نمو في المبيعات بين 
وكلاء »هيونداي« في منطقة 
الش���رق الأوسط، وفي العام 
2013، سجلت الشركة أيضا 
نموا قياسيا في المبيعات قياسا 
إلى م���ن العام 2012، وحققت 
الش���ركة ارتفاعا قياسيا في 
الس���وقية لتصل  حصته���ا 
ال���ى 9%، محتلة بذلك المركز 
الثال���ث من حي���ث المبيعات 
الإجمالية، حسب تقارير رابطة 
شركات السيارات في الشرق 

الأوسط.
واعتمدت »شمال الخليج« 
خلال السنوات القليلة الماضية، 
اس���تراتيجية تطوير شاملة 
بدأت بتصميم عصري وثوري 
لمعارضها الرئيسية، وتحويل 
الى  مركز الخدمة والصيانة 
ما يش���به عيادة متخصصة 
للسيارات تلقى فيه كل سيارة 
اهتماما دقيقا، وتش���خيصا 
العميل  تفصيليا، ليحظ���ى 

بخدمة كاملة.
وقامت الش���ركة بش���راء 
قس���يمة كبيرة م���ن الأرض 
ستبني عليها أحدث وأضخم 

نبحث عنها وأكثر، وتوصلنا 
الى أنها ستغدو أفضل شريك 
لتمثيل علامتنا التجارية في 
الكويت، ونحن على يقين أن 
صحة اختيارنا ستظهر جلية 
في وقت قياسي وأن التعاون 
والش���راكة بيننا س���تكون 
علام���ة لنجاحات عديدة لكل 

الطرفين«.
وتضم »المجموعة الشرقية 
الوكال���ة  العربي���ة« أيض���ا 
الحصري���ة لش���ركة ب���اكار 
)Paccar( لشاحنات كينوورث 
الأميركية والتي تستخدم في 
أعم���ال التنقي���ب والخدمات 
البترولي���ة داخ���ل الأراضي 

والصحارى الكويتية. 
اما شركة »شمال الخليج 
التجارية«، فهي لاتزال تتميز 
أبرز  وتتأل���ق كواحدة م���ن 
الوكلاء الإقليميين لسيارات 
وشاحنات »هيونداي موتور« 
في منطقة الش���رق الأوسط 

وشمال افريقيا. 
وقد حازت »شمال الخليج« 
مؤخرا جائ���زة الوكيل العام 
من ش���ركة »هيونداي« الأم، 
وذلك تتويجا للاستراتيجيات 
الناجحة التي طبقتها الشركة، 
وفق معايير ومقاييس عالية 
تتبعها »هيون���داي موتور« 
العالمي���ة به���ذا الخصوص، 
منها نس���بة نم���و المبيعات، 
والخدمات الجديدة، والنشاطات 
العملاء،  التسويقية، وخدمة 
وتطوير المع���ارض، ومراكز 
الخدم���ة، والإدارة القيادي���ة 
المثل���ى، إضافة ال���ى تطبيق 

أن »المجموعة ستقوم بتقديم 
كل التس����هيلات ف����ي الكويت 
م����ن معارض ومراك����ز خدمة 
متخصصة ومهندس����ي خدمة 
وفريق فني وتقني وكذلك منافذ 

بيع خاصة لقطع الغيار«.

توني شو 

من ناحيته، أوضح المدير 
الإقليمي لش���ركة »هيونداي 
للصناعات الثقيلة« في منطقة 
الشرق الأوسط توني شو أن 
»الشركة ومنذ تأسيسها في 
س���بعينيات الق���رن الماضي 
بدأت في تقديم منتجات عالية 
الجودة مانحة عملاءها قيما 
جديدة، وانطلقت منذ ذاك في 
نمو مطرد ومتصاعد لتصبح 
بسرعة قياس���ية واحدة من 
أضخم مصنعي السفن والمعدات 

الإنشائية في العالم«.
وأشار ش���و الى أنه »في 
الع���ام 1985، بدأت هيونداي 
الثقيل���ة أولى  للصناع���ات 
خطواتها في صناعة المعدات 
والآليات الثقيلة«، لافتا الى أن 
»الشركة تقوم حاليا بتطوير 
وتصني���ع باقة واس���عة من 
الآليات والمعدات الإنش���ائية 
التي تتميز بالعملية والمتانة 

والفاعلية وقوة التحمل«.
وعن الاتفاقية مع »المجموعة 
العربية«، قال شو:  الشرقية 
»نحن نعتمد كثيرا على هذه 
الشراكة مع مجموعة شمال 
الخليج وتحديدا مع المجموعة 
الشرقية العربية التي وجدنا 
فيها الامكانيات والخبرات التي 

حيث إن إرضاء العملاء وتلبية 
حاجاتهم هما أمران على رأس 
قائمة أولوياتنا سواء قبل البيع 

أو بعده«.
وأك����د ترجم����ان أن »هذه 
الشراكة الواعدة بين هيونداي 
للصناعات الثقيلة والمجموعة 
العربية ترتكز على  الشرقية 
نجاحات مجموعة شمال الخليج 
التجارية في الس����وق المحلي 
المتواصل  بالكويت، والدع����م 
من مجموع����ة هيونداي التي 
تمثل أكبر الكيانات الصناعية 
ف����ي كوري����ا  والاقتصادي����ة 
الجنوبي����ة وواحد من أكبرها 

في العالم«.
وأشار الى أنه »بهذه الخطوة، 
انضمت آليات هيونداي الثقيلة 
الى قائم����ة منتجات هيونداي 
التي تمتلك وكالتها الحصرية 
الكويت مجموعة ش����مال  في 
الخلي����ج التجارية ب����دءا من 
الس����يارات والباصات مرورا 
الى  بالش����احنات ووص����ولا 
المعدات الثقيلة مثل الجرافات 

والحفارات«.
وش����دد على أن »هيونداي 
للصناعات الثقيلة والمجموعة 
الشرقية العربية ستعملان بجد 
لتوفير المنتج����ات والخدمات 
عالي����ة الج����ودة وبأس����عار 

تنافسية«.
وكشف ترجمان أن »الشراكة 
الجديدة مع هيونداي للصناعات 
الثقيل����ة منح����ت المجموع����ة 
الشرقية العربية الحق الحصري 
في بيع وصيانة آليات هيونداي 
بكل فئاته����ا وأحجامها، مبينا 

بالصورة المثلى. 
وقد جاء هذا الاتفاق، ليعزز 
الش����رقية  دور »المجموع����ة 
العربية« في السوق الكويتية 
المحلية، نظرا لما تتمتع به شركة 
»هيونداي للصناعات الثقيلة« 
من ثقة رفيعة ومصداقية عالية 
بمنتجاتها المعروفة على نطاق 
عالم����ي بفاعليته����ا وجودتها 
وقدرته����ا على أداء المهام التي 
انتجت من أجلها بشكل دقيق 

وكامل. 
وتتمتع شركة »هيونداي 
للصناعات الثقيلة« بس����معة 
طيبة لدى ش����ركات الإنشاء 
والبناء الضخمة على المستوى 
العالم����ي، نظ����را ال����ى ق����درة 
»هيونداي« على تلبية حاجات 
هذه الشركات وتقديم آليات ذات 
اعتمادي����ة طويلة الآمد تمتاز 
بمتانتها وس����هولة تشغيلها 
وقدراتها الهائلة على التحمل 
واعتمادها على أحدث الابتكارات 

التكنولوجية الحديثة. 

ترجمان 

وفي تعليق له على توقيع 
هذا الاتف����اق، قال المدير العام 
لـ »مجموعة شمال  التنفيذي 
الخليج التجارية« و»المجموعة 
الشرقية العربية« رائد ترجمان: 
»نحن فخورون جدا بتوقيعنا 
هذا الاتفاق، وبحصولنا على 
وكالة آليات هيونداي الثقيلة 
حصريا في الكويت، وتوسيع 
محفظة وكالاتن����ا الحصرية 
بالكوي����ت لنق����دم لعملائن����ا 
خيارات وخدم����ات متنوعة، 

أعلنت »المجموعة الشرقية 
العربي����ة«- إحدى ش����ركات 
»مجموع����ة ش����مال الخلي����ج 
التجارية« - انطلاق شراكتها 
مع شركة »هيونداي للصناعات 
 Hyundai Heavy( الثقيل����ة« 
Industries( الكورية العملاقة، 
لتكون الوكيل الحصري لمعداتها 

وآلياتها في الكويت.
وكان����ت قد جرت مراس����م 
توقي����ع الاتفاقي����ة ف����ي مقر 
مجموعة شمال الخليج التجارية 
بحضور ممثلي شركة هيونداي 
للصناعات الثقيلة توني شو 
المدير الإقليمي لمنطقة الشرق 
الأوسط وبيتر كيم عن مؤسسة 
هيونداي وبحض����ور ممثلي 
المجموعة الشرقية العربية رائد 
ترجمان المدير العام التنفيذي 
وأش����رف قاحوش مدير أول 
المع����دات والمركبات  مبيعات 
التجارية ومبيع����ات الجملة 
للسيارات ومحمود أيوب مدير 

مبيعات المعدات الثقيلة.
ومع توقيع اتفاق الشراكة 
بين الطرفين، أصبحت »المجموعة 
الشرقية العربية«، المتخصصة 
بتجارة المعدات الإنش����ائية، 
الوكيل الحص����ري لجميع ما 
تنتجه »هيونداي للصناعات 
الثقيل����ة« )HHI( م����ن آليات 
ثقيلة، والتي تشمل الجرافات 

والحفارات بجميع أحجامها.
وبموجب الاتفاق، ستقوم 
العربية« بتوفير  »الش����رقية 
مراكز الصيانة المتطورة وقطع 
اللازمة لدعم منتجات  الغيار 
»هيونداي للصناعات الثقيلة« 

لقطة جماعية خلال توقيع عقد الشراكة »مجموعة شمال الخليج التجارية« و»هيونداي للصناعات الثقيلة«

آليات ومعدات هيونداي الثقيلةرائد ترجمان خلال توقيع الاتفاقية مع توني شو 

رائد ترجمان يصافح توني شو عقب توقيع الأتفاقية

ترجمان: شراكة 
واعدة ترتكز على 
نجاح التعاون بين 
»شمال الخليج« 

و»هيونداي«

توني شو: وجدنا 
في»الشرقية« 

الإمكانيات 
والخبرات التي 

نبحث عنها وأكثر

مركز خدمة وصيانة لخدمات 
البي���ع لس���يارات  ما بع���د 
وشاحنات ومعدات هيونداي 
في العالم على مس���احة بناء 
تصل الى 57 الف متر مربع، 
الش���ركة،  إدارة  ضمن رؤية 
وما تولي���ه من أهمية كبيرة 
لتقديم خدم���ة راقية بتقنية 
عالية وجودة مميزة لجميع 

عملاء »هيونداي«.
وبفضل ه���ذه الاجراءات 
حققت »هيون���داي الكويت« 
نس���با عالية في حيازة رضا 
العملاء، وظهر ذلك في ازدياد 
نس���بة مبيعاتها وفي ازدياد 
حصته���ا من حجم الس���وق 

العام.
وتواصل »شمال الخليج« 
تبنيه���ا وترويجه���ا لهوية 
»هيونداي« الموحدة والتزامها 
ببناء الاسم التجاري للشركة 
العالمية، ويظهر ذلك في وفائها 
للمعايير العالمية في تطوير 
المع���ارض ومرافق الخدمات، 
وفي الوفاء لفلسفة »هيونداي« 
التي تضع حاجات العملاء على 
أولوياتها، سواء  رأس قائمة 
قبل البيع أو بعده، إضافة إلى 
مشاركتها بفاعلية في جميع 
النشاطات المحلية عبر مواقع 
التواصل الاجتماعي، وتطويرها 
المستمر لموقعها الالكتروني، 
للمساهمة في تعزيز صورة 
وسمعة »هيونداي« كعلامة 
تجارية اس���تطاعت في وقت 
أقدم شركات  قصير منافسة 
السيارات والمعدات وأكثرها 

عراقة.

أعلنت فولكس واجن الشرق الأوسط عن نسبة 
نمو قياسية في تسليماتها عام 2013 بلغت %30 
عبر دول مجلس التعاون الخليجي، مقارنة مع 

نتائج عام 2012. 
فمع تسليم أكثر من 14000 مركبة للعملاء عبر 8 

أسواق في الشرق الأوسط، برهنت نتائج نهاية 
العام للشركة قوة العلامة التجارية لفولكس واجن 

وجاذبيتها المتنامية في جميع أنحاء المنطقة.
وكانت فولكس واجن باسات من بين الطرازات 

الأكثر مبيعا للشركة، حيث كشفت فولكس واجن 
أنها كانت المحرك الرئيسي وراء تحقيق نمو 

عمليات التسليم في الشهر الأكثر نجاحا على 
الإطلاق للشركة في الشرق الأوسط. وسجلت 
باسات زيادة قدرها 51% في عمليات التسليم 

خلال شهر يوليو 2013 مقارنة مع نفس الفترة 

من عام 2012. وبالتزامن مع هذا الأداء العالي 
دخلت فولكس واجن طوارق الرياضية المتعددة 
الاستخدامات قائمة السيارات الأفضل مبيعا في 

المنطقة، كما أظهرت تيغوان وجيتا أيضا أداء جيدا 
في 2013.

 إلى ذلك قال توماس ميلز، المدير الإداري لفولكس 
واجن الشرق الأوسط: »على الرغم من ظروف 

السوق العالمية الصعبة التي نشهدها، هناك نمو 
مطرد في الشرق الأوسط ويعد النمو القياسي 
بنسبة 30% العام الماضي خير دليل على ذلك«. 
وأضاف: »شهدت باسات عاما قويا للغاية وهذا 
دليل واضح على أن ما تقدمه فولكس واجن من 

هندسة ألمانية متقدمة في أسعار بمتناول اليد هو 
مزيج يستقطب العملاء الذين يقدرون الجودة 

والتصميم الذي تقدمه علامتنا التجارية«.

وتابع: »يمثل عام 2013 أيضا عام الاستثمار 
الإقليمي في خدمات قبل وبعد البيع على حد 

سواء. حيث سيقوم عدد من شركائنا هذا العام 
في جميع أنحاء المنطقة بافتتاح صالات عرض 

جديدة ومراكز خدمة متطورة تتوافق مع الالتزام 
المستمر لفولكس واجن في توفير الخدمة 

المتميزة. فإلى جانب تقديم الطرازات الجديدة 
لعملائنا، سيبقى هذا المجال أحد أهم نقاط 

تركيزنا«. وبالإضافة إلى الطرازات الأكثر مبيعا، 
ساهم الإطلاق الذي طال انتظاره للجيل السابع 
من غولف وغولف جي تي آي في عام 2013 في 
تعزيز هذا النمو، مع إشارة الأرقام الأولية إلى 

بداية قوية لكلا الطرازين. وتقدم فولكس واجن 
الآن كامل خط منتجاتها العالمية في أسواق الشرق 

الأوسط.

30% نمواً في التسليم لـ»فولكس واجن« الشرق الأوسط


