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من عمله لدى شركة HP وكيف 
انه اس���تطاع من العمل على 
اجهزتهم حتى استطاع القيام 
بصنع جهازه الخاص، وهنا 
قام بالاستقلال بذاته بجهازه 
الذي هو ابتكره بنفسه، وهذا 
الامر ساعده على تطوير نفسه 
في مجال صناعة الالكترونيات 
ال���ى صناعة  وانتق���ل منها 
الالع���اب، حيث قام بصناعة 
لعبة الكترونية قام س���تيف 
جوب���ز ببيعها على ش���ركة 
اتاري، وه���ذه ايضا تعتبر 
اضافة للشركة، ومنها انتقل 
وزنياك للحديث حول تاريخه 

الشخصي مع شركة ابل.
واضاف وزنياك أن بداية 
الش���ركة كان���ت صعبة ولم 
تكن س���هلة، حيث تم رفض 
فكرته ما يفوق الخمس مرات 
حت���ى اس���تطاع النجاح في 
المرة الاخي���رة بإيجاد ممول 
ل���ه ولزملائه لصناعة ابل 1، 
حي���ث لاقى الجه���از نجاحا 
كبيرا، وهذا النجاح ادى الى 
تطور الشركة وامكاناتها الى 
بناء جهاز ابل 2، لكن خلال هذه 
الفترة واجه الفريق العديد من 

المصاعب منها الاجهزة والقطع 
التي قاموا بصنعها  الفاشلة 
والت���ي لم تلق استحس���ان 
التقني،  او لفشلها  الجمهور 
ولكن المحاولات المتعددة هي 
التي جعلت الش���ركة تنجح 

اخيرا.
وانتقل إل���ى الحديث إلى 
جهاز ماكنت���وش، حيث إنه 
بدأ ببداية جيدة، ولكن بعد 
تطوي���ره س���قطت مبيعاته 
إلى 500 جهاز شهريا وكانت 
المصانع تصنع ما يقارب الـ 
80000 جهاز شهريا وهذا جعل 
القيمة السوقية لشركة أبل تقع 
النقلة  بالنصف، وهنا كانت 
النوعية لشركة أبل، حيث قال 
وزنياك إن هذا الفش���ل جعل 
الشركة والمؤسسين يطورون 
أكثر ويتعمقون سواء بالعمل 
التقني أو الإداري، وهذا جعل 
الشركة تستمر وان لقياس 
نجاح ستيف جوبز بالشركة 
الإدارية يجب  الناحي���ة  من 
دراسة هذا الوضع إلى ما يفوق 
الس���نتين فقط لمعرفة موقع 

جوبز الحقيقي في الشركة.
وخت���م وزني���اك حديثه 
بالنسبة للمبادرين أنه يجب 
على المب���ادر أن توجد لديهم 
التج���ارة والعمل  فكرة عن 
الح���ر وإذا يج���ب أن تكون 
لديه ق���وة تقنية وهذا الأمر 
هو الأم���ر المهم حاليا لنجاح 
الش���ركات حاليا، وانه يجب 
على المبادرين المش���اركة في 
عملية صنع المنتج عن طريق 
مشاركة الأفكار، وهناك أمثلة 
عديدة مثل »فيسبوك« وشركة 
»غوغل«، حيث قام بها مبادرون 
شاركوا في بناء الشركة من 
حيث الفك���رة والعمل عليها 
ولم تتم الاستعانة بأشخاص 
خارج المنظومة للقيام بالعمل 
عنهم وهذا اهم شيء للمبادر 
أن يتبعه، وأضاف انه يجب 
على المبادر أن يهتم بشغفه 
وان يحاول جعل شغفه حقيقة 
وان المب���ادرة يجب الا تكون 
محدودة فقط على مس���توى 
الشخص او المبادر بل يجب 
على الشركات الاستثمار ودعم 
المبادرين وتوفي���ر المعدات 
المطلوبة لهم لتطوير شغفهم، 
حيث ان الاستثمار بالمبادرين 
سيساعد ايضا الشركات على 

التطور.

منى الدغيمي

ش����راء بع����ض الرقائق لا 
يتجاوز ثمنها بضعة دولارات 
واس����تغلال قط����ع مرمية من 
الشركات الكبرى ثم تحويلها 
إلى أجه����زة بالآلف الدولارات، 
هكذا تحدث من الكويت ستيف 
وزنياك الش����ريك المؤسس في 
ش����ركة أبل، اكبر ش����ركة في 
العال����م الي����وم، ع����ن بدايات 
الش����ركة، وعلاقته مع الراحل 
ستيف جوبز المبدع الذي رافقه 
قصة النجاح. فمن داخل منزل 
عائلي، بدأت القصة، عند تحولت 
الى  المرمية  الرقائق والقط����ع 
مصنع صغير لتصنيع اجهزة 
الكمبيوتر، ثم اصبحت »آبل« 
التي نعرفها اليوم ونعيش معها 
عبر اجهزة كمبيوتر والآيفون 

واجهزة اخرى كثيرة.
وق����ال وزني����اك، ف����ي في 
محاضرته التي دامت اكثر من 3 
ساعات تخللها نقاش مع الشباب 
الكويتي خلال اليوم الثاني من 
الذي  الشباب«  مؤتمر »تمكين 
ادارتها منار الحشاش، ان ستيف 
جوبز كان يح����ول الافكار الى 
اموال، مشيرا الى انه استطاع 
بالشراكة مع جوبز أن يطورا 
جه����از الكمبيوت����ر الذي كان 
ال����ى جهاز في  الغرفة  بحجم 
متناول الجميع وتسويقه في 
ظل اعتقاد سائد انه ليس هناك 

سوق كمبيوتر شخصي.
واش����ار وزني����اك ال����ى ان 
التكنولوجيا ف����ي ذلك الوقت 
كانت محدودة وكانت تحتاج الى 
ميزانية عملاقة لصناعه قطعة 
بس����يطة مثل معالج او لوحة 
مفاتيح، وهذا هو عكس ما هو 
الآن، حيث ان الحواسيب حاليا 
هي متوفرة للجميع وبأسعار 
رخيصة نسبية ويمكن للجميع 
الحصول على حاسب شخصي، 
وهذا الامر وضحه وزنياك في 
حديثه في المؤتمر حيث قال ان 
الرسالة في بداية كان رؤيتنا 
والرؤية تتمحور حول الابتكار 
وكي����ف يمكن لش����ركة ابل أن 
تصنع جه����از يكلف ما يقارب 
سعر سيارتين في وقتنا هذا الى 
قطعة في متناول يد الجميع، 

وهنا اتت فكرة شركة ابل.

HP تاريخ العمل لدى

واسترسل وزنياك تاريخه 

زخم الحضور في محاضرة مؤتمر تمكين وزنياك باللباس الكويتي محاضرا في مؤتمر تمكين

كيف تحولت رقائق من بضعة دولارات إلى أهم علامة تجارية؟

ستيف وزنياك يسرد من الكويت حكاية أكبر شركة في العالم

75 مليار دولار استثمارات كويتية حتى 2016
الغاز الصخري سيصبح من المصادر الأساسية للطاقة الكويتية مستقبلاً

عملية الإنتاج مقارنة 
بالغاز الطبيعي، مشيرا 

إلى أن لجوء شركات 
التنقيب إلى بدائل 

كيميائية أكثر سلامة 
أمنا بيئيا، وستتنافس 

الشركات لاقتنائها حفاظا 
وتطبيقا لقانون البيئة.
وقالت إنه تم حفر أول 
بئر للغاز التجاري في 

الولايات المتحدة منذ عام 
1821، وانه استنادا إلى 

علماء الجيولوجيا، يوجد 
أكثر من 688 ترسبا 

للطفل الصفحي في 142 
حوضا رسوبيا حول 

العالم ولم تحدد حاليا 
إمكانية الإنتاج إلا في 

بضع عشرات منها فقط، 
أغلبها في شمال أميركا.

تجدر الإشارة إلى أن الغاز 
الصخري هو غاز طبيعي 

يتولد داخل الصخور 
المصدرية فيكون المصدر 

والمكمن على حد سواء من 
أبرز صفاته هي أن تكون 
الطبقة مكونة من صخور 

الطين الصفحي الغني 
بالمواد العضوية قليل 

النفاذية )ناناو دارسي(، 
التي تحتوي على الغاز 
أو الزيت بفعل الضغط 

والحرارة.

الصخري في الولايات 
المتحدة الأميركية قالت 

الدراسة إن هناك 3 
عوامل للنجاح أولها 
العوامل الجيولوجية 
والتي تتميز بتعدد 

أحواض الزيت الصخري 
وحجمها وعمق الرواسب 

ووفرة المياه، وثانيها 
الإعفاءات الضريبية، 
حيث إن صناعة الغاز 

الصخري هي ملك 
لصاحب الأراضي وليس 

الدولة وثالثها تقدم 
صناعة الخدمات المتعلقة 
بالحفر الأفقي والتكسير 

الهيدروليكي التي تمتلكها 
الشركات المختصة 

في الولايات المتحدة 
الأميركية وهي منخفضة 

التكاليف.
وبينت الدراسة، التي 
أشرفت فيها مراقبة 

العلاقات العامة بالوزارة 
الشيخة تماضر خالد 

الأحمد، أن الغاز 
الصخري تمكن من 

إضافة كميات هائلة من 
الغاز الطبيعي لقاعدة 

الموارد العالمية، كما أن 
النفط الصخري يعادل 3 
أضعاف النفط التقليدية 
بالإضافة إلى قصر وقت 

استثمار رؤوس أموال 
ضخمة لإنشاء البنية 
الأساسية الضرورية 
لاستغلاله ويتوقع أن 

يستثمر حوالي 133 إلى 
210 مليارات دولار خلال 

الـ 20 سنة المقبلة لتطوير 
الغاز الصخري.

تشريع بيئي

وأشارت الدراسة إلى أن 
احتمال صدور تشريع 

بيئي في الولايات المتحدة 
الأميركية أكثر تشددا 
قد يعرقل بشكل كبير 

استخدام تقنية التكسير 
الهيدروليكي لاستخراج 

الغاز الصخري، وذلك 
نظرا لقوة التحركات 

الشعبية المناهضة 
للإضرار بالبيئة، حيث 

إن مسألة التلوث المحتمل 
للمياه الجوفية بدأت 

تخضع للدراسة وتعتبر 
قضايا المياه الجوفية 

حساسة جدا في الولايات 
المتحدة الأميركية.

وأضافت: »إنه من المبكر 
جدا استنتاج ما إذا كان 
الغاز الصخري سيؤثر 
خارج الولايات المتحدة 

بقدر تأثيره داخلها«. 
وحول نجاح تجربة الغاز 

أحمد مغربي

قالت دراسة أعدها فريق 
الدراسات الاستكشافية 

في مجموعة الاستكشاف 
بشركة نفط الكويت 

إن هناك مجموعة من 
التحديات التي تواجه 

عمليات الاستكشاف في 
الكويت بالنسبة للغاز 

والزيت الصخري، ويأتي 
على رأسها نقص الخبرة 

والمعلومات حول تلك 
النوعيات من النفوط 

غير التقليدية، كما أن 
الأعماق الكبيرة والحفر 
الأفقي للآبار وعمليات 

التخلص من المياه تعتبر 
تحديا قاسيا لتطوير 

الآبار بواسطة التكسير 
الهيدروليكي.

وتوقعت الدراسة التي 
قدمها فريق الدراسات 
الاستكشافية في نفط 

الكويت بمحاضرة نظمتها 
وزارة النفط، وتنشر 

»الأنباء« أبرز ما جاء فيها، 
أن تكون صادرات الطاقة 
التقليدية مستقرة خلال 
الـ 20 سنة المقبلة ومن 

المتوقع أن تصبح الطاقة 
المستخرجة من الغاز 

الصخري من المصادر 
الأساسية للطاقة في 

الكويت مستقبلا.

سلبيات الغاز الصخري

وعددت الدراسة سلبيات 
الغاز الصخري والتي 

اعتبرتها عائقا نحو 
تغيير المشهد الحالي 

والمستقر لخارطة 
الطاقة العالمية ومنها 

ارتفاع تكلفة استخراج 
الغاز الصخري )غير 

التقليدي( مقارنة بنظيره 
الطبيعي التقليدي، 

مشيرة إلى أن قسما 
كبيرا من احتياطي الغاز 
الصخري يكمن خارج 
شبكة خطوط الأنابيب 

الموجودة ويستلزم 

تعت���زم الكويت إنفاق 75 مليار دولار في 
مش���اريع طاقة وكهرباء وإسكان حتى العام 
2016، وهذه خط���وة تثير ملامح التفاؤل في 
سوق المشاريع في الدولة وفي الاقتصاد بشكل 

عام. 
وبحلول الش���هر المقبل، ستتسلم الدولة 
عروضا تجارية ضمن الباقات الثلاث التي تمثل 
مش���روع الوقود النظيف الذي ترتفع قيمته 
إلى 17 مليار دولار، وهو مشروع من المتوقع 
أن يلحق التغيي���ر بالمصافي الثلاث الحالية 
المتوافرة في الكويت بهدف تحس�ي�ن كفاءتها 

والامتثال لمعايير عالمية عليا للوقود.
وف���ي غضون ذل���ك، تمت ترس���ية العقد 

الاستش���اري الخاص بإدارة مشروع المصفاة 
الجديدة الذي تبلغ قيمته 14 مليار دولار، ما 
يبرز تحول الثروات الطائلة في الكويت إلى 
قطاع الطاقة. وعند بلوغ المرحلة النهائية، لا 
شك في أن هذه المشاريع ستؤثر تأثيرا إيجابيا 

كبيرا على الاقتصاد الكويتي.
تجدر الإشارة إلى أن شركة نفط الكويت 
طرحت منذ فترة وجيزة مناقصة طال انتظارها 
من أجل تطوير طبقة »فارس« السفلية للنفط 
الثقي���ل في حقول الش���مال. ومن المتوقع أن 
يغلق باب تقديم العروض لهذا المشروع الذي 
تبلغ قيمته 4.2 مليارات في ش���هر يناير من 

العام 2014. 

دراسة داخلية تنفرد »الأنباء« بنشرها

استثمارات تصل 
إلى 210 مليارات 

دولار خلال
20 سنة

)تويتر( لحظة ارتداء وزنياك اللباس الكويتي	

أهم اللقطات.. 
وزنياك كويتي 

ستايل

٭ حضر كبار من 
الشخصيات الاقتصادية 

ورجال الأعمال في جلسة 
وزنياك.

٭ ارتدى وزنياك اللباس 
الكويتي الرسمي الذي لقي 

ترحيبا كبيرا من طرف 
الحضور.

٭ ساعة وزنياك المتطورة 
تكنولوجيا لفتت انتباه 

وإعجاب الحضور.
٭ تطوع ما يزيد على 150 

شابا لتنظيم المؤتمر.
٭ ديكور القاعة غلبت 
عليه اللمسات التقنية 

المتطورة مواكبة للحدث.

ستيف جوبز 
»رفيق دربي« كان 
يحول الأفكار إلى 
أموال.. وعليكم 

بالتكنولوجيا
يا مبادرين


