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»برقان« يعلن الفائز في السحب 
الأسبوعي لحاملي بطاقات ڤيزا

‏»منا وفينا« أقامت معرضاً
 ترويجياً بمجمع البيرق

أعلــن بنك برقان أمس عن اســم الفائز في حملــة بنك برقان 
لحاملــي بطاقات ڤيزا، وهو أحمد أكياد زعل الظفيري والذي فاز 
بمبلــغ 2000 دينار. يأتي إعلان الفائز ضمن العرض الذي أطلقه 
بنك برقان مؤخرا لحاملي بطاقات ڤيزا. مقابل كل 20 دينارا ينفقها 
العملاء باستخدام بطاقات ڤيزا الائتمانية داخل الكويت أو خارجها  
يحصل العملاء على فرصة واحدة لدخول الســحب الأســبوعي، 
كما ســيحصل العملاء أيضا على فرصة واحدة لدخول الســحب 
عند اســتخدام بطاقات السحب الآلي الخاصة ببنك برقان خارج 
الكويت فقط. يبدأ الســحب الأســبوعي في 14 يوليو وينتهي في 
30 سبتمبر 2013. يتماشى عرض بنك برقان مع التزامه المستمر 
بتقديم مزايا متعددة لكل عملائه تناسب أسلوب حياتهم، لمعرفة 
المزيد حول كل خدمات بنك برقان بالإضافة إلى مختلف العروض 
الذي يقدمها البنك، يتعين على العملاء زيارة أقرب فرع لبنك برقان 

أو الاتصال على مركز الاتصال على الرقم 1804080.

نظمت الهيئــة العامة للصناعة المعــرض الترويجي بمجمع 
البيرق، بحضور نائب المدير العام لتنمية الصادرات الصناعية 
في »الهيئة« ومدير الحملة الإعلامية للترويج عن المنتج الوطني 
»منا وفينا« محمد فهاد، وعلى هامش افتتاح المعرض أكد محمد 
فهــاد أن فعاليات الحملة مســتمرة بشــكل مكثف خــال الفترة 
القادمة، مبينا أن حملة »منا وفينا« انطلقت منذ نهاية عام 2011 
وتســتمر حتــى نهاية عــام 2014، لافتا إلــى أن فعاليات الحملة 
تستهدف الأماكن التي يوجد فيها الناس لذا حرصوا على تنظيم 
المعــارض الترويجية في جميــع المجمعات التجارية وفي جميع 
المحافظــات نظرا لما تشــهده تلــك المجمعات من إقبــال كبير من 
الجمهور ســواء من الكويتيــن أو الوافدين. وأكد فهاد أن المنتج 
الوطني يتميز بجودة عالية ويطابق ويضاهي أعلى المواصفات 
العالميــة، ولذلك نظمت الهيئة العامة للصناعة الحملة الإعلامية 
للترويج عنه كنوع من التشــجيع للمصنعين وفي نفس الوقت 
تعريــف المســتهلك بمواصفات المنتــج الكويتي كــي يقبل على 
شــرائه، متمنيا أن تحقق الحملة الهدف المرجو منها خلال مدتها 
المحددة. وبين فهاد أن هناك فعاليات كثيرة ســتقام خلال الفترة 
القادمة غير المعارض الترويجية، منها فعاليات تنظم في المدارس 
وأخرى في الجامعات، لافتا إلى أنهم حرصوا على إقامة فعاليات 
في المدارس والجامعات لتعزيز مفهوم المنتج الوطني في نفوس 
التلاميذ والطلاب كي ننشئ جيلا جديدا مشجعا للمنتج الوطني 
ويفضله في الشراء. ودعا المواطنين والمقيمين إلى تشجيع المنتج 
الوطنــي من خلال شــرائه، مؤكدا على جودته العالية وســعره 
المناسب للجميع، مشيرا إلى أن شراءهم دعم للاقتصاد الوطني 

وزيادة في فرص العمل للشباب.

محمد فهاد مع إحدى الأطفال وزينب حسين

في إطار زيارات ميدانية نظمها للمدارس والمعاهد في الكويت

» الوطني« استقبل أكثر من 3000 طالب وطالبة 
خلال العام الدراسي 2012 - 2013

وتعتبر هــذه الزيارات 
المســؤولية  مــن  جــزءا 
الاجتماعية للبنك الوطني 
الــى مبادراتــه  وتضــاف 
الــى  الهادفــة  الســنوية 
توفير كل أشكال الدعم الى 
قطاع التعليم نظرا لما لهذا 
القطاع مــن أهمية وتأثير 
في تنمية المجمع والنهوض 
الرشــيد ان  به.وأضــاف 
»الوطني« اســتقبل خلال 
الموسم الدراسي الفائت أكثر 
من 3000 طالب وطالبة من 
مختلف المدارس والكليات 
في زيارات ميدانية هادفة. 

واقسام البنك لإتاحة المجال 
أمامهم للاطــاع عن كثب 
على طبيعة وآليات العمل 

المصرفي.
وقال مدير ادارة العلاقات 
العامــة فــي بنــك الكويت 
الوطني عبدالمحسن الرشيد 
ان البنــك يواصــل تنظيم 
الزيــارات الميدانية لطلبة 
المدارس حرصــا منه على 
التواصــل مع المؤسســات 
التعليميــة والاكاديميــة 
والتزاما منه بدعم الطلبة 
المراحــل  مختلــف  فــي 

الدراسية.

الموســم  انطــاق  ومــع 
الاكاديمــي الجديــد، فــان 
البنك الوطني مستمر في 
فتــح أبوابه أمــام الطلاب 
والطالبــات والتواصل مع 
المؤسســات التعليمية من 
أجــل تعزيــز الترابط مع 
فئة الشباب وتقديم جميع 
الدعم والتشــجيع  ســبل 
لهم وافساح المجال أمامهم 
للتفاعل المباشر والتعرف 
على مجالات علمية جديدة 
مثــل المجــال المصرفــي. 
وتجــدر الاشــارة الــى ان 
البنــك الوطني يقدم كذلك 

العديد من الفرص التدريبية 
للطلبة والشباب مثل برامج 
التدريب الميداني وبرنامج 
التدريب الصيفي السنوي 
لطلبة المدارس، وقد شارك 
في البرنامج لهذا العام أكثر 
من 450 طالبا وطالبة، وهو 
برنامج يشتمل على دورات 
تدريبية وتتضمن التدريب 
المهنــي المكثف على العمل 
المصرفي في إدارات البنك 
المختلفــة بالإضافــة الــى 
الأنشطة الميدانية والزيارات 
الميدانيــة إلــى العديد من 
العام  القطاعين  مؤسسات 

اســتقبل بنــك الكويت 
الوطني ما يزيد على 3000 
طالب وطالبة خلال العام 
الدراســي الماضــي 2012-
2013، من مختلف المدارس 
والمعاهد في الكويت، وذلك 
في اطار زيــارات ميدانية 
كجــزء  البنــك  ينظمهــا 
مــن مبادراتــه الاكاديمية 
والتعليميــة التــي يلتزم 

بها تجاه المجتمع.
وقد واظب البنك سنويا 
على تنظيم زيارات ميدانية 
لطلبــة المــدارس والمعاهد 
المختلفة الى مختلف ادارات 

زيارة طلابية للبنك الوطني لقطة من احدى زيارات الطلبة إلى البنك الوطني

ينطلق خلال الفترة من 27 إلى 29 يناير المقبل

»هوريكا 2014« علامة مضيئة لتطوير الضيافة والصناعات الغذائية
أن تجمع الشــركات الرائدة 
يكسب المعرض زخما كبيرا 
ويجعلــه ركيــزة أساســية 
لتنمية وازدهار قطاع الضيافة 
التوجــه الحكومي  بمواكبة 
الســياحة  لتطويــر قطــاع 
بمختلــف أنواعهــا. وقالــت 
»ليدرز جروب« إن ما يزيد من 
أهمية »هوريكا الكويت« هو 
توقع وصول الغرف الفندقية 
إلــى أكثر مــن 10 آلاف غرفة 
بحلــول عــام 2015، وهو ما 
يحتاج إلى مزيد من التضافر 
والتنســيق مــن المعنيــن 
والمتخصصين للحفاظ على 
المستوى الرفيع للكويت في 
هــذا المجال. الجديــر بالذكر 
أن هوريكا الكويت 2014 في 
نسخته الثالثة سيقام خلال 
ينايــر، وســيتبعه هوريكا 
بيــروت فــي نســخته الـ 21 
في شهر أبريل، بينم سيقام 
هوريكا السعودية الثاني في 
ديسمبر 2014، وهو ما يعزز 
تكامل الرؤية نحو المزيد من 
التقــدم والتطور للصناعات 
الغذائية وقطاع الفندقة في 

أنها انتهت مــن إعداد الدليل 
الإرشــادي، وبدأت التنسيق 
مع الكثير من الشركات التي 
بادرت منذ فترة بطلب رعاية 
المعرض بعد المردود الإيجابي 
الكبيــر الــذي حققتــه مــن 
خلال مشاركتها فيه العامين 
الماضيين. ولفتت إلى أنه في 
ظل التوســع المستمر لقطاع 
الضيافة ووصول عدد المطاعم 
بالكويت إلى أكثر من 5 آلاف 
مطعم، بنســبة تصل إلى أن 
يكون هناك مطعم لكل نحو 
670 شخصا يعيش على أرض 
الكويــت، فضلا عــن انطلاق 
المشاريع التنموية في مختلف 
المناطق، فقد أصبح لزاما على 
المعنيــن بقطــاع الضيافــة 
الحرص على الارتقاء به وفق 
أســلوب علمي مدروس على 
يــد الخبــراء والمتخصصين 
الذين يجدون في »هوريكا« 
الفرصــة الكاملــة لتحقيــق 
هذه الغاية، والمســاهمة في 
تقديم رؤية فنية تســهم في 
المزيد من التقدم والرقي لهذا 
القطاع الحيوي، مشيرة إلى 

بغيــة تحقيــق المزيــد مــن 
التقدم والتطور لهذا القطاع 
الحيوي. وقد أعلنت شــركة 
ليــدرز جــروب التــي تنظم 
المعرض بالتعاون مع شركة 
أن  هوسبيتالتي ســيرفيس 
»هوريكا الكويت 2014« سيقام 
خلال الفترة مــن 27 إلى 29 
يناير المقبل في صالة بدرية 
بفندق الجميرا، مشــيرة إلى 

واسعة من الرعاة والداعمين، 
خاصة بعد الخطى الواسعة 
التــي قطعهــا المعرض خلال 
العامين الماضيين، واكتسابه 
ثقة الخبــراء والمتخصصين 
والطهــاة وشــركات التغذية 
مــن داخل وخــارج الكويت، 
وحرصهم على اللقاء لتبادل 
الخبرة واســتعراض آخر ما 
توصل إليــه العلم الحديث، 

بعــد النجــاح الكبير في 
دورتيــه الســابقتين، أصبح 
الكويت«..  معرض »هوريكا 
علامــة مضيئــة فــي قاطرة 
الضيافــة  قطــاع  تطويــر 
والصناعات الغذائية بالكويت، 
وقــد أخــذ موقعه كمســاهم 
رئيســي في تكريس صناعة 
المعــارض المتخصصــة ذات 
الأهميــة الكبــرى فــي دعــم 
التنمية الاقتصادية وتحريك 
عجلة المشــاريع المتوســطة 
إلى  والصغيــرة، بالإضافــة 
تقديم الرؤية الفنية المتكاملة 
للمشاريع المستقبلية، وهذا ما 
يعكس حرص الشركات الرائدة 
في قطاع الضيافة والصناعات 
الغذائية والتجهيزات الفندقية 
بالإضافة إلى الفنادق والمطاعم 
الكبرى على المشاركة في هذا 
المعــرض لتقديم ما لديها من 
جديد. ومع المستوى المتميز 
لقطــاع الفندقــة بالكويــت، 
بمــوازاة المســتوى العالمــي 
للشــركات العاملــة فــي هذا 
المجــال، ينتظــر أن يحظــى 
بمشــاركة   2014 هوريــكا 

جانب من الحضور الكبير في معرض 2013

»دار الكوثر العقارية« راعٍ رسمي لمعرض ومؤتمر العقار والاستثمار بمسقط
اعلنت شركة دار الكوثر العقارية إحدى شركات 

المجموعة الخليجية للتنمية والاستثمار عن رعايتها 
لمعرض ومؤتمر العقار والاستثمار في سلطنة عمان 
)مسقط( بمركز عمان الدولي للمعارض خلال الفترة 

من 11 إلى 13 سبتمبر الجاري. وقال رئيس مجلس 
الإدارة في الشركة احمد الصفار ان الشركة تسعى 
إلى أن تواصل الريادة في القطاع العقاري سواء من 
خلال مشاريعها العقارية القوية أو رعايتها للأحداث 

العقارية المهمة في المنطقة.
وأشار بمناسبة الرعاية للمعرض الى أن الشركة 

مستمرة في طرح المشاريع المتميزة التي هي محط 
أنظار المستثمرين الراغبين في تحقيق مكاسب 

عقارية وعوائد جيدة من خلال القطاع العقاري 
الخليجي، في حين تحرص الشركة على التواصل 

مع جميع الشرائح المهتمة بالاستثمار والتطوير في 
المجال الاقتصادي.

ولفت الى ان الشركة مستمرة في تعزيز التواصل 
مع جميع المهتمين بالقطاع سواء في الكويت أو 

الدول الخليجية من خلال مجموعة من نخبة 
المعارض والفعاليات الاقتصادية والعقارية المنعقدة 

في البلاد ومختلف دول العالم بين الحين والآخر 
والتي تحرص الشركة على المشاركة فيها مع التأكيد 
على تواصل الشركة الدائم مع عملائها ومستثمريها 

من خلال مقر الشركة الدائم والرئيسي في منطقة 

حولي. وبين الصفار أن الشركة تقدم مشاريع 
متميزة في سلطنة عمان، بالإضافة لتقديمها 
لمجموعة من القسائم والڤلل في ولاية ظفار 

وتحديدا في صلالة التي كانت اقل المناطق تأثرا 
بالاحداث الاقتصادية والسياسية الاخيرة، وكانت 

اسرع المناطق تجاوزا للتغيرات، وايضا مشاريع في 
دبي والشارقة وصلالة. واشار إلى طرح مجموعة 
مختارة من الأراضي السكنية والتجارية المميزة 

على شريط الباطنة الساحلي وبمسافة قريبة من 
شاطئ البحر للراغبين في الحصول على مواقع 

قريبة من خليج عمان بإطلالات مباشرة على وسط 
ولايات محافظة الباطنة.

احمد الصفار

ارتفاع الناتج المحلي وهدوء الأوضاع السياسية المحلية يدفعان القطاع إلى النمو

الشمري: غياب المضاربة أهم عناصر تميز العقار المحلي
الشــباب للنسبة الأكبر بين 
أفــراد المجتمــع يفتح مجالا 
واسعا للشــركات العقارية 
لتطوير مشاريعها على المدى 
القصير والمتوسط وطويل 
الأمد، وهو عامل مهم لتنمية 

الاستثمارات العقارية.
وحول العناصر المطلوبة 
من أجل المساعدة على دعم 
القطــاع مســتقبلا، طالــب 
الشــمري بضــرورة تبنــي 
الدولة  الرقابية في  الجهات 
سياســات وآليــات جديــدة 
تبعــد عــن البيروقراطيــة 
وتساعد على جذب المزيد من 
الاســتثمار في هذا القطاع، 
وكذلك المضي قدما في تنشيط 
حركة التنمية التي تســعى 
اليهــا الدولة، مــا يصب في 
الأخير باتجاه تحقيق الرؤية 
الأميرية لتحويل الكويت الى 
مركــز مالي وتجاري عالمي، 

يتميــز بــه هــذا النــوع من 
الاســتثمار عــن غيــره مــن 
الأدوات الأخرى التي تميل الى 
روح المضاربة وتصل الى حد 
المقامرة، بالإضافة الى سرعة 

تحقيق الأرباح.
على صعيد آخر، أشــار 
الطلــب  الــى ان  الشــمري 
المتنامــي علــى الرغــم مــن 
نقــص المعــروض، يعطــي 
ميزة إضافية للسوق العقاري 
الكويتي، معتبرا ان ميل ميزان 
التــداول باتجاه كفة الطلب 
يعطي أفضلية للمستثمر في 
السوق ويحافظ على اسعار 
العقارات على اختلاف أنواعها 
من الانهيار، وهو ما يطمئن 
حول مستقبل الاستثمار في 

هذا القطاع.
الــى عنصــر  وتطــرق 
الشــباب ودوره في تطوير 
القطاع، مشيرا الى أن تمثيل 

متوســط نمو الناتج المحلي 
الاجمالي المتوقع، لاسيما مع 
ارتفاع اسعار النفط، يعد من 
العوامل الداعمة بشكل كبير 
للســوق في جميــع الأوقات 
وبشــكل اخص خلال الفترة 

المقبلة.
وبيّ انه علــى الرغم من 
المعوقــات التــي تواجه نمو 
العقــار المحلــي مثــل نــدرة 
الا ان  الأراضــي الجديــدة، 
الاستثمار العقاري يبقى الأكثر 
أمانا واستقرارا بالمقارنة مع 
باقي فرص الاستثمار الأخرى 
الموجودة لدى المســتثمرين 
مثل التداول في الأوراق المالية، 
او السلع المختلفة في أسواق 

المال المحلية والأجنبية.
وأوضــح ان الاســتثمار 
العقــاري يتميــز بعــدد من 
الخصــال المهمة، مــن بينها 
التنــوع، وكذلك الأمان الذي 

ان يبقى صلبا ومتماسكا مما 
يعكس قدرته على مواجهات 

اي أزمات باقتدار وثبات.
وقــال الشــمري، الخبير 
في السوق العقاري المحلي، 
ان هنــاك عددا مــن العوامل 
التي ســاعدت العقار المحلي 
على المحافظة علــى مكانته 
ليس فقط كأحــد أهم روافد 
الكويت، رغم  الاستثمار في 
التــي  الصعــاب المتلاحقــة 
يواجههــا، بــل ايضا تجعله 
واحــدا مــن أهــم الأســواق 
العقارية في العالم، لاســيما 
القفزات المتســارعة  في ظل 
التي شهدها خلال السنوات 

الأخيرة.
وذكر ان اهم عناصر الدعم 
لــدى العقار المحلــي، تتمثل 
في التعدديــة وتنوع فرص 
الاستثمار المجدية ماديا، مؤكدا 
في الوقت نفسه على أن تنامي 

أكــد مديــر إدارة العقــار 
والتسويق في شركة أرزاق 
العقاريــة محمــد الشــمري 
أن الســوق العقاري المحلي 
يعد من أفضل الأسواق على 
الــدول الخليجية  مســتوى 
والعربيــة ولديــه مقومــات 
عديدة تؤهله ليكون الأفضل 
بلا منازع، مدللا على ذلك بأنه 
تمكــن خــال الأزمــة المالية 
العالمية ومــا أعقبها، من ان 
يحافظ على تماسكه دون ان 

ينهار.
الشــمري فــي  وأضــاف 
تصريح صحافــي، انه على 
الرغم من الجدل السياســي 
والصراع المحتدم بين سلطتي 
الدولة التشريعية والتنفيذية 
الفتــرات  المتتابعــة خــال 
الماضية، استطاع سوق العقار 
المحلي رغــم التذبذبات التي 
شهدها على مختلف أشكاله، 

محمد الشمري 


