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التطبيق الرمضاني لاقى إقبالاً كبيراً خلال الشهر الفضيل

»زين« تكرمّ فائزي »زين الشهور« الرمضانية
أعلنت ش���ركة زين عن 
تكريمه���ا للفائزي���ن في 
مس���ابقة تطبي���ق »زين 
الشهور« الرمضانية والتي 
لاقت تجاوبا كبيرا من قبل 
متابعي قنوات زين للتواصل 
الاجتماعي ومحملي التطبيق 
طوال شهر رمضان المبارك، 
فقد قامت الش���ركة بطرح 
التطبيق مجانا طوال شهر 
المب���ارك وأطلقت  رمضان 
من ضمنه مسابقات يومية 
عبارة عن أس���ئلة تتعلق 
بأحداث حلق���ات برنامج 
الذي تم  »رحلة السعادة« 
عرض���ه ف���ي تطبيق زين 

الشهور الرمضاني. 
وذكرت الشركة في بيان 

صحافي أنها قامت بإجراء 
السحب على المسابقة وأسفر 
عن فوز كل من أحمد ناصر 
وشفا الحربي وأحمد العطار 
العميري واعتدال  وحنين 
وعبدالرحم���ن  الش���طي 
الإبراهيم ومحمد المزيدي 
حيث قامت زين وبحضور 
الشيخ صلاح الهاشم بتقديم 
مجموعة من الجوائز عبارة 
عن أجهزة وهواتف ذكية 
للفائزي���ن المش���اركين في 
المس���ابقة. وأوضحت زين 
أنها قامت بإطلاق تطبيق 
»زي���ن الش���هور« بالمجان 
الثانية  لعملائها للس���نة 
على التوال���ي بعد النجاح 
الكبير الذي لاقته والتجاوب 

مع عملائه���ا، حيث قامت 
العديد  بتطويره ليش���مل 
م���ن المحتويات والخدمات 
الحصرية التي استفاد منها 
عملاؤها في شهر رمضان 
المب���ارك مث���ل الت�ل�اوات 
القرآنية بصوت  والأدعية 
الهاش���م،  الش���يخ صلاح 
وإمساكية شهر رمضان لعام 
1434، وجدول للمساجد التي 
التراويح  أقيم بها صلاتي 
والقيام في العشر الأواخر، 
واحتوى التطبيق أيضا على 
حلقات دينية يومية حصرية 
بالتعاون مع الشيخ صلاح 
الهاش���م، حي���ث تضمنت 
مختلف المواضيع الإسلامية 

والنصائح والمواعظ.

الش���ركة أن  وبين���ت 
إقب���الا  المس���ابقة لاق���ت 
كبيرا خلال شهر رمضان 
الكريم، وأنها جاءت ضمن 
برنامجها الرمضاني المكثف 
الذي احت���وى على العديد 
من الخدمات والمس���ابقات 
والأنش���طة والفعالي���ات 
الت���ي لاقت  الرمضاني���ة 
استحس���انا وقب���ولا من 
قبل المجتمع خلال الشهر 
الفضيل، وأنها حريصة على 
تقديم الأفضل من الخدمات 
والتي تضفي قيمة مضافة 
الذكية  للهواتف والأجهزة 
وتوفر خدمات مبتكرة على 
تلك الأجه���زة قائمة على 

احتياجات عملائها.

فائزو »زين الشهور«

نمو ملحوظ في مبيعات »شفروليه« في الكويت 
والشرق الأوسط بنسبة 6% وتاهو وماليبو تتصدران القائمة

نتائج النمو ثلاثة أضعاف 
في دولة الإمارات، ثاني أكبر 
أسواق شفروليه في الشرق 
الأوسط، في حين بلغت نسبة 

النمو 9% في الكويت.
وفي ه���ذا الإط���ار قال 
الرئي���س والمدي���ر الإداري 
لجنرال موتورز الش���رق 
الأوس���ط جون ستادويك: 
»لق���د كان ش���هر يولي���و 
متميزا بالنسبة إلى مبيعات 
شفروليه في أرجاء منطقة 
الشرق الأوس���ط، في ظل 
تسجيل تاهو وماليبو لأفضل 

نتائج لهما على الإطلاق.
أداء  أثبت���ت تاهو  وقد 
متميزا ه���ذا العام في حين 
تستمر ماليبو في ريادتها 
من���ذ إطلاقه���ا ف���ي العام 

.2012
وتستمر علامة شفروليه 
في تطوير أعمالها وتقديم 
س���يارات متكامل���ة تلبي 
متطلبات وتطلعات العملاء 
في الشرق الأوسط«. وتضمن 

سبتمبر المقبل للعملاء فرصة 
استرجاع قيمة المشتريات 
بواس����طة بطاقة الفيزا او 
ماس����تركارد الائتمانية او 
البطاقة  الاعتماد لحساب 
او للحساب الشخصي بحد 
ادنى 500 دولار وبحد اقصى 

3000 دولار.
ويتأهل العميل للدخول 
في هذا السحب والحصول 
على فرصة واح����دة عند 
استخدامه لبطاقة فيزا أو 
ماستركارد »بيتك« مقابل 
كل 10 دنانير كاس����تخدام 
داخل وخارج الكويت، كما 
سيتأهل حامل بطاقة فيزا أو 
ماستركارد الصرف الآلي من 
الدخول بنفس العرض مقابل 

أمثل  شفروليه تاهو 2013 
مس���توى من رضا العملاء 
بحسب دراسة جي.دي.باور 
وشركائها للجودة الأولية.

وقد حصدت تاهو أعلى 
نتيج���ة ممكن���ة ف���ي هذه 
الدراسة فيما يتعلق بمجال 
نتائج الج���ودة الإجمالية، 
وهي نتيجة الـ 5 نجوم، مما 
أهلها للفوز بجائزة جي.دي.
باور للجودة الأولية 2013 
لفئة الس���يارات الرياضية 
الاس���تعمالات  متع���ددة 
كبيرة الحجم. ومن نتائج 
الب���ارزة الأخرى  المبيعات 
لعلامة شفروليه حققت كل 
من سبارك صغيرة الحجم 
وكام���ارو الرياضية أفضل 
مبيعات لها في شهر يوليو 
الش���رق  في أرجاء منطقة 
الأوس���ط، حيث تضاعفت 
مبيعات س���بارك بالمقارنة 
مع الفترة نفسها من العام 
الماضي، ونمت بشكل واضح 

في دولة الإمارات.

كل 10 دنانير كاس����تخدام 
الكويت فقط وذلك  خارج 
التي  خلال فت����رة الحملة 

تستمر 120 يوما.
الحمل����ة  وتس����اهم 
الترويجي����ة في ترس����يخ 
أهداف ومب����ادئ »بيتك« 
الرامي����ة الى خل����ق طابع 
مميز لعملاء »بيتك« عند 
استخدامهم للبطاقات كما 
تساهم في تنشيط حركة 
المبيعات في السوق وتعزز 
الثقة ف����ي »بيت����ك« اكبر 
البن����وك المحلية من حيث 
قاع����دة العملاء، فضلا عن 
تعزي����ز س����معة بطاقات 
»بيتك« واستخدامها محليا 

وعالميا.

والبيك - آب بنس���بة %17 
الفترة نفسها  بالمقارنة مع 

من العام الماضي.
وفي نفس الوقت، ارتفعت 
مبيع���ات الجيل الثامن من 
ماليبو، س���يارة السيدان 
متوس���طة الحجم التي تم 
إطلاقها في ش���هر مايو من 
العام الماضي، بنس���بة %7 
بالمقارنة م���ع نفس الفترة 
من الع���ام الماضي، وقفزت 

الس����ابج، محمد  سليمان 
جمال ع����رب، عبدالعزيز 

محمد التميمي.
وتتي����ح حملة »صيف 
واربح« التي تستمر حتى 12 

س���جل وكلاء شفروليه 
في منطقة الشرق الأوسط 
أفضل مبيعات لطرازي تاهو 
وماليبو على الإطلاق، مما 
ساهم في قيادة نمو مبيعات 
العلامة في المنطقة بنسبة 
6% في شهر يوليو بالمقارنة 
مع الفترة نفسها من العام 

الماضي.
وتمك���ن ال���وكلاء م���ن 
تسجيل مبيعات بلغت 6760 
سيارة ش���فروليه محققين 
أفضل مبيعات لشهر يوليو 

منذ العام 2008.
وارتفعت مبيعات تاهو 
- سيارة السيدان الرياضية 
متعددة الاستعمالات وكبيرة 
الحجم الت���ي لطالما عرفت 
بقدراته���ا وموثوقيتها في 
المنطقة- بنس���بة 24% في 

منطقة الشرق الأوسط.
ونمت في ش���هر يوليو 
الس���يارات  أيضا مبيعات 
متع���ددة  الرياضي���ة 
الاستعمالات والكروس أوفر 

فاز س����بعة من عملاء 
التموي����ل الكويتي  بي����ت 
»بيتك« في السحب الثاني 
عشر لحملة »صيف واربح 
لغاية 360 ألف دولار« وذلك 
لاستخدامهم بطاقات »بيتك« 
الائتمانية وبطاقات السحب 
الآلي في مشترياتهم داخل 
وخارج الكوي����ت، وقد تم 
إي����داع قيمة مبلغ الجائزة 
في حس����ابات بطاقاتهم، 
وتتراوح بين 500 إلى 3000 

دولار كحد أقصى.
والفائزون ه����م: خالد 
الربيع����ي، جمال  أحم����د 
عب����دالله الصال����ح، ليلى 
عبدالرضا جهرمي، محمد 
العن����زي، داوود  ضحوي 

»برقان« يعلن عن الفائز في السحب
 الأسبوعي لحاملي بطاقات »ڤيزا«

اعلن بنك برقان اسم الفائزة في حملة بنك 
برقان لحاملي بطاقات ڤيزا، وهي هنادي 

أنور الصالح والتي فازت بمبلغ 2000 دينار.
يأتي اعلان الفائز ضمن العرض الذي 

اطلقه بنك برقان مؤخرا لحاملي بطاقات 
ڤيزا، مقابل كل 20 دينارا ينفقها العملاء 

باستخدام بطاقات ڤيزا الائتمانية داخل أو 
خارج الكويت يحصل العملاء على فرصة 

واحدة لدخول السحب الاسبوعي، كما 

سيحصل العملاء ايضا على فرصة واحدة 
لدخول السحب عند استخدام بطاقات 

السحب الآلي الخاصة بالبنك خارج الكويت 
فقط.

ويبدأ السحب الاسبوعي في 14 يوليو 
وينتهي في 30 سبتمبر 2013. 

ويتماشى عرض بنك برقان مع التزامه 
المستمر بتقديم مزايا متعددة لكل عملائه 

تناسب اسلوب حياتهم.

مكافأة للعملاء على استخدامهم بطاقاته الائتمانية والسحب الآلي

»بيتك«: 7 فائزين في السحب الثاني عشر لحملة »صيفّ واربح«

من أفضل المحلات و جوائز 
نقدية تص���ل قيمتها حتى 

2500 دينار .
كما يتيح الحساب للشباب 
فرصة الحصول على خصم 
40% على تأمين الس���يارات 
من بوبيان للتأمين التكافلي 
وأرباح شهرية على الحساب 
وفرصة لربح وظيفة صيفية 
لمدة أسبوعين في إحدى إدارات 
البنك لعدد 15 طالبا سنوياً 
مع مجموعة من الخصومات 
والعروض الخاصة من كبرى 

الشركات والمحلات. 
كما يمكن ايضا من خلال 
حساب »WOW« السحب من 
خلال اجهزة بن���ك بوبيان 
دون البطاقة المصرفية الى 
جانب التمتع بخدمات افضل 
تطبيقات للهواتف الذكية في 
الكويت م���ع امكانية اعادة 

شحن رصيد الهاتف .
واختتم البنك تصريحه 
بالتأكيد على ان الفترة المقبلة 
ستشهد المزيد من العروض 
 »WOW« المميزة لحس���اب
والتي تواكب تطلعات الشباب 
وتحقق رغباتهم نحو المزيد 

المالية من جانب  وقدراتهم 
آخ���ر، ناهيك ع���ن المعاملة 
التفضيلية والشروط الميسرة 
التي سيحظون بها كعملاء 
مميزين لبنك مميز، وتتفاوت 
ما بين إعفاء من شرط المقدم، 
وإعفاء من شرط الكفيل، بما 
في ذلك ضمان وكفالة السيارة 
بصورة كاملة وشاملة حتى 
10 سنوات، وذلك للتخفيف 
من الأعباء المالية التي تثقل 
كواهلهم ولاسيما في شهر 

رمضان المبارك.
وذكرت الس���ويدي ـ في 
المقاب���ل ـ بمزاي���ا الخدمة 
التي س���يقدمها  التمويلية 
»الدول���ي« لعملائ���ه م���ن 
الكويتي�ي�ن ومواطني دول 
مجل���س التعاون الخليجي 
والمقيمين العرب والأجانب، 
العامل�ي�ن ف���ي القطاع�ي�ن 
والخ���اص  الحكوم���ي 
والشركات المساهمة، ضمن 
الدولي..  حملته »مرابح���ة 
دربك خضر« للحصول على 
اللازم  التمويل الاستهلاكي 
لشراء سياراتهم، وغيرها من 
المواد الاستهلاكية الأخرى، 
بدءا بالأقساط المرنة، وطول 
فترات السداد التي تصل إلى 

تخصيص فرع لهم في الحرم الجامعي

بعد عروضه الرمضانية المميزة مع »هيونداى« و»تويوتا« و»فورد«

حساب »WOW« من »بوبيان« 
يمنح الشباب فرصة للتسوق في دبي

»الدولي«: شروط تمويلية ميسرة بمبالغ 
مرابحة رمزية وآجال ممتدة للسداد

من التميز لاسيما مع وجود 
العديد من الفعاليات المحلية 
والاقليمية والعالمية والتي 
سيس���عى البنك للمشاركة 
فيها واتاحة الفرصة للشباب 
من عملاء »WOW« للمشاركة 

فيها وحضورها .

60 ش���هرا مع فترة سماح 
لسداد القسط الأول تصل إلى 
6 شهور كحد أقصى، والإعفاء 
من شرطي الكفيل وتحويل 

الراتب على البنك.

أكد بنك بوبيان اهتمامه 
بشريحة الشباب ومنحهم 
العديد من المزايا الحصرية 
 »WOW« من خلال حس���اب
المخصص له���ذه الفئة الى 
جانب تخصيص فرع خاص 
بهم ف���ي جامع���ة الكويت 
لتقديم الخدمات المصرفية 
وغير المصرفية كالانترنت 
وخدمات التصوير المجانية 

وغيرها. 
وق���ال البنك ف���ي بيان 
صحاف���ي »مما لاش���ك فيه 
الش���باب  ف���ان ش���ريحة 
تتمي���ز بطبيعتها الخاصة 
التي تختلف  واحتياجاتها 
عن الاخرين لاسيما في ظل 
التي  الس���ريعة  التطورات 
يشهدها العالم والتي تجعل 
المنافسة اش���د بين مختلف 

القطاعات«.
 »WOW« ويتميز حساب
من بنك بوبيان بمنح الشباب 
فرصة للحصول على إحدى 
الفورية ومن بينها  الهدايا 
رحلة تسوق الى دبي شاملة 
المصاريف الى جانب قسائم 
شرائية من مجموعة مختارة 

لسلس���لة  اس���تكمالا 
الرمضاني���ة  الع���روض 
التمويلي���ة التي رتبها بنك 
الكوي���ت الدولي مع بعض 
أهم شركات ووكلاء سيارات 
»هيون���داى« و»تويوت���ا« 
و»فورد« لتمك�ي�ن عملائه 
شراء أي من هذه السيارات 
بأسعار تنافسية وشروط 
ميسرة ضمن حملة »مرابحة 

الدولي.. دربك حضر«.
الإدارة  أعلنت مدير عام 
المصرفية للأفراد في البنك 
انتصار السويدي عن تقديم 
»الدولي« لع���رض مرابحة 
جديد مع مجموعة شركات 
العلي المطوع  عبدالعزي���ز 
ـ وكي���ل كيا موت���ورز في 
الكويت ـ كواحد من أفضل 
المرابح���ة للعملاء  عروض 
وأكثرها مواءمة لاحتياجاتهم 

وتطلعاتهم.
وقالت السويدي إن عملاء 
»الدولي« ولاس���يما حملة 
بطاقات »ڤي���زا« الائتمانية 
س���يحصلون على باقة من 
المزايا التنافسية عند اتخاذ 
النهائي بش���راء  قراره���م 
أي من س���يارات المجموعة 
التي يرغبونها من جانب، 

..ونجاح برنامج زيارة موظفي البنك 
لدواوين الكويت خلال رمضان المبارك

أعلن بنك الكويت الدولي عن نجاح برنامج 
زيارة موظفيه لدواوين الكويت خلال ش���هر 
رمضان المبارك، وذلك حرصا من البنك على 
التواصل الدائم مع أصحاب ورواد الدواوين 
خلال هذا الشهر الفضيل، وانطلاقا من أهمية 
الديواني���ة في المجتمع الكويتي، والتي تمثل 
مجلسا دائما للحوار والتشاور وطرح الأفكار 
وتبادل ال���رؤى بحرية، بعي���دا عن الأجواء 

الرسمية للعمل. 
وكانت فرق عمل من الموظفين والمديرين في 
الإدارة المصرفي���ة للأفراد في »الدولي« قامت 
بزيارات ميدانية مكثفة إلى الدواوين في مختلف 
محافظات الكويت خلال شهر رمضان المبارك.  
وبهذه المناس���بة، قالت المدي���ر العام للإدارة 
المصرفية للأفراد انتصار السويدي »يسعى 
بنك الكويت الدولي دائما للوصول إلى مختلف 
عملائه من خ�ل�ال التواجد بمواقع تجمعاتها 
المباش���ر معهم، وذلك تجس���يدا  والتواصل 
للمفاهيم المتطورة التي يسعى البنك لتكريسها 

كمنهج في أسلوب عمله، لتحقيق أفضل النتائج 
المرجوة من خدمات���ه المصرفية المتوافقة مع 

أحكام الشريعة الاسلامية السمحة«.
وأش���ادت السويدي بحسن استقبال رواد 
وأصحاب الدواوين لموظفي البنك، وعلى اتاحة 
الفرصة للتواصل معهم، تجسيدا لروح المحبة 

والألفة والتراحم بهذه المناسبة الدينية. 
وختمت الس���ويدي، مش���يرة الى ان هذه 
الزيارات كان لها دور في تقديم ش���رح واف 
لمنتجات وخدمات »الدولي« المبتكرة والمتوافقة 
مع أحكام الشريعة الإسلامية السمحة، واستماع 
فرق العمل باهتمام كبير لرؤى وتطلعات رواد 
هذه الدواوي���ن للخدمات المصرفية المتنوعة، 
مؤكدة على جمع الأفكار والرؤى من أصحاب 
الدواوين وروادها، والبدء بدراستها لتنفيذها 
وأخذها بعين الاعتبار على أرض الواقع، وذلك 
من منطلق السعي الدائم والدؤوب من مختلف 
ادارات »الدولي« الى تلبية احتياجات العملاء 

وخدمتهم وفق أعلى معايير الجودة.

جانب من زيارات العاملين بالبنك »الدولي« للدواوين 


