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30٪ زيادة في إجمالي الأقساط المكتتبة
و24% زيادة صافي الدخل لـ »وربة للتأمين« في 6 أشهر

الرأس���مالية بنسبة %0.5 
ليص���ل ال���ى 21.7 مليون 

دينار.
وفي معرض تعليقه على 
النتائج المرحلية أشاد أنور 
بوخمسين بالأداء الإيجابي 
للشركة والذي انعكس في 
نمو صافي الدخل الشامل 
بنس���بة 24% خلال الستة 
أشهر المنتهية في 30 يونيو 
من العام الحالي، والزيادة 
إي���رادات الاس���تثمار  في 
بقيمة 87% ونمو المحفظة 
الاس���تثمارية للش���ركة 
بنس���بة 13% ف���ي خ�ل�ال 
الفترة، وما صحب  نفس 
هذا الأداء من تحس���ن في 
الس���يولة وانخفاض في 
الأداء  الذمم، مرجعا ه���ذا 
الى الاستراتيجية  المتميز 

التي أرساها مجلس الإدارة 
لتحسين الإيرادات وتنويع 
مخاطر الاستثمار والتركيز 
التش���غيلية  على الأرباح 
الش���ركة  لزي���ادة حصة 
الس���وقية، مبديا تفاؤله 
بتحقيق الشركة لأداء أفضل 
في الفترة القادمة، مشيدا 
العاملين بالشركة  بجهود 
لتق���ديم أفض���ل الخدمات 
للعم�ل�اء لني���ل ثقته���م 
ورضاهم، وعملهم المستمر 
لتنويع وتطوير مختلف 
خدمات التأمين التي توفرها 
الشركة، مما لهذا التطور في 
الخدمات والمنتجات من أثر 
ملموس في تحقيق عوائد 
مالية وذلك على الرغم من 
الذي  الش���ديدة  المنافسة 

يشهدها السوق المحلي.

الع���ام الحالي تعتبر  من 
مرضية في ظ���ل ظروف 
الأزمة المالية والاقتصادية 
الحالية، مضيفا ان الشركة 
اس���تطاعت من خلال هذه 
النتائ���ج أن تحق���ق نموا 
متواصلا لجميع المؤشرات 
والبيانات الرئيسية، زيادة 
إجمالي الأقساط المكتتبة في 
الفترة المنتهية في 30 يونيو 
2013 بنسبة 30.1% لتصل 
الى 16.5 مليون دينار وذلك 
مقارنة عن نفس الفترة من 
العام السابق، هذا وارتفعت 
حقوق المساهمين بنسبة 
3.7% لتصل الى 47.7 مليون 
دينار، كما ازدادت موجودات 
الشركة بنسبة 0.2% لتصل 
إلى 82.9 مليون دينار، كما 
زاد إجمالي الاحتياطيات 

أعلن���ت ش���ركة وربة 
للتأم�ي�ن ع���ن نتائجه���ا 
العام  للنص���ف الأول من 
المالي 2013، حيث أظهرت 
النتائج بلوغ صافي الأرباح 
في الستة أشهر الأولى من 
عام 2013 مبلغ 1.17 مليون 
دينار بربحية سهم 6.77 
فلوس وبعائد على حقوق 

المساهمين بقيمة %2.5.
بهذه المناسبة قال بذلك 
رئيس مجلس إدارة الشركة 
أن���ور جواد بوخمس�ي�ن 
- في تصري���ح صحافي 
عق���ب اجتم���اع مجل���س 
الش���ركة لاعتم���اد  إدارة 
النتائ���ج المالية المرحلية، 
الذي  الأداء  أن  الى  مشيرا 
حققته الشركة عن الفترة 
المنتهي���ة ف���ي 30 يونيو 

أنور بوخمسين 

تستقبل 800 صائم يومياً

العدساني والمطيري يتفقدان
خيمة البترول الوطنية لإفطار الصائم

على فعل الخير خصوصا 
في هذه الأيام المباركة.

م���ن ناحيته، أكد مدير 
دائ���رة العلاق���ات العامة 
والإعلام في الشركة م.محمد 
منصور العجمي ان خيمة 
إفط���ار الصائم تش���كل 
جزءا أساس���يا من نشاط 
الشركة المجتمعي يشارك 
العاملون وأبناؤهم،  فيه 
وهي تعكس حرص الشركة 
على العم���ل الخيري بكل 

صوره.
وأضاف ان الش���ركة 
تق���وم بأنش���طة أخرى 
المبارك  في شهر رمضان 
مثل مسابقة حفظ القرآن 

والتي تب���رز دورها المهم 
عل���ى مختل���ف الأصعدة 
الاجتماعية، وأش���اد بكل 
التحضيرات لضمان تقديم 

ما يريح الصائمين.
أما المطيري فقد أشار إلى 
أن مشروع البترول الوطنية 
لإفطار الصائم يخدم يوميا 
ما يقارب 800 صائم، ويقوم 
بشكل أساسي على مساهمة 
موظفي الشركة في تحمل 
كلفة وجبات الإفطار عن 
طريق التبرع النقدي، كما 
أكد ان مساهمة العاملين مع 
أبنائهم في توزيع الوجبات 
على الصائمين داخل الخيمة 
تكرس مبدأ التكافل وتحفز 

الكريم وتجويده للموظفين 
وبطول���ة  وأبنائه���م، 
النفطي  القطاع  ش���هداء 
الرياضية، وسقي الماء في 
مساجد الكويت والمسجد 
الكبير وتعطير مس���اجد 

الكويت.
إلى  العجمي  كما أشار 
أن التبرع���ات التي قدمها 
موظفو الشركة لجمعية 
الهلال الأحمر الكويتي خلال 
الشهر الكريم لدعم إخواننا 
المس���لمين في شتى أنحاء 
العالم تعكس مدى الوعي 
الذي يمتلكه موظفو الشركة 
تجاه المسؤولية الاجتماعية 

الملقاة على عاتقهم.

توافق���ا م���ع تقاليدها 
السنوية في رمضان من كل 
عام، أقامت شركة البترول 
الوطنية الكويتية خيمتها 
الس���نوية  الرمضاني���ة 
لتقديم وجب���ات الإفطار 

للصائمين.
وقد زار الخيمة الرئيس 
التنفيذي لمؤسسة البترول 
الكويتية نزار العدساني، 
التنفيذي  الرئيس  برفقة 
للبت���رول الوطنية محمد 
غ���ازي المطيري وعدد من 
قي���ادات الش���ركة، حيث 
أثنى العدساني على جهود 
البترول الوطنية الخيرية 
الفضيل  الش���هر  في هذا 

»خيمة البترول الوطنية« لافطار الصائميننزار العدساني ومحمد غازي المطيري ومحمد منصور العجمي خلال الزيارة

جانب من الجناح

»الخليج« يعلن عن الفائزين برحلة إلى ديزني لاند باريس
في إطار حملته الترويجية لحاملي بطاقات ماستركارد الائتمانية

مرزوق المطيري وصوفيا 
لوري����ن ماريا س����كويرا بـ 
250.000 نقطة من برنامج 
مكاف����آت الخلي����ج. بينما 
فاز كل من: زينب وس����مي 
ش����نيف عطية، وليد خالد 
علي الخرافي، بارثاساراثي 
باردان، مسلم سعد مسلم 
الش����بو ولافينا نانس����ي 
س����انثيمايور بـ 100.000 

نقطة.
ه����ذا وتس����تمر الحملة 
بالتع����اون م����ع مؤسس����ة 
العالمية حتى 31  ماستركارد 
أغسطس 2013، حيث يتأهل 
العملاء م����ن حاملي بطاقات 
أثناء  ماستركارد الائتمانية 
وجوده����م بالكويت لفرصة 

دخول السحب مقابل كل دينار 
كويتي ينفقونه. كما سيحظى 
الذين يس����تخدمون  العملاء 
بطاقات ماستركارد الائتمانية 
أو بطاقات السحب الآلي خارج 
الكويت بثلاث فرص لدخول 
السحب مقابل كل دينار كويتي 

يتم إنفاقه.
لمعرفة المزيد حول عروض 
بنك الخليج، يمكن للعملاء 
زيارة موقع البنك الإلكتروني 
www.e-gulfbank. ثنائي اللغة
com، أو زي����ارة أح����د فروع 
بنك الخليج البالغ عددها 56 
فرعا أو الاتصال بمركز خدمة 
الرقم 1805805  العملاء على 
للحص����ول على المس����اعدة 

والتوجيه.
عبدالخضر عبدالله الخباز، 
عبد الرحمن عبد المحس����ن 

أعل����ن بن����ك الخليج عن 
الفائزي����ن بجوائز  أس����ماء 
الترويجية الصيفية  حملته 
المخصصة لعملائه من حاملي 
بطاقات ماستركارد الائتمانية 

وبطاقات السحب الآلي. 
فق����د أعلن البنك عن فوز 
كل م����ن بول جرادي، مجيب 
الدين شيخ نعيم الدين، أحمد 
س����عد مطلق الهيفي، باوان 
بريادارش����ابا، محمود أحمد 
سعيد، وليد المهدي وفيصل 
عبد اللطيف رمضان الجابر، 
بجائزة السفر إلى ديزني لاند 
باريس، وتشمل تذاكر الطيران 
والإقامة في فندق لمدة ثلاث 

ليال لشخصين. 
كما فاز كل من عبداللطيف 

»أدجس« تتبنى حملة كبيرة لدعم المشاريع الصغيرة
الاندرويد، من خلال خبراء 
متخصصين في هذا المجال. 
وأضاف أن أنشطة أدجس 
الرئيسية تتضمن تصميم 
المواق���ع والإش���راف على 
الدعاية والتسويق  حملات 
إلى جانب التصوير ثلاثي 
الابع���اد وكذلك الوس���ائل 
المتعلق���ة بالمالت���ي ميديا، 
وشبكات الإنترنت، بالإضافة 
إلى ابتكار وس���ائل حديثة 
في مجال الدعاية والإعلان 
لمواكب���ة آخ���ر التطورات، 
وتقديم أفضل حلول لعملائها 
في مجالات تصميم مواقع 
إلكترونية بش���كل عصري 

ومتطور.

إن  الحم���ر  وأوض���ح 
مؤسسة ادجس تقدم أيضا 
حلولا تسويقية لكل عملائها، 
وتس���اعدها على تسويق 
منتجاتها عبر الإنترنت الذي 
يختصر الوقت والجهد في 

الوصول إلى المستهلك.
وأشار المدير التنفيذي إلى 
أن اسم ادجس ارتبط بالعديد 
الفعاليات والأنش���طة  م���ن 
التي وجدت صدى  الناجحة 
واسعا في أنشطة عدة، كان 
الذي  المدونين،  آخرها ملتقى 
أقام ندوته الثانية في أبريل 
م���ن العام الماض���ي، برعاية 
وتنظيم شركة أدجس وهو 
الملتقى الأول م���ن نوعه في 

المتعلقة بالدعاية والتسويق 
المواقع، لمساعدة  وتصميم 
الشباب الكويتي على تسويق 
مش���روعاتهم وطرحها في 
السوق بالشكل الذي يساعد 
العملاء  انتشارها بين  على 

والقطاع المستهدف.
وأش���ار الحم���ر إلى أن 
مؤسسة ادجس أقامت العديد 
من الأنش���طة والمعسكرات 
لتطوير مه���ارات وقدرات 
العديد من الشباب الكويتي 
الراغب في دخول س���وق 
العم���ل عبر المش���روعات 
الصغيرة وتحدي���دا فيما 
يتعل���ق بالدعاية والإعلان 
المواقع وبرامج  وتصمي���م 

ضمن مساعي الدولة إلى 
الاهتمام بأنش���طة الشباب 
وصقل مهاراتهم وتشجيعهم 
على الابتكار ودخول سوق 
العم���ل، أعلنت مؤسس���ة 
أدجس للدعاية والتسويق 
والإعلان تبني حملة كبيرة 
لدعم المش���اريع الصغيرة 
في مختلف المجالات، وذلك 
بمناسبة مرور 3 أعوام على 

إنشاء المؤسسة.
التنفيذي  المدي���ر  وأكد 
خليل الحمر حرص المؤسسة 
على دعم الشباب الكويتي 
وتنمية مشاريعهم من خلال 
تقديم حلول وأفكار تسويقية 
إلى جانب بعض الخدمات 

خليل الحمر

للفيبرجلاس قوارب الجلف 
ماستر وشركة سلطان السالم 
 ) Yamaha( للمعدات البحرية
وشركة الغانم الدولية للمعدات 
البحرية )هوندا(، وعروض 
الهاتف  على أحدث أجه���زة 
التلفاز  واللابتوب وشاشات 
والكاميرات الرقمية من شركة 
مخزن التجهيزات »سوني«، 
كما أن هنال���ك عروضا على 
الكاميرات من شركة  أجهزة 
أشرف وعبدالرزاق )نيكون( 
وعروضا خاصة من ش���ركة 
ديجتز آبل الإلكترونية وغيرها 

من العروض القيمة.
وأضاف الخال���د أن لدى 
جن���اح »بيت���ك« ع���ددا من 
الموظفين المستعدين للإجابة 
عن استفسارات رواد الجناح 
وتق���ديم الخدمة لهم وإطلاع 
الزوار على بطاقة »حسابي« 
ب���كل المعلومات  وتزويدهم 

اللازمة.
ويقدم حساب »حسابي« 
الخاص بعم�ل�اء »بيتك« من 
س���ن 15 حت���ى 21 خدم���ات 
ومنتجات مميزة تمكن عملاء 
»حسابي« من استثمار أموالهم 
وفق الشريعة وإيداع الأرباح 
السنوية في حساباتهم، ويمكن 
لعملاء »حسابي« اختيار نوع 
الحساب الذي يفضلونه سواء 

بعروض قيمّة وخاصة لهذه الشريحة

»بيتك« يقيم جناحاً تعريفياً خاصاً لعملاء »حسابي«

239.3 مليون ريال أرباح »عُمان تل«
في النصف الأول من 2013

مس���قط ـ كونا: حققت الش���ركة العمانية 
للاتصالات )عمان ت���ل( نموا في أرباحها في 
النصف الأول من هذا العام بنسبة 2.1% لتبلغ 
239.3 مليون ري���ال عماني مقارنة بـ 234.3 
مليون ريال عماني خلال الفترة نفس���ها من 

العام الماضي. 
وجاء في بيان أصدرته الشركة نشر أمس 
ان مجلس إدارة الشركة وافق على توزيع أرباح 
مرحلية على المساهمين بنسبة 40% من القيمة 
الاسمية للس���هم بناء على موافقة الجمعية 
العامة للش���ركة التي عقدت في شهر مارس 
الماضي. وأش���ار الى ان مصروفات المجموعة 

ارتفعت بنسبة 4.9% لتصل الى 175.2 مليون 
ريال مقارنة مع 167 مليون ريال خلال الفترة 

نفسها من العام الماضي.
وأوض���ح ان الزيادة في المصروفات تعود 
بشكل أساسي الى ارتفاع مصروفات الإدارة 
الخارجية بشكل أساسي، الى ارتفاع مصروفات 
الإدارة الخارجية التي بلغت 10.1 ملايين ريال 
عماني لارتفاع عدد المكالمات الدولية المباشرة 

والعابرة. 
وتقدر حصة شبكة »عمان تل« من المشتركين 
في السوق بنحو 58.6% في يونيو 2013 )الريال 

العماني يعادل 2.6 دولار(.

وديعة استثمارية أو خدمة 
آلية أو توفير استثماري، كما 
يمكنهم الحصول على بطاقة 
السحب الآلي وبطاقة مسبقة 
الدف���ع ذات التصميم المميز 
والاستخدام المتعدد، هذا وتقدم 
البطاقة خصومات مميزة من 
العدي���د من المح���ال والمنافذ 
التجاري���ة على م���دار العام 
فضلا عن خصومات مميزة من 
خدمات ومنتجات »بيتك«. وفي 
حال تجاوز العميل لسن الـ21 
سنة، يتم تصنيف حساباتهم 
بشكل مباشر إما إلى حساب 
»الربان« للرجال أو »السندس« 

للسيدات أو »التميز«.

يقيم بيت التمويل الكويتي 
)بيتك( جناحا تعريفيا خاصا 
لعملاء »حسابي« في معرضه 
في الشويخ يهدف من خلاله 
إلى تعزيز التواصل مع حاملي 
بطاقات »حسابي« عن قرب، 
ويق���دم لهم عروض���ا قيمة 
خاصة بالتعاون مع موردين 
م���ن وكلاء وموزعي علامات 

تجارية بارزة.
العام  المدير  وقال نائ���ب 
للخدمات التجارية في »بيتك« 
البنك  أحمد محمد الخالد إن 
يولي اهتماما متزايدا لعملائه 
الذين تتراوح  الش���باب  من 
أعماره���م ب�ي�ن 15 و21 عاما، 
وقد صمم الحساب خصيصا 
ليمنحه���م مجموعة متكاملة 
من الخدمات المصرفية وغير 
المصرفية، لذلك بادر »بيتك« 
بتق���ديم خدم���ات وعروض 
حصري���ة م���ن العدي���د من 
الب���ارزة والتي  الش���ركات 
تقدم منتجات وخدمات تلبي 
احتياج���ات ورغبات عملاء 

»حسابي«.
ولفت الخالد إلى وجود عدد 
من الشركات المشاركة حاليا 
في الجناح والتي تقدم عروضا 
ممي���زة لعملاء »حس���ابي« 
حيث توجد عروض خاصة 
احمد الخالدمن قبل شركة المركز الدولي 


