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ستطلق 17 مركبة هجينة جديدة على المستوى العالمي بحلول العام 2015

»تويوتا بريوس« تعكس ريادة »تويوتا« لتقنيات المركبات الهجينة

المركب���ات لعملائنا«. ومنذ 
تطويره���ا للجيل الأول من 
مركبة »بريوس«، وضعت 
تويوتا التكنولوجيا الهجينة 
كتكنولوجي���ا جوهري���ة 
أنواع مختلفة من  لتطوير 
المركبات الصديقة للبيئة، 
وانصب تركيزها على تطوير 

وإنتاج المكونات الرئيسية، 
والمح���ولات  كالمح���ركات 
ووح���دات  والبطاري���ات 
 ،)ECUs( التحكم الإلكترونية
الأمر ال���ذي فتح الباب أمام 

الاستثمارات الضخمة.
وستقوم تويوتا بإطلاق 
17 مركبة هجينة جديدة على 

مستوى العالم بحلول العام 
.2015

وستس���تمر تويوتا في 
عملي���ات البحث والتطوير 
والاستثمار في مجال تطوير 
الهجينة وأحدث  الأنظم���ة 
التقني���ات وتحقي���ق نمو 
مستدام عن طريق نشر هذه 
التقنيات المطورة في جميع 

أنحاء العالم.
وتماشيا مع هذا الالتزام، 
قامت تويوتا أيضا في العام 
التكنولوجيا  2012 بإدخال 
الهجينة إل���ى فئة مركبات 
السباق عن طريق المشاركة 
في سباق التحمل بمركبات 
هجينة بالكامل، حيث حققت 
مركبة LMP1 انجازا تاريخيا، 
الأمر الذي عزز مكانة تويوتا 
كأول مصنع يقوم بإنش���اء 
النظام  فريق سباق يعتمد 

الهجين بالكامل.
هذا وقد حققت مركبات 
تويوتا الهجينة نجاحا كبيرا 
في الموس���م الأول لها حيث 
فازت بثلاثة س���باقات من 
ضمن السباقات الست التي 

خاضتها.
كما تتوقع شركة تويوتا 
أن تضخ خلال السنة المالية 
التي ستنتهي في شهر مارس 
من العام 2014، 890 مليار ين 
كنفقات موحدة )790 مليار 
ين نفقات غير موحدة( في 
تطوير التكنولوجيا الصديقة 
للبيئة، فضلا عن إنش���اء 
منصة جديدة لإنتاج وتطوير 

المكونات الرئيسية.
كما تخطط شركة تويوتا 
في الفترة ذاتها لاس���تثمار 
910 مليارات ين من نفقات 
المال الموحدة )ترتفع  رأس 
بنسبة 7% سنويا(، و440 
مليار ين يتم استثمارها في 
اليابان )ترتفع بنسبة %9 

سنويا(.

أعلنت تويوتا عن تخطي 
المبيعات التراكمية لمركبتها 
الهجينة »بريوس«، والتي 
تعمل على البنزين والطاقة 
الكهربائي���ة، حاجز الثلاثة 
ملايين مركبة نهاية ش���هر 

يونيو 2013.
وفي الع���ام 1997 قامت 
تويوتا بإطلاق »بريوس«، 
والت���ي كان���ت أول مركبة 
إنتاجها على  هجينة يت���م 
نطاق واسع في العالم. تلا 
ذلك ظهور الجيل الثاني في 
العام 2003، والجيل الثالث 

في العام 2009.
ومن الجيل الأول وصولا 
إلى الجي���ل الثالث، تمكنت 
تويوتا م���ن خفض تكلفة 
الهجين بشكل كبير  النظام 
بمقدار الثلثين، مع تحسين 
الوقود من  كفاءة استهلاك 
28 كلم لكل ليتر إلى 38 كلم 

لكل ليتر.
وإضافة إلى ذلك، تقدمت 
تويوتا للحصول على 1.261 
ب���راءة الاختراع عن الجيل 
الثالث من مركبة بريوس، 
محققة انحازا يليق باس���م 
»بري���وس« )المأخ���وذ عن 
الت���ي  اللاتيني���ة  الكلم���ة 
تعني»الريادة«(. وقال ، الممثل 
الرئيسي للمكتب التنفيذي 
لش���ركة تويوتا في الشرق 
الأوس���ط وش���مال أفريقيا 
نوبويوكي نيغيشي: »يؤكد 
النمو المستدام الذي تشهده 
مبيع���ات »بري���وس« على 
النجاح الذي حققته شركة 
تويوتا في تلبية احتياجات 
العم�ل�اء المعنيين بالحفاظ 
على البيئة. وسنستمر من 
خلال التكنولوجيا المتطورة 
ف���ي  العريق���ة  وخبرتن���ا 
المركبات الهجينة، بالتركيز 
على التكنولوجيا الصديقة 
للبيئ���ة لتطوي���ر أفض���ل 

»تويوتا بريوس« تصميم رائع

انسيابية في التصميم 

هيونداي: »غراند سانتا في« تدخل أسواق 
الشرق الأوسط الصيف الحالي للمنافسة بقوة

»غراند سانتافي« الجديدة 

»علي الغانم وأولاده للسيارات« تطلق عرضاً 
حصرياً احتفالاً بحلول شهر رمضان المبارك

أطلقت ش���ركة علي الغ���انم وأولاده، الوكيل 
الحص���ري والموزع المعتم���د لمجموعة BMW في 
الكويت مجموعة من العروض الحصرية بمناسبة 
حلول شهر رمضان المبارك. وتتوافق هذه العروض 
مع التزام الوكيل الحصري والموزع المعتمد بمنح 
عملائه خدمة لا منازع لها ومنحهم فرصة قيادة 
س���يارة جديدة من BMW أو MINI .   وكجزء من 
العرض، يحصل العملاء الذين يشترون سيارة 
جديدة من BMW أو MINI على كفالة لمدة 5 سنوات 
أو 150، 000 كيلومت���ر )أيهما يأتي أولا(. إضافة 
إلى ذلك، سيحصلون على عقد خدمة يغطي أربع 
س���نوات أو حتى 84، 000 كيلومتر )أيهما يأتي 
أولا(، وتأمين شامل خلال السنة الأولى. إلى ذلك، 
تتكفل شركة علي الغانم وأولاده للسيارات بتسديد 
جميع تكاليف التسجيل مما يمنح العملاء بداية 
سهلة ومريحة لتجربة اقتنائهم سيارة جديدة من 
BMW أو MINI .   وعلق، المدير العام لشركة علي 
الغانم وأولاده يوسف القطامي قائلا: »بالنسبة لنا، 
إن رضا العملاء يش���كل حجر الأساس لنجاحنا، 
ولا شك في أن شهر رمضان المبارك هو المناسبة 
المثالية للاحتفال بروح العطاء. ومن هنا، تسمح 
عروضنا الحصرية هذه السنة بمنح عملائنا لفتة 

مميزة ليتمكنوا خلال شهر رمضان المبارك من هذه 
السنة أن يستمتعوا بتجربة ملكية راقية بكل ما 
للكلمة من معنى والحص���ول على قيمة ممتازة 
مقابل المال، وهي ميزة تفخر بها شركة علي الغانم 
 BMW ConnectedDrive وأولاده للسيارات«.    إن
هي فلسفة مجموعة BMW لتبادل المعلومات بين 
السائق والسيارة والعالم الخارجي لمنح السائق 
والركاب المعلومات والخدمات التي تساعدهم على 

الاستمتاع بتجربة قيادة أكثر أمانا وراحة. 
 وتتوافر عروض شهر رمضان المبارك حتى 
نهاية شهر رمضان المبارك في صالة عرض شركة 
علي الغانم وأولاده للسيارات في الشويخ وبيت 
التمويل الكويتي.   وسيكون فريق المبيعات الخاص 
بالوكيل الحص���ري والموزع المعتمد موجودا من 
السبت إلى الخميس خلال ساعات العمل الخاصة 
بشهر رمضان المبارك وهي من الساعة 10:00 صباحا 
وحتى الساعة 1:00 بعد الظهر، ومن الساعة 8:30 
مساء وحتى الساعة 11:30 مساء. أما منشآت خدمة ما 
بعد البيع فستفتح أبوابها من السبت إلى الخميس 
بين الساعة 8:00 صباحا وحتى الساعة 2:00 بعد 
الظهر ومن الس���اعة 8:00 مس���اء وحتى الساعة 

11:00 مساء.

عروض علي الغانم وأولاده عند الشراء 

العام لش���ركة غلفيكس السيد 
غازي البابطين »اننا نسعى دائماً 
الى ان نكون رواداً في الس���وق 
من حيث المبيع���ات وخدمة ما 
بعد البيع ورضا العملاء ولأننا 
ننظر للمستهلك كشريك حقيقي 
لنا«، وتسلمت الجائزة من قبل 
مدير العمليات في غلفيكس-
البابطين  أحمد شحادة ، الذي 
عبر عن شكره  لشركة ماكسس 

خلال حفل لموزعي »ماكسس« في آسيا وأفريقيا

غلفيكس- البابطين تحصد جائزة التفوق
 في المبيعات من »ماكسس«

للإطارات وأكد على أن العلامة 
التجارية لماكسس ستظل الأولى 

في الكويت.

حصلت شركة غلفيكس- 
البابطين عل���ى جائزة التفوق 
في المبيع���ات وخدمة العملاء 
لسنة 2012، وذلك في حفل كبير 
لموزعي إطارات ماكسس في آسيا 
وأمري���كا ، أقيم عل���ى جزيرة 
بانينج في ماليزيا. ويأتي هذا 
التكريم تقديراً من الشركة الأم 
لغلفيكس- البابطين لجهودها 
لتسويق إطارات ماكسس، حيث 
أصبحت من العلامات الرئيسية 
في الكويت التي أحرزت أعلى 

مستوى من رضا العملاء.
وينظم هذا الحدث س���نوياً 
من قبل ماكسس تايوان، حيث 
يتم وضع معايير عالية لجميع 
الموزعين فيما يتعلق بالمبيعات 
وخدم���ة ما بع���د البيع ورضا 

العملاء.
وتعرف غلفيكس- البابطين 
بامتلاكها علامات تجارية ذات 
نخب أول، حيث تؤمن بالجودة 
وخدم���ة ما بع���د البيع ورضا 
جانب من جائزة التفوق في المبيعات من »ماكسس«العم�ل�اء. وبدوره ق���ال المدير 

أسعار مميزة و5 سيارات شفروليه ماليبو في انتظار العملاء

عروض رمضانية من »يوسف أحمد الغانم للسيارات«

الذي يأتي بثمانية سلندرات 
وثلاث س����عات 4.8 ليترات، 
و5.3 ليت����رات و6.0 ليترات 
وقوة جر تبلغ 360 حصانا. 
وتتوافر هذه الشاحنة بثلاث 
فئات 1500، 2500، و3500 كما 

تتوافر بقوتي سحب 4 × 2 
و4 × 4، مع توفيرها بقمارة 
واحدة أو قمارتين وتم تعزيز 
الرياضية  الش����احنة  ه����ذه 
بتجهي����زات متطورة للامان 
تشمل ABS ونظام ستابيلي 
إلى  تراك وغيره����ا، إضافة 
الداخل����ي والراحة  الترفيه 
التي تش����مل نظ����ام تكييف 
ثنائي يغطي منطقتين داخل 

المقصورة بشكل منفصل.
أم����ا عش����اق الق����وة في 
سيارات الدفع الرباعي التي 
تناسب الش����باب والعائلات 
والشخصيات التنفيذية فليس 
هناك أجمل من تاهو بقوتها 
المطورة وبمحرك 8 سلندرات 
سعة 5.3 ليترات لتصل قوة 
الجر في تاهو إلى 320 حصانا، 
واهتمت السيارة بمواصفات 
الرفاهية والس��ل�امة إلى حد 
فريد يع����زز روعتها بوجود 
أنظمة ABS وستابيلي تراك 
ووسائد هوائية موزعة بشكل 
مدروس لتمنح جميع ركابها 
الأمان، إضافة لميزة تشغيل 

السيارة عن بعد.
أما كام����ارو التي مازالت 
للق����وة والإث����ارة  أيقون����ة 
والسرعة فهي تأتي بمحرك 
6.2 ليترات و8 سلندرات وقوة 
جر تبلغ 426 حصانا وكذلك 
موديل آخر بمحرك 3.6 ليترات 
و6 سلندرات مع قوة جر 312 
حصانا، وتقدم الشركة كامارو 
ZL1 الأسطورية بمحرك 6.2 
ليترات مع 8 سلندرات وقوة 
جر جب����ارة تجعل الانطلاق 
بقوة 580 حصانا مما يجعل 
الطريق الطويل والآمن متعتها 
ومكانها المفضل لتكون سيارة 

شبابية بامتياز.

التي يسعى آلاف الشباب في 
الكوي����ت لاقتنائها لما تتميز 
به من ق����وة جبارة تجعلها 
السيارة الأنسب للنزهات في 
البر وكذلك طلعات الشاليهات 
وخاصة بمحركه����ا الجبار 

في واح����دة م����ن أجمل 
العروض الرمضانية بمناسبة 
الش����هر الفضيل رأت شركة 
يوسف أحمد الغانم وأولاده، 
الوكيل الحصري لسيارات 
شفروليه في الكويت، أن تبارك 
لجمهورها وعملائها بحلول 
شهر البركة بطريقة مختلفة 
تزيد من دلالات هذه المناسبة، 
فأعدت لذلك عرضا ترويجيا 
نوعيا قدمت فيه س����ياراتها 
بأسعار ومزايا غنية تجعل من 
قرار الشراء متعة وتوفيرا، 
الفوز  إلى فرص����ة  إضاف����ة 
بخمس س����يارات شفروليه 
الس����حوبات  ماليبو LT في 
الخمسة. ويحصل كل عميل 
على كوبون للسحب مقابل كل 
500 دينار من قيمة السيارة 
الجديدة التي يش����تريها من 
شفروليه. وإذ تتمنى الشركة 
للش����عب الكويتي والمقيمين 
على هذه الأرض الطيبة كل 
الكريم  الشهر  الخير بحلول 
فإنها تقدم جميع س����ياراتها 
من شفروليه بأسعار خاصة، 
حيث يمك����ن زيارة معارض 
الش����ركة والاطلاع على هذه 
الس����يارات والعروض التي 
تش����مل ش����فروليه تاه����و 
بسعر يبدأ من 9.777 دينارا، 
القوية  الشبابية  وسلفرادو 
بسعر يبدأ من 5.777 دينارا، 
وترافرس العائلية المتطورة 
بس����عر يب����دأ م����ن 8.222 
دينارا، وماليب����و ابتداء من 
ابتداء  5.444 دينارا وكروز 
من 4.444 دينارا وس����يارة 
كابتيف����ا الأنيقة والرياضية 
بسعر يبدأ من 5.999 دينارا. 
ومازالت س����لفرادو تعتبر 
الس����يارة الحلم، والشاحنة 

بوستر العرض

اجمالي مبيعات  بريوس )وفقا لقاعدة بيانات شركة تويوتا(
الجيل الأول ديسمبر 1997 

ـ أغسطس 2003
الجيل الثاني سبتمبر 2003 

ـ ديسمبر 2011 )1(
الجيل الثالث منذ مايو 

)2( 2009
المجموع التراكمي ديسمبر 

1997 ـ مايو 2013
)3( 123.0001.192.0001.688.0003.002.000الإجمالي
65.000360.000899.0001.325.000اليابان

)3( 57.000831.000788.0001.677.000خارج اليابان
)3( 52.000683.000600.0001.335.000أميركا الشمالية

4.000123.000134.000262.000أوروبا
50024.00053.00079.000أخرى

مع اطلاق الجيل الثالث من مركبة بريوس في اليابان في شهر مايو 9002، تم بيع الجيل الثاني منها تحت 
اسم XE، انتهى انتاجها في شهر ديسمبر من العام 1102، )2( بريوس فقط، لا تتضمن »بريوس a / بريوس 

v / بريوس +«، »أكوا / بريوس C اوبريوس VHP«، )3( المجموع التراكمي حتى نهاية مايو 3102 وحجم 
مبيعات شهر يونيو في الولايات المتحدة.

)1( وفقا لقاعدة بيانات شركة تويوتا
)2( تم قياسه باستخدام دورة الاختبار 10 ـ 15 لوزارة الأراضي والبنية التحتية والنقل والسياحة باليابان

)3( بزيادة 10% سنويا
)4( بزيادة 11% سنويا

أعلن���ت ش���ركة هيونداي 
موتور، أن سيارتها الرياضية 
متعددة الاستخدامات الجديدة 
بالحج���م الكام���ل من س���بعة 
مقاعد، ستدخل أسواق الشرق 
الأوسط خلال الصيف الحالي 
وترتكز »غراند سانتا في« على 
النجاحات الكبيرة التي حققتها 
مركبة »س���انتا في« بخمس���ة 
مقاعد التي كانت قد وصلت إلى 
المنطقة ف���ي أواخر 2012، وهي 
تلتزم بتوجه العلامة التجارية 
الكورية العملاقة والذي يتمحور 
حول مبدأ »الفخامة العصرية« 
وتتميز بتصميم عصري أنيق، 
والكثير من الخصائص والمزايا 
التنفيذية، والأداء الممتاز إضافة 

تصميم مبهر لمزيد من العملانية والمساحة.


