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الخالد: علاقتنا متينة 
مع الموردين ووكلاء 

السيارات

عموميتها وافقت على عدم توزيع أرباح عن 2012

السيف: »وثاق للتأمين« تعتزم زيادة حصتها 
في السوق المصري إلى 25% بحلول 2016

الشركة للسنة المالية المنتهية في 
31 ديسمبر 2012 متضمنا تقرير 
هيئة الفتوى والرقابة الشرعية 
وتقرير مراقب الحسابات ولمحات 
موجزة عن أوضاع الأس����واق 
والإنجازات التي شهدتها الشركة 
والإس����تراتيجية التي اتبعتها 
لتحقيق أهدافها، معربا عن بالغ 
سعادته للإنجاز »النوعي« الذي 
حققت����ه »وثاق - مصر« حيث 
وصلت حصتها الس����وقية الى 
18% من إجمالي أقساط التأمين 
التكافلي في السوق المصري الذي 
التكافلي فيه  النشاط  يسيطر 
على نسبة 10% فقط من إجمالي 
التأمين هناك، كاشفا عن عزمهم 
التخطيط لرفع هذه النسبة الى 
25% حتى عام 2016، هذا بالاضافة 
الى تعزيز الانتشار الجغرافي 
المميز، ودعم رأس مال الشركة 
ل����ه، بالرغم من  وفق المخطط 
التحديات السياسية والاقتصادية 
التي تحي����ط بجمهورية مصر 
العربية، ما يؤكد مضي الشركة 
قدما في تنفيذ استراتيجياتها 
المتبعة على إدارة المخاطر وآليات 
الاكتتاب بالطرق المرنة والمهنية 
التي تناسب ظروفها في الأسواق 
وتحمي مساهميها من الأخطار. 
وأضاف السيف: »أما على صعيد 
التش����غيلية للأقساط  الأرباح 
المكتتبة فقد حققت نموا يقدر 
بـ 10.4%، حيث بلغت 183.516 
دينارا في العام 2012، في حين 
ش����هدت بعض أنشطة التأمين 
الحيوي����ة نموا هائ��ل�ا، ناهيك 
على ان الشركة حققت - وعلى 

التعاقدات  العديد من  مستوى 
الحيوي����ة الهام����ة والتي نمت 
ع����ن العام 2011 - نموا مرضيا 

ومشجعا للأعوام المقبلة.
وتطرق الس����يف في كلمته 
الى أوضاع شركات التأمين في 
الكويت، فقال ان أعدادها تقريبا 
عل����ى حاله����ا، وان كان هناك 
توقعات بنمو اكتتاب أقس����اط 
التأم��ي�ن في نهاية عام 2012 قد 
يصل إجماليه الى 265 مليون 

دينار.
ولفت السيف الى ان - انه 
وحتى نهاية ه����ذا العام - لم 
الرس����مية  تس����تجب الجهات 
لتقديم الحلول المناسبة لعلاج 
مش����اكل هذا القطاع الهام الذي 
مازال يعاني من مش����اكل فنية 
وتنظيمية وتنافسية وأخرى 
متعلقة بشؤون إعادة التأمين.

وعلى صعيد متصل، أضاء 
السيف على صناعة التكافل في 
العالم، وقال ان المؤشرات مازالت 
تعكس نموا يتوقع أن يصل الى 
26% تقريبا في نهاية العام 2012، 
أما نصيب دول الخليج منه فبدأ 
بالتحسن الطفيف في العام 2012، 
بعد انخفاض����ه في العام 2011، 
بعد أن كان أكث����ر من ذلك في 

سنوات مضت.
هذا، وق����د وافقت الجمعية 
العمومية الت����ي اعتمدت كامل 
بنود جدول الاعمال على توصية 
مجل����س الإدارة بع����دم توزيع 
أرباح نقدية عن الس����نة المالية 
المنتهية في المالية المنتهية في 

.31/12/2012

قال رئيس مجلس ادارة شركة 
وثاق للتأمين التكافلي عبدالله 
يوسف السيف ان الشركة حققت 
أرباحا صافية للعام 2012 قدرها 
54.275 دينارا وبواقع 0.49 على 
السهم، مقابل 69 دينارا من دون 
أي خسائر على السهم مقارنة 
بذات الفترة نفس����ها من العام 
2011، مشيرا الى ان العام 2012 
شهد نموا في إجمالي الاصول 
بمقدار 0.80% وكذلك نمو حقوق 

المساهمين بمقدار %1.14.
حديث السيف هذا جاء لدى 
الثاني عشر  ترؤسه للاجتماع 
العمومية للش����ركة  للجمعية 
التي عق����دت فعالياتها صباح 
امس في مق����ر وزارة التجارة 
أمام نسبة حضور  والصناعة 
بلغت 89.92% واستعرض فيها 
التقرير السنوي لأعمال ونتائج 

عبدالله السيف

نظم بنك الكويت الوطني 
البولينغ  مؤخ���را بطول���ة 
للموظفين في مركز كوزمو. 
البطولة موظفو  وقد حضر 
البنك وأسرهم وسط أجواء 

عائلية وحماسية.

موظفو »الوطني« يتنافسون في بطولة البولينغ
وشارك في بطولة البولينغ 
البنك  عدد كبير من موظفي 
م���ن مختل���ف إدارات البنك 
وتنافسوا من خلال الفرق أو 
الفردي، وقد اتسمت  اللعب 
البطول���ة بأجواء حماس���ية 
في ظل المنافسة القوية التي 
شهدتها بين مختلف المشاركين. 
وف���ي ختام المنافس���ة، كرم 
الثلاث  الفرق  الوطني  البنك 
الفائزة ال���ى جانب الفائزين 

في الجولات الفردية. 
هذا وتخلل البطولة العديد 
من النشاطات المسلية لموظفي 
البنك وعائلاتهم مثل البلياردو 
والبلاي ستايشن والمسابقات 
الأخرى، كما ج���رى توزيع 
الجوائز والهدايا على الحضور 

والمشاركين. فرحة الفوز

مازن سعد الناهض وعماد أحمد العبلاني يتوسطون المشاركين في بطولة الوطني للبولينغ

عمومية الشركة أقرت توزيع 5% نقداً و5% منحة

الخرس: »السور« رصدت 6 ملايين دينار 
لتطوير عدد من محطات الوقود خلال العام الحالي

منحة بواقع 5% يأتي ضمن 
المتطلبات الخاصة بتدعيم 
رؤية الشركة الإستراتيجية 
وإعطاء فرصة للمساهمين 
للاستفادة من العائد على 
الس����هم أو بيعه حس����ب 

اختيارات المساهم.
إن الشركة تقوم  وقال 
بدف���ع فاتورتين لش���ركة 
الوطني���ة عن  البت���رول 
الوقود الذي يتم ش���راؤه 
بواق���ع 3.4 ملايين دينار 

أسبوعيا.
وقال إن الشركة حققت 
أرباحا صافية  ف���ي 2012 
بلغت 4 ملايين دينار من 
إجمالي مبيعاتها المقدرة 
92.3 مليون دينار، حيث 
بلغت عائدات السهم 11.67 
فلس���ا، وفي الوقت نفسه 
زادت حقوق المس���اهمين 
بنسبة 8.83% حيث بلغت 

46.8 مليون دينار.
ولفت الخرس في كلمته 
أمام الجمعية العمومية الى 

أن الش���ركة تمكنت كذلك 
من إنشاء وصيانة محطة 
العقيل���ة الجديدة ومركز 
الخدمة السريعة للسيارات 
والس���وق المركزية والتي 
تضم 4 جزر لتعبئة الوقود 
وعدد 8 مزودات مزدوجة 
الخدمة م���ن كلا الجانبين 

وجميع أنواع الوقود.
وفيم���ا يخص الحصة 
السوقية للشركة، أوضح 
أن الش���ركة تمكن���ت من 
أن تحقيق حصة سوقية 
تقدر ب���ـ 35% خلال العام 
الماض���ي بزيادة 0.9% عن 
العام 2011، فيما وظفت 150 
موظفا كويتيا في محطات 
ألفا للوقود بالإضافة إلى 
تدريب 150 موظفا ليصبحوا 
معتمدين على المحطة مع 
مؤسس���ة الكويت للتقدم 

العلمي.
وحول الخطط المستقبلية 
للش���ركة، بين أن الشركة 
تس���تهدف تطوير وإنشاء 
وصيانة 7 محطات جديدة من 
بينها المنصورية والجهراء 
والش���عيبة  والقادس���ية 

والمسيلة والسالمي.
أق���رت عمومية  وق���د 
الش���ركة توزيع 5% نقدا 
من القيمة الإسمية للسهم 
بواق���ع 5 فلوس للس���هم 
الواحد وبقيمة 1.7 مليون 
دينار للمساهمين المقيدين 
بسجلات الشركة وكذلك 
توزيع أسهم منحة مجانية 
بنسبة 5% وبما يعادل 5 
أس���هم لكل 100 سهم عن 
المنتهية في  المالية  السنة 

31 ديسمبر 2012.

٭٭أحمد مغربي 

تكاليف تشغيل متزايدة 
على الش����ركات س����نويا 
بالإضافة إل����ى المتطلبات 
الرقابي����ة الت����ي تفرضها 
ش����ركة البترول الوطنية 
عل����ى الش����ركات، وأبدى 
الخرس استعداد الشركة 
لبناء محطات جديدة في 
الكويت المختلفة  مناطق 
وذل����ك في إط����ار الزيادة 
السكانية التي تتطلب بناء 

محطات جديدة.
وعلق على تساؤل احد 
المس����اهمين بشأن تراجع 
القيمة السوقية لعقار تابع 
للشركة لمستوى 1.5 مليون 
دينار في 2012 بالقول إن 
هيئة أسواق المال تفرض 
على الشركات ضرورة عمل 
تقييمات لعقاراتها واختيار 
الأقل منها، مس����تدركا أن 
العقار »دفترية«  خسارة 

وليست »محققة«.
وبين أن رفع رأس����مال 
الش����ركة من خلال أسهم 

ق����ال رئي����س مجلس 
الإدارة والعضو المنتدب 
في شركة السور لتسويق 
الوق����ود طلال الخرس إن 
الشركة تس����عى لتطوير 
محطات الوق����ود التابعة 
خلال عام الحالي ورصدت 
حوال����ي 6 ملاي��ي�ن دينار 
لتنفيذ عملي����ة التطوير، 
موضحا أن إشكالية إنشاء 
محطات جديدة في الكويت 
تتوقف عل����ى مدى توافر 

الأراضي.
وأوضح الخرس عقب 
انعقاد الجمعية العمومية 
العادية للش����ركة والتي 
انعقدت أمس أن شركات 
الوقود طلب����ت ضرورة 
وجود جهة رقابية مستقلة 
تابع����ة لش����ركة البترول 
الوطني����ة تكون منفصلة 
إداريا ع����ن الإدارة العليا 
في الشركة وتكون مهمتها 
الوق����ود  إدارة محط����ات 

التابعة لها.
ولف����ت الخرس إلى أن 
الش����ركة لم تتقدم بطلب 
للدخول ف����ي تخصيص 
محطات الوق����ود التابعة 
لشركة البترول الوطنية، 
مبين����ا أن الش����ركة على 
علم بتطورات الملف وما 
يحدث فيه، مشيرا إلى أن 
الدراسات المتعلقة بمحطات 
الوقود في الكويت تشير 
إل����ى ض����رورة مضاعفة 
محط����ات الوقود الحالية 
البال����غ عددها 124 محطة 

وقود.
وحول الس����عر العادل 
لليتر البنزين، قال الخرس: 
إن المس����اهمين ع����ادة ما 
يبحثون عن الأرباح وهناك 

طلال الخرس مترئسا الجمعية العمومية لـ »السور«

انطلقت مع بداية أبريل 2013 وتستمر حتى نهاية مارس 2014

»VIVA« تطرح سحب »التجوال المحلي« 
وفرصة الفوز بجوائز بقيمة 200 ألف دولار

عل���ى فرص اكث���ر تؤهلهم 
 VIVA للفوز في احد سحوبات
الأربعة. وسيتم الإعلان عن 
اسم الفائز في السحب الأول 

بتاريخ 3 يوليو 2013.
إلى  وتسعى VIVA دوما 
إيجاد طرق جدي���دة تتيح 
له���ا التواصل م���ع عملائها 
ومكافأتهم على اس���تخدام 
ش���بكتها، بما في ذلك زوار 
الكويت من الخارج. وتهدف من 
خلال هذا العرض الترويجي 
الجدي���د، إلى مكاف���أة زوار 
الذين يستخدمون  الكويت 

أثناء تجوالهم   VIVA شبكة
ومنحهم فرصة للفوز بإحدى 
الجوائز الأربعة ربع السنوية 
والتي تبلغ قيمة كل منها 50 

ألف دولار.
هذا وتدع���و VIVA زوار 
الكويت للاس���تفادة من هذا 
الع���رض ومضاعفة فرص 
دخوله���م الس���حب بإجراء 
اكثر. تقوم  مكالمات صادرة 
VIVA بإرسال رسالة نصية 
للمتأهلين لدخول الس���حب 
بعدد الفرص أسبوعيا خلال 

تواجدهم في الكويت.

أبريل  بداية الشهر الجاري 
2013 وتس���تمر حتى نهاية 

مارس 2014. 
ويتأهل للس���حب زائرو 
الكويت الذين يختارون شبكة 
VIVA، وبع���د أول 5 دقائق 
مكالمات صادرة سيحظون 
بفرصة دخول السحب ربع 
السنوي على جائزة نقدية 
قيمتها 50 ألف دولار أميركي. 
كما أن كل 5 دقائق إضافية 
لمكالمات ص���ادرة محلية او 
دولية باس���تخدام ش���بكة 
VIVA، س���يحصل الزائرون 

طرحت شركة الاتصالات 
الكويتي���ة VIVA، مش���غل 
الاتص���الات الأس���رع نموا 
الكويت، سحب »خدمة  في 
التج���وال المحل���ي« لزوار 
الذين يستخدمون  الكويت 
شبكة VIVA للهواتف النقالة 
المكالم���ات الصادرة  لإجراء 
الدولي���ة لمدة  أو  المحلي���ة 
خمس دقائ���ق أو أكثر مما 
يؤهلهم لدخول السحب على 
جوائز نقدية بقيمة 200 ألف 

دولار.
وانطلقت هذه الحملة مع 

خلال حفل تدشين الجيل الجديد من السيارة الرياضية متعددة الاستخدام

»بيتك« يستضيف »مازدا CX - 9« العائلية الكبيرة

تساهم بشكل ايجابي في 
تحري����ك عجل����ة المبيعات 
الس����وق بش����كل  وخدمة 
عام، وذلك أثناء إقامة حفل 
تدش��ي�ن الجيل الجديد من 
السيارة الرياضية متعددة 
الاستخدام »مازدا CX-9« في 
معرض »بيتك« في الشويخ 
الذي حض����ره نائب المدير 
التجارية  العام للخدمات 
بـ »بيتك« - أحمد الخالد 
- المدير التنفيذي لتمويل 
السيارات في »بيتك« - عاهد 
العيسى - المدير التنفيذي 

للتموي����ل الش����خصي - 
الهني����دي- ومدير  طلال 
ع����ام الش����ركة الكويتية 
لاس����تيراد الس����يارات - 
اشيش تاندون ان - ومدير 
علامة »مازدا« في الكويت 
- محم����د عثمان - وعدد 
م����ن مس����ؤولي »بيتك« 
والوكالة حيث اكدوا على 
هامش اللقاء أهمية توطيد 
التعاون والسعي  أواصر 
الى توثي����ق الصلة اكثر 
بما يخدم مصلحة الطرفين 

وينشط حركة السوق.

صناع الس����وق بالمحافظة 
على حصته السوقية من 
جانب ودعم أعمال وأنشطة 
التج����ار وتق����ديم خدمات 
تناسب تطلعاتهم للتوسع 

والنمو من جانب آخر. 
ان  وأض����اف الخال����د 
»بيت����ك« يحتفظ بعلاقات 
تعاون وتواصل متميزة مع 
الشركة الكويتية لاستيراد 
السيارات - وكلاء سيارات 
مازدا في الكويت - والتي 
يعززها بتنظيم فعاليات 
ومهرجان����ات تس����ويقية 

ش����هد مع����رض بي����ت 
الكويتي )بيتك(  التمويل 
في الش����ويخ حفل تدشين 
الجيل الجديد من السيارة 
الرياضية متعددة الاستخدام 
»مازدا CX-9« خارج معرض 
الوكيل - الشركة الكويتية 
لاستيراد السيارات »الشايع 
والصقر« - مما يعبر عن 
حجم الاهتمام الذي يبديه 
السيارات بالتواجد  وكلاء 
في معارض »بيتك« المتميزة 
وتس����ويق منتجاتهم من 
السيارات فيها كونها تجمع 
تحت سقفها معظم العلامات 
التجارية للسيارات، وحرص 
»بيتك« على اتاحة الفرصة 
لعملائه ليكونوا دائما في 
قلب السوق ووسط افضل 
المزايا التي يمكن ان يحققها 
الزائر لمعرض »بيتك« من 
انواع  الاطلاع على احدث 
السيارات بمزايا وتسهيلات 

»بيتك« المعهودة. 
وقال نائب المدير العام 
للخدم����ات التجاري����ة في 
»بيتك« - احمد محمد الخالد 
- ان العلاقة متينة وقوية 
بين »بيتك« ومورديه من 
وكلاء السيارات في الكويت 
التعاون  ضمن منظوم����ة 
التي يحرص »بيتك« على 
تنميتها مع كافة ش����رائح 
السوق مس����تهدفا تحقيق 
إستراتيجيته لدعم سوق 
الس����يارات والمساهمة في 
تحريك عجل����ة الاقتصاد 

وخدمة العملاء.
وذكر الخالد ان »بيتك« 
يواصل تأكيد دوره كأحد 

أحمد محمد الخالد يكشف الغطاء عن السيارة

»الخليج« ينظم برنامج »أكثر من مجرد مال« 
لطالبات أكاديمية الإبداع الأميركية

اس���تضاف بن���ك الخليج أخي���را حلقتين 
تثقيفيتين بعنوان »أكثر من مجرد مال« لطالبات 
أكاديمية الإبداع الأميركية، وذلك في إطار الشراكة 
الاستراتيجية التي أبرمها بنك الخليج مع مؤسسة 
إنجاز الكويت في العام 2013 والرامية إلى مساعدة 
كلتا المؤسستين على بلوغ أهدافهما المشتركة 
من خلال إعداد برامج تساهم في تثقيف شباب 
الكويت ودعمه وتطويره. وش���ارك في هاتين 
الحلقتين الش���املتين 56 طالبة من الأكاديمية، 
اللواتي استمعن إلى شرح من موظفات البنك 
حول سبل كسب المال وإنفاقه، فضلا عن تقاسم 

المال وادخاره على نحو مسؤول. 

وتولت تقديم هذه الجلس���ات في أكاديمية 
الإبداع الأميركية كل من فاطمة الجاسم وياسمين 
الرش���دان من بنك الخليج، اللتين استعرضتا 
أساسيات اتخاذ القرارات المالية السليمة، وتحديد 
مواصفات أخلاقيات العمل، وسبل كسب المال 
من خلال المشاريع التجارية الخاصة أو الفرص 
الوظيفية، فضلا عن كيفية احتساب التكاليف 
التش���غيلية والدخل في المش���اريع الصغيرة، 
وكيفية صياغة خطط العمل بناء على المهارات 
والميول المهنية. ويشمل البرنامج أيضا المنهاج 
الدراسي لمادتي الاقتصاد والتجارة لطلبة الصف 

الخامس والسادس. 

لقطة لفريق العلاقات الداخلية في بنك الخليج مع طالبات أكاديمية الإبداع الأميركية


