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»شمال الخليج« تكافئ موظفيها بأمسية بحرية  على متن »مارينا2«

تقدير شمال الخليج لحضوره 
وللدعم المس���تمر م���ن المكتب 
الإقليمي لهيونداي في الشرق 
الأوسط.  وشكر ترجمان طاقم 
موظف���ي المبيع���ات وإدارتهم، 
وهنأهم على النتائج المبهرة التي 
تمكنوا من تحقيقها خلال العام 
2012، مذكرا بالأهمية التي توليها 

الشركة لموظفيها الأوفياء.
واعتبر المدير العام التنفيذي 
في كلمة ألقاها في المناسبة أن 
»خدمة العملاء والتطوير المستمر 
لعملية البيع حتى التس���ليم 

ومتابعة العملاء ومن ثم خدمات 
ما بعد البيع، كانت من أهم عوامل 

نجاح الشركة«. 
وأشار إلى أن »شركة شمال 
الخليج التجارية تعمل برؤية 
ثابتة لتكون أفضل وكيل سيارات 
في السوق الكويتي، وقد تحولت 
هذه الرؤية إلى حافز لدى جميع 
العامل�ي�ن في فريق الش���ركة، 
حيث تم تطبيق الإستراتيجية 
الموضوعة في جميع الأقس���ام 
المختلف���ة«. ولفت ترجمان إلى 
أن»موظف���ي مبيع���ات الأفراد 
يقدمون خدمات شخصية لكل 
عميل يزور معارض هيونداي 
الكويت، حيث يتم إطلاع العميل 
بشكل واف وكاف على مميزات 
الطرازات المتنوعة لهيونداي، 
ويضع البائعون في أولوياتهم 
حاجات العمي���ل وينصحونه 
باقتن���اء أفضل طراز يناس���ب 
حاجاتهم آخذي���ن في الاعتبار 
الميزانية والخدمات التي يبحث 

عنها الشاري المحتمل«.
وتطبق شركة شمال الخليج 
المعايير والمقاييس العالمية التي 
تتبعها شركة »هيونداي موتور« 
الأم لناحية التوظيف والمبيعات 
والخدمات الجديدة والنشاطات 
التس���ويقية وخدم���ة العملاء 
وتطوير المعارض ومراكز الخدمة 

والإدارة القيادية المثلى.
وتمكنت »ش���مال الخليج« 
بفضل موظفيها الأكفاء وخدماتها 
المبتكرة والعروض التسويقية 
المميزة التي قدمتها خلال العام 
2012، من تحقيق أعلى نسبة نمو 
في المبيعات بين وكلاء »هيونداي« 
في منطقة الشرق الأوسط. وبلغت 
نسبة نمو مبيعات »هيونداي 
الكويت« خلال العام المنصرم 
80 %، مساهمة بذلك في تحقيق 
مبيعات قياسية لـ »هيونداي« 
في الش���رق الأوسط خلال عام 
2012. وتمكنت الشركة من من بيع 
10.828 مركبة خلال العام الماضي، 
بحس���ب تقرير رابطة شركات 
السيارات في الشرق الأوسط. 
وتوزعت المبيعات على جميع 
طرازات »هيونداي«، فاحتلت 
توسان )Tucson( المرتبة الأولى 
مع بيع 2094 سيارة، وإلانترا 
)Elantra( في المرتبة الثانية مع 
1737 سيارة، بينما بيعت 1726 
سيارة سوناتا )Sonata( و1468 

.)Accent( سيارة أكسنت
وقد تمكنت »شمال الخليج« 
من تحقيق نسبة نمو قياسية 
خلال ش���هري يناي���ر وفبراير 
2013، مسجلة نموا قياسيا في 
المبيعات وصل إلى 81% قياسا مع 
الفترة نفسها من العام المنصرم. 
وحققت الشركة ارتفاعا قياسيا 
في حصتها السوقية لتصبح %11، 
محتلة بذل���ك المركز الثالث من 
حيث المبيعات الإجمالية، بحسب 
تقرير رابطة شركات السيارات 

في الشرق الأوسط.
وحص���دت ش���مال الخليج 
مجموع���ة م���ن الجوائز خلال 
العامين الماضيين، منها درع أفضل 
مبيعات لفئة السيارات الفخمة 
في الشرق الأوسط بين شهري 
يوليو وأكتوبر 2012، إلى جانب 
أرفع تقدير من شركة »هيونداي« 
كأفضل وكيل سيارات في العالم 
لعام 2011، بالإضافة إلى جائزة 
شرفية من »سرفيس هيرو« عن 
فئة مبيعات السيارات الجديدة 
وجائزة مع���ارض النخبة من 

»هيونداي«.

على مستوى مبيعات الأفراد، 
والذين ساهموا بمثابرة وإخلاص 
في زيادة مبيعات الشركة وزيادة 
حصتها ومكانتها في الس���وق 
الكويتي حيث حصلت نورا علي 
حسن على لقب البائع الأول لعام 
2012 من حيث المبيعات الإجمالية 
كما حصل افو )أواديس( كالاجيان 
عل���ى المركز الثاني وعماد علي 
حسين على المركز الثالث من حيث 
المبيعات الإجمالية أيضا كما قام 
أيضا بتسليم درع تذكارية لممثل 
الشركة الأم هيونداي تعبيرا عن 

نظمت شركة شمال الخليج 
التجارية، الوكي���ل الحصري 
لسيارات وشاحنات هيونداي 
في الكويت، أمسية بحرية على 
متن سفينة »مارينا 2«، بمشاركة 
موظفي مبيعات الأفراد والمديرين 
وأفراد عائلاتهم وبحضور ممثل 
شركة هيونداي العالمية بي كي 
لي »مدير مبيع���ات هيونداي 
في الش���رق الاوسط«. وجاءت 
هذه الأمس���ية في إطار حرص 
الشركة على توطيد أواصر المحبة 
والترابط بين المسؤوليات المهنية 
والحي���اة الاجتماعية، وتعزيز 
التواصل الشخصي بين مختلف 
الموظف�ي�ن وعائلاته���م ضمن 
جو اجتماع���ي بهيج، واحتفالا 
بإنجازات الش���ركة خلال العام 
2012. وتضمنت الأمسية، التي 
استمرت أكثر من ثلاث ساعات 
داخ���ل مياه الخلي���ج العربي، 
برنامجا حافلا بباقة من الفقرات 
الممتعة والمس���ابقات المتنوعة 
والموسيقى، التي نقلت الحضور 
إلى عالم سحري خلاب، واختتمت 

ببوفيه مفتوح للعشاء.
وقد قام المدير العام التنفيذي 
لش���ركة ش���مال الخليج رائد 
ترجمان خلال الأمسية بتكريم 
البائعين الثلاثة الأوائل لعام 2012 

»أودي A5 « و10 آلاف دينار للفائزين الجدد  
»VIVA«في  حملة »اربح سيارة كل أسبوع« من

 AWARE بنك برقان يرعى مبادرة
للغوص احتفالاً بيوم الأرض العالمي

الاشتراك في خدمة الانترنت 
مسبقة الدفع، حيث يحصل 
العميل على فرصة لدخول 
السحب بمجرد الاشتراك في 
باقة 'Surf On' service مقابل 
500 فلس، والتي توفر 500 
ميغابايت يوميا، أو يحظى 
بفرصتين بمجرد الاشتراك 
في نفس الباقة مقابل دينار 

واحد لمدة خمسة أيام.
كما يس����تطيع العملاء 
الاشتراك في الخدمتين في آن 
واحد لمضاعفة فرص فوزهم 
كل أسبوع والفوز بجوائز 
قيمة، علما أن جميع المشتركين 
غير الفائزين في سحب كل 
أسبوع ستتم إضافتهم إلى 
الس����حب التالي لتتضاعف 

فرص الفوز. 
ويمك����ن لعم��ل�اء الدفع 
المسبق الراغبين في الاشتراك 
 BlackBerry بباقة خدم����ات
المحلي����ة وغير المح����دودة 
بسعر 3.9 دنانير كويتية أن 
يرسلوا رسالة نصية قصيرة 
تتضمن رقم »2« إلى الرقم 
535. وللحصول على قائمة 
كاملة بجميع عروض الدفع 
المسبق، يرجى إرسال رسالة 
نصية قصيرة تتضمن كلمة 

»GO« إلى الرقم 535. 

خاص بمش����تركي خدمات 
BlackBerry للدفع المس����بق، 
حي����ث يحص����ل العمي����ل 
تلقائيا على 7 فرص لدخول 
الس����حب كل أس����بوع عند 
 BlackBerry الاشتراك بخدمة
الشهرية بـ3.9 دنانير، والتي 
تتيح للعملاء الاستفادة من 
 BlackBerry جميع خدم����ات
بشكل لا محدود. إلى جانب 
هذا، يحصل كل عميل على 
فرصة إضافية لدخول سحب 
الأس����بوع عند شرائه خطا 
جديدا مسبق الدفع وتشغيل 
خطه عبر إرسال رسالة نصية 
قصيرة تتضمن »GO« إلى 

الرقم 535. 
الخيار الثالث هو لشراء 
خط مسبق الدفع بـ 2 دينار 
وعند تفعي����ل الخط، يجب 
 »GO« على العملاء إرس����ال
الى »535«، وسينال العميل 
أربع فرص لدخول السحب 

كل أسبوع. 
 الخيار الرابع هو اعادة 
شحن بــ 500 فلس أو أكثر، 
ويحصل العميل على فرصة 
لدخول السحب في كل مرة 

يعيد الشحن.
بالإضافة إلى ذلك يحصل 
العميل حينئذ على فرصة 
لدخول السحب، عند الاشتراك 
في الباقة المحلية مقابل 500 
فلس، والتي تمنحه 60 دقيقة 
للمكالمات المحلية يوميا بمجرد 
إرسال SMS تحتوي على رقم 
3 إلى 232. أو عند الاشتراك 
في باقة الرس����ائل الدولية 
مقابل 500 فلس، والتي تمنح 
العميل 100 رسالة دولية لمدة 

أسبوع. 
أما الخيار الخامس فهو عند 

المبادرات  التزامه بدعم كل 
البيئية بالاضافة الى تطوير 
وتطبيق افضل ممارس����ات 

المسؤولية الاجتماعية.

أعلنت شركة الاتصالات 
الكويتي����ة VIVA، مش����غل 
الاتصالات الأسرع نموا في 
الكويت، اليوم عن اس����ماء 
عملائها الفائزين ضمن حملة 
»اربح س����يارة كل أسبوع« 
وهم: محمد أفصالي، وأندرا 
باندور ودومندا رانجان وعمر 
سعد البناق والذي ربح كل 
 2013 A5 منهم سيارة أودي
الجدي����دة وعب����دالله لافي 
المطيري وثاز هاكال برامود 
كومار وناصر ابراهيم ناصر 
الصولة وجوزيه ڤيتو الذي 
نال كل منهم 10 آلاف دينار.

ويتعين عل����ى الفائزين 
الذين تم الإعلان عن أسمائهم 
في سحب 1 ابريل 2013 تسلم 
جوائزهم حتى 1 مايو 2013 
كحد أقصى. أم����ا الفائزون 
المعلنة أسماؤهم في سحب 
8 ابريل 2013 فيتعين عليهم 
تسلم جوائزهم حتى 8 مايو 
2013. أم����ا الفائزون المعلنة 
أسماؤهم في سحب 15 ابريل 
2013 فيتعين عليهم تس����لم 
جوائزهم حتى 15 مايو 2013. 
أما الفائزون المعلنة أسماؤهم 
في س����حب 22 ابريل 2013 
فيتعين عليهم تسلم جوائزهم 
حتى 22 مايو 2013 وفي حال 
التأخر عن التواريخ المذكورة 
أعلاه س����يتم منح الجوائز 
للفائزين المدرجة أسماؤهم 

في القائمة البديلة.
وبدورها هنأت ش����ركة 
VIVA الفائزي����ن أصح����اب 
الحظ السعيد، ودعت عملاءها 
ليشاركوا في أطول حملة من 
نوعها بالكوي����ت. وفي ظل 
النجاح المستمر الذي تشهده 
هذه الحملة قامت بزيادة طرق 
الاشتراك حرصا منها على 
تأهي����ل المزيد م����ن عملائها 

للربح.
ويتم الدخول في السحب 
من خ��ل�ال أح����د الخيارات 
التالية، الخيار الأول هو من 
خلال الاشتراك بمبلغ 500 
فلس يوميا، فيحصل المشترك 
على فرص����ة واحدة لدخول 
السحب كل أسبوع، إضافة 
إلى الحصول على اتصالات 
ورس����ائل SMS محلية غير 
.VIVA محدودة ضمن شبكة

أما الخي����ار الثاني فهو 

قام بن����ك برقان مؤخرا 
 AWARE برعاي����ة مب����ادرة
للغ����وص التابعة لمركز آبل 
للغوص وذلك احتفالا بيوم 
الارض العالم����ي. وتضمنت 
مب����ادرة »الغوص من اجل 
ي����وم الارض 2013« قي����ام 
فريق مكون من 10 غواصين 
كويتيين الذين زاروا كلا من 
مدينة شرم الشيخ والغردقة 
واسوان والاقصر وذلك في 
مهمة لحماية المرجان واعادة 
تاهيل البيئة البحرية بشكل 

عام في تلك المناطق.
وتعد رعاية بنك برقان 
له����ذا البرنامج ج����زءا من 

تكريم البائع الثالث عماد علي حسين تكريم البائع الثاني افو كالاجيان 

تكريم ممثل شركة هيونداي العالمية بي كي لي تكريم البائع الأول نورا علي حسين 

لقطة جماعية للمشاركين في الأمسية

رحلة ساحرة في 
مياه الخليج خصصت 

لموظفي المبيعات 
ومديري الشركة 
احتفالاً بإنجازات 

2012


