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التجاري  البن���ك  أجرى 
اليومي  الس���حب  الكويتي 
النجمة«  عل���ى »حس���اب 
الرئيس���ي  المركز  أمس في 
للبن���ك، بحض���ور وزارة 
التجارة والصناعة ممثلة في 
عبدالعزيز اشكناني، وقد فاز 
كل من: سلوى صالح محمد 
الصالح، سعاد نعمة حايف 
العنزي، شمس الملوك احمد 
احمد منصور، محمد الطاهر 
عبدالعزي���ز وخاتون جبار 
حبيب بجائزة قيمتها 7 آلاف 

دينار لكل منهم.
النجمة  ويتميز حساب 
الجديد بتأهيل عملائه الفوز 
بجائزة يومية قدرها 7 الاف 
دينار، لينفرد البنك التجاري 
بتقديم اكبر جائزة س���حب 
يومي، بالإضافة إلى أربعة 
سحوبات كبرى تجرى خلال 
العام تبلغ قيمة كل جائزة 
منها 100 الف دينار تقام في 
العيد الوطني والتحرير، عيد 
الفطر، وعيد الأضحى المبارك 
بالإضافة إلى ذكرى تأسيس 

البنك في 19 يونيو.
ويفتح حس���اب النجمة 
بمبل���غ 500 دينار والتأهل 
لدخول السحب اليومي بعد 
فترة أس���بوع وسحوبات 
المناسبات بعد فترة شهرين، 
علما أن حساب النجمة يمنح 
عملاءه اكبر عدد من الفرص 
للربح، حيث يحصل العميل 
على فرصة للربح مقابل كل 
25 دينارا، تبقى في الحساب 

بدلا من 50 دينارا.

»التجاري« 
يعلن أسماء الفائزين 

في سحب حساب 
»النجمة«

العقد.. شريعة المتعاقدين
بأن »العقد« ينص على تفعيل بند التأخير 
وما يترتب عليه من تكاليف حتى يتحول 
العقد »القانوني« إل���ى آلة عزف للحن 
حزين يتباكى عليه الطرف الذي تسبب 
في الضرر لكي يكسب عطف المتضرر حتى 
يسقط عنه الغرامة لتعود »ريمة لعادتها 
القديمة« والإخلال ببنود أخرى في عقود 
أخرى أملا في التغاضي عن التأخير وما 

يسببه من أضرار مالية ونفسية!
ويبقى السؤال... لماذا وجد العقد من 
الأساس؟ ولماذا حرر من نسختين؟ ولماذا 

يتردد البعض في اللجوء للقضاء؟
الإجابة تختلف في المفردات ولكنها 
تتفق في المضم���ون.. فالأطراف اتفقت 
على التعاقد ولكنها اختلفت في مضمون 
التعاق���د... فهن���اك م���ن يتعاقد لحفظ 
حقوقه في حال تم التقصير او الإخلال 
في البن���ود... وهناك من يتعاقد بهدف 
الحصول على المشروع ومن ثم »يحلها 
ألف حلال«... وهناك من يتعاقد بهدف 
حجب هذا المش���روع عن منافسيه على 
الرغم من معرفته المسبقة بعدم قدرته 

على الإنجاز!
قد يكون مُبرر عدم اللجوء إلى القضاء 
وقد يكون هناك إجماع ان عامل الوقت 
قد لا يسعف الطرفين والانتظار قد يحمل 
المتضرر أعباء مالية إضافية )يعتقد انه 

في غنى عنها(!
ويبقى الحل في بن���ود العقد ولكن 
المشكلة تكمن في أطرافه، ولذلك لن يتغير 
الحال إلا إذا تم تفعيل بنود العقد دون 
الإخلال بها. و»اللي أوله ش���رط.. آخره 

نور«.

وفي النهاية...

دعوة من آيديليتي لاحترام »شريعة 
المتعاقدين«!

س���نحاول عبر هذا المقال ان نسلط 
الضوء على إحدى أبرز المش���اكل التي 
تواجه أصحاب المشاريع... ولن نخوض 
كثيرا في الجانب القانوني، ليس لضعف 
معرفتن���ا به ولكن بس���بب إيماننا بان 
الجانب القانون���ي يجب ان يمارس من 

قبل أصحاب الاختصاص!
كعادة أي مشروع.. سواء كان مشروعا 
تجاري���ا ضخما أو بن���اء »بيت العمر« 
فلابد من وجود عقود تنظم العلاقة بين 
أطراف التعاقد )صاحب المشروع كطرف 
والمقاول أو صاح���ب الخدمة أو المنتج 

كطرف ثان(!
سنقوم بتقسيم فترة المشروع إلى 3 

مراحل رئيسية:
مرحلة )1( »الحياة حلوة والابتسامة 

العريضة« 
في بداية المش���روع ع���ادة ما يكون 
صاحب المش���روع في طور البحث عن 
طرف يق���وم بأعمال مح���ددة في إطار 
مش���روعه. ويكون الطرف الثاني الذي 
سيقوم بأعمال المشروع في طور البحث 
عن »صاحب مشروع« لكي يقوم بتقديم 
خدماته بس���عر »مغر« وعرض خبراته 
حتى يتم التعاقد وبدء المش���روع. فتتم 
كتاب���ة العقد بين الطرف�ي�ن ويحرر من 
نس���ختين )نضع خطين عريضين تحت 
كلمة نس���ختين( طبعا في هذه المرحلة 
عادة ما يكون الطرفان متوافقين و»سمن 
على عسل« والحياة جميلة والفرح يعم 

في أرجاء المدينة!
مرحل���ة  )2( »الل���ي بالعذر يطلعه 

المحتاس« 
في هذه المرحلة يتم تنفيذ المشروع 
والعمل ببنود العقد المبرم.. فيتابع الطرف 
الأول )صاحب المش���روع( كل صغيرة 
وكبيرة يقوم بها الطرف الثاني )المقاول 
او صاح���ب المنت���ج او الخدمة( فيكون 
العتب أسلوب الحديث والخصام المتكرر 
عادة وللصوت العالي والضغط وأمراض 

العصر حضور في جميع الاجتماعات 
لماذا؟

لأن المرحلة )3( لابد ان يكون عنوانها 
»عقد إيه اللي جاي تتكلم عليه«!

في هذه المرحلة وبغض النظر عن سبب 
الإخلال ببنود العقد، سواء كان الطرف 
الأول أو الثان���ي إلا انك عزيزي القارئ 
سترى وتس���مع العجب... وكأن العقد 

حرر من نسختين مختلفتين تماما!
فإذا كان هناك ش���رط جزائي سببه 
تأخير احد الأطراف المتعاقدة، س���تجد 
الطرف المتسبب يحمل التأخير على جهة 
لم تكن أصلا طرف���ا في العقد ويحاول 
بكل ما أوتي من »أعذار« ان يقنع الطرف 
المتضرر ب���أن »ظروفا« قاهرة هي التي 

تسببت في التأخير! 
فما على الطرف المتضرر سوى التذكير 

اثنين شركة آيديليتي للاستشارات في * زاوية أسبوعية هادفة تقدمها كل 
إطار تشجيعها على إنشاء وتطوير 

واحتضان ورعاية المشاريع التجارية 
المجدية واقتناص الفرص أو معالجة 

القصور في الأسواق.
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مسافرون على متن طيران الجزيرة يرفعون علامة الإعجاب على الـ»فيسبوك«

من خ��ل�ال الصفحة. ويأتي 
العملاء من الكويت في صدارة 
الجنسيات المتابعة لصفحة 
الشركة، ويتبعها بالترتيب 
كل م����ن مصر ولبنان وقطر 
والإم����ارات العربية المتحدة 
العربية  والأردن والمملك����ة 
السعودية وسورية والهند 
والفلبين وباكستان والولايات 
المتحدة الأميركية والعراق 
وفلسطين وتونس والمغرب 
والبحرين وسريلانكا والمملكة 

المتحدة وإندونيسيا.
وتقوم الشركة بتحديث 
صفحتها يوميا بمشاركات 
مختلفة وعروض حصرية 
ومس����ابقات مث����ل أح����دث 
التي  التصويرية  مسابقاتها 

أطلقت خلالها تطبيقا خاصا 
ب»فيس����بوك« لتمك����ن به 
المشاركين من تحميل صورة 
قاموا بالتقاطه����ا في إحدى 
الدول التي تخدمها الشركة، 
وم����ن ث����م تصنيفه����ا على 
التطبيق بحسب هذه الدولة. 
وش����ارك في هذه المس����ابقة 
أكث����ر من 500 مش����ارك من 
أنحاء المنطقة، وقام متابعو 
الصفحة بالتصويت على هذه 
المشاركات. وخصصت »طيران 
الجزيرة« رزنامتها لعام 2013 
للصور الإثنتي عشرة التي 
حصدت أكثر عدد من تصويت 
المعجبين، لتوثق في صفحة 
كل شهر من الرزنامة صورة 

من هذه الصور.

ومصنعيها وكبار العاملين 
في هذا المجال، ما يجعل منه 
معرضا لتشكيلات عالمية 
فريدة تجت���ذب الزوار إلى 
أجنح���ة وطني���ة وعالمية 
يمثلون عارضين من دول 
طالما اش���تهرت بتاريخها 
وإبداعاتها في عالم الذهب 

والمجوهرات.
 وأشار الى ان المعرض 
يضم عددا من ألمع الأسماء 
والعلامات التجارية في عالم 
التي  الحلي والمجوه���رات 
أمام المستهلكين  ستعرض 
خيارات واسعة ومجموعات 
لا مثي���ل له���ا بع���روض 
تفضيلية خاصة بالمعرض 
كما ستعرض في هذا الحدث 
مجوهرات من تصاميم بعض 
كب���ار مصممي المجوهرات 
العالمية، ليكش���فوا النقاب 
عن مجموعته���م الجديدة 
من الذهب والمجوهرات تبدأ 
الكلاسيكية  التصاميم  من 
الأنيقة الى الموديلات الفريدة 
التي  والوحيدة من نوعها 
تدخر للزمن بالاضافة الى 
القطع التي تلائم رغبات كل 

زائر وذوقه الشخصي.
 وأك���د ان هذا المعرض 
يعد الحدث الأمثل لكل من 

ودولية حتى الآن من التجار 
ورجال الأعمال والمختصين 
ومهني�ي�ن  م���ن صاغ���ة 
ومصممين، م���ن كل أرجاء 
المنطقة، وتض���م عروضا 
لمجوه���رات بقيم���ة تفوق 
الملي���ار دولار، ان يجتذب 
على مدى أسبوع ما يزيد 
على 80 ألف زائر من محبي 
اقتناء الحلي والمجوهرات 
بأنواعها لمش���اهدة وشراء 
أحدث الأن���واع والنماذج 
من أفخم أطقم المجوهرات 
الفاخرة المصنوعة من الذهب 
والألماس واللؤلؤ اضافة الى 

الأحجار الكريمة.
 ولف���ت الراش���د ال���ى 
س���يحظى  المع���رض  ان 
بتغطية إعلامية ش���املة 
حيث س���تواكب المعرض 
حمل���ة إعلانية مخطط لها 
ومدروسة بعناية لتشمل 
جميع وسائل الإعلام ابتداء 
من الإعلانات في الصحف 
والتلفزي���ون  والإذاع���ة 
والسينما ووسائل التواصل 

الاجتماعي.
 وشدد الراشد على أهمية 
الحدث معتبرا إياه أرضية 
التقاء عالمية لمجموعة من 
شركات المجوهرات وصاغتها 

المس���تهلكين والعارض�ي�ن 
على السواء، مشيرا إلى أن 
المعرض س���يتيح الفرصة 
ال���زوار لتوس���عة  أم���ام 
ف���ي عالم الحلي  مداركهم 
والمجوهرات، نظرا لزيادة 
العرض وارتفاع  مساحات 

عدد الدول المشاركة.
 ولف���ت الى أن معرض 
الكويت للذهب والمجوهرات 
ب���ات يعد مركزا رئيس���يا 
وحيويا لقطاع المجوهرات 
ف���ي المنطقة، مش���يرا إلى 
الكويت للش���ركات  أهمية 
الإقليمي���ة والعالمية نظرا 
لارتف���اع مس���توى الدخل 
وإنفاق المس���تهلكين على 
ارتفاع  الى  الحلي، مشيرا 
ورقي مستوى ذوق نوعية 
زوار المعرض من المستهلكين 
والمختص�ي�ن والتجار، إلى 
جان���ب اتس���اع الخيارات 
التي يقدمه���ا المعرض مما 
يتيح للزوار اتخاذ قرارات 
ش���راء س���ليمة مدعم���ة 
بالمعرفة والاطلاع، علاوة 
على الاستفادة من العروض 
التي  الحصرية والمفتوحة 
يتيحها الحدث أمامهم، سواء 
على المستوى الشخصي أو 

التجاري.

أعلنت ش����ركة »طيران 
الجزي����رة« ع����ن حصولها 
على أكثر من 50 ألف متابع 
لصفحتها على موقع التواصل 
الاجتماعي فيسبوك، التي هي 
من أكثر الصفحات تفاعلا في 
قطاع الطيران بمعدل %1.18 
الذي  القطاع  مقارنة بمعدل 
يبلغ 0.1% بحس����ب ش����ركة 
تقيي����م وتحليل ش����بكات 
التواصل الاجتماعي العالمية 

»سوشيل بيكرز«.
وقال نائب رئيس المبيعات 
في »طيران الجزيرة«، رفيق 
بغدادي: »لقد أصبحت صفحتنا 
الخاصة على »فيسبوك« في 
أقل من ع����ام ونصف العام 
منصة مثالي����ة للتفاعل مع 
عملائنا، حيث نستطيع من 
ناحيتنا مشاركتهم بأحدث 
تطورات الشركة والعروض 
والمسابقات، فيما نستمع أيضا 
لآرائهم عم����ا نقدمه لهم من 
خيارات الحجز والتسجيل 
والخدمات الأخرى. ونشكر 
كل ش����خص م����ن متابعينا 
على دعمهم الدائم لـ »طيران 

الجزيرة«.
وأطلقت »طيران الجزيرة« 
صفحتها على »فيس����بوك« 
2011، ويتابع  في س����بتمبر 
الصفح����ة الي����وم معجبون 
من أكث����ر من 46 جنس����ية 
مقيمة في المنطقة يتفاعلون 
يوميا مع ما تقدمه الشركة 

أعلنت ش���ركة معرض 
الكويت الدولي عن اكتمال 
تلقي المش���اركات من قبل 
الجهات والشركات الراعية 
النس���خة  والمش���اركة في 
الحادية عشرة من معرض 
الذهب والمجوهرات العالمي 
2013. وبهذا الصدد ذكر مدير 
معرض الذهب والمجوهرات 
العالمي لدى شركة معرض 
الدولي مش���عل  الكوي���ت 
الراش���د، أن الشركة دأبت 
سنويا ومنذ أكثر من عقد 
من الزمان على تنظيم هذا 
المعرض العريق والمتخصص 
بشكل دوري، مشيرا الى انه 
تم حجز 99% من مس���احة 
صال���ة مع���رض الذه���ب 
العالمي من  والمجوه���رات 
قبل شركات محلية وإقليمية 
ودولي���ة والتي بادرت الى 
حج���ز مواقعها ف���ي هذا 
المعرض المتخصص والذي 
سيقام في الفترة من 16 إلى 
22 أبريل الجاري، على صالة 
8 البالغة مس���احتها 7000 

متر مربع.
 وتوقع الراشد لمعرض 
الذهب والمجوهرات الحادي 
عشر الذي نجح في استقطاب 
اكثر من 100 شركة محلية 

»تنظمه معرض الكويت الدولي« وينطلق 16 أبريل الجاري

50 ألف لايك لصفحة »الجزيرة« على الـ»فيسبوك« 

مشاركات محلية ودولية في معرض الذهب والمجوهرات

.. و»مجوهرات لاماركيز« ترعى المعرض

 ابراهيم العلمي 

وأض���اف أن مجوهرات 
لاماركيز قد شاركت في جميع 
دورات المعرض الس���ابقة، 
وكانت نتائج هذه المشاركات 
مشجعة في ظل تواجد كبرى 
الشركات المحلية والعالمية ، 
الأمر الذي من شأنه أن يؤدي 
إلى تنشيط حركة السوق 

المحلي في هذا المجال.
ب���أن  العلم���ي  وأف���اد 
مجوهرات لاماركيز ستقوم 
بع���رض باقة م���ن أحدث 
المجوهرات العالمية في هذا 
المعرض، وتشمل تشكيلة 
متنوعة من أح���دث أطقم 
العرائس تلبي احتياجات 
الباحثين عن الرقي وعن كل 
ما هو جديد وحديث في عالم 

المجوهرات.

العلم���ي على  وأثن���ى 
المنافسة في سوق المجوهرات 
في الكويت وذكر أن كل شركة 
تجتهد في عرض وتقديم ما 
لديها من مجوهرات استعدادا 
لهذا المعرض، مش���يرا إلى 
أن أهمية المعرض تأتي من 
كونه يجمع نخبة شركات 
المجوهرات المحلية والعربية 
والعالمية تحت سقف واحد 
مما يتيح ل���زوار المعرض 
فرصة للتع���رف عن قرب 
على آخر وأحدث الموديلات 
م���ن المجوه���رات العالمية، 
واختت���م العلم���ى حديثه 
متمنيا أن ين���ال المعرض 
إعجاب الزائرين ومعربا عن 
أمله في نجاحه والتوفيق 

لجميع المشاركين.

أعلن مدير شركة لاماركيز 
العلمي عن رعاية  إبراهيم 
الش���ركة ومش���اركتها في 
معرض المجوهرات العالمي 
في دورته الحادية عش���رة 
لع���ام 2013 وال���ذي تقيمه 
وتنظم���ه ش���ركة معرض 
الكويت الدولي والذي سيقام 
في الفترة بين 16و22 أبريل 

الجاري.
وقال العلمي في تصريح 
صحافي ان شركة مجوهرات 
لاماركي���ز تح���رص على 
المشاركة في هذا النوع من 
المع���ارض الدولي���ة لما لها 
إتاحة  من أهمية بالغة في 
الفرصة للمشاركين لعرض 
ما لديهم من جديد في عالم 

الذهب والمجوهرات.

أعلن بنك برقان عن أسماء الفائزين 
الخمسة في السحوبات اليومية على 

حساب يومي والذين فاز كل واحد 
منهم بجائزة 5000 دينار وكان الحظ 
في هذه السحوبات من نصيب: حازم 
عزمي سليمان العشي ويوسف حمود 

سليمان المضيان ومحمد عبدالرضا علي 
عبدالسلام وعبدالله جمال الشيخ عبدالله 
القيشاوي واحمد حسين علي المصيليخ.

وقام بنك برقان بإعادة إطلاق حساب 
يومي بحلة جديدة ومزايا متعددة جعلت 
من فتح الحساب والفوز به أكثر سهولة 
وسرعة. ومع الشروط والمزايا الجديدة 
أصبح بإمكان العميل فتح حساب يومي 

والدخول في السحب مباشرة بعد 48 

ساعة من فتح الحساب مما يعد نقلة 
جديدة تضيف فرصا سريعة ومباشرة 
للفوز. وقام البنك كذلك بتخفيض الحد 
الادنى لفتح الحساب ليصبح 100 دينار 
فقط أو ما يعادلها من العملات الأخرى 
مما يتيح الفرصة لعدد اكبر من العملاء 

الراغبين في فتح هذا الحساب.
كما يحظى العملاء بكوبون مقابل كل 10 

دنانير، وهو الأمر الذي يعني إمكانية 
زيادة فرص الفوز بمرات عديدة مع زيادة 

الرصيد المودع في الحساب.
هذا ويحظى حساب يومي حاليا بحضور 
واسع في السوق الكويتي ويظهر هذا من 

خلال الارتفاع المتزايد في عدد العملاء 
الذين يقومون بفتح الحساب.

»برقان« يعلن الفائزين بسحب حساب يومي

أكثر من 46 جنسية مقيمة في الشرق الأوسط تتابع أخبار وفعاليات الشركة


