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تصميم داخلي 
رياضي مع أحزمة 

مقاعد باللون الأحمر 
 designo من طراز
إلى جانب فتحات 
التهوية المحاطة 
بإطار أحمر على 

 SLS AMG نمط
ومقاعد رياضية 

مريحة تتناغم مع 
مظهر خارجي 

جريء

خدمة العملاء.  وعلق في هذه 
المناسبة، المدير العام لشركة 
علي الغانم وأولاده للسيارات 
يوس���ف القطامي قائلا: »لقد 
أردن���ا أن نعبر ع���ن تقديرنا 
لمس���اهمة موظفينا في زيادة 
مبيع���ات س���يارات BMW و

MINI التي وصل���ت إلى %37 
عام 2012، وهي نس���بة النمو 

فهم يؤمنون بأن كل شيء 
ممكن ويتمتع���ون بالثقة 
التي  بالنف���س وبقدراتهم 
تمكنهم من الس���عي خلف 

تحقيق أحلامهم.
فهم يعرفون ما يريدون 
ويرغب���ون ف���ي الحصول 
ف���ورا، وهنا يتجلى  عليه 
الذي   Drive Yourself شعار 
يدعو العم�ل�اء إلى اعتناق 
تل���ك الفلس���فة والاحتفاء 

بالتفرد.
والآن أصبحت مرسيدس-

بنز تقدم موديلات رائعة في 
كل فئة، بينما يتواصل ارتفاع 
الطلب على سيارات الصالون 
وس���يارات SUV الجدي���دة 
ومودي�ل�ات AMG وغيرها، 
مما يجعلنا نترقب عاما رائعا 

آخر خلال 2013«.
 A 250 وتتمتع س���يارة
 Sportبتصميم وديناميكية 
لا تخطئهما العين من النظرة 
الأولى. فهذا التصميم الجديد 
الذي قدمته الفئة A بحماس 
منقطع النظير حول العالم، 
يطبق بش���كل متناغم في 

سيارات الفئة.
 A كما أن مظهر س���يارة
Sport 250 الجديدة يعكس 
اس���تراتيجية التصمي���م 
الجديدة في مرس���يدس-

بنز، والنتيجة هي ما يعرف 
باسم تصميم الصندوقين، 
والذي يمنحها ش���خصية 
متفردة خاصة بها، ومظهرا 
رياضي���ا من الخ���ارج إلى 
جانب إحس���اس بالرفاهية 
العالية  المتناهية والجودة 

في المقصورة الداخلية.
بيرنتال���ر  وأوض���ح   
الأمر بقوله: »كانت ترجمة 
الأسلوب الديناميكي لعلامة 
مرسيدس-بنز في فئة من 
السيارات الصغيرة تحديا 
كبيرا ولكنه كان ممتعا في 
الوقت ذاته، فليست هناك 
سيارة أخرى في تلك الفئة 
تتمتع بالرؤية المستقبلية 
 A 250 التي تبرز في سيارة

Sport.

الأعلى التي يشهدها أي وكيل 
حصري لمجموعة BMW الشرق 
الأوسط على الإطلاق. فبفضل 
التزام الموظفين بتقديم منتجات 
وخدمات عالية الجودة إلى جانب 
خدمة العملاء الممتازة، تمكنت 
شركتنا والعلامات التجارية 
التابعة لمجموعة BMW من بلوغ 
هذه المستويات من النجاح في 

ويعتبر الشكل المنحوت 
للسيارة من المزايا التقليدية 
لعلامة مرسيدس-بنز، كما 
أن الخط���وط الت���ي تظهر 
شخصية السيارة، وبخاصة 
 A في جوانبها، تمنح موديل
Sport 250 البني���ة والمظهر 
البارز، بينما تتجلى المزايا 
الديناميكي���ة م���ن النظرة 
الأولى إلى المقصورة الداخلية 

أيضا«.
ويتسم المظهر الخارجي 
للسيارة الجديدة بالحواف 
المحددة والأسطح المشدودة، 
كما أن التبادل المتناغم بين 
الأس���طح المقعرة والمحدبة 
يخلق تلاعبا جميلا بالضوء، 
وبخاص���ة عل���ى جوانب 
السيارة، مما يزيد من تفرد 

مظهرها الجميل.
المواصف����ات  وم����ن 
النموذجية مقدمة السيارة 
الطويل����ة،  الرياضي����ة 
وشكلها الذي يحاكي حرف 
V والمصابي����ح الأمامي����ة 
المفصولة والشبك الأمامي 
المبتكر، وال����ذي يحتضن 
نجمة مرسيدس المميزة في 
الوسط، والنافذة الواحدة في 
الأمام بالإضافة إلى فتحات 
دخ����ول اله����واء الموجودة 
في الجوانب. أما الخطوط 
التنازلي����ة الظاه����رة على 
الجوان����ب فتب����دو كما لو 
اقتربت  كانت تختفي كلما 

من مؤخرة السيارة.
ويعتبر تصميم المصابيح 
الأمامية، إلى جانب تكوينات 
الإضاءة فيها، من العناصر 
الأساسية في فكرة التصميم. 
فوحدات الإضاءة ومصابيح 
LED الموجودة خلف الغطاء 
الزجاجي للمصابيح الأمامية 
رتبت بشكل يخلق تأثيرا 
يوحي بالتوهج عند تشغيل 
النهارية  القيادة  مصابيح 

والغمازات.
ويمثل التصميم الداخلي 
لسيارة A 250 Sport خطوة 
عملاقة للأمام فيما يتعلق 
بالجودة، س����واء كان ذلك 
في المواد المستخدمة أو في 
تناغم التصميم وانسجامه، 
فقد تحقق كلا الهدفين بشكل 
رائ����ع بمس����اعدة مفهوم 
التصميم المحدد بوضوح، 
وبفضل ع����دد من خيارات 
المتاحة باس����تخدام  الدمج 
أعلى المواد جودة، تم طلاء 
جميع الحواف بلمس����ات 
ممي����زة منحته����ا المظه����ر 
المعدن����ي والملامح المرحة، 
وتم تنفي����ذ ذل����ك بأقصى 
مستويات العناية والاهتمام 
بالتفاصيل الدقيقة، لتظهر 
كما لو كانت مصبوبة من 

قطعة واحدة.
أم����ا المزاي����ا الرياضية 
المتفوق����ة فتعن����ي المرونة 
الت����ي يرافقها  القص����وى 
شعور بالسلامة والقيادة 
السلسة والثبات ومستويات 
فائقة من الراحة، وجميعها 
من أه����م المزايا النموذجية 
للعلامة الشهيرة. يتضمن 
 A نظام التعليق في سيارة
Sport 250 الجديدة محورا 
خلفي����ا بأربع����ة رواب����ط 
إلكتروميكانيكيا  وتوجيها 
يتمتع بوظائف المس����اعدة 
ونظ����ام ESP بالإضافة إلى 
نظام تعزيز التحكم بالثبات 
XTC. وخلال تطوير السيارة 
استفاد خبراء التعليق بشكل 
كبي����ر من أجه����زة محاكاة 
ف����ي مركز تطوير  القيادة 
مرسيدس في سندلفينغن، 
وذلك ضمن اختبار الكتروني 

لأنظمة القيادة والثبات.

2012.  وتقدمت إدارة ش���ركة 
علي الغانم وأولاده للسيارات 
بالشكر من فريق العمل على 
جهوده المبذولة ومساهمته في 
إنجازات عام 2012 على صعيد 
المبيعات، وكما شجعتهم على 
التطلع دوما إلى الأمام والسعي 
إلى تحقيق الامتياز في جميع 
جوانب الأعمال ولاس���يما في 

ومنها موديلات الفئة E والفئة 
S في السنوات الأخيرة، ما 
مكنها م���ن مواصلة العمل 
على تعزيز تلك الحصة في 

القطاعات الأخرى.
وساهم ذلك في تحقيق 
المبيعات على  أرقام  أفضل 
الإطلاق العام الماضي، حيث 
 SUV حققت مبيعات سيارات
وAMG أداء قياسيا فيما غيرت 
السائد في المنطقة  المفهوم 
حول علامة مرسيدس-بنز 
لينظر إليها على أنها علامة 
ش���بابية ورياضية تفخر 
المرموقة والفخامة  بالمكانة 
المتناهية التي ترافق علامة 

النجم الثلاثي.
 A وانطلق���ت س���يارة 
Sport 250حامل���ة ش���عار 
وذل���ك   Drive Yourself
بهدف تغيير مس���ار قطاع 
الصغي���رة  الس���يارات 
الفاخرة لتمثل توجها جديدا 
لعلامة مرسيدس-بنز في 

المنطقة.
 ،A الفئ���ة ومن خ�ل�ال 
تس���تهدف مرسيدس-بنز 
السوق الجديد من العملاء 
الش���باب الذين يتس���مون 
والتطلع���ات  بالطم���وح 
العالية، لتقدم لهم سيارة 
تتمتع بمظه���ر مميز وأداء 
قوي ومكانة راقية وبسعر 
يجعل التمتع بمزايا العلامة 
أم���را في متناول  المرموقة 
الكثيرين ممن كانوا يعتبرون 
امتلاك سيارة مرسيدس-بنز 
أمرا يرغب���ون في تحقيقه 

مستقبلا.
ولأنها تمثل فئة مستقلة 
 A 250 بذاتها فإن س���يارة
Sport تجعل من حلم امتلاك 
سيارة مرسيدس-بنز حقيقة 
واقعية، لتبدأ علاقة طويلة 
الأمد م���ع عملائها في وقت 

مبكر.
وفي حديثه عن توقيت 
وصول الفئة A- إلى أسواق 
الشرق الأوسط قال بيرنتالر: 
»يعتبر الجيل الحالي الأكثر 
طموحا في تاريخ البشرية، 

أقامت ش���ركة علي الغانم 
وأولاده للس���يارات، الوكيل 
الحصري لمجموعة BMW في 
الكويت، يوما مفتوحا تمحور 
ح���ول مكاف���أة الموظفين على 
مساهمتهم في نتائج المبيعات 
القياسية التي حققتها الشركة 
عام 2012، وهي السنة الأكثر 

نجاحا في تاريخ الشركة. 
وتؤكد هذه المبادرة السنوية 
التزام شركة علي الغانم وأولاده 
للس���يارات تج���اه موظفيها 
وليس���ت هذه المبادرة سوى 
احدى أش���كال تعبير الشركة 
عن شكرها وتقديرها لموظفيها 

ووفائهم وعملهم الدؤوب.
وحضر الفعالية المسؤولون 
الإداريون في شركة علي الغانم 
وأولاده للسيارات الذين شكروا 
الحض���ور عل���ى إخلاصه���م 
ومهنيتهم العالية. واستمتع 
خ�ل�ال ذل���ك الي���وم موظفو 
الشركة وعائلاتهم بمجموعة 
من النشاطات والمسابقات ضمن 
برنامج ترفيهي خاص تخلله 
سحب بالقرعة للموظفين في 
هذا اليوم المخصص للاحتفال 
بنجاح الش���ركة الباهر لعام 

تدخل مرسيدس-بنز فئة 
جديدة بالكامل في الشرق 
الأوسط مع انطلاق سيارة 
A 250 Sport الجديدة، لتضع 
معايي���ر متج���ددة في فئة 
السيارات الفاخرة الصغيرة 
التي تتمتع بالقوة والأداء 
الرياضي والتصميم الفاخر، 
ما يجعلها مح���ط الأنظار 
لمحبي التمي���ز والتفرد في 

المنطقة.
الهيكل  ويجمع تصميم 
 AMG المستوحى من علامة
بين مرونة فائقة ومحرك قوي 
ذي اربع اسطوانات بشاحن 
تيربو سعته ليتران، يمنحها 
قوة فائقة قدرها 211 حصانا 
وعزما يبلغ 350 نيوتنميترا، 
لتتأل���ق في فئته���ا بفضل 
القدرة على التسارع من 0 
الى 100 كيلومتر في الساعة 

خلال 6.6 ثوان فقط.
وتتسم مواصفات الخليج 
العربي للسيارة بالعديد من 
المزايا والإضافات بالمقارنة 
العالمية، ومنها  بالنس���خة 
التصميم الداخلي الرياضي 
الغرز باللون  مع تفاصيل 
المقاعد  الأحم���ر وأحزم���ة 
بالل���ون الأحم���ر من طراز 
إلى جانب فتحات   designo
التهوية المحاطة بإطار أحمر 
على نمط SLS AMG ومقاعد 
رياضي���ة مريح���ة للغاية 
تتناغم م���ع مظهر خارجي 
جريء ودواس���ات حمراء 
الل���ون للكواب���ح وحواف 
إطارات من الألمنيوم الخفيف 
قياس 18 بوصة بلون أسود 
لماع ومصابيح أمامية تحمل 

حلقات حمراء مميزة.
 وفي الوقت ذاته، يبرز 
الموديل الجديد أهمية السلامة 
بالنسبة إلى مرسيدس-بنز 
وكونها جانبا أساس���يا في 
أي سيارة بغض النظر عن 

سعرها.
تتضم���ن المواصف���ات 
القياسية على سبيل المثال 
لا الحصر نظام الوقاية من 

التصادم.
ولا ش���ك ف���ي أن المرء 
س���يزداد ارتياحا أكثر عند 
معرفة سعر السيارة الرائعة 
النجم  التي تحمل علام���ة 
الثلاثي، والتي تبدأ من 37 
أل���ف دولار فق���ط في دول 

الخليج العربية.
وفي الس���ياق عينه قال 
مدير المبيعات والتسويق 
ل���دى مرس���يدس-بنز في 
منطقة الش���رق الأوس���ط 
والأدنى فران���ك بيرنتالر: 
»لطالما احتلت مرسيدس-
بن���ز مرك���زا متقدم���ة بين 
العلامات الفاخرة في العالم 
 A 250 Sport وتأتي سيارة
من مرسيدس-بنز لتمثل 
انجازا بال���غ الأهمية حيث 
صممت بنيته���ا الخارجية 
والداخلية باستقلال تام عن 
اي فئة اخرى، فقد استطاع 
مهندسونا الاس���تفادة من 
الفرصة بش���كل رائع  تلك 
في تصميم سيارة جديدة 

بالكامل«.
 ويمث���ل توقيت إطلاق 
فئة جديدة تماما من سيارات 
مرسيدس-بنز في المنطقة 
أساس���ا هاما لاستراتيجية 
العلامة العالمية والإقليمية 
لتكون الاسم الأول في فئة 
الس���يارات الفارهة بحلول 

العام 2020.
فشركة مرسيدس-بنز 
في الشرق الأوسط والأدنى 
تتمت���ع بحص���ة س���وقية 
اس���تراتيجية ف���ي قطاع 
الفخمة،  سيارات الصالون 

جانب من الاحتفال بنجاحات 2012

»علي الغانم وأولاده للسيارات«  تحتفل بنجاحات 2012

»مرسيدس بنز« تطلق »A 250 Sport« لجيل جديد من السائقين
العالية وعلى قدر عال من 
المعرفة بالمنتجات والمدربين 
عل���ى اس���تخدام أح���دث 
الكاتولوجات، ولديها أيضا 
طاقم من بائعي قطع غيار 
المتجولين المنتش���رين في 
الكويت  المناط���ق  مختلف 
العملاء  لتغطية حاج���ات 

والشركات.
وكانت »شمال الخليج« 
حصلت على جائزة الامتياز 
لقسم قطع الغيار للعام 2011 
من قب���ل »موبيس«، وذلك 
بناء عل���ى معايير محددة 
ميزتها عن باق���ي الوكلاء، 
وتقديرا للانجازات العديدة 
التي حققتها الشركة خلال 

العام 2011.
وتعك���س الانج���ازات 
الت���ي حققتها  المختلف���ة 
»ش���مال الخليج« في هذا 
السياق أهمية اعادة تصميم 
الغيار في  معرض قط���ع 
مركز الخدم���ة والصيانة 
في الشويخ بما يتوافق مع 
العالمية المعتمدة  المعايير 
من قبل شركة »هيونداي 
موتور« الأم، وتحويل المركز 
كله الى ما يش���به عيادة 
متخصصة للسيارات تلقى 
فيه كل سيارة اهتماما دقيقا 
وتشخيصا تفصيليا ليحظى 
العميل بخدمة كاملة، إضافة 
الى تطوير برامج تأهيلية 
وتدريبية متنوعة لجميع 
موظفي الشركة من مبيعات 
وصيانة وخدمات ما بعد 
البيع ومركز قطع الغيار.

الش���ركة من  وتمكنت 
تحقيق أعلى نس���بة نمو 
ف���ي المبيعات ب�ي�ن وكلاء 
»هيون���داي« ف���ي منطقة 
العام  الشرق الأوسط في 
2012، محققة نس���بة نمو 
بلغ���ت 80% بالمقارنة مع 
العام 2011، ومستحوذة على 
8% من الحصة الس���وقية 
الكوي���ت، واحتلت  ف���ي 
المرتبة الرابعة بين وكالات 

لتحقيقها معدلات بيع قياسية لقطع الغيار

»هيونداي شمال الخليج« تنال جائزة من »موبيس« 
السيارات في الكويت. وعلى 
صعيد مبيع���ات الجملة 
فقد تم تسجيل نسبة نمو 
قياسية 85% مقارنة بعام 

.2011
وحصدت »شمال الخليج« 
العام�ي�ن المنصرمين  خلال 
عدة جوائ���ز مرموقة على 
الصعيدين المحلي والإقليمي، 
منه���ا حصوله���ا على درع 
أفضل مبيعات لفئة السيارات 
الفخمة في الشرق الأوسط 
بين شهري يوليو وأكتوبر 
2012، إلى جانب أرفع تقدير 
من شركة هيونداي كأفضل 
وكيل سيارات في العالم لعام 
2011، بالإضاف���ة إلى جائزة 
شرفية من »سرفيس هيرو« 
السيارات  عن فئة مبيعات 
الجدي���دة وجائزة معارض 

النخبة من هيونداي.
وتستغل ش���ركة شمال 
الخليج مناسبة حصولها على 
هذه الجائزة الجديدة لتؤكد 
انها لن تكتفي بالانجازات 
التي تم تحقيقها بل ستسعى 
لتجاوز كل التوقعات ولإظهار 
التميز بين وكلاء هيونداي 
في المنطقة وأيضا بين وكلاء 

السيارات في الكويت.
الش���ركة  وقد وضعت 
واس���تراتيجيات  خططا 
لتطوي���ر منش���آتها التي 
تخضع بش���كل متواصل 
للتحديث، وتعد بالاستمرار 
في تقديم أفضل العروض 
التسويقية وأجود الخدمات 

في كل أقسامها.

حصلت ش���ركة شمال 
الخليج التجارية )هيونداي 
الكويت(، الوكيل الحصري 
لسيارات ومركبات هيونداي 
في الكويت، على جائزة من 
شركة »موبيس« المصنع 
الرس���مي لقط���ع غي���ار 
هيونداي، وهي عبارة عن 
س���ت عملات ذهبية )30 
الذهب(، تقديرا  غراما من 
لجهود »ش���مال الخليج« 
لتحقيق معدلات مبيعات 

قياسية للبطاريات.
وجاءت هذه الجائزة لتظهر 
تكامل كل أقس���ام وإدارات 
ش���ركة »ش���مال الخليج« 
في تنفيذ الإس���تراتيجية 
الشاملة الموضوعة، والتي 
تقوم على التميز سواء في 
السوق المحلية أو في المنطقة 
وتق���ديم أفض���ل الخدمات 
للعملاء سواء ما قبل البيع 
أو ما بعده وتوسيع الحصة 
السوقية للشركة ومواصلة 
التسويق لهيونداي كعلامة 
تجاري���ة وكقص���ة نجاح 
وكس���يارة عصرية تجمع 
بين أناقة التصميم والفعالية 

والاعتمادية الطويلة.
كما أبرزت هذه الجائزة، 
الش���ركة  نجاح سياس���ة 
لتش���جيع تجارة الملحقات 
التجاري���ة، وقدرته���ا على 
توري���د قطع غي���ار لتجار 
محلي�ي�ن موثوق�ي�ن بهدف 
تحسين توافر قطع هيونداي 
في الس���وق، بالإضافة الى 
نجاح إستراتيجية التسويق 
وأيضا نجاح فريق المبيعات 

الخارجية.
وتعتمد ش���ركة شمال 
الخليج إستراتيجية متكاملة 
فيما يخص خدمة قطع غيار، 
وذلك تحت عنوان عريض هو 
»توفير قطع الغيار الأصلية 
بأسعار مناسبة«. وتمتلك 
الشركة أربعة معارض لقطع 
الغيار موزعة على مختلف 
مناطق الكويت لتكون قريبة 
من المستهلك، وهي تشغل 
نظاما متطورا لربط الفروع 
بعضه���ا ببع���ض لضمان 
توافر القطع بأس���رع وقت 
وفي الوقت الذي يناس���ب 

العميل.
وتق���دم الش���ركة خدمة 
توصيل قطع الغيار الكبيرة 
للكراج���ات، كما توفر قطع 
الغيار الاس���تهلاكية داخل 
المناطق  البنش���ر في  أفرع 
السكنية بالتعاون مع بعض 

الجمعيات.
وتوظف »شمال الخليج« 
طاقما محترف���ا من بائعي 
الكفاءات  الغيار ذوي  قطع 

الممي���ز الذي يش���مل فحص 
إلى ذلك  التكييف، بالإضافة 
قدمت المراكز خصم 20% على 

جميع قطع الغيار.
كم���ا أن المراك���ز مجهزة 
بطاقم استقبال متميز ومدرب، 
انتظار مكيفة حيث  وصاله 
يمكنك الاس���تمتاع بقهوتك 
ومشاهدة سيارتك اثناء القيام 
بأعم���ال الصيان���ة. وتتعهد 
مراكز سبانة وزيت بالعناية 

تشمل فحصاً مجانياً للتكييف و20% خصماً على قطع الغيار

»مراكز سبانة وزيت للخدمات السريعة«
تطلق حملة »خلي صيفك كول«

بعملائها وتقديم خدمة فريدة 
من نوعها وبجوده عالية ودقة 
فائقة وأسعار تنافسية تناسب 

جميع العملاء.

انطلاقا من اهتمامنا الدائم 
بعملائن���ا وتوفي���ر أفضل 
الخدم���ات والمنتج���ات لهم، 
أطلقت مراكز س���بانة وزيت 
للخدمات السريعة للسيارات 
حملتها المجانية لجميع قائدي 
الس���يارات للقي���ام بفحص 
مجاني شامل لمكيف السيارة 
في جميع فروع سبانة وزيت، 
وذلك تحت شعار »خلي صيفك 

كول«.
وتأتي هذه الحملة الخاصة 
بفصل الصي���ف تعبيرا عن 
التزام المراك���ز بتقديم أقوى 
وأفض���ل الع���روض لقائدي 
المركبات. وأيا كان نوع سيارتك 
ما عليك سوى زيارة أقرب فرع 
لمراكز سبانة وزيت المنتشرة 
في حولي ش���ارع شرحبيل 
او  وشارع احمد بن طولون 
السالمية ش���ارع ناصر البدر 
المتفرع من شارع عمان وبعيدا 
ع���ن الزحمه لفحصها مجانا 
والاستفادة من هذا العرض 


