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كرة القدم أو ما تسمى بمعشوقة الجماهير تتطور 
بشكل رهيب، لدرجة ان اغلب الأندية العالمية المحترفة 

تعتمد على فرق عمل تحليلية من شأنها إيجاد أساليب 
لتطوير اللاعبين بدنيا ومهاريا وذهنيا، ليكون باستطاعة 

الفريق المنافسة على الألقاب، وبالتالي تحقيق »المجد« 
الذي يسعد الجماهير ويوفر أرباحاً طائلة للمؤسسة 

الرياضية بحيث تستطيع تكثيف استثماراتها وتطوير 
فرقها بشكل عام!

قد يتساءل البعض.. ما دخل كرة القدم الاحترافية في 
عمود أسبوعي يناقش مواضيع المال والأعمال والإدارة 

والاقتصاد؟
الإجابة المختصرة هي.. الكثير!

الشركات التجارية لا تختلف عن فرق كرة القدم 
المحترفة كثيرا، لأن كرة القدم أصبحت صناعة وما 
الأندية الرياضية المختلفة سوى مؤسسات تجارية 
ضخمة تساهم في تقدم تلك الصناعة، ففي أغلب 

أندية كرة القدم المحترفة ستجد إدارة تطوير الأعمال 
والمنتجات، كما ستجد إدارة التسويق، وإدارة المحاسبة، 
وإدارة التمويل والاستثمار.. وكأنك في شركة استثمار 

أو شركة تجارية ذات منتج محدد إلخ..
ولكن تعتمد تلك الأندية المحترفة على أداء فريقها 

في أرض الملعب، فمتى ما كان الفريق يحقق الأهداف 
الموضوعة مسبقا ستتمكن تلك المؤسسة الرياضية 
»التجارية« من التقدم وتحقيق الأرباح. لذلك يجب 

على المسؤولين عن أي مؤسسة رياضية مواكبة التطور 
والعمل على تحديد »استراتيجيات« مختلفة لتحقيق 

الأهداف.
فعلى سبيل المثال.. إذا كان الفريق يعتمد على خطة 

لعب معينة لمواجهة كل الخصوم وفي جميع البطولات 
سيكون من السهل إيقافه من قبل المنافسين و»تصعيب« 

مهمة تحقيق أهدافه، فيجب تغيير خطة اللعب على 
حسب الخصم والمعطيات، فالهدف الأهم هو تحقيق 

الفوز وبلوغ الأهداف الموضوعة مسبقا فلا يهم 
إذا كانت خطة اللعب 4-3-3 أو 4-5-1 أو 4-4-2 أو 

مشتقاتهم من خطط اللعب! »اللي تكسب به العب به« 
في حدود أخلاقيات العمل والقانون!

الهدف من المقارنة هو ان الإستراتيجيات الموضوعة من 
قبل الشركات التجارية يجب ان تكون مرنة حتى يتم 

تدارك »مثالبها« وفي نفس الوقت يجب ان تكون محددة 
الوجهة حتى يسهل استخدامها للوصول إلى الأهداف 

المرجوة!
ففي قطاع الاستثمار في الكويت تحديدا في الأعوام 

بين 2005 و2008 وجدنا شركات استثمارية كثيرة 
تعتمد على إستراتيجية إنشاء شركات جديدة في 

قطاعات مختلفة هدفها على الورق هو تطوير منتج 
معين في قطاع فاعل، ولكن في حقيقة الأمر الهدف هو 

تحقيق ربحية سريعة عن طريق رسوم تسويق الشركة 
الجديدة، فقامت الشركات بتحقيق أرباح آنية »في تلك 

الفترة« دون الوصول لأهدافها الموضوعة مسبقا، ولعل 
أهمها هي استمرارية الشركة في ظل متغيرات السوق 

وكأن الشركات الاستثمارية في تلك الفترة اعتمدت على 
خطة لعب هجومية 4-3-3 أمام جميع المنافسين ولمواسم 

متتالية دون تغيير اللاعبين ودون تطوير المنتج ودون 
تغيير منهجية اللعب، فتكبدوا الخسائر تلو الأخرى 

حتى وصلوا لمرحلة أضاعوا فيها فرصة إعادة ترتيب 
الأوراق!

قطاع الاستثمار في الكويت بحاجة »لمحترفين« وإلى 
»غربلة« لانتشال كل ما هو متعثر!

وفي النهاية...

دعوة من آيديليتي إلى تغيير وتنويع خطط »اللعب«!
لقد أتممنا ولله الحمد عامنا الثالث في كتابة هذه الزاوية 

الأسبوعية، حيث تناولنا مشاكل عديدة وحاولنا إيجاد 
حلول لها، وسردنا أفكاراً كثيرة في أكثر من 135 

مقالا، فكان ولازال هدفنا الأساسي هو التوعية العامة 
في مجال المال والأعمال والإدارة بالتعاون مع جريدة 
»الأنباء« التي لا يسعنا إلا شكرها لإيمانها بأهمية ما 

نقدم. شكرا لجميع قراء زاويتنا الأسبوعية فأنتم دائما 
وأبدا وقودنا للاستمرار.

شركة آيديليتي للاستشارات في إطار * زاوية أسبوعية هادفة تقدمها كل اثنين 
تشجيعها على إنشاء وتطوير واحتضان 

ورعاية المشاريع التجارية المجدية واقتناص 
الفرص أو معالجة القصور في الأسواق.

Info@idealiti.comالبريد الإلكتروني:

www.idealiti.comالموقع :

: Twitter@idealiti

مدير علامة »جيلي« في الكويت ريكسي وليامز ومدير أوتوليس لتأجير السيارات داريل الفونسو

شاحنة فورد »أطلس«

جيلي »الشايع والصقر« و »كوت فود« تدشنان شراكة جديدة

  Autoweek فورد »أطلس« يحوز جائزة مجلة
لأبرز سيارة مستعرضة خلال معرض السيارات الدولي

أعلنت الشركة الكويتية 
لاستيراد السيارات )الشايع 
والصقر( الموزع الحصري 
لس����يارات »جيل����ي« في 
الكويت، انها سلمت مؤخرا 
أس����طولا من 20 س����يارة 
)جيلي باندا( الى مجموعة 
كوت فود الغذائية، وذلك 
تعزيزا لشراكة طويلة بين 

المجموعتين.
وتمتلك كايكو )الشايع 
والصقر( أكثر من 77 عاما 
من الخبرة في مجال صناعة 
الس����يارات وه����ي موزع 
رائد للعدي����د من الماركات 
العالمية مثل: مازدا، بيجو، 
اطارات ميش��ل�ان، موبيل، 
آيشر وابوللو وغيرها، اما 
مجموعة كوت فود الغذائية 
فله����ا أكثر من 25 عاما من 
الخب����رة في أج����ود أنواع 
الماركات الغذائية العالمية 
وفي الكويت تملك المجموعة 
مطاعم برغر كنغ، بيتزا هت، 
تاكو بي����ل، كباب جي، أبل 
بييز والمزيد، وعلاوة على 
ذلك فقد طورت مجموعة 
م����ن العلام����ات التجارية 
الخاصة بها للسوق الكويتي 
والأس����واق العالمية ومنها 

أيامي وسكوب أكون.
وفي هذا السياق، تقدم 
مدير علام����ة »جيلي« في 
الكويت ريكس����ي ويليامز 
بالشكر الى إدارة مجموعة 
كوت ف����ود عل����ى دعمهم 

نال����ت ش����احنة فورد 
»أطلس« الاختبارية، والتي 
تجسد رؤية جريئة ومتطورة 
لشاحنات المستقبل، لقب 
مجلة Autoweek لأبرز سيارة 
مستعرضة خلال معرض 
السيارات الدولي بأميركا 
 ،NAIAS 2013 الشمالية للعام
والتي جرت فعالياته مؤخرا 

في مدينة ديترويت.
وبه����ذه المناس����بة قال 
المح����رر التنفي����ذي ف����ي 
Autoweek بوب غريتزينغر: 
»لقد تم اختيار شاحنة فورد 
أطلس الاختبارية لنيل لقب 
أبرز س����يارة في المعرض، 
نظرا للمزايا الرائدة التي 
قد لا تراها العين المجردة، 
مثل التحس����ينات الخفية 
الت����ي تم إضفاؤه����ا على 
قدرات الانسيابية الهوائية، 
والتوفير في وزن الشاحنة: 
من الفولاذ عالي المتانة إلى 
قطع المقصورة الداخلية، 
مثل اختيار المقاعد الرقيقة، 
ولقد ساهمت هذه الخطوات 
في التوفير بشكل ملحوظ 
في اس����تهلاك الوقود، وقد 
ج����رى تزوي����د »أطلس« 
بالجيل التالي من محركات 
EcoBoost مع تقنية التشغيل 
Auto Start- والإيقاف الآلي
Stop، والذي يبرهن بشكل 
واضح على ري����ادة فورد 
في القط����اع«. وقد ظهرت 

وثقتهم في منتجات كايكو 
وخصوصا سيارات جيلي 
)باندا(. وأوضح قائلا: »ان 
س����يارات جيلي اشتهرت 
باستخدام آخر ما توصلت 
إليه التكنولوجيا، أداء رائع 
وجودة عالي����ة وصممت 
خصيصا وفق����ا للمعايير 
والمواصف����ات الأوروبية«، 
هذا وتعتبر »جيلي باندا« 
هي ثاني سيارة الكترونية 
م����ع تطبيق ح����ي لمبادئ 
الإلكترونية البيولوجية، 
الش����كل اللافت للس����يارة 
والمس����توحى من الحيوان 
الوطني الأول في الصين وهو 
الباندا والذي يظهر بالشكل 
الخارجي وعلى المستوى 
الداخلي ايضا، بشكله الفريد 

هذه الشاحنة الاختبارية 
للم����رة الأول����ى عالميا في 
معرض السيارات الدولي 
بأميركا الش����مالية للعام 
NAIAS 2013، وذل����ك يوم 
الثلاثاء 15 يناير الجاري. 
ويستند تصميم الشاحنة 
الاختباري����ة الى دراس����ة 
في التصميم والهندس����ة 
تم اس����تلهامها على المدى 
الطويل من خلال الانتباه 
إل����ى ملاحظ����ات وطلبات 
العملاء ف����ي الأماكن التي 
يعملون فيها، حيث يأخذ 
هذا المفهوم بعين الاعتبار 
رغبات واحتياجات مشتري 

الشاحنات في المستقبل.
من جانب����ه، قال نائب 

المستدير مما يجعله جذابا 
للعين أكثر، تلتزم الهندسة 
البيوإلكترونية بالعناصر 
الأساسية الثلاثة S لمفهوم 
R&D وهي )صغيرة، خاصة 
 LC وآمن����ة( مما يجعل من
ذات تصميم رشيق، وغرفة 
جلوس واسعة وذات سلامة 
أعلى، وبعد اقل من عام واحد 
عل����ى إطلاقها فازت جيلي 
باندا بالمركز الس����ابع في 
»جائزة أصغر الس����يارات 
في الولايات المتحدة« حسب 
مجل����ة »بيزني����س ويك« 
والتي تقيم السيارات من 
حيث الحجم الشامل، أداء 
المحرك ونظام الانبعاثات 
واستهلاك الوقود، والعديد 

من المزايا.

رئي����س مجموع����ة فورد 
لتطوير المنتجات العالمية 
راج ناير: »نحن متحمسون 
للغاية للتجاوب الاستثنائي 
الذي حظي به مفهوم فورد 

أطلس.
وأضاف بالقول: »تعتبر 
هذه الجائ����زة المقدمة من 
Autoweek، فضلا عن ردود 
الفعل الإيجابية من مختلف 
وسائل الإعلام وعبر مختلف 
القنوات الاجتماعية، تأكيدا 
واضحا عل����ى مكانة فورد 
باعتباره����ا المصنع الأكثر 
تميزا في قطاع الشاحنات، 
وهو ما يتجلى في ريادتها 
لسوق بيع الشاحنات لمدة 

تصل إلى 36 عاما«.

جورج ويلز

»بورشه الشرق الأوسط وأفريقيا« تسجل ارتفاعاً 
بنسبة 15% في مبيعاتها بالمنطقة

شهدت ش����ركة بورشه 
الشرق الأوسط وأفريقيا، 
والمملوكة بالكامل لشركة 
بورشه التي تتخذ من مدينة 
شتوتغارت مقرا لها، عاما 
مميزا في منطقة الش����رق 
الأوس����ط، حقق����ت خلاله 
ارتفاع����ا بواق����ع 15% في 
مبيعاتها لجميع الموديلات 

مقارنة بالعام 2011.
حي����ث س����جل ممث����ل 
»بورشه« الإقليمي ارتفاعا 
كبيرا في الطلب ساهم في 
دعم نمو المبيعات الإجمالية 
بحوالي 60% خلال 5 سنوات 
بين عامي 2007 و2012، ومع 
نهاية العام كانت الشركة 
قد سلمت 9.171 سيارة إلى 
عملائها في المنطقة، وهو 
رقم قياسي يمثل ارتفاعا 
قدره 15% مقارنة مع 7.945 
سيارة عام 2011، وكانت أبرز 
ملامح هذا الإنجاز القياسي 
مبيعات شهر ديسمبر التي 
بلغت 1.099 سيارة، وهو 
أعلى رقم س����جلته شركة 
بورشه للمبيعات الشهرية 

على الإطلاق.
وتعليقا على هذا الانجاز، 
قال المدير التنفيذي لشركة 
بورشه الش����رق الأوسط 
وأفريقيا جورج ويلز: »كان 
العام 2012 عاما استثنائيا، 
فقد ارتفع الطلب على أهم 

موديلات السيارات بشكل 
كبير، بينما لاقت سيارات 
كايان و911 إقبالا واسعا لدى 
العملاء، كما تشهد الطلبات 
ارتفاعا كبيرا على سيارات 
بوكستر وباناميرا جي تي 
اس الت����ي أثبتت نجاحها 
الباهر، وقمن����ا على مدى 
الاثني عشر شهرا الماضية 
بطرح المنتجات الجديدة، 
وهي إستراتيجية أدت إلى 

نتائج رائعة«.
وأضاف بالقول: »لاتزال 
شعبية س����يارة كايان في 
ارتفاع مستمر في المنطقة، 
حي����ث ازدادت مبيعاته����ا 
بواق����ع 19% خ��ل�ال العام، 
وساهمت أكثر من 60% من 
نتائج المبيعات الإجمالية 
للع����ام 2012. وإلى جانب 
النس����خة البلاتيني����ة من 
سيارة باناميرا التي طرحتها 
بورش����ه مؤخرا، تخطط 
العلامة للكشف عن سيارة 
كايان تيربو إس الجديدة 
في معرض قطر للسيارات، 
والذي يق����ام بين 29 يناير 
و2 فبراي����ر 2013. وتتمتع 
السيارة بمحرك قوته 550 
حصان����ا مم����ا يضعها في 
صدارة السيارات الرياضية 
متعددة الاستخدامات لدى 
بورش����ه، ويجعلها إحدى 
أسرع السيارات الرياضية 

في الأسواق«.
وأش����ار الى ان الجيل 
السابع من سيارة 911 كاريرا 
حقق نجاحا منقطع النظير 
في المنطقة خلال العام 2012، 
الأمر الذي واكب التوجهات 
العالمية من خلال بيع 1.274 
سيارة ـ أي ما يمثل ارتفاعا 
ق����دره 95% بالمقارن����ة مع 
مبيعات الع����ام 2011 التي 

بلغت 654 سيارة.

»كامكو« ترعى حفل توزيع شهادات 
المحلل المالي المجاز للعام 2013 

انخفاض سعر صرف الدولار  
مقابل الدينار

 ليسجل 0.281 دينار

أعلنت شركة مشاريع الكويت الاستثمارية لإدارة الأصول 
»كامكو« عن رعايتها حفل توزيع شهادات المحلل المالي المجاز 

للعام 2013 وذلك للعام الرابع على التوالي.
وقال���ت »كامكو« ان رعايتها له���ذا الحفل الذي يقام الليلة 
التزام من الشركة بدعم قطاع التعليم والتحليل المالي، مؤكدة 

انها تس���عى باستمرار لدعم 
الأفراد في سعيهم للحصول 
على المؤه�ل�ات التي ترتبط 
بمجال عملها كشركة تعمل في 
مجال الاستثمارات والخدمات 
المصرفية وإدارة الأصول، الأمر 
الذي يعكس سياستها القائمة 
على الاهتمام ورعاية موظفيها 
الذين يتميزون بالديناميكية 
والإبداع ولديهم الدافع لتعزيز 
المعايير المهنية في المجال المالي 

والاستثماري.
وبهذه المناسبة قال الرئيس 
التنفي���ذي لقطاع الموارد في 

»كامكو« محمد عب���دالله الحبيل: »إن القيم���ة التي تضيفها 
المؤسسات المعروفة كمعهد المحلل المالي المجاز لموظفينا مهمة 
جدا نظرا للفائدة التي تعود على الش���ركة منها، وإن كامكو 
تواصل على الدوام دعم السعي وراء العلم والمعرفة، وحوكمة 
الشركات وأخلاقيات المهنة وهذه المسائل كلها كانت ومازالت من 
أهم بنود جدول أعمال كامكو الخاص بالمسؤولية الاجتماعية 

للشركات«.
وأضاف قائلا: »سيلقي ضيف الشرف الرئيسي في الحفل 
نائب رئيس مجلس إدارة شركة مشاريع الكويت )القابضة( 
الس���يد فيصل العيار كلمة في الحفل بالإضافة إلى كلمة من 
 The Gloom, د.مارك فابر، الكاتب والناش���ر الش���هير لتقرير

.»Boom & Doom

انخفض سعر صرف الدولار الأميركي مقابل الدينار الكويتي 
أمس ليس���جل 0.281 دينار بينما ارتفع س���عر صرف اليورو 
مقابل الدينار ليسجل 0.378 دينار مقارنة بأسعار صرف يوم 

الأربعاء الماضي.
وقال بنك الكويت المركزي في نشرته اليومية على موقعه 
الالكتروني ان س���عر صرف الجنيه الاسترليني انخفض الى 
0.444 مقابل الدينار واستمر سعر صرف الين الياباني على ما 
هو عليه دون تغيير عند مستوى 0.003 دينار في حين استقر 

سعر صرف الفرنك السويسري عند مستوى 0.303 دينار.
وتركز اهتمام المستثمرين على بريطانيا التي أعلنت عودة 
الاقتصاد البريطاني لدائرة الركود الاقتصادي في الربع الرابع 
من عام 2012 نتيجة غياب العوامل المؤقتة التي دفعت الأراضي 

الملكية للنمو خلال الربع الثالث.
وازداد التركيز على بريطانيا في ظل اعلان رئيس الوزراء 
البريطاني ديڤيد كاميرون بأن الاستفتاء على خروج المملكة 

المتحدة من الاتحاد الأوروبي سيكون في عام 2017.
وبالنسبة لمنطقة اليورو أعلن البنك المركزي الأوروبي عن 
البيانات المتعلقة بعملي���ات إعادة التمويل لأجل ثلاثة أعوام 
التي وفرها البنك المركزي للبنوك الأوروبية بهدف التخفيف 
من الضغط الس���لبي الناتج عن أزمة الديون السيادية حيث 

ارتفعت الأسواق بعد اعلان عن تلك البيانات.

»رولز ـ رويس« تكشف عن أول صورة 
رسمية لسيارة »رايث« الجديدة

مجموعة الهندسة في »يوسف أحمد 
الغانم وأولاده« تطرح خدمات الصيانة 

المتكاملة الجديدة

كشفت شركة »رولز ـ رويس موتور كارز« عن أول صورة 
رسمية لس���يارة »رايث« Wraith الجديدة التي سيتم إطلاقها 
قريبا في معرض جنيڤ للسيارات في مارس 2013، حيث يمنح 
هذا الطراز العملاء مزيجا يجمع أفضل جوانب الرفاهية والأداء 
الأكثر ديناميكية في سيارة واحدة، وتعد هذه السيارة من أقوى 
موديلات »رولز ـ رويس« التي تم اطلاقها على مدى التاريخ.
وسيارة »رايث« Wraith من »رولز ـ رويس« مستوحاة من 
قصة السير »تشارلز رولز«، أحد مؤسسي العلامة الذي جمع 

بين شغف الابتكار والهندسة وروح المغامرة.
وتعكس سيارة »رايث« ش���خصية »رولز« وتشمل أرقى 
معايير الحي���اة التي تتمثل في الأناقة والفخامة التي يقدرها 

الجيل الجديد.
هذا ويجعل الحضور الفاخر الذي تتسم به سيارة »رايث« 

Wraith، العالم بأسره يقف في لحظة انبهار.

أعلنت مجموعة الهندسة بشركة يوسف أحمد الغانم وأولاده، 
الراعي الذهبي لخدمة بدالة الخط الساخن 1808080، عن طرح 
إعلان لترويج خدمات الصيانة المتكاملة الجديدة من »صيانة 
التكييف المركزي، المصاعد، أعمال الكهرباء وصيانة المس���ابح 
وشبكة المياه والصرف الصحي« التي يقدمها قسم الصيانة.

وقامت الشركة، المعروفة بصيانة التكييف المركزي، بطرح 
خدمات صيانة جديدة بس���بب حاجة السوق المحلي لشركة 
صيان���ة ذات خبرة عريقة وإمكاني���ات كبيرة لتلبية العملاء 

بوقت قصير وبعمالة فنية محترفة.
ومع انطلاق الخدمات الجديدة والإعلان الترويجي الجديد 
ابتداء من يناير 2013، فإن من يتصل على رقم الاس���تعلامات 
التجارية 1808080 سيحصل على رقم الخط الساخن 1884444 
الذي يتيح للعميل طلب فني متخصص لزيارة منزله حسب 

نوع المشكلة الفنية التي يعاني منها.
وتعتبر بدالة 1808080 أكثر الأدلة التجارية الهاتفية تميزا 
واستخداما في الكويت، وهي تعتبر مصدرا للمعلومات والخدمات 
التجارية لغالبية الناس سواء للاستفسار عن مطاعم أو مواقع 
بنوك أو س���اعات عمل الوزارات أو شركات الصيانة لمختلف 

الاحتياجات.
وتؤكد صيانة الغانم انها مؤمنة بأن هذه العلاقة والتعاون 
الناجح مع 1808080، وهذه الوسيلة التسويقية المميزة تقربها 
أكثر إلى عملائها وتؤكد على مكانتها التي تفخر بها باعتبارها 
المركز الوحيد في الكويت الذي يقدم خدمات صيانة متكاملة 

وعالية الجودة لكل الاحتياجات السكنية.

أول صورة رسمية لسيارة رولز ـ رويس »رايث«

محمد الحبيل 


