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الشركة عقدت اجتماعها السنوي التاسع في دبي بمشاركة 28 موزعاً معتمداً

»زين« تتبنى عنواناً جديداً مع شبكة موزعيها المعتمدين في 2013

أثيرت من قب����ل الموزعين في 
اللقاءات السابقة على مدار العام 
الماضي، وهو ما ساهم في نقل 
ص����ورة واضحة ومكتملة عن 
كيفية التعامل والتعاطي معها، 

وكيفية معالجتها.
كما شهد الاجتماع استعراض 
مفص����ل لأهم انج����ازات العام 
2012 على صعيد نمو المبيعات 
والانتشار وأهم النشاطات التي 
قامت بها »زي����ن« للعمل على 
توطيد العلاقات الاجتماعية، كما 
تم استعراض خطة عمل الشركة 
لتكثي����ف جهودها في الارتقاء 
بالعنصر البشري سعيا منها إلى 
أن يصل موزعوها إلى مستويات 
عالية في مجالات مواكبة التطور 
التكنولوج����ي الكبير في عالم 
الاتصالات وذلك من خلال الخطة 
التدريبية المكثفة والمعدة سلفا 

للمتميزين منهم.

الذي وصفه بأنه سينطلق هذه 
المرة بمزيد من التحسينات التي 
تضمن تنفيذه بالمرونة الكافية 
التي تضم����ن تحقيق الأهداف 

المرجوة من تطبيقه.
وأوضح الكندري أن الهدف 
من هذه التحسينات الجديدة 
هو الارتقاء بمستوى المبيعات، 
وذلك من خ��ل�ال التركيز على 
الخدمات المضافة ونقل المعلومات 
والبيانات على أجهزة الهواتف 
اللوحية،  الذكية والحواسيب 
مبينا أن هذه التعديلات الجديدة 
على نظام المكافآت سوف تسهم 
في تعزيز مستويات تمثيلهم 
من جهة، والمحافظة على الريادة 
في السوق الكويتية من جهة 

أخرى.
الجدير بالذكر أن اجتماع هذا 
العام ناقش العديد من الملفات 
التي  المهمة، منها الموضوعات 

التحدي الأكبر للش����ركة لرفع 
حجم عملياتها بالش����كل الذي 
يضمن لها المحافظة على مكانتها 

التنافسية المتقدمة.
وأف����اد بقول����ه: »ان ه����ذا 
الاجتماع يأت����ي بالتزامن مع 
الناجحة لش����بكة  الانطلاق����ة 
الش����ركة بتقنية الجيل الرابع 
)LTE(، والتي ستمثل لها النقلة 
النوعي����ة الجدي����دة لخدماتها 
نحو دخول مرحلة جديدة من 
تاريخها، وهي تحمل عملاءها 
إلى بوابة العبور للدخول إلى 
عالم جديد من جيل الاتصالات 

عالم تكنولوجيا المعلومات«.
من ناحيته، استعرض المدير 
التنفيذي لقطاع المبيعات أحمد 
الكن����دري خط����ة العمل للعام 
2013 وقال ستعزز الشركة من 
برنامجها الخاص بآلية مكافآت 
شركاء »زين«، وهو البرنامج 

الاجتماعات واللقاءات بصفة 
مس����تمرة، نظرا لما تقدمه من 
آليات العمل المناسبة التي تساعد 
الشركة في الارتقاء بأدائها، مبينا 
ان هذه المب����ادرات هي ترجمة 
واضحة لشعار لقاء هذا العام 

»نجاح مستمر«.
وإذ أكد أن زين تسعى دائما 
إلى التفوق وتقديم الأفضل، فقد 
بين بقوله »ان نجاح الموزعين في 
تطبيق هذه السياسة لا شك انه 
نجاح للشركة في المقام الأول 
على اعتبار أن مبدأ الشراكة هو 
الذي تكتسي به ملامح علاقة 

العمل بين الطرفين«.
وكش����ف عم����ر أن طبيعة 
المنافسة في السوق بدأت تأخذ 
ش����كلا مختلفا في هذه الآونة 
خصوصا، أن السوق الكويتية 
باتت مشبعة للغاية، مؤكدا أن 
التنويع في الخدمات يمثل الآن 

الشركة تتمتع بدرجة عالية من 
المصداقية والشفافية في التعامل 

مع موزعيها.
من ناحيت����ه، قال الرئيس 
التنفي����ذي لقطاع الش����ؤون 
التجارية في الش����ركة شفيق 
الس����يد عمر: »تحرص شركة 
زين عل����ى توفير من����اخ عام 
يتسم بالألفة فيما بينها وبين 
شركائها من الموزعين، وإقامة 
هذا اللقاء السنوي جاء لتعزيز 

هذه المساعي«.
وأوضح عم����ر بقوله: »هذا 
التجم����ع يعد فرص����ة ممتازة 
لتقيي����م طبيع����ة الأداء خلال 
العام الماضي مبينا أن هذا من 
شأنه أن يبرز العوامل الإيجابية 
والسلبية التي ستأخذها الشركة 
في اعتبارها عند وضع خطط 

العام 2013«.
وشدد على ضرورة عقد هذه 

واضحا عن مدى الإمكانات التي 
يمتلكه����ا موزعوها، والوقوف 
عليها لاس����تثماراها بالش����كل 
الأمثل لتع����ود بالإيجاب على 

الطرفين«.
 وأك����د أن ه����ذا الاجتماع 
ليس الغرض منه تحقيق مبدأ 
المقابلة فحسب بل هو فرصة 
لتوطيد العلاقات الاجتماعية 
مع الموزع��ي�ن وتعزيز أواصر 
هذه العلاق����ة، مبينا أن اللقاء 
جاء فرصة لتقييم حجم العلاقة 
التي تحكم الموزعين مع الشركة 
واستعراض الخطط المستقبلية 

في ذات الوقت.
وبين الكخن أن اللقاء بمثابة 
الباب المفتوح ليسمع كل طرف 
من الآخر وأمام المسؤولين في 
الش����ركة معتبرا ذلك في حد 
ذاته جرأة تحسد عليها شركة 
زين، مؤكدا في ذات الوقت أن 

»زين« تستعد لنقلة 
جديدة لخدماتها 

بالتزامن مع 
انطلاقتها التاريخية 

 4G لشبكة الـ

اللقاء  أقامت ش����ركة زين 
السنوي التاسع لشركائها من 
الموزعين المعتمدين تحت شعار 
»نجاح مستمر«، وهو الاجتماع 
السنوي الذي تلتقي فيه الشركة 
عن قرب مع ش����بكة موزعيها، 
والذي استضافته دبي هذا العام 
على مدار ثلاثة أيام بحضور 28 

موزعاً معتمداً.
وأعلن����ت زين أن انش����طة 
اللقاء التاس����ع شهدت العديد 
م����ن الح����وارات المفتوحة مع 
شبكة موزعيها، والتي تعول 
عليها في تنفيذ استراتيجيتها 
التسويقية للعام 2013، مبينة أن 
هذه الاجتماعات المستمرة تسهم 
بشكل كبير في كسر أي حواجز 
كانت موج����ودة قد تؤثر على 

علاقة العمل مع الشركة.
وأكدت الش����ركة في بيان 
أنه����ا تؤمن بالحوار  صحافي 
مع ش����ركائها من منطلق مبدأ 
ال����رأي الآخر  إلى  الاس����تماع 
الش����راكة في  وتعزيز مفهوم 
التفوق  العمل لمواصلة رحلة 
بنج����اح، موضح����ة أنها دائما 
ما تعزز منظومة الاتصال مع 
ش����بكة موزعيها، وذلك نظرا 
ال����ذي يمثلونه  الكبير  للدور 
في تحقي����ق أهدافها وخططها 

التسويقية.
وش����دد الرئيس التنفيذي 
للعمليات في الش����ركة هاني 
الكخن في كلمت����ه التي ألقاها 
في هذه المناسبة على ضرورة 
الارتقاء في العمل بالشكل الذي 
يتناس����ب مع متطلب����ات هذه 
المرحلة، مس����تدركا بقوله »ان 
هذا لن يتحقق إلا في حالة واحدة 
وهو البحث باستمرار عن أفضل 
الطرق لتقديمها بالصورة التي 

ترضي العميل«.
الكخ����ن بقوله:  وأوض����ح 
الدورية  »ه����ذه الاجتماع����ات 
تعطي لش����ركة زي����ن تصورا 

لقطة جماعية لموزعي الشركة على هامش الاجتماع

حسين دشتي

احمد الصفار

بقيمة إجمالية 20 مليون جنيه إسترليني 

»الأمراء العقارية« تطرح مشروع »كرويدن لندن«
أعلنت شركة »الأمراء 
الدولية العقارية« عن طرح 
مش����روع أراضي كرويدن 
لندن ف����ي بريطانيا بقيمة 
إجمالي����ة 20 مليون جنيه 
استرليني، وهو عبارة عن 
1000 قطعة أرض بمساحات 
مختلفة تبدأ من 250 مترا 

مربعا.
وقال رئي����س مجلس 
الإدارة في الشركة حسين 
دشتي في تصريح صحافي 
إن الشركة تطرح المشروع 
الذي يعتبر من المشروعات 
الأولى لها في العاصمة لندن 
وهو من أبرز المشاريع التي 
تقوم بتس����ويقها الشركة 

حاليا.

ولف����ت دش����تي إلى أن 
الأراضي الت����ي تقوم على 
تسويقها الشركة تقع في 
بلدة كرويدن بلندن وهي 
محاطة بشارع لمسفيلد من 
الغرب وشارع بيش فارم 
من الشرق وشارع واشبوند 
من الشمال، مشيرا إلى أنها 
تبعد أقل م����ن 13 ميلا عن 
منتزة الهايد بارك وس����ط 
لندن باتجاه مطار جاتويك 

داخل الطريق الدائري.
وبين ان المشروع يتضمن 
اراضي س����كنية وتجارية 
وزراعية بمس����احات تبدأ 
م����ن 250 مت����را، في حين 
ان المس����احات المخصصة 
للاراضي الزراعية تبدأ من 

400 متر مربع، مشيرا إلى 
أن الاراضي الس����كنية في 
كرويدن )لندن( ذات وثيقة 
حرة، بينما تبعد عن منطقة 
وارلينجهام عن الهايد بارك 
13 مترا، لافت����ا في الوقت 
نفسه إلى أن الاراضي تبعد 
عن محطة القطار بحدود 6 
دقائق وعن المطار بحدود 

7 دقائق.
وتوقع ان ترتفع اسعار 
الاراضي ف����ي كرويدن إلى 
متوسط سعري ما بين 643 
و813 جنيها استرلينيا للمتر 
حسب تقديرات عام 2006، 
لافتا إلى أن الاراضي حاليا 
في تلك المنطقة تعد فرصة 

استثمارية فريدة.

‏قال���ت ش���ركة دار الكوثر 
العقارية إحدى شركات المجموعة 
الخليجية للتنمية والاستثمار، 
انها تعتزم الي���وم إقامة حفل 
اكبر  تدشين وانطلاق تسويق 
مش���روع والأول من نوعه في 
مدين���ة كرب�ل�اء بالعراق وهو 
مشروع منازل الروضتين، حيث 
تطلق الشركة حملة التسويق 
للمشروع فعليا بحضور سفير 

العراق لدى دولة الكويت.
 وقال نائب رئيس مجلس 
الإدارة في الش���ركة احمد عبد 
الوه���اب الصفار ان الش���ركة 
الي���وم مميزات  تس���تعرض 
الاستثمار العقاري في مشروع 
البال���غ كلفته 150  الروضتين 
مليون دولار، على أن تقدم شرحا 
وافيا عن الأسعار والمساحات 

المناسبة للعملاء كافة.
 ولفت الصفار في تصريح 
صحافي إلى أن الحفل سيشهد 
حضور مجموع���ة من أعضاء 
الكويتي ونخبة  مجلس الأمة 
الكويت  من المس���تثمرين في 
والعراق، بينما سيتضمن الحفل 
الإدارة  كلمة لرئي���س مجلس 
في ش���ركة رينج هوستيالتي 
وكلمة تعريفية عن المش���روع 

ومميزاته.
 وأشار إلى أن المشروع يتيح 
الفرص���ة لامتلاك منزل خاص 
في كربلاء م���ن خلال مخطط 
ملكية الانتفاع )ملكية جزئية 
مطابقة للش���ريعة الإسلامية( 
ويمكن الحصول م���ن خلالها 
إم���ا على التمل���ك الكامل وإما 
حسب الفترات المرغوبة للسكن 
واما للاس���تثمار لفترة معينة 
تتراوح ما بين 7 و10 أيام يتم 
اختيارهم من التقويم الهجري 
للإقامة في جناح يقوم باختياره 
العميل على مدار الخمسين عاما 

المقبلة.
 وأكد الصفار أن هذا المشروع 
يعد اكبر مشروع تسوقه شركة 
كويتية من حيث الحجم والقيمة، 
لافتا إلى أن اغلب المشاريع التي 
تقوم على تسويقها »دار الكوثر« 
تتناسب مع العملاء كافة سواء 
المستثمر الراغب في الاستثمار 

العقاري أو السكن الخاص.

» دار الكوثر« تدشن 
اليوم تسويق

نعومة أظافرهن على ممارسة  مشروع الروضتين
إيجابا في  الرياضة ينعكس 
خلق جيل واع بأهمية ممارسة 
الأنش���طة الرياضة المختلفة 
ف���ي مكافحة  التي تس���اهم 
السمنة والأمراض المرتبطة 

بها«.
من جانبه���ا، عبرت إدارة 
مدرسة حومة الابتدائية عن 
البنك  العميق لإدارة  شكرها 
على رعايت���ه لهذا الماراثون، 
الذي ش���ارك فيه عدد كبير 
من طالب���ات مدارس حولي، 
البن���ك  مش���يدين بجه���ود 
المتواصلة وحرصه الدائم على 
دعم الانشطة المجتمعية التي 

»التجاري« يرعى ماراثون »يداً بيد لأجلك يا وطن«
تخدم كل فئات المجتمع.

الجدي���ر بالذك���ر أن هذه 
الرعاية جاءت انس���جاما مع 
مب���ادرات »التج���اري« التي 
يسعى من خلالها إلى ترسيخ 
مفه���وم جديد للمس���ؤولية 
الاجتماعية قائم على رعاية 
ومش���اركة ودعم الأنش���طة 

الاجتماعية المختلفة.

التجاري  البن���ك  اعل���ن 
الكويتي ع���ن قيامه برعاية 
»ماراثون ي���دا بيد لأجلك يا 
وطن« الذي نظمته مدرس���ة 
حومة الابتدائية بنات ـ قسم 
التربية البدنية ـ بمش���اركة 
عدد م���ن طالب���ات مدارس 
العامة لمنطقة حولي  الإدارة 
التابع���ة لوزارة  التعليمية 
التربي���ة، وذل���ك إيمانا من 
البنك بأهمي���ة التواصل مع 
التي  الانش���طة الاجتماعية 
تنظمها مؤسس���ات المجتمع 
المدني وهيئات الدولة المختلفة 
في إطار تواصله المستمر مع 

جميع فئات المجتمع.
وفي هذا السياق صرحت 
مس���اعد المدير العام ـ إدارة 
الإع�ل�ان والعلاق���ات العامة 
ـ أماني ال���ورع قائلة: »تمتد 
جهود المسؤولية الاجتماعية 
لتغطي الانش���طة الرياضية 
التي  والثقافية والاجتماعية 
تقوم بتنظيمها مؤسس���ات 
المجتمع المدني، ومن هنا جاءت 
هذه الرعاية للماراثون الذي 
نظمته مدرسة حومة الابتدائية 
التابعة لإدارة حولي التعليمية 
لقطة جماعية للطالبات المشاركات بالماراثون سيما وأن حث الطالبات منذ 

»فاست تلكو« تطرح خدماتها المميزة
 للشركات الصغيرة خلال معرض إنفو كونكت

قالت ش����ركة فاس����ت 
تلكو انها ستعرض خلال 
مشاركتها في معرض انفو 
كونكت المق����ام في الفترة 
م����ن 27 يناير الجاري الى 
2 فبراي����ر المقبل، باقة من 
عروض الانترنت المتميزة 
التي من ش����أنها أن توفر 
للعملاء الباحثين عن جودة 
التكنولوجي����ا لأعماله����م 
الفرص����ة للاس����تفادة من 
الخدمات المتط����ورة التي 

تمنحها الشركة لعملائها.
وأوضحت »فاست تلكو« 
في تصريح صحافي أنها 
ستسلط الضوء في معرض 
انفو كونك����ت على دعمها 
للشركات الصغيرة بتقديم 
عروض متطورة لديها القدرة 
العالية على توفير الحماية 
التكنولوجية لأعمالهم بأمان 
تام وبسرعة فائقة، مبينة أن 
هذه العروض تأتي استمرارا 
لسياسة الشركة في خدمة 
عملائها من أفراد وشركات، 
بم����ا يلب����ي احتياجاتهم 
وتفوق توقعاتهم لمتطلبات 
وتطورات العصر في مجال 

الانترنت.
وكش����فت أن م����ن أهم 
الع����روض التجارية التي 
ستس����لط الض����وء عليها 
في مع����رض انفو كونكت 
للشركات الصغيرة، تقديم 
عروض خاصة للانترنت 
الس����ريع، وكذل����ك خدمة 
الحوسبة السحابية التي 
تمك����ن مس����تخدميها من 
مش����اركة وتبادل أعمالهم 

وجميع مستنداتهم بأمان 
تام وبس����رعة م����ن خلال 
خدم����ات »ال����واي ف����اي« 
والاس����تفادة  المتط����ورة 
من أفض����ل التجارب على 
الإط��ل�اق، مش����ددة على 
أهمية الحوسبة السحابية 
في الحياة اليومية بالنسبة 
للشركات والأعمال والأفراد، 
خصوصا أنها تعتبر أيضا 

مصدرا للأفضلية.
كما تتضم����ن عروض 
»فاس����ت تلكو« للشركات 
الصغيرة، خدمة فاس����ت 
فيكس والتي توفر أفضل 
حلول الصيان����ة لأجهزة 
الكمبيوت����ر والبرمجيات، 
إلى جانب خدمات الشركة 

الهاتفية المتطورة.
وبين����ت الش����ركة أن 
العروض التي تعتزم طرحها 

أمام الش����ركات الصغيرة 
تأتي تأكي����دا على تواجد 
الش����ركة المتميز والقوي 
في مجال حلول الاتصالات 
وتكنولوجيا المعلومات، كما 
أنها تأتي في إطار خططها 
الإس����تراتيجية الهادف����ة 
للاستمرار في تطوير نموذج 
أعماله����ا وتحس��ي�ن بيئة 
أعمال الانترنت في السوق 
المحلي وفقا لرؤية متطورة، 
موضحة أن هذه العروض 
تساعد أصحاب الشركات 
الصغيرة على انجاز أعمالهم 
وجعل التواصل لديهم أسهل 
وأسرع، لاسيما بعد أن غدت 
هذه الشركات كبيرة بحجم 
أهمية شريحة مستثمريها 
الواس����عة م����ن الش����باب 
الكويتي الذي����ن يملكون 
أف����كارا متط����ورة. وأكدت 
»فاست تلكو« أن الشركة 
وعلى جميع مس����توياتها 
الإداري����ة والفنية لا تدخر 
جهدا ف����ي تعزيز موقعها 
في السوق المحلي كشركة 
متخصصة ورائدة في مجال 
توفير حل����ول الاتصالات 
وتكنولوجي����ا المعلومات، 
وأنها ستستمر في طرحها 
للع����روض المتميزة لدعم 
أعمال الشركات الصغيرة 
بصيغ متطورة، سواء كان 
ذلك عبر مبادرتها في تقديم 
الحلول المتط����ورة أو من 
خلال مشاركتها في كثير 
من المبادرات التي أسهمت في 
تحسين مجال الانترنت على 

مدى السنوات الماضية.

العروض التي 
ستقدمها الشركة 

لديها القدرة العالية 
على توفير الحماية 

التكنولوجية 
للأعمال بأمان تام 

وبسرعة فائقة 

مناقـ�صـة توريد الزهور

اإعلان المناق�صة رقم )2013/02(

���ش.م.ك. مقفلة   )KASCO( تعلن ال�شركة الكويتية لخدمات الطيران

ب��الأظ��رف المختومة بين ال�شركات والموؤ�ش�شات  عن ط��رح المناق�شة التالية 

المتخ�ش�شة، وذلك على النحو التالي:

وذلك ح�شب ال�شروط والموا�شفات الواردة بوثائق المناق�شة، ويمكن �شراء م�شتندات 

اإدارة ال�شركة  اأم��ين �شر لجنة المناق�شات بمبنى  ه��ذه المناق�شة من مكتب ال�شيد/ 

الكائن خلف اإدارة مبنى موؤ�ش�شة الخطوط الجوية الكويتية القديم بمنطقة مطار 

���ش��راء م�شتندات  اأن قيمة  ال��ر���ش��م��ي، علماً  ال����دوام  ���ش��اع��ات  ال���دولي خ��ال  ال��ك��وي��ت 

المناق�شة 100 د.ك غير قابلة للرد وتدفع لأمين ال�شندوق بمقر ال�شركة بموجب 

اي�شال ر�شمي يتم ارفاقه �شمن م�شتندات المناق�شة ويودع بالظرف المختوم، ويجب 

5% م��ن القيمة  ال��ب��ال��غ��ة  ل��ه��ذه المناق�شة  ال��ك��ف��ال��ة الأول���ي���ة  ال��ع��ط��اء  اأن ي�شاحب 

الإجمالية للعطاء وينبغي اأن تكون �شالحة طوال مدة �شريان العطاء.

اأنه �شوف يتم عقد اجتماع تمهيدي لل�شركات الم�شاركة في المناق�شة بتاريخ  علماً 

2013/02/03 في تمام ال�شاعة 10:00 �شباحاً بمقر ال�شركة.
ولا�شتف�شار برجاء الت�شال على الهاتف التالي:

بدالة رقم: 24345555  داخلي 4872 - فاك�ش : 24717636
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