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المشاركون في معرض العقار والمال والاستثمار يرصدون إقبالًا كبيراً من العملاء 

انتقلت لمدينة ليمار سول بقبرص، 
والش����ركة أصبحت مسجلة في 
هيئة الخدمات المالية البريطانية 
والبورصة المالية الدولية بإيطاليا 
وهيئة الخدمات المالية السويدية، 
كما أنها مس����جلة بهيئة الأسواق 
المالي����ة الهولندية ف����ي ليتوانيا 

والفيدرالية المالية الألمانية.
من ناحيه أخ����رى، قال مدير 
عام شركة القصور الحديثة محمد 
فتحي إن الش����ركة بدأت بتسليم 
المرحلة الرابعة من وحدات مشروع 
شقق فيردي ماري كوشاداسي ـ 
تركيا كما قامت بتسليم الصكوك 
)التابو( بأس����ماء عملائها الكرام 
ملكية مباشرة مدى الحياة، كما 
باشرت الشركة تس����ليم الأثاث 
بالكامل ل����كل الوحدات، مبينا ان 
الشركة ستتجه الى الاستثمار في 
جورجيا واس����بانيا وايطاليا في 

القريب العاجل.
من جهة أخرى، قال نائب مدير 
التسويق لشركة باز للنظم  إدارة 
العقارية محمد إبراهيم إن الشركة في 
هذا المعرض ستستمر في طرح منتج 
»حصص المش���اع« المستوحى من 
أعماق الشريعة الإسلامية، مبينا أن 
حصص المشاع هي عبارة عن ملكية 
خاصة مشاعة للمنفعة دون العين، 
ينتفع بموجبها كل ش���ريك بجزء 
معين من العين المش���ترك، ولفترة 
زمنية محددة بنسبة حصته بالمشاع، 
ويكون ذلك منسوبا إلى إجمالي قيمة 
الحصص في العين المشاع مع تنازل 

الشريك عن حق الشفعة.

ال����ذي حقق مبيعات  ـ الخيران، 
الماضية،  قياسية خلال الأش����هر 
حيث إن كويت لإدارة المش����اريع 
ابتكرت في وقت وإطار من الزمن 
كانت فكرة الصك����وك أو فترات 
المنفعة تتداول بين جميع الشركات 
العقارية الكبيرة في المنطقة  ومن 
الش����ركة بمشروع  هنا انطلقت 
برج روضة الصفوة في المنطقة 
النبوي  الجنوبية م����ن الح����رم 
الشريف بنظام الصكوك وكانت 

النتيجة هائلة.
بدوره، ق����ال المدير التنفيذي 
العقاري  لش����ركة دعم للتطوير 
عدنان المهنا ان الشركة وجدت إقبالا 
مميزا من الجمهور في ايام المعرض 
مما أتاح للشركة للتواصل مع اكبر 
عدد من العملاء، وأوضح انه ينادي 
بتمليك الوافدين للشقق السكنية 
حتى يكون الاستثمار وتوطين رأس 
المال ف����ي الكويت اكبر من المعدل 
الحالي، حيث تعتبر الكويت حتى 
الآن دولة طاردة للاستثمار، مناديا 
بتغيير بعض القوانين من شؤون 
وجوازات، وذلك لتسهيل دخول 
وخروج المستثمر. من ناحية أخرى 
قال مدير التس����ويق بشركة »ايه 
اف بي اف اك����س« أديب تيناوي 
ان الشركة هي شركة الاستثمارات 
المالية الرائدة في الشرق الأوسط، 
حيث تقوم بتقديم الخدمات المالية 
للأفراد والمؤسسات، وهي من أصل 
خليجي عربي أصيل، حيث بدأت 
من شركة الوسطاء المال العرب في 
عام 2005 وعندما انتقلت للعالمية 

هذا المشروع يعتبر المشروع الاول 
الذي يق����ام بتركيا على الطريقة 
الكويتية في الخصوصية والعادات 
وكل الوحدات تطل على الواجهة 

البحرية. 
بدوره ق����ال مدي����ر المبيعات 
بالش����ركة عدي ياسين ان شركة 
دار العز هي إحدى شركات مصعب 
عبدالعزيز المط����وع طرحت في 
المعرض مجموعة من المش����اريع 
العقارية التي تتركز في مجملها 

في الجمهورية التركية.
وأش����ار إلى ان المشاريع التي 
شاركت فيها شركة دار العز تقع 
في مدينة بورصة التركية، وكلها 
يتم تسويقها بالتعاون مع كبرى 
التركية، حيث تقوم  الش����ركات 
الشركة حاليا بتسويق مشروع 
»جاردن لايف« في مدينة بورصة، 
وهو عبارة عن مجمع سكني يتألف 
من 3 مراحل، كما أن المرحلة الاولى 
من هذا المشروع جاهزة للتسليم 
الفوري. وقال إن الشركة حرصت 
على طرح أسعار تنافسية لهذه 
العقارات، حيث تبدأ أسعارها من 
9500 دينار، وبمقدم يصل إلى %40، 
إضافة إلى تسهيلات في السداد على 

مدى 18 شهرا دون مرابحة.
 من جانبه، صرح محمد فهد 
من شركة كويت لادارة المشاريع 
أهدافه، حيث  بأن المعرض حقق 
كان الإقبال كبيرا وكانت المبيعات 
مرتفعة، حيث شهد جناح الشركة 
إقبالا كبيرا، حيث شاركت الشركة 
بمشروع منتجع بسام الصقران 

تؤكد أن السوق العقاري الدولي 
سيشهد نموا وارتفاعا بأسعاره 
من الع����ام الجديد 2013، لم نرها 
منذ بداية الازمة المالية في أواسط 
عام 2006 مم����ا يتيح للعميل أن 
يحقق أرباحا على سعر عقاره لا 
تقل عن 10% سنويا. بالاضافة الى 
عوائد الاس����تثمار كإيجار العقار 

وغير ذلك.
من ناحية أخرى، قال رئيس 
مجلس الإدارة والرئيس التنفيذي 
لشركة شنغل الإنش����ائية أحمد 
شنغل ان الشركة شاركت بمعرض 
العقار والمال والاستثمار، فوجدت 
تواصلا كبيرا م����ن العملاء على 
جناحه����ا، وكان ضم����ن أهداف 
التواصل مع  المش����اركة زي����ادة 
عملائها، حيث قامت مؤسسة عادل 
الضفيري بالحصول على الوكالة 
الكويت لشركه  الحصرية داخل 
شنغل التركية، كما ان المؤسسة 
تقوم بطرح أهم المش����اريع وهو 
مش����روع دلماري ريزدنس، وهو 
عبارة عن تجمع سكني الشفافية 
تتكون من غرفتين وصالة ومطبخ 
وحمامين ومساحات الشقق فيه 
116 مترا، كما يحتوي على شقق 
مساحات 154 مترا، وتقدم المؤسسة 
هذه الوحدات الس����كنية بأسعار 
تنافس����ية، كما يحتوي المشروع 
على مس����جد وديوانية مؤسسة 
بالكامل، وذلك لالتقاء السكان بها 
وما يميزه ان بها خدمات 24 ساعة 
متواصلة وحمامات مغلقة للنساء 
حفاظا على الخصوصية، مبينا ان 

ف����ي كل من دبي، إم����ارة عجمان 
وسلطنة عمان.

هذا بالإضافة الى ان العديد من 
العقارات الدولية سيعلن عنها عند 

افتتاح المعرض.
وأوضح ان المعرض تجربته 
كانت ناجحة بكل المقاييس، حيث 
حققت الشركة مبيعات تفوق الـ 
40% من كافة مشاريعها وكل هذه 
المؤشرات تدل على أن سوق العقار 
الدولي بدأ مرحلة المعافاة والنمو 
بعد الأزمة المالية التي أثرت عليه 
س����لبا. كما أعلن أيضا أن جميع 
الإحصاءات والدراس����ات العالمية 

لشركة آمار سيتي العقارية محمد 
المشلوم ان الشركة سوقت وطرحت 
مش����روع »شلال لاند« الواقع في 
مدينة يلوا التركية لعملائها خلال 
المعرض، والذي ه����و عبارة عن 
منتجع سياحي متكامل يضم 52 
ڤيلا س����كنية ضمن »كومباوند« 
س����كني متكامل يضم العديد من 

المرافق والخدمات المتكاملة.
م����ن ناحيت����ه، اك����د الرئيس 
التنفيذي للشبكة العربية العقارية 
رائد برجاس ان الشركة طرحت 
عددا من المشاريع والعقارات ذات 
الأسعار المغرية والعوائد الجيدة 

قال ع����دد من المش����اركين في 
معرض العقار والمال والاستثمار 
الذي انطلقت أنشطته يوم الأحد 
الماضي إن المعرض شهد اقبالا كبيرا 
من العملاء، حي����ث قال الرئيس 
الذكي  الهدف  التنفيذي بش����ركة 
خالد علوان ان الشركة قامت ببيع 
60% من مشروعها لعملائها داخل 
معرض العقار والمال والاستثمار، 
حيث يشهد جناح الشركة إقبالا 
كبيرا من العملاء، مبينا أن الشركة 
غيرت من رؤيتها الإستراتيجية، 
حيث أصبحت تقوم بشراء وتملك 
الأراضي في صلال����ة وتطويرها 
لأبراج س����كنية وبمواصفات في 
التشطيب تتناسب مع الاحتياجات 
الفعلية للعائلات الكويتية وبأسعار 
تنافسية وبتسهيلات ممتازة في 

السداد.
من جانبها، قالت نائبة الرئيس 
الذكي  الهدف  التنفيذي بش����ركة 
المنيع ان مدينة سراييڤو  بدرية 
أثري����ة كثيرة  تتمت����ع بمناطق 
ودولة البوسنة والهرسك بشكل 
عام تعتبر م����ن أفضل الدول في 
الحياة الطبيعي����ة، حيث تتمتع 
بأنه����ار وبحيرات وبمس����احات 

شاسعة خضراء.
من ناحيته، ق����ال نائب مدير 
إدارة التسويق بشركة باز محمد 
إبراهيم ان فت����رة المعرض كانت 
تجربة مميزة، حيث شهد المعرض 
إقبالا كبيرا م����ن العملاء خاصة 

جناح الشركة.
من جانبه، قال المدير التنفيذي 

محمد المشلوم عدي الياسينرائد برجاس محمد إبراهيمعدنان المهناأديب تيناوي خالد علوانبدرية المنيع

الضفيري وأحمد شنغل وكبير مهندسي شركة شنغل الإنشائية

انطلاق ملتقى الكويت 
الاستثماري الثاني يناير المقبل 

تنطلق في الفترة من 12-13 يناير المقبل أعمال الدورة الثانية 
من ملتقى الكويت الاس����تثماري الثاني »جاذبية الاستثمار في 
الكويت.. الاس����تثمار في الطاقة«. وتواصل اللجنة التنفيذية 
للملتقى اجتماعاتها بشكل مستمر للوقوف على جميع التفاصيل 
وأدقه����ا المتعلقة بالملتقى وتنظيمه وج����دول أعماله وضيوفه 
المشاركين، بحيث يس����تطيع الملتقى -من خلال جدول أعماله 
ومناقشاته التي سوف تستمر على مدار يومين- بحث التحديات 
التي تعترض تحسين بيئة الاعمال ومناخ الاستثمار في الكويت 
من خلال فتح المجال لجميع ممثلي الجهات المعنية وذات الصلة 
لاس����تعراض تجاربها وعرض وجهات نظرها وتصوراتها بكل 
صراحة وبما يؤدي في النهاية الى التوصل الى توصيات وحلول 
عملية قابلة للتطبيق وقادرة على ازالة العقبات التي تعترض 
المستثمرين في مختلف المجالات. وكانت اللجنة التنفيذية قد 
ح����ددت مجموعة من الأهداف خلال اعدادها للملتقى في دورته 
الأولى للسير وفقها والعمل على تحقيقها، وتتلخص هذه الأهداف 
في العمل على إزالة العوائق التي تحول دون تنامي الاستثمار 
في السوق الكويتية وعدم مرونة العملية الاستثمارية، إضافة 
إلى تطوير قانون العمل في القطاع الأهلي وقانون الضرائب وما 
يتعلق بالبيروقراطية من طول الدورة المستندية في المعاملات 
وبعض الإج����راءات الحكومية إضافة إل����ى تعارض وتضارب 
الاختصاصات بين الأجهزة والمؤسسات الحكومي المعنية، كما 
أكدت اللجنة التنفيذية في دراس����تها للعملية الاستثمارية في 
الكويت ضرورة العمل على قضية ندرة الفرص الاس����تثمارية 
وقلتها في الس����وق المحلية وعدم تنوعها وصغر حجم السوق 
المحلي ومحدودية إمكانياته والنظر إلى القوانين والتشريعات 
المتعلقة بالاس����تثمار والحاجة إلى وجود محاكم متخصصة، 
وكذلك النظر إلى البني����ة التحتية للدولة والقدرة على توفير 
خدمات مس����اندة وداعمة للمشاريع الاستثمارية وعدم وجود 
هيئات متخصصة بشكل كاف وأيضا قلة الأراضي التي يمكن 
الاس����تثمار فيها واحتكار جهات معينة لمعظم أراضي الدولة. 
ولا يخلو الملتقى من مش����اركة الأكاديميين والخبراء والمحللين 
الاقتصاديين والماليين للأوضاع المالية الراهنة والمرتقبة في الكويت 
والمنطقة بشكل عام وذلك بغية استجلاء الصورة واستشراف 

المستقبل الاستثماري بوضوح وشفافية.

»بيتك«: حملة شاملة للخدمات المصرفية والتمويلية
في السوق المحلية من خلال دعم 
آليات التعاون مع التاجر الكويتي 
تحقيق����ا للهدف المش����ترك وهو 
النهوض بالاقتصاد الوطني وخدمة 
العميل وتوفير احتياجاته بالإضافة 
إلى المحافظة على حركة الس����وق 
التداول للسلع  وإنعاش عمليات 
والخدمات وترويج المبيعات.  وشدد 
الفوزان على أن التغييرات الهيكلية 
التي طرأت على مجموعة الخدمات 
المصرفية والتمويلية في »بيتك« 
س����تثمر بالتأكيد نتائج ايجابية 
يلمسها العملاء خلال الفترة المقبلة، 
مبنية على فكر جديد وتوجهات 
واضحة ترتقي بمستوى الخدمات 
المقدمة وأسلوب تقديمها من خلال 
عمل دؤوب ومتواصل نحو الأفضل 
والأرقى دائما، مشيرا إلى الأهمية 
التي يوليها »بيتك« لدور العنصر 
البشرى من الموظفين والموظفات 
إلى اس����تخدام وسائل  بالإضافة 
التقني����ة الحديثة في إنجاح هذه 
الحملة وتحقيق أهدافها. واعتبر 
الفوزان أن هذه الحملة س����تكون 
مقدمة لحملات لش����رائح العملاء 
المختلفة تمنحهم مزايا وعروضا 
التركيز  تناس����بهم، كما س����يتم 
على اس����تخدام وسائل التواصل 
المباشرة وغير المباشرة مع العملاء 
لقياس ردود الأفعال على الحملات 
التسويقية س����واء عبر اللقاءات 
المباشرة بين الموظفين والعملاء أو 
من خلال الخدمة الهاتفية ووسائل 
التواص����ل الاجتماع����ي الحديثة 

المختلفة.

الخدمة والتسويق والبيع، تركز 
على طريقة تقديم الخدمات لشرائح 
العملاء بطريقة مميزة في الفروع 
المصرفية وبالأخص شريحة عملاء 
التكامل في  التميز، مع تحقي����ق 
الجهود التسويقية والبيعية لجميع 
الخدمات المصرفي����ة والتمويلية 
في إطار إعلان����ي موحد وجذاب، 
بالإضافة إلى التأكيد لعملائنا على 
تواف����ر جميع الخدمات المصرفية 
الفروع  والتمويلي����ة من خ��ل�ال 
المصرفية مباشرة، وتقديمها بسرعة 
ودقة وسهولة توفيرا للوقت والجهد 
على العملاء، بما يناس����ب مكانة 
»بيتك« المصرفية على مس����توى 
الس����وق المحلي والعالمي. وأشار 
الفوزان إلى أن الحملة ستستمر 
المقبل،  حتى منتص����ف م����ارس 
وتتضمن مراحل تعريف العملاء 
على أه����م مواصفات وخصائص 
المنتجات والخدم����ات المصرفية 
والتمويلية، إضافة إلى العروض 
والمميزات الخاص����ة والحصرية 
سواء من حيث العروض الداخلية 
التي يقدمها »بيتك« على البطاقات 
المصرفية والسيارات والخدمات 
التمويلية وغيرها، أو تلك العروض 
الخارجية الت����ي يوفرها »بيتك« 
لعملائه من خلال شبكة علاقاته 
الواسعة والمتجذرة مع العديد من 
الوكلاء والموردين وكبار التجار، 
وتشمل تشكيلة واسعة من السلع 
والخدمات بالسوق المحلي، وذلك 
تعبيرا عن روح التعاون والمشاركة 
التي تعتبر أس����اس عمل »بيتك« 

قال رئيس الخدمات المصرفية 
للأفراد في بيت التمويل الكويتي 
»بيت����ك« محمد ناصر الفوزان إن 
»بيت����ك« أطلق حمل����ة ترويجية 
وتس����ويقية مش����تركة للخدمات 
المصرفية والتمويلية تحت عنوان 
»خدمات متكاملة تحقق طموحاتك«، 
تستهدف شرائح حصرية من العملاء 
لتحقيق احتياجاتهم من المنتجات 
والخدمات المختلفة بما يؤكد على 
وحدة وشمولية التوجه التسويقي 
والبيعي، كأح����د الآثار الايجابية 
للتغيي����رات الهيكلية التي طرأت 
على الخدمات المصرفية والتمويلية 
في »بيتك«. وأوضح الفوزان في 
تصريح صحافي أن هذه الحملة 
الإعلانية تتضمن مراحل متلاحقة 
وعبر كافة وسائل الإعلان المرئي 
والمقروء والالكتروني وتستهدف 
بشكل أساسي عملاء »بيتك« من 
شرائح »الأولوية ـ التميز ـ الربان 
ـ الس����ندس« وهى شرائح عملاء 
متنوعة لديها احتياجات وتطلعات 
متعددة، إذ نجح »بيتك« في بناء 
منظومة متكاملة م����ن الخدمات 
والمنتجات المصرفية والتمويلية 
التي تلبي احتياجات هذه الشرائح 
بمفهوم حدي����ث وراق من جودة 
الخدم����ة ومعايي����ر فعالية الأداء 
والأمان والدقة بالإضافة إلى تفعيل 
دور الف����روع المصرفية في انجاز 
معاملات العميل مع تقديم عروض 
ومزايا وخصومات تناس����ب كل 
شريحة.  وأفاد الفوزان بأن الحملة 
ستكون بداية توجهات جديدة في 

محمد الفوزان 

الفوزان: توجهاتنا 
الإستراتيجية تضع 

عميلنا في مركز 
اهتمامنا وتعبر عن 
إيجابية التغييرات 

الهيكلية الأخيرة

فوزي الثنيان يتسلم الجائزة بالإنابة عن البنك خلال الاحتفال

أعلن بنك الخليج عن حصوله على الجائزة المرموقة 
»درع التميز الذهبي في مجال المسؤولية الاجتماعية« 

من المنظمة العربية للمسؤولية الاجتماعية، وذلك 
نتيجة لنشاطه المتميز في تنفيذ العديد من الأنشطة 

المدروسة في هذا المجال في عام 2012. وقد أقيم حفل 
توزيع الجوائز في دبي في فندق »جميرا بيتش« في 
15 ديسمبر 2012، حضره عدد كبير من كبار مدراء 
الشركات من مختلف القطاعات والتي تلقت بدورها 
التكريم على جهودها الاستثنائية في خدمة المجتمع. 
وتهدف جائزة التميز في المسؤولية الاجتماعية إلى 

تشجيع كافة المؤسسات الحكومية والخاصة في منطقة 
الشرق الأوسط على الاستمرار في القيام بالأنشطة 

التي تصب في خدمة المسؤولية الاجتماعية، وذلك من 
خلال التركيز على أهمية التنمية المستدامة، وحماية 

البيئة، وخدمة المجتمع من خلال البرامج التوعوية.
وبهذه المناسبة صرح مدير عام شؤون مجلس الإدارة 

في بنك الخليج فوزي الثنيان: »تأتي هذه الجائزة 
تقديرا للأسلوب الناجح الذي ينتهجه البنك في مجال 

المسؤولية الاجتماعية، ونحن ممتنون جدا للمنظمة 
العربية للمسؤولية الاجتماعية على منحها بنك الخليج 

هذه الجائزة المرموقة، فقد كانت كافة المبادرات التي 
قدمها البنك على مر السنين تهدف إلى المساهمة في 
رعاية العديد من الأنشطة ذات الطابع الاجتماعي في 

الكويت الحبيبة. وبصفتنا مؤسسة مالية مسؤولة، 
فإن هدفنا هو دعم المبادرات التي تهدف الى إبراز دور 

الشباب في المجتمع الكويتي بالإضافة إلى المبادرات 
الإنسانية. وتابع الثنيان قائلا: »قام بنك الخليج في 

وقت سابق من العام، بطرح حملة التبرع بالدم، التي 
أطلق عليها اسم »تبرع للحياة« والتي تهدف لتشجيع 

أكبر عدد ممكن على التبرع بالدم في الكويت من 
خلال تعريف المجتمع بمدى بساطة وسهولة التبرع 

بالدم، والتوعية بأهمية هذا العمل الخيري والمسؤول. 
وقد أعلن بنك الخليج مؤخرا أن هذه الحملة حققت 

إنجازا كبيرا من خلال مساهمتها في إنقاذ ما يزيد عن 
ألف شخص، وذلك لارتفاع درجة الوعي وسخاء أفراد 

المجتمع في الكويت«.

»الخليج« يفوز بجائزة درع التميز الذهبي 
في مجال المسؤولية الاجتماعية

خدمة »بيتك للتداول« 
تضيف أسواق قطر ودبي وأبوظبي

قال رئيس خدمات التداول في شركة المثنى للاستثمار خالد بوناشي انه 
أصبح بإمكان عملاء خدمة »بيتك للتداول« أن يتداولوا في جميع الأسواق 

الخليجية بعد إضافة 3 أسواق جديدة هي أسواق قطر ودبي وأبوظبي 
إلى جانب أسواق الكويت والسعودية وبذلك أصبحت الخدمة تشمل أغلب 

أسواق دول مجلس التعاون.
وأضاف بوناشي في تصريح صحافي ان الأسواق الثلاثة »قطر ـ دبي ـ 
ابوظبي« من الأسواق الخليجية المهمة وعليها طلب وحركة تداول كبيرة، 

ما دفع إلى توسيع خدمة »بيتك للتداول« لتشمل هذه الأسواق، حيث نعمل 
بشكل دائم لتقديم فرص جديدة تتناسب مع حجم العملاء المتزايد وتنوع 

المزايا التي يتمتع بها كل سوق بما يساهم في تحقيق حاجات ورغبات 
عملاء »بيتك للتداول«. وشدد على أن خطة التطوير والتحديث للخدمة 

تعتبر عملية مستمرة وتعتمد على تعزيز الإمكانيات التقنية للخدمة 
من خلال إضافة أدوات وتسهيلات جديدة ترضي العملاء من جانب 

وفتح أسواق جديدة من جانب آخر، مشيرا إلى أن العمل يجري لوضع 
الاستعدادات لطرح خدمة التداول في السوق الأميركي خلال الفترة المقبلة.

وأكد بوناشي قدرة الموقع على تقديم أفضل خدمة ممكنة في مجال 
التداول الإلكتروني لعملاء »بيتك للتداول« وفق أرقى المعايير العالمية 

وبمنتهى السرعة والدقة والأمان، مشيرا إلى أن خدمة »بيتك للتداول« 
توفر مجموعة واسعة من خدمات التداول للمستثمرين في أسواق 

الكويت ودول مجلس التعاون، على الأسهم المتوافقة والمتطابقة للشريعة 
الإسلامية، وذلك من خلال حساب واحد وشاشة واحدة.

وأضاف: من مميزات خدمة »بيتك للتداول« عبر الموقع الالكتروني، 
تحصيل الأرباح وأسهم المنحة وإيداعها في حسابات العملاء، بالإضافة إلى 

الاكتتاب في زيادة رأس المال نيابة عن العميل، وسهولة تحويل الأموال 
من وإلى حساب التداول، كما يتم دعم عمليات التداول الإلكتروني بالخدمة 

الهاتفية وبواسطة فريق متخصص من الوسطاء ذوي الخبرة عبر مركز 
اتصال »بيتك للتداول« 1842000.


