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زيوت »بي بي« تختتم حملة »اربح الذهب

مع فيسكو« وتقدم الذهب الخالص للفائزين

»أوربانوس« البرتغالية تعيّن »شعاع«
كمستشار مالي لأعمالها في الشرق الأوسط

في واحدة م���ن أنجح الحملات الترويجية 
التي شهدها موسم الصيف في الكويت كانت 
حملة »اربح الذهب مع فيسكو« والتي أطلقتها 
شركة يوس���ف أحمد الغانم وأولاده، الوكيل 
الحصري لزيوت »بي بي« في الكويت، حيث 
اس���تمرت هذه الحملة من 15 سبتمبر ولغاية 
30 نوفمبر حيث جرى بعدها السحب يوم 18 
ديسمبر 2012 على أكثر من نصف كيلوغرام 

من الذهب للفائزين بالسحب.
وشهدت الحملة الترويجية إقبالا كبيرا لدى 
مراكز خدمة شركة يوسف احمد الغانم وأولاده 
ومراكز »من الدعامية إلى الدعامية« الموزعة في 
عدة مناطق من الكويت إضافة إلى عدد كبير 
من فروع البنشر التابعة للجمعيات التعاونية 
وكذلك محلات البنش���ر وكهرباء الس���يارات 

وكراجات التصليح والصيانة في الكويت.
وجرى السحب في جمعية سلوى التعاونية 
تح���ت إش���راف وزارة التج���ارة والصناعة 
وبحضور ممثلي الجمعية، حيث شمل توزع 
الذهب على: الجائزة الكبرى )فائز واحد 100 
غرام(، الجائزة الثانية )4 فائزين لكل واحد 50 
غراما(، الجائزة الثالثة )4 فائزين لكل واحد 
20 غراما(: أما الجائزة الرابعة )40 فائزا لكل 

واحد 5 غرامات(.
 وتميزت الحملة بسهولة المشاركة في السحب 
بالحصول على كوبون السحب مقابل كل عملية 
شراء لعبوة 4 ليترات من زيوت فيسكو 3000 
 .)5W305 ,W40( 5000 أو فيس���كو )W4010(
وهذا ما جعل هذا العرض فرصة حقيقية لكل 

أعلنت مجموعة أوربانوس أكبر المساهمين في 
شركة غراوندفورس البرتغال أمس عن تعيينها 
»شعاع كابيتال« كمستشار مالي لأعمال المجموعة 

في منطقة الشرق الأوسط.
وتعد »غراوندف���ورس البرتغال« من أنجح 
الشركات البرتغالية، وهي المزود الرئيسي لخدمات 
الشحن والركاب في مطارات البرتغال إذ تستحوذ 

على حصة 65% من السوق.
وتتطل���ع »أوربانوس« إلى الاس���تفادة من 
خب���رات »غراوندفورس البرتغال« لتأس���يس 
مركز أعمال للش���ركة في دبي، والانطلاق منه 
إلى س���ائر أنحاء منطقة دول مجلس التعاون 
الخليجي وآس���يا وأفريقيا. وستقدم »شعاع« 
بصفتها المستشار المالي لمنطقة الشرق الأوسط 
الدعم لمجموعة »أوربانوس« في سياق تأسيس 
أعمال »غراوندفورس البرتغال« ومن ثم توسيعها 
على مس���توى المنطقة، وذلك عن طريق توفير 
الخدمات الاستش���ارية المتعلقة بتطوير أعمال 
الش���ركة وتلبية احتياجاتها المالية. وفي هذا 
الإطار، ستقوم »شعاع« بتيسير الوصول إلى 
رؤوس الأموال في منطقة الشرق الأوسط، الأمر 
الذي سيمكن »غراوندفورس البرتغال« من تنمية 
أعمالها في الأسواق الأوروبية والجنوب أميركية 

في المستقبل.
هذا ووقعت »أوربانوس« و»شعاع« اتفاقية 
شاملة للخدمات الاستشارية خلال حفل أقيم امس 
في غرفة دبي للتجارة والصناعة بحضور باولو 
بورتاس، وزير الشؤون الخارجية البرتغالي، 
ووقع الاتفاقية كل من سمو الشيخ مكتوم حشر 
آل مكتوم، رئيس مجل���س الإدارة التنفيذي لـ 
»ش���عاع كابيتال«، وألفريدو كاسيميرو، مالك 
مجموعة »أوربان���وس« ورئيس مجلس إدارة 

»غراوندفورس البرتغال«.
البرتغالي  وأشار وزير الشؤون الخارجية 
باولو بورتاس خلال حفل التوقيع إلى أن الروابط 
التجارية بين البرتغال ودولة الإمارات ش���هدت 
معدلات نمو مس���تقرة خلال الأعوام الماضية، 
وليس في مجال التجارة الثنائية فحس���ب، إذ 
تعد البرتغال بمثاب���ة مركز تجاري هام يصل 
أوروبا ومنطقة الشرق الأوسط وأفريقيا بدول 
أميركا الجنوبية، لاسيما البرازيل. وتابع قائلا: 

صاحب سيارة يقوم بتبديل الزيت باستخدام 
زيوت فيسكو للمشاركة في العرض، حيث إنه 
إضافة لاستخدامه أجود أنواع زيوت المحركات 
التي تحمي السيارات، فإنه أيضا يحصل على 

فرصة الفوز بالذهب.
وتتواف���ر زيوت »ب���ي بي« فيس���كو في 
الكوي���ت بعدة عبوات وأنواع حيث يس���ري 
العرض الترويجي الحالي على فيسكو 3000 
وفيس���كو 5000. يعتبر فيس���كو 3000 الحل 
الأنسب للسيارات التي تعمل بالديزل والبنزين 
حيث توفر لها نظافة وحماية عالية وطويلة، 
ليكون بحق درعا حراريا يحمي المحرك، فيكون 
الاختيار الأفضل للمركبات التي تعمل بالديزل 
والبنزين، إضافة لأدائه النوعي في التقليل من 

احتراق الزيت.
أما فيسكو 5000 أو الدرع النظيف فتساعد 
لزوجته العالية وجودته الرفيعة على حماية 
المحرك لفترة زمنية طويلة نسبيا مع وجود 
تقني���ة حماية المحرك من الترس���بات ليكون 
الزيت الأنسب للسيارات التي تعمل بالبنزين 
والديزل وس���يارات الركاب، وكذلك المركبات 
التجارية الخفيفة لما يوفره من نظام تزييت 
دقيق تم اعتماده بعد سنوات طويلة من التطوير 
والاختبار ليصل إلى هذه المرحلة من الجودة 

التي تحظى بإقبال عالمي ومحلي كبير.
 وتحرص شركة يوسف احمد الغانم وأولاده 
بالتعاون مع »بي بي« على ابتكار وإطلاق أقوى 
وأفضل العروض الترويجية التي تعود بالخير 

والجوائز وراحة البال لعملائها في الكويت.

ان دولة الإمارات تعتبر سوقا هاما لقطاع الأعمال 
البرتغالي، وان توقيع هذه الاتفاقية يأتي ليؤكد 
عزم البرتغال على تأسيس حضور قوي لأفضل 

الشركات البرتغالية في دولة الإمارات.
من جانبه، قال س���مو الشيخ مكتوم حشر 
آل مكت���وم رئيس مجل���س الإدارة التنفيذي لـ 
»شعاع كابيتال«: »تتمتع شعاع بمكانة مميزة 
تخوله���ا تقديم الدعم ال�ل�ازم لتنمية وتطوير 
الشركات العالمية والمحلية الساعية إلى تعزيز 
حضورها بالدولة وسائر دول مجلس التعاون 
الخليج���ي، وذلك بفضل خبراتن���ا الكبيرة في 
مجال تقديم الخدمات الاستشارية المتخصصة، 
وس���جلنا العريق في المنطقة، فضلا عن شبكة 
أعمالنا وعلاقاتنا الواس���عة. وكانت شعاع قد 
لعب���ت دورا مهما في نم���و الاقتصاد الإماراتي 
من خلال استقطاب الرس���اميل والاستثمارات 
الأجنبية المباشرة، ونحن اليوم سعداء بالعمل 
مع شركة »غراوندفورس البرتغال«، إحدى أبرز 

المؤسسات البرتغالية«.
ووفقا لبيانات ص���ادرة عن وزارة التجارة 
الخارجية الإماراتية، تجاوز حجم التجارة بين 
البرتغال ودولة الإمارات 700 مليون درهم خلال 
الع���ام 2011، وفيما كان للنفط والغاز النصيب 
الأكبر من هذه التجارة، إلا أن حجم التجارة غير 
النفطية بين البلدين نما بمعدل 300%، ليتخطى 

عتبة 60 مليون درهم.
واختتم ألفريدو كاسيميرو، مالك مجموعة 
»أوربانوس« ورئيس مجلس إدارة »غراوندفورس 
البرتغال« قائ�ل�ا: »تزخر دول مجلس التعاون 
الخليجي بالفرص الكبيرة التي من شأنها تحقيق 
النمو لخدماتنا، لاسيما في دولة الإمارات، والتي 
تعتبر من أسرع الأسواق نموا في مجال النقل 
الجوي، وهو أمر يتجلى بالنظر إلى معدلات النمو 
التي تشهدها كبرى شركات الطيران الخليجية، 
والارتفاع في أعداد المسافرين من وإلى المنطقة. 
وسنتمكن بفضل دراية شعاع المتعمقة بالسوق 
الإقليمية وخدماتها الاستشارية المتخصصة من 
وضع الهيكل المثال���ي لأعمالنا وتأمين التمويل 
اللازم، مما سيعزز تنافسيتنا لنكون مساهمين 
فاعلين في دعم البن���ى التحتية لقطاعي النقل 
والخدمات اللوجستية على مستوى المنطقة«.

جانب من عملية السحب

جانب من توقيع الاتفاقية

»دار العز« تستعرض مشاريعها في معرض العقار والمال والاستثمار
أعلن مدير المبيعات في شركة 
دار العز عدى ياسين، وهي إحدى 
شركات مصعب عبدالعزيز المطوع، 
عن مشاركتها في معرض العقار 
والم���ال والاس���تثمار، من خلال 
العقارية  مجموعة من المشاريع 
الت���ي تترك���ز ف���ي مجملها في 

الجمهورية التركية.
التي  ان المشاريع  إلى  وأشار 
تشارك فيها شركة دار العز تقع 
في مدينة بورصة التركية، وكلها 
يتم تسويقها بالتعاون مع أكبر 
الش���ركات التركية، حيث تقوم 
الشركة حاليا بتسويق مشروع 
»جاردن لايف« في مدينة بورصة 
وهو عبارة عن مجمع سكني يتألف 
من 3 مراحل، كما أن المرحلة الاولى 
من هذا المشروع جاهزة للتسليم 

الفوري.
وق���ال ان الش���ركة حرصت 
على طرح أسعار تنافسية لهذه 
العقارات، حيث تبدأ أسعارها من 
9500 دين���ار، وبمقدم يصل إلى 
40%، إضافة إلى تس���هيلات في 
السداد على مدى 18 شهرا بدون 

مرابحة.
ولفت ياس�ي�ن إلى ان تعاون 
شركة دار العز مع كبرى الشركات 
التركية من ش���أنه أن يعزز ثقة 
العملاء بالمنتجات والمشاريع التي 
تقوم الشركة بتسويقها، خصوصا 
أن ش���ركة »جول« التركية التي 
تعتبر من كبرى شركات الإنشاءات 
تمتلك حاليا نحو 16 مشروعا داخل 
اسطنبول من بينها 10 مشاريع 

تم تسليمها بالفعل.
وأكد ياسين أن الشركة تباشر 
تسويق مشروع آخر يحمل اسم 
»بلو ريزدنس« في اس���طنبول 
وهو عبارة عن وحدات س���كنية 
بأسعار تنافسية مع خدمة فندقية 
5 نجوم ويضم المشروع 14 طابقا 
ويوفر جميع الخدمات والمرافق 
إلى جانب الس���اونا والجاكوزي 
والمطاع���م والمقاه���ي والمحلات 
التجارية كما تباش���ر الش���ركة 
أيضا تسويق مشروع يحمل اسم 

انتعاش السوق العقاري وإتاحة 
فرصة اكبر للعملاء لاختيار أفضل 
الفرص العقارية والاستثمارية، 
وأكد عفيفي ان الحكومة مطالبة 
بإيجاد مخططات لمناطق سكنية 
جديدة لمواجهة الطلب العالي على 
الوحدات السكنية، وهو ما يعني 
ضرورة قيام الحكومة بتخصيص 
جزء من الميزانية لتوفير الأراضي 
والبنية التحتية فيها، مع الإسهام 
بجزء آخ���ر من الميزانية لعملية 
البناء للفئات المحتاجة،  تمويل 
وتوف���ر التش���ريعات اللازم���ة 
الطبقة المتوس���طة من  لتمويل 
خلال صناديق التمويل، وقطاع 
المصارف، مش���يرا إلى أن أفضل 
وس���ائل التمويل الت���ي ينبغي 
التوجه لها ف���ي المرحلة المقبلة 
هي إنشاء الصناديق الاستثمارية 
العقارية التي تلبي حاجة عمليات 

التمويل.
وشدد على أن هناك ضرورة 
العقارية  ملحة لتطوير الأدوات 
التي تساهم في تطوير أداء السوق 
العقاري مثل إنش���اء هيئة عامة 
لتنظيم العقار على غرار الهيئات 
الأخرى كالزراعة والبيئة إضافة 
الى وجود معلومات دقيقة ومحدثة 
عن تحركات العقار بصورة شهرية 
ليتسنى لأصحاب القرار المعالجة 
الفورية لأي خلل طارئ، مشيرا 
الى انه بعد إقرار بعض القوانين 
العقاري  المط���ور  ف���ان  المحلية 
أصب���ح اتجاهه في الاس���تثمار 
خارج الكويت ب���دل من تطوير 
الأراضي المحلية، داعيا إلى توفير 
المزيد من المساحات لخدمة القطاع 
السكني، لاسيما ان الحكومة تملك 
ما لا يق���ل عن 90% من الأراضي 
التي يمك���ن التطوير فيها، لذلك 
يج���ب على الحكومة طرح مزيد 
من الاراض���ي للبناء عليها حتى 
يستقر أيضا سعر العقار بالكويت، 
فالآن المعروض قليل والطلب اكبر، 
حيث يوجد أكثر من 85 ألف طلب 
سكن خاص لم توفر الحكومة لها 

حتى الآن أراضي للبناء.

إسكان العالمية بأن معرض العقار 
والمال والاس���تثمار ال���ذي يقام 
المنقف وتنطلق  بفندق هيلتون 
فعالياته يوم الاحد المقبل سيتم 
خلاله عرض مشاريع تفوق المليار 
دولار كمشاريع متنوعة ومختلفة، 
فالمعرض على مدى سنوات إقامته 
السابقة حقق نجاحا غير مسبوق 
في الإقبال الجماهيري وجاء الإقبال 
من خلال تقديم المعرض منتجات 
جديدة ومبتكرة في كل دورة أقيم 
فيها، فالمعرض ل���ه أهدافه التي 
يقام من اجلها وهى فتح خطوط 
استثمارية متنوعة في مختلف 
القطاعات الاقتصادية في البلاد 
وزادت نسبة إقبال الجماهير على 
المعرض إلى أعلى نسبة متوقعة 
لأن المعرض في كل دوراته يحرص 
على المحافظة على نهجه في تمتعه 
بالمصداقية والشفافية في تقديم 
خدماته وتعاملاته مع الجمهور 
حيث تم فعلي���ا تقديم منتجات 
وخدمات متنوعة اس���تفاد منها 
الحضور اثناء المعرض ما زاد من 
نسبة الإقبال القياسي، مبينا ان 
المعرض هذا العام يقام بالمنطقة 
العاشرة لذلك يمثل فرصة جيدة 
لمتابعة اكبر عدد من المشروعات 
العقارية مجتمعة تحت سقف واحد 
وفرصة مثالية للمقارنة بين جميع 
العقارية المطروحة  المشروعات 

واختيار الأنسب منها.
وأض���اف أن المعرض يعتبر 
حدثا مهما ويس���تهدف شريحة 
جديدة من سكان المنطقة العاشرة 
ويترقب���ه الكثير من المهتمين لما 
يش���كله من قراءة دقيقة لواقع 
ومس���تقبل القط���اع العق���اري 
وليقيس مدى إقبال المستثمرين 
على التعامل م���ع العقار محليا 
وإقليميا وعالميا ويبين دقة ومدى 
تعافي الس���وق العقاري، كما أن 
المعرض فرص���ة كبيرة للعملاء 
وذلك بعد إعلان بعض الشركات 
المش���اركة عن طرحها لمشاريع 
جدي���دة مغرية لأول م���رة في 
المعرض الذي يس���اهم أيضا في 

كوبيست في اس���طنبول أيضا، 
وهو عبارة عن وحدات س���كنية 
بنظام التسليم الفوري مع خدمة 5 
نجوم وحمام سباحة مغلق وآخر 
مفتوح ون���اد صحي ومجمعات 
تجاري���ة فض�ل�ا عن مش���روع 
ثالث يحمل اس���م »التوكازا« في 
اسطنبول وهو عبارة عن وحدات 
سكنية بإطلالة مباشرة على بحر 
مرمرة مع خدمات أمن على مدار 
الساعة ومحلات تجارية مع جميع 

الخدمات الأخرى المصاحبة.
وأشار ياس�ي�ن إلى أن معظم 
المشاريع التي تسوقها شركة دار 
العز تمتاز بمواقعها وإطلالاتها 
المميزة، حي���ث تطل معظم تلك 
المش���اريع على بحر مرمرة، كما 
أنها تقع بالقرب من منطقة المطار 
التجارية.  وتجمعات المجمعات 
جدير بالذكر ان شركة دار العز 
للحلول العقارية هي شركة كويتية 
يتركز نشاطها في امتلاك المشاريع 
إلى  العقارية الخارجية، إضافة 
نشاط التسويق العقاري، حيث 
تق���وم بتس���ويق مجموعة من 
العق���ارات التركية بالتعاون مع 
كبرى شركات التطوير والإنشاء 

هناك.

إسكان العالمية

من جهة أخرى صرح محمود 
عفيفي المدير التنفيذي لش���ركه 

محمود عفيفيعدي ياسين

انطلقت تحت شعار »اربح iPhone5 يومياً«

»بيتك«: 7 عملاء يفوزون في سحب الحملة الترويجية للبطاقات
فاز 7 من عملاء بيت التمويل 
الكويتي »بيتك« في السحب الحادي 
عشر لحملة »اربح iPhone5 يوميا« 
الترويجية الجديدة المستمرة لمدة 
3 شهور لتش����جيع العملاء على 
اس����تخدام البطاق����ات الائتمانية 
بأنواعها وبطاقات السحب الآلي 
في مش����ترياتهم، تعزيزا للقيمة 
المضافة للبطاقات وخدمة لحركة 
السوق، وتتضمن الحملة جوائز 
يومية عند استخدام بطاقات بيتك 
الائتمانية وبطاقات الدفع المسبق 
لس����داد قيمة المش����تريات داخل 
وخ����ارج الكويت، والفائزون هم: 
دلال محمد العبدل����ي ـ هدى فهد 
العجمي ـ سعد محمد النصافي ـ 
فيصل حمد العميري ـ سعود بدر 
الجري ـ عبدالله عبداللطيف ملك ـ 

عبدالرحمن زايد العجمي.
وتتيح الحملة التي تستمر حتى 
29 ديسمبر، حصول كل مستخدم 
لبطاقات بيتك على فرصة واحدة 
لدخول السحب الذي يقدم فرصة 
ربح جائزة يومي����ة قيمة عبارة 
عن جهاز »آيفون 5« مقابل كل 10 
دنانير للشراء فقط داخل وخارج 

التي تق���دم دائما قيمة مضافة 
لحاملها، بما يساهم في رضاء 
العميل وزيادة فرص استفادته 
عند الاستخدام، فضلا عن تعزيز 
تواجد البنك وحصته السوقية 

في هذا القطاع المهم.

وتأتي الحملة استمرارا للمزايا 
التي يقدمه���ا »بيتك« لعملائه 
من حمل���ة البطاقات المصرفية 
المتنوعة مكاف���أة لهم، وأيضا 
حرصا على خل���ق طابع فريد 
ومميز لجميع بطاقات »بيتك« 

الكويت، وكذلك من خلال استخدام 
بطاقات الصرف الآلي خارج الكويت 
فقط، والدخول في السحب، وكلما 
تضاعف مبلغ الإنفاق زادت فرص 
التأهل لدخول السحب الالكتروني 

الذي يجرى أسبوعيا.

بطاقات »بيتك«

»طيران الإمارات« و»كوانتاس« ترحبّان بمشروع قرار موافقة
اللجنة الأسترالية لحماية المنافسة والمستهلك على شراكتهما

رحبت شركتا طيران الإمارات 
وكوانتاس بمشروع قرار موافقة 
اللجنة الأسترالية لحماية المنافسة 
والمس����تهلك على الشراكة المتفق 
عليه����ا بينهما، ومنح����ت اللجنة 
تفويضا لهذه الشراكة لمدة خمس 

سنوات.
وستوفر هذه الشراكة للعملاء 
شبكة واسعة من الرحلات الجوية 
عبر العالم وفي أستراليا، وفوائد 
حصرية لأعضاء برنامجي مكافأة 
ولاء المسافرين الدائمين، وتجربة 
س����فر عالمية فريدة على رحلات 

الناقلتين.
وتحتاج الاتفاقية إلى موافقة 
اللجنة الأسترالية لحماية المنافسة 
والمس����تهلك لكي تمض����ي طيران 
الإم����ارات وكوانت����اس قدما في 
تنسيق الأسعار والمبيعات وجداول 

الرحلات.
وقد أعلنت اللجنة الأسترالية 
لحماية المنافس����ة والمستهلك عن 
مشروع قرار بالموافقة، لكن قرار 
الموافقة النهائية يتوقع المصادقة 
النهائية عليه في مارس 2013 ولن 
تصبح هذه الشراكة سارية المفعول 
قبل صدور القرار النهائي والموافقة 
عليه من قبل الجهات التنظيمية 

الحكومية.

أسترالية أخرى، مثل غولد كوست 
وهوبارت، إلى القائمة المتنامية من 
الأماكن التي نوفر لركابنا السفر 

إليها من مختلف أنحاء العالم«.
ومن����ذ الإعلان عن الش����راكة 
المقترح����ة في س����بتمبر الماضي، 
بدأت طيران الإمارات وكوانتاس 
التحضيرات الأولية التي لا تتطلب 
موافقة الجه����ات التنظيمية، بما 
في ذلك رب����ط نظامي الحجوزات 
وبرنامجي مكافأة ولاء المسافرين 
الدائمين، وإنشاء قاعدة تشغيلية 

لكوانتاس في دبي.
وحظي طل����ب ني����ل موافقة 
اللجنة الأسترالية لحماية المنافسة 
الشراكة  اتفاقية  والمستهلك على 
بين طيران الإم����ارات وكوانتاس 
بدعم العديد من الجهات الحكومية 
الأس����ترالية، بما ف����ي ذلك وزارة 
الكومنول����ث للبنية الأساس����ية 
والمواص��ل�ات، وحكومتا ولايتي 
فكتوري����ا وكوينزلاند، ومجلس 
الس����ياحة الأس����ترالي، والاتحاد 

الوطني للسياحة.
ومن المنتظ����ر أن يصدر قرار 
اللجنة الأسترالية لحماية المنافسة 
النهائية في  والمستهلك بالموافقة 
مارس 2013، على أن يبدأ سريانها 

اعتبارا من أبريل 2013.

بين كوانت����اس وطيران الإمارات، 
خصوص����ا م����ن حيث توس����يع 
تسهيلات السفر إلى أوروبا بتوقف 
واحد، وتقليل زمن الرحلات وربط 
برنامجي مكافأة ولاء المس����افرين 

الدائمين على رحلات الناقلتين«.
واس����تطرد جوي����س قائ��ل�ا: 
»سنركز الآن على تقديم إجابات 
حول القضايا المتبقية التي أثارتها 
اللجنة الأسترالية لحماية المنافسة 
والمس����تهلك من أجل المضي قدما 
في نيل الموافقة النهائية على هذه 
الشراكة المهمة«. من جانبه، أشار 
تيم كلارك رئيس طيران الإمارات، 
إلى أن ردود الفعل الإيجابية المرحبة 
من العملاء ترافقت مع الحماسة التي 
يبديها قطاع السياحة الأسترالي. 
وقال: »شهدت اتفاقية الشراكة بين 
طيران الإم����ارات وكوانتاس منذ 
الإعلان عنها استجابة قوية تعزز 
الناقلتين  ما يتوقع للتحالف بين 

ان يحققه من فوائد«.
وأضاف كلارك: »تعد أستراليا 
واحدة من أهم ثلاثة أسواق ضمن 
ش����بكة خطوط طيران الإمارات، 
وتلق����ى إقبالا كبيرا للس����فر من 
السياح ورجال الأعمال على السواء، 
وتعني الش����راكة م����ع كوانتاس 
أننا سنتمكن من إضافة وجهات 

الرئيس  وأكد ألان جوي����س، 
التنفيذي لكوانتاس، أن مشروع 
قرار موافقة اللجنة الأس����ترالية 
لحماية المنافسة والمستهلك يمثل 
خط����وة مهمة نحو توفير تجربة 

سفر أفضل لملايين العملاء.
وق����ال: »قدمنا حجج����ا قوية 
للجنة الأسترالية لحماية المنافسة 
والمس����تهلك توض����ح فوائد هذه 
الشراكة لكل من المسافرين وللحركة 

السياحية في أستراليا«.
وأض����اف: »أظه����رت دراس����ة 
العملاء  أجريناه����ا في أوس����اط 
دعما قويا للغاية للشراكة المعلنة 

اتفاقية طيران الإمارات ستوفر شبكة واسعة من الرحلات الجوية

مشاريع بقيمة مليار 
دولار سيتم عرضها 

خلال المعرض


