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)متين غوزال( لقطة جماعية لممثلي المجموعة العربية للسيارات وعملائها بالكويت 	

»فورد« و»المجموعة العربية للسيارات« تقدمان مجموعة 2013 من المنتجات والحلول الخاصة بمبيعات الجملة في الكويت

خزام: 13% نسبة النمو في مبيعات فورد ولينكولن بالكويت في 2012
من س���يارات فورد، وتتيح لنا 
هذه المجموعة الجديدة منحهم 
منتجات فورد الرائدة التي تعتبر 
أفضل ما تقدمه المجموعة العربية 
للسيارات من حيث التفوق في 

المنتج والخدمة«.
ولدى سؤال خزام عن مبيعات 
2012 مقارن���ة ب���ـ 2011 أج���اب 
قائ�ل�ا: »إن التع���اون البناء مع 
عملاء الجملة وكثافة الحملات 
الترويجي���ة خلال العام الحالي 
التي تغطي  المنتج���ات  وتنوع 
الكويتي  كل احتياجات السوق 
بكل شرائحه قد أثمر عن ارتفاع 
مبيع���ات المجموع���ة الإجمالية 
بنس���بة 13% مقارنة بسنة 2011 
وخاصة مبيعات سيارات فورد 
أكسبديشن التي ارتفعت %117، 
ومبيعات شاحنات فورد بنسبة 
183% وكذلك مبيعات فورد فلكس 

بنسبة %260«.

المتعددة الاستخدامات في الكويت 
بنس���بة حوالي 50%. إنه إنجاز 
رائع بحق، ونود أن نتوجه إلى 
فريق عم���ل المجموعة العربية 
للسيارات بأحر التهاني وأعمق 
التقدير لهذه النتيجة المذهلة التي 
حققها عبر ترسيخ الروابط التي 
تجمع علامة فورد التجارية مع 

العملاء«.
بدوره، قال مدير عام المبيعات 
والتسويق في المجموعة العربية 
للسيارات محمد صلاح خزام: »لقد 
استثمرنا بشكل موسع في تطوير 
فريقي المبيعات وخدمات ما بعد 
البيع من خلال برامج التدريب 
التزامنا  أننا نأخ���ذ  إذ  المكثفة، 
بتقديم أفضل مستويات خدمة 
العملاء على مستوى المنطقة ككل 
بجدية مطلقة.ونحن حريصون 
أش���د الح���رص عل���ى حصول 
عملائنا على أفضل الأس���اطيل 

للمرة الأولى. كما تحافظ فورد 
على موقعها الريادي في القطاع 
مع نم���و حصتها في الس���وق 
الإقليمية نموا مضطردا بفضل 
تف���وق منتجاته���ا وتفرده���ا 
الذي يرتقي  الأم���ر  بتقنياتها، 
إلى مستويات  القيادة  بتجربة 
غير مسبوقة، إضافة إلى التزام 
وكلائنا بأفضل ممارسات الأعمال، 
القيم���ة المميزة التي  وبالطبع 

تقدمها فورد لعملائها«.
وأض���اف ب���ارودي بالقول: 
»تبدو النتائج بينة مع ما يبديه 
العملاء والشركات من تفضيل 
لمنتجاتنا، وذلك لإدراكهم مكانة 
فورد الرائدة وقدرتها التنافسية 
في هذه المجالات المهمة والحيوية. 
لقد تمكنا من تحقيق نمو مشجع 
للغاية لماركتي فورد ولينكولن 
في العام الحالي، مع ارتفاع حجم 
مبيعات الشاحنات والسيارات 

السنوي السادس لعملاء الجملة، 
معربا عن اعتزاز المجموعة بجودة 
خدمة العملاء التي يقدمها فريق 
العم���ل، مؤكدا عل���ى مواصلة 
العمل مع فورد الشرق الأوسط 
للارتقاء بحلول مبيعات الجملة 
والأس���اطيل، وذلك حرصا على 
خدمة عملائنا على أتم وجه ممكن، 
بداية بعملي���ة المبيعات، مرورا 
بخدمات ما بع���د البيع وانتهاء 
بخدمات الصيان���ة التي لا تقل 

أهمية عنها«.
بدوره ق���ال مدير عام فورد 
الشرق الأوسط لمبيعات الجملة 
والأساطيل جهاد بارودي: »تسرنا 
اس���تضافة هذا الاجتماع الذي 
يتيح لنا تقديم أقوى مجموعة 
لمنتجاتن���ا على الإطلاق، حيث 
تواصل ش���ركة فورد مسيرة 
نجاحها مع إطلاق أحدث منتجاتها 
للعام 2013 في السوق الإقليمية 

افتتح مدير  المناسبة  وبهذه 
مبيع���ات الجمل���ة والتأجي���ر 
والتصدير في المجموعة العربية 
للس���يارات ـ حمد محمد الوزان 
وشركاه، نبيل الدالاتي الاجتماع 
مرحبا بالحضور في اجتماع فورد 

على أبرز إنجازات الش���ركة في 
مجال الجودة والسلامة، إضافة 
إلى أحدث التقنيات والابتكارات 
والحلول الخاصة بالش���ركات 
ومبيعات الجملة والتي تقدمها 

الشركتان إلى العملاء.

قدمت فورد الشرق الأوسط، 
بالتعاون مع المجموعة العربية 
للس���يارات، الوكي���ل المعتم���د 
لس���يارات فورد ولينكولن في 
الكويت، أح���دث مجموعة لعام 
2013 م���ن منتج���ات العلامتين 
أم���ام مجموعة من  التجاريتين 
أب���رز عملائه���ا من الش���ركات 
الكويتية خ�ل�ال اجتماع خاص 
أقيم في قاعة س���لوى الصباح 
في السالمية، وقدمت الشركتان 
أثناء هذا الاجتماع أحدث منتجات 
فورد ولينكول���ن، بما يتضمن 
طرازات فورد اسكيب وإكسبلورر 
الجديدة كليا لعام 2013 وشاحنات 
F-Series سوبر ديوتي، إلى جانب 
سيارات الشرطة الجديدة كليا 

»بوليس إنترسبتر«.
وقام فريق مبيعات الجملة 
والأساطيل لدى ش���ركة فورد 
الشرق الأوسط بتعريف الحضور 
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