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»زين« تكرّم مجموعة من موظفيها المتميزين ضمن برامجها التحفيزية للأداء
النجاح. وأكدت أن تنفيذ برامج 
تحفيز الموظفين والعاملين تخلق 
حال���ة متفردة من المنافس���ة 
الشريفة داخل منظومة العمل، 
وهي هنا تص���ب في مصلحة 
تطوير أداء ومهارات العنصر 
البش���ري من جهة، ومن جهة 
أخ���رى تعزز م���ن آلية العمل 
بصفة عامة. وبينت أن شركة 
زين مستمرة في دعم وصقل 
مهارات موظفيها، وهي في هذا 
الاطار تمتلك مجموعة كبيرة من 
البرامج التدريبية والتأهيلية، 
بالاضافة الى برامج الأداء المميز 
التي تكافئ الموظف، وتساعده 

على اخراج طاقاته الابداعية.
واذ أكدت بورسلي أن زين 
تفخر بامتلاكه���ا هيكلا اداريا 
ووظيفيا مميزا، فانها أشارت 
ف���ي ذات الوقت ال���ى أن زين 
سوف تسخر جميع جهودها 
وامكانياته���ا لخدمة عملائها، 
بما يضم���ن لهم توفير أفضل 
وآخ���ر الحل���ول والتطبيقات 
ف���ي تكنولوجي���ا صناع���ة 

الاتصالات. 

الكبير الذي تق���وم به الموارد 
البشرية، خصوصا أنها أساس 
التش���غيل، معتبرا أن  حركة 
الارتقاء بثقافة عمل المؤسسة 
يمثل اللبنة الأولى في خطوات 

للمؤسسات والذي تحتاجه في 
مقاومة الصدمات والتحديات 

أثناء تنفيذها لاستراتجيتها.
وتابعت بورس���لي بقولها: 
»نحن في زي���ن نؤمن بالدور 

الى أن العنصر البش���ري هو 
الت���ي تعتمد عليها  البوصلة 
الكبرى في تعزيز  المؤسسات 
عملياتها، وهو اللبنة الأولى في 
تأسيس الهيكل الاداري والقوي 

»ومن ه���ذا المنطلق فان قطاع 
الم���وارد البش���رية اعتمد هذا 
البرنامج كحافز لكافة الموظفين 
والعاملين في الشركة، للارتقاء 
بالأداء العام المطلوب«، مشيرة 

أن يطوروا أداءهم وأن يصبحوا 
مخولين بشكل كبير للاستفادة 
من الفرص التي تسهم في رفع 
معيار ميزة زين التنافسية«.

وأضافت بورسلي بالقول: 

كرمت شركة »زين« مجموعة 
من موظفيها المميزين عن أدائهم 
في الربعين الثاني والثالث من 
الع���ام الحالي، وذل���ك تقديرا 
لجهودهم وتفانيهم المس���تمر 
الذي  التكريم  العمل، وهو  في 
الش���ركة بصفة  باتت تتبعه 
دورية بعدما اعتمدت برنامجا 
مطورا لتعزيز أهدافها وخططها 

التشغيلية.
وذك���رت »زين« ف���ي بيان 
صحافي أنها تسعى الى توفير 
بيئة عمل تنافسية في كل من 
هيكلها الاداري والوظيفي، حتى 
تستطيع من خلالها أن تواصل 
ريادتها المعهودة عنها، مبينة 
أن الارتق���اء بالعمل ضرورة 
ملحة، ولن يتحقق الا في حالة 
واحدة وهي البحث باستمرار 
ع���ن أفضل الط���رق لتقديمها 

بالصورة الكاملة.
 وقالت المدير التنفيذي لقطاع 
الموارد البشرية في الشركة نوال 
بورسلي: »ان هذا التكريم يهدف 
الى خلق بيئة عمل متوهجة، 
يستطيع الموظفون من خلالها 

تكريم الموظفين المميزين

»التجاري« يعلن الفائزين بحساب »النجمة«

أجرى البنك التجاري الكويتي سحبه على »حساب 
النجمة« اليومي بالاضافة الي الس����حب الكبير على 
جائزة الـ 100.000 دينار من خلال عرض حي ومباشر 
من إذاع����ة مارينا أف أم، وذلك بحضور ممثل وزارة 
التجارة عبدالعزيز اشكناني، وممثلي من قطاع الخدمات 

المصرفية للأفراد والعلاقات العامة بالبنك.
 وفي هذا السياق قالت مساعد المدير العام ـ ادارة 
الاعلان والعلاقات ـ العامة أماني الورع: »عادة ما نقوم 
بإجراء السحب اليومي لحس����اب النجمة في المركز 
الرئيسي، ولكن بمناسبة إجراء السحب الكبير على 
جائزة الـ 100.000 دينار كويتي بمناسبة عيد الاضحي 
المبارك رأينا إجراء هذا السحب على الهواء مباشرة 
عبر برنام����ج »الديوانية« الذي يبث على مارينا اف 
ام، والاعلان عن أس����ماء الفائزين بسحب »النجمة« 
والتواص����ل مع عملائنا وغير عملاء البنك من خلال 
مشاركة مس����تمعي إذاعة مارينا أف ام المشاركة في 

المسابقة التي قد أعدها البنك خصوصا لهذه المناسبة 
 ،S3 ورصد لها هدايا قيمة عبارة عن تلفون جالكسي
منوهة بأن عدد المشاركات والاتصالات كانت كثيفة 

وممتعة للمستمعين والمتصلين على السواء.
ومن خلال البث المباشر تم الاعلان عن اسم الفائزة 
بالجائزة الكبرى: عزيزة مهدي احمد ابراهيم، والتي 
تلقت الخبر بفرحة لا توصف وتمنت للبنك المزيد من 
التقدم والازدهار، كما تم الإعلان عن أسماء الفائزين 
بالسحب اليومي حيث فازت كل من: ساجدة عبدالرحمن 
حسن الخليفي، وخالد عبدالله ابراهيم الفيلكاوي، 
و زينب علي غلوم اش����كناني، بجائزة قيمتها 7000 

دينار لكل منهم.
 وفي ختام البرنامج تقدمت اماني الورع من جميع 
العاملين باذاعة مارينا اف ام بالشكر والتقدير على 
حسن استقبالهم لأسرة البنك التجاري وكذلك على 

تعاونهم مع البنك في بث هذه المناسبة.

أماني الورع خلال الإعلان عن جائزة الـ 100 ألف دينار

التنفي����ذي ف����ي الش����ركة بدرية 
المنيع ان الشركة الآن تعتمد على 
خبرات كبيرة ومتميزة في عملية 
التسويق العقاري، مشيرة الى ان 
الشركة سوقت مشروعين في لبنان 
وسلطنة عمان على عملائها مما 
أعطى الشركة ثقة كبيرة في نوعية 
خدماتها المقدمة الى عملائها ما دفع 
الشركة الى تسويق مشروع دولي 
في سراييڤو المتمثل في مشروع 
منتجع القص����ر على عملائها في 

الكويت والخليج وتركيا. 
وردا على س����ؤال الصحافيين 
بالنسبة للعائد السنوي لمشروع 
القص����ر قالت المنيع ان الش����ركة 
تتوقع عائد سنويا من 10% الى %12، 
وقالت ايضا انه تم انجاز 20% من 
المشروع حتى الآن كبنية تحتية، 
لافتة الى ان المش����روع له رسوم 
ضريبية وصيانة سنوية من 200 

الى 300 دينار أي لا تتعدى %1.

عبدالرحمن خالد ٭٭

إلى جندول مائي وبحيرات وحديقة 
زهور بمساحة 1500 متر مربع، كما 
أن موعد التسليم للوحدات السكنية 

سيكون في 31 ديسمبر 2013.
وص����رح علوان بأن الش����ركة 
لها رؤية واضحة وإستراتيجية 
مستقبلية واعدة تطمح من خلالها 
إلى الوصول الى مستويات عالمية 
في عالم التسويق العقاري، حيث 
تقوم الشركة حاليا بالتفاوض مع 
احدى  ال����دول الأوروبية الجاذبة 
للسياحة والاستثمار العقاري على 
ش����راء أصول خاصة بها وسيتم 
طرح المشروع بالكامل على عملائنا 
في معرض العقار والاستثمار المقام 
بفندق هيلت����ون المنقف بتاريخ 
23 ديسمبر المقبل والذي تنظمه 
العالمية للمعارض  شركة اسكان 

والمؤتمرات.
وردا على س����ؤال الصحافيين 
بشأن أس����عار الوحدات السكنية 
لمش����روع القصر ق����ال علوان ان 
الاسعار تبدأ من 20 الف دينار الى 
34 الف دينار، مشيرا الى انه توجد 
تسهيلات كثيرة مع المستثمرين وان 
مقدم الوحدة سيكون بداية من %35 
وان الشركة ستتعامل مع شركة 

أخرى لتأجير الوحدات.
الرئيس  وبدورها قالت نائبة 

قال نائب رئيس مجلس الادارة 
لمجموعة شركات ساس الدار رياض 
الملا ان السوق العقاري سوق قوى 
ونشط حاليا موضحا انه معروف 
بأن العقار يمرض ولا يموت مشيرا 
الى ان الش����ركة تقوم بالتسويق 
لمش����اريع محلي����ة وعالمية على 
مستوى حرفي عال ولدينا قاعدة 
عملاء كبيرة ومتنوعة وتثق في 
مشاريع الشركة، جاء ذلك خلال 
مؤتمر صحافي عقدته شركة الهدف 
الذكي للتسويق والاستثمار العقاري 
أمس للإعلان عن تسويق مشروع 

منتجع القصر في سراييڤو.
من جانبه قال الرئيس التنفيذي 
لشركة الهدف الزكي خالد علوان ان 
الشركة تعتبر من الشركات الرائدة 
في مجال التسويق العقاري ولها 
من الخبرات العديدة التي تميزها 

عن مثيلاتها في هذا المجال.
وذكر علوان ان الشركة بدأت 
مؤخ����را ف����ي توس����يع عملياتها 
التشغيلية على المستوى الدولي 

بتوقيع عقد 
تس����ويق منتج����ع القصر في 
سراييڤو بدولة البوسنة والهرسك 
حيث يضم المش����روع 176 وحدة 
على مساحه ارض قدرها 140 الف 
متر مربع والذي يبعد عن المطار 
بـ 12 كيلومترا فقط، مش����يرا الى 
ان تكلفة المش����روع تقدر بنحو 5 

ملايين دينار.
ان المشروع  الى  ولفت علوان 
يتميز بالطابع الإسلامي العربي على 
الرغم من كونه في قلب أوروبا كما 
ان دولة البوسنة والهرسك مقبلة 
على إجراءات الدخول في الاتحاد 
الاوروبي ويحتوي المشروع على 
ڤيلات بمساحات مختلفة وشقق 
سكنية ذات إطلالات متميزة ومطاعم 
وكافيهات وسوبر ماركت واستقبال 
وديوانيات للرجال وللنساء ومكتب 
سياحة وملاعب كرة قدم وأماكن 
جانب من المؤتمر الصحافي للشركة	 )هاني عبدالله(مخصصة للأطفال هذا بالإضافة 

أول منتجع متكامل الخدمات ويضم 176 وحدة سكنية

5 ملايين دينار تكلفة مشروع »القصر«

انطلاق ملتقى ومعرض الكويت 
الصناعي الأول الأحد المقبل

»التقدم التكنولوجي« 
راعٍ ماسي لمعرض

 »هوريكا الكويت 2013«

تنطلق أنش����طة ملتقى ومعرض الكويت الصناعي 
الأول الذي سيقام تحت شعار »مستقبل الصناعة في 
الكويت... إستراتيجية التحول« الأحد المقبل بحضور 
ومشاركة العديد من الفعاليات الاقتصادية والسياسية 
المهتمة بالشأن الصناعي وبرعاية ومشاركة مؤسسة 
البترول الكويتية أكبر شريك إستراتيجي للقطاع الخاص 

الكويتي والهيئة العامة للصناعة.
وقال����ت اللجنة العليا المنظم����ة، إن الملتقى يحظى 
باهتمام مؤسس����ة البترول الكويتي����ة والهيئة العامة 
للصناعة كونه يتعلق بمستقبل احد القطاعات المهمة 
والذي س����يناقش العديد من القضايا التي تهتم بواقع 
الصناعة في الكويت وبحث مستقبلها، في ضوء التطورات 
والتحولات الإقليمية والمحلية. وأضافت ان تنظيم الملتقى 
بدعم من هاتين الجهتين يأتي في ظل الدور الذي باتت 
تلعبه الصناعة في تط����ور الكثير من الدول وتعزيز 
القوة التنافسية لاقتصاداتها كونه مصدر دخل حقيقي، 
إلى جانب أن تطوير هذا القطاع يمكن أن يشكل قيمة 
مضافة للاقتصاد الكويتي في ظل أحادية الدخل التي 
يعاني منها، وبات يش����كل مصدر قلق بسبب الاعتماد 
الكلي للموازنة العامة على سلعة النفط منفردة بتمويل 
95% منها. وأوضحت اللجنة ان العديد من الدراس����ات 
أوصت بضرورة تنويع مصادر الدخل، فخلال السنوات 
الأخيرة كش����فت الأزمة المالية ض����رورة وجود تنوع 
اقتصادي عبر إيجاد رديف للقطاع النفطي يؤس����س 
لمستقبل اقتصادي مزدهر وقوي ومتين، مشيرة إلى أن 
قطاع الصناعة قادر على تعزيز الحضور الاقتصادي 

الفاعل على الخارطة الاقتصادية.

كشفت شركة التقدم التكنولوجي عن مشاركتها 
في معرض »هوريكا الكويت« للضيافة والتجهيزات 
الفندقية والصناعات الغذائية الذي يقام في الفترة 
م���ن 28 إل���ى 30 يناير 2013 والذي تنظمه ش���ركة 
»ليدرز جروب للاستش���ارات والتطوير« بالتعاون 
مع شركة »هوسبيتاليتي 

سرفيسز« اللبنانية.
الرئي���س  وق���ال 
لش���ركة  التنفي���ذي 
التكنولوج���ي  التق���دم 
غس���ان ممل���وك: »إن 
مكان���ة معرض هوريكا 
باعتباره احتفالا سنويا 
رائدا به���ذه الصناعة، 
والنجاح الكبير لشركة 
التكنولوج���ي  التق���دم 
في النس���خة الس���ابقة 
للمعرض )هوريكا 2012( 
كانا الدافع الأساس���ي لتجديد رعايتنا الماسية لهذا 
المعرض المتخصص، الذي أصبح حدثا رفيع المستوى 
معترفا به عالميا كمنصة للتوريد والشراء والحصول 
على المستلزمات التي من شأنها إنجاح قطاع الضيافة 
في المنطقة«، مؤكدا على المكانة المتميزة التي تحتلها 
الشركة في مجال المعدات الطبية والاستشفائية وفي 
مجال تجهيزات الضيافة والفنادق حتى أصبح شعارها 
علامة مسجلة توحي بالثقة والجودة ومرادفة لكبرى 
العملاقة  الش���ركات المتخصصة وعونا للمشاريع 

والناجحة والمنتجات النوعية رفيعة المستوى.
وأشار مملوك الى بعض من أحدث مشاريع الشركة 
مثل: قرب انجاز وتجهيز أول مركز تخصصي لجراحة 
المسالك البولية، و‏إنشاء وتجهيز مركز الشيخ عبدالله 
الجابر الصباح ‏لغسل الكلى، إضافة إلى الاستعداد 
لافتتاح مشاريع عملاقة مثل فندق المسيلة ـ جميرة 
)Jumeirah( وتجهيز معدات المقر الرئيسي لديوان 
وزارة التربية ومستشفى الأحمدي الجديد والعديد 
من المشاريع الحكومية، اضافة الى تجهيز سلسلة 

من المطاعم الجديدة في مختلف أنحاء الكويت.
وأضاف بقوله: »نحن متحمسون ومسرورون جدا 
بأن جهودنا وعملنا الجاد محل تقدير من المجتمع« 
فقد قدمت »التقدم التكنولوجي« على مر السنوات 
عروضا مميزة وجديدة لصناعة الضيافة بهدف زيادة 
التحفيز والتوجه نحو هذا القطاع وتحسين التدريب 
ورفع مستوى المنافسة، وخلال الأشهر الماضية أبرمت 
شراكة جديدة بين »التقدم التكنولوجي« وبين شركة 
»BLANCO« الألمانية بموجب اتفاق حصري لتوزيع 
معداتها الطبية في الكويت والخليج، وبذلك تنضم 
هذه الشركة الرائدة إلى نخبة الشركات العالمية التي 
 MKN، AMBACH، نتولى توزيع أنظمتها ومعداتها مثل

.»Burlodgeو ،GIRBAU، Meiko

غسان مملوك

بمشاركة أكثر من 27 شركة تطرح مشاريع متنوعة

مراد: »المسار« تطلق معرض الراية
 للعقار الكويتي 11 الجاري

»المشعان للتجارة« تطرح عدداً 
من منتجات »فيبي« لقطع غيار السيارات

الس����ائدة في السوق  الاتجاهات 
العقاري المحلي.

وذكر مراد أنه بحسب بيانات 
انفيس����كو الشرق الأوسط لادارة 
الأصول فإن 51% من الأموال الهاربة 
مما يعرف باسم الربيع العربي تم 
توجيهها الى أسواق دول مجلس 
التع����اون الخليج����ي وخصوصا 
القطاع العقاري حيث حققت دبي 
أكبر استفادة من السيولة الهاربة 
بعد أن كانت على وش����ك الوقوع 
في أزمة مالية طاحنة بسبب قرب 
استحقاقات ديونها في منتصف 
العام الحالي حيث تراجعت تكلفة 
تأمين الديون السيادية لامارة دبي 
في الأش����هر الأخيرة من 440 الى 
350 نقطة أساس في 13 أبريل 2012 
فيما قلصت الصناديق السيادية 
العربية حجم استثماراتها في مصر 
بنس����بة تقترب من 50% تم ضخ 
هذه الأموال في الاقتصاد الاماراتي 
الذي أصبح يلقب بسويسرا العرب 
نتيجة لتدفق الأموال الساخنة اليه 
من دول الربيع العربي والتي قدرتها 
شركات الأبحاث بنحو 25.5% من 
النقدية لدول  التدفق����ات  اجمالي 
الشرق الأوس����ط وشمال افريقيا 
مما أدى الى انتعاش ملحوظ في 

الاقتصاد الاماراتي.
وأشار مراد الى أنه في ظل حالة 
عدم اليقين السياسية في المنطقة 
واستمرار الاضطرابات السياسية 
يفضل قطاع واسع من المستثمرين 
الكويتيين اللجوء الى الملاذات الآمنة 
مثل دبي وتركيا وبريطانيا حيث 
يمكن بسهولة ملاحظة تراجع شهية 
شراء الكويتيين للعقارات في لبنان 
بسبب تأثرها بالأزمة السورية، مع 
استقرار الاس����تثمار العقاري في 
السعودية وسلطنة عمان فضلا 
عن قطر التي تترقب حزمة انفاق 
حكومية مليارية لتلبية استحقاقات 

تنظيم كأس العالم للعام 2022.
وذكر مراد ان الكويت تأتي بين 
أقل الدول الخليجية المستفيدة من 
سيولة اضطرابات الربيع العربي 
نتيج����ة التش����ريعات الط����اردة 

للاستثمار العقاري.

وذلك تلبية منها لحاجة العملاء 
في الس���وق المحلي، لاسيما مع 
تزايد مستهلكي أنواع السيارات 
الأوروبي���ة الصنع ف���ي الفترة 

الأخيرة.
وأضاف المشعان خلال العرض 
التوضيحي الذي عقدته الشركة 
أمس لع���دد من عملاء وموزعي 
المجموعة ان الشركة تعقد الندوة 
التعريفية لع���رض عدد جديد 
وحصري من منتجات ش���ركة 
»فيبي« لقطع الغيار الحديثة كليا 
على السوق الكويتي، بالإضافة 
الى مناقش���ة مقترحات العملاء 
لأسباب تلف بعض قطع الغيار 
ووضع انسب الحلول والمعالجات 
لها ومناقش���ة الأسباب المؤدية 

لهذا التلف.
ومن جانبه قال مدير عام قسم 
قطع غيار السيارات نائل رشيد 
ان شركة »فيبي« الألمانية تتعامل 
مع كبرى الشركات في السوق 
العالمي، حيث تاريخها العريق في 
طرح جميع المنتجات لعملائها، 
مبينا أنها تمتلك قس���ما خاصا 
لمراقبة الجودة على المنتجات مما 

يضمن السلامة للمستهلك.

وفقا لقانون البلدية رقم 2005/5 
أما الشركات المشاركة في المعرض 
والتي تسوق عقارات خارج الكويت 
فقد التزمت بتقديم ترخيص اعلان 
بيع ومطابقة التوكيل الاصلي من 
مالك العقار للشركة المسوقة الى 
جانب حيازة وثائق ملكية العقار 
الاصلية، مشيرا الى أن ذلك يأتي 
اس����تمرارا لحرص »المسار« على 
تكريس مصداقيته����ا ومنعا لأي 
عمليات غش محتمل����ة تداولات 
السوق.  وأشار مراد الى أن البيانات 
المتاحة تؤشر الى استمرار سيطرة 
العقارات الس����كنية على أكثر من 
نصف تداولات الس����وق العقاري 
المحلي الأمر الذي يكشف استمرار 
القطاع  تأجج المضاربات في هذا 
واستمرار جاذبية الاستثمار في 
قطاعي العقار السكني والاستثماري 
مع ضعف تداولات العقار التجاري 
في ظل ارتفاع نسبة الشواغر وأزمة 
الاب����راج التجارية ف����ي العاصمة 
وتقييد الائتمان حيث اس����تحوذ 
القطاع الس����كني عل����ى 59% من 
اجمالي تداولات السوق العقاري 
في الربع الثالث من العام الحالي 
مقابل 35% للقطاع الاس����تثماري 
واستحوذ »التجاري« على 6%، وفي 
المقابل زادت قيمة تداولات السوق 
العق����اري المحلي بواقع 9.6% الى 
591.6 مليون دينار للربع الثالث من 
عام 2012 مقارنة بـ 539.9 مليون 
دين����ار للربع الثالث من عام 2011 
وسجل عدد الصفقات نموا بنسبة 
12.6% ف����ي الربع الثالث من 2012 
مقارنة بالربع الثالث من عام 2011 
الأمر الذي يكشف عن اتجاه النمو 
العقاري المحلي في  الس����وق  في 
ظل ارتفاع الطلب وزيادة ش����هية 
الاس����تثمار والتطوير في قطاعي 

العقار السكني والاستثماري.
وأشار الى أن الكويت تقتفي أثر 
دول مجلس التعاون الخليجي التي 
تسجل انتعاشا في قطاع العقارات 
الس����كنية، لافتا الى أن من شأن 
تصعيد الصراع في س����ورية أو 
حدوث اضطرابات جيوسياسية 
جديدة ف����ي المنطق����ة أن يعرقلا 

كونها الوكيل الحصري لها في 
الكويت.

وبهذه المناس���بة قال رئيس 
مجل���س الإدارة في المؤسس���ة 
مشعان عبدالرحمن المشعان ان 
الوكيل الحصري  المؤسسة هي 
لشركة »فيبي« التابعة لمجموعة 
بلشتاين جروب الألمانية لقطع 
الس���يارات، وانطلاقا من  غيار 
دراسة أعدتها الشركة على السوق 
المحل���ي ارتأت ض���رورة طرح 
المزيد من قطع غيار السيارات، 

 أعلن المدير العام لمجموعة المسار 
لتنظيم المعارض والمؤتمرات سعود 
عبدالعزيز مراد اكتمال استعدادات 
المجموع����ة لاطلاق معرض الراية 
للعق����ار الكويتي الذي يقام تحت 
ش����عار »أقوى تجمع عقاري في 
الكويت« ويطرح مشاريع متنوعة 
تتوزع على الكويت والخليج وباقي 
دول العالم اعتبارا من 11 نوفمبر 
الجاري الى الرابع عشر من الشهر 
ذاته، مشيرا الى أن الدورة الجديدة 
من عمر المعرض استقطبت اكثر 
من 27 شركة فيما سجلت نموا في 
نسبة المشاركات الجديدة بواقع 
11.4% قياسا على الدورة الماضية، 
ومؤكدا أن المشاريع التي ستطرحها 
الشركات المشاركة بالمعرض تلبي 
احتياجات المواطنين والمستثمرين 
والمقيمين حيث يضم المعرض ڤللا 
وشققا سكنية واراضي للبناء الى 
جانب مشاريع وفرص استثمارية 
مميزة في دول خليجية وعربية 

وبعض الدول الأوروبية.
وأوض����ح مراد ف����ي تصريح 
صحافي أن جميع العقارات داخل 
الكويت والتي س����يتم طرحها في 
المعرض مطابقة لشروط البلدية 

أعلنت مؤسس���ة المش���عان 
العامة والمقاولات عن  للتجارة 
طرح عدد من منتجات ش���ركة 
»فيبي« التابعة لمجموعة بلشتاين 
ج���روب الألمانية لقط���ع غيار 
السيارات الصالون والشاحنات 

سعود مراد

عبدالرحمن المشعان مع مسؤولي الشركة الألمانية


