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»بي ام دبليو  320i« و»فورد موستانج« للفائزين الجدد

»VIVA« ضمن حملة »اربح سيارة كل أسبوع« من

E - مرسيدس ـ بنز« تبيع أكثر من 15 ألف سيارة من الفئة«

فرصتين إضافيت��ي�ن للفوز في 
السحب وهي عبارة عن »خدمات 
خاصة« يمكن للعملاء الاشتراك 
بها لمضاعفة فرصهم في الفوز.
 تستمر »نكهات الأسبوع« 
حتى 10 أكتوب����ر المقبل لتمنح 
عملاء الدفع المس����بق فرصتين 
للفوز بس����يارة ب����ي أم دبليو 
320i إكسيكتف أو سيارة فورد 
موس����تانج كوبي����ه 2013 عند 
الاش����تراك في خدمة الإنترنت 
عل����ى الموبايل بقيمة 500 فلس 
ولم����دة يوم واحد وه����ذا عندما 
يرس����ل العميل رس����الة نصية 
قصيرة تتضم����ن رقم »6« إلى 
الرقم 535 أو »On5« إلى الرقم 
255 أما »النكهة« الأخرى فيمكن 
الاستفادة منها فور استخدام 500 
فلس للحصول على 60 دقيقة 
محلية لأي رقم لمدة يوم واحد 
عبر إرسال رسالة قصيرة برقم 
»3« إل����ى الرقم 535 أو »3« إلى 
الرقم 232 ويمكن لعملاء الدفع 
المس����بق الراغبين في الاشتراك 
 BlackBerry بباقة جميع خدمات
المحلية وغير المحدودة بسعر 3.9 
دنانير أن يرسلوا رسالة نصية 
قصيرة تتضم����ن رقم »2« إلى 
الرقم 535. وللحصول على قائمة 
الشهرية  الباقات  كاملة بجميع 
المتوافرة، يرجى إرسال رسالة 
نصية قصي����رة تتضمن كلمة 

»GO« إلى الرقم 535.

لا تضاهى من المنتجات في تلك 
الفئة تتضمن سيارات الصالون 
القابلة  والكوبيه والسيارات 
للكشف، في الوقت الذي تعزز 
فيه الفئة -E معايير السيارات 
الناجحة وتقربنا من تحقيق 
رقم قياسي في مبيعات العام 
2012، دون أن ننس���ى تفوقها 
في مجالات السلامة والراحة 

والكفاءة«.
ونظرا لكونها النموذج الأبرز 
لعلامة »مرسيدس ـ بنز«، فإن 
 E- سيارات الصالون من الفئة
تتمتع بقيم العلامة الجوهرية 
المتمثلة في الراحة والس��ل�امة 
والاعتمادية التي تمثل جميعها 
خصائص مميزة وب����ارزة في 
مودي��ل�ات W212 الحالية، كما 
أن المزاي����ا الفاخرة التي تتمتع 
بها السيارة تجعل منها الخيار 
المثالي للعديد من الفنادق الراقية 
الطيران، حيث كانت  وخطوط 
ش����ركة طيران الإمارات أحدث 
موقعي الصفقات للحصول على 
أسطول سيارات لخدمة مسافري 

الدرجة الأولى.

BlackBerry بس����عر 3.9 دنانير 
حيث يستفيد المشترك من جميع 
خدمات BlackBerry غير المحدودة، 
ويحصل تلقائيا على 7 فرصه 

لدخول السحب كل أسبوع.
كم����ا يحظى كل عميل جديد 
بفرص����ة الدخ����ول تلقائيا في 
السحب فور فتح الخط وتشغيله 
وهذا عندما يرسل العميل رسالة 
نصية قصيرة »Go« إلى الرقم 
الربح،  ف����رص  535. ولتعزيز 
يستطيع العميل الاشتراك بكلتا 
الخدمتين ومضاعفة فرصه في 

الفوز بسيارة فخمة.
وس����تضاف ف����رص جميع 
المشتركين غير الفائزين في سحب 
كل أس����بوع إلى السحب التالي 
الذي سيكون على سيارة »بي 
ام دبليو  320i« وسيارة »فورد 

موستانج«.
وحرصا على توفير أكبر عدد 
من فرص الربح لعملائها، أطلقت 
الشركة خدمة »نكهات الأسبوع« 
التي يمكن للعملاء الاشتراك بها 
لمدة أسبوعين للاس����تفادة من 

وق���ال مدي���ر المبيع���ات 
والتسويق لسيارات »مرسيدس 
ـ بنز« في دايملر الشرق الأوسط 
والأدنى فرانك بيرنتالر: »تماشيا 
المبيعات  م���ع اس���تراتيجية 
إلى  للعام 2012، والتي ترمي 
 AMG تعزيز مبيعات سيارات
والـ SUV فإن الفئة -E كانت 
وستبقى أبرز أسس نمو علامة 
»مرسيدس ـ بنز« في المنطقة. 
فنحن نقدم لعملائنا مجموعة 

تحتفل ش����ركة الاتصالات 
الكويتية VIVA، أحدث مش����غل 
لتكنولوجي����ا الاتص����الات في 
الكويت، بمرور عام على إطلاقها 
لحملة »اربح سيارة كل أسبوع« 
التي حققت نجاحا غير مسبوق 
بالسحب على سيارتين جديدتين 
أسبوعيا بدلا من سيارة واحدة. 
وقد أعلنت الش����ركة عن أسماء 
آخر عملائها الفائزين وهم خالد 
جاسم محمد الذي تسلم سيارة 
»بي ام دبليو i 320« الجديدة ودي 
س����ونيل رادها بالاف دي الذي 
تسلم سيارة »فورد موستانج« 
الجديدة فور إعلان نتائج السحب. 
وقد قامت »VIVA« بتمديد فترة 
الاحتفال لمرور عام على اطلاق 
حملتها »اربح سيارة كل أسبوع«، 
التي حققت نجاحا غير مسبوق، 
حتى نهاية العالم الجاري، وتدعو 
الدفع المسبق للمشاركة  عملاء 
في الحملة التي تعد الأطول من 
نوعها في الكويت قبل السحب 
المقرر إقامته في 2 الجاري. يمكن 
للعملاء دخول السحب بطريقتين: 
إما من خلال الاشتراك بخدمة الـ 
500 فلس التي تمنح المش����ترك 
فرصة واحدة لدخول السحب كل 
أسبوع وتتيح له إجراء مكالمات 
وإرسال رسائل نصية قصيرة 

غير محدودة محليا.
أم����ا الطريق����ة الثانية فعن 
بخدم����ة  الاش����تراك  طري����ق 

أعلنت »مرس���يدس ـ بنز« 
الش���رق الأوسط والأدنى عن 
تحقي���ق إنج���از ضخ���م في 
المنطقة، حيث بلغت مبيعاتها 
من س���يارات الجي���ل الجديد 
من الفئة -E أكثر من 15.000 
سيارة، الأمر الذي يمثل دليلا 
آخر على ش���عبيتها المتزايدة 
منذ انطلاقها عام 2009 دون أي 
إشارات على تباطؤ المبيعات، 
كما أن تلك الأرقام تقترب من 
تحقيق رقم قياسي في المبيعات 
السنوية، حيث ترتفع مبيعات 
العام 2012 حتى تاريخه بنسبة 

19% عن العام 2011.
وتأتي عل����ى رأس المبيعات 
سيارة الصالون E 300 بالمحرك 
ذي الاسطوانات الست، والتي 
تمثل مبيعاتها 54% من إجمالي 
المبيع����ات منذ ع����ام 2009، مما 
يبرز التن����وع الكبير في الفئة 
-E التي تضم سيارات الصالون 
والكوبيه والكابريوليه لتمثل 
نموذجا مميزا للأناقة والنجاح 
اللذين يبحث عنهما العملاء حول 

العالم.

يساهم هذا القانون في الحفاظ 
على العلاقة بين المستثمر ومالك 
العقار حتى بعد تحويل ملكية 
العقار من المطور إلى المستثمر 

النهائي.
وأض����اف أن تطبيق قانون 
»Strata« في دبي كان قد واكبه 
دخول الكثير من الشركات العالمية 
المتخصصة ف����ي إدارة الأصول 
أفرعا  افتتحت  العقارية والتي 
لها في دبي لمواكبة الحاجة لمثل 
هذه الخدمات، ومنها على سبيل 
المثال شركة »جون لانغ لاسيل« 
و»إمكور«.. وغيرها من الشركات 
العالمي����ة التي نجحت في إدارة 
الكثير من المش����اريع العقارية، 
كما حاولت هذه الشركات تعميم 
خدماتها على باقي أسواق دول 
الخليج العربي والتي من بينها 

الكويت.

لإدارة العقار م.عبدالله السلطان، 
لتتولى بدورها تشغيل وإدارة 
اصولها العقارية المنتشرة داخل 
وخارج الكويت، ورفع مستواها، 
وضمان الحف����اظ على جودتها 

ضمن اجواء المنافسة الحادة.
وحول هذا الامر قال مساعد 
نائ����ب الرئي����س لإدارة العقار 
م.عبدالله السلطان ان »المزايا« 
تمتلك خبرة لا بأس بها في هذا 
المجال، حيث كانت الشركة قد 
اكتسبت خبرتها هذه من خلال 
تواجدها في سوق »دبي« الذي 
كان يطبق سياس����ة متحضرة 
ومتقدم����ة في هذا المجال، حيث 
كانت حكومة دبي قد فرضت نظام 
»Strata Law« الذي فرض على أي 
مطور عقاري اتباع هذا القانون 
الخاص بكيفية تأمين الخدمات 
للعقار الذي تشيده الشركة، حيث 

القابضة  المزايا  قالت شركة 
انه بعد تحول نم����وذج عملها 
البي����ع إلى نموذج  من نموذج 
التشغيل، ومن سياسة عرض 
مشاريعها للتخارج إلى سياسة 
المدرة للدخل، أصبح  المشاريع 
لزاما عليها تبعا لذلك أن تقوم 
بتأسيس إدارة داخلية تقوم على 
أسس متينة، لخدمة سياستها 
الجديدة المتمثلة في متابعة هذه 
الاصول والمشاريع المدرة وإدارتها 
إدارة حكيمة ومتكاملة من ناحية 
التشغيل والصيانة والحراسة 
والنظافة وترشيد الطاقة.. وغير 

ذلك من الخدمات.
وأوضحت »المزايا« في بيان 
صحافي انه دعما لهذا التوجه فقد 
قامت الشركة بتعزيز دور إدارة 
الاملاك بالكوادر الصحيحة تحت 
إشراف مس����اعد نائب الرئيس 

م.عبدالله السلطان

بعد تحول نموذج عملها من »البيع« إلى »التشغيل« 

السلطان: »المزايا« تولي دوراً أكبر لوحدة إدارة الأملاك

أعلن بنك الكويت الدولي أن إدارة 
أملاك الغير في البنك تقدم خدمات 
الش����ريعة  متكاملة ضمن أحكام 
الإس��ل�امية بهدف تحقيق أفضل 

العوائد الممكنة لملاك العقار.
الغير في  إدارة أملاك  وتهدف 
المقام الأول إل����ى ارضاء العملاء، 
حيث تلبي جميع متطلبات إدارة 
العقار بشكل نموذجي ومحترف، 
م����ع تجنيب العملاء عن����اء إدارة 
العقارات س����واء كانت مجمعات 
تجارية، بنايات اس����تثمارية، او 
ڤللا سكنية، وتقدم الادارة خدماتها 
الممي����زة لعملاء البن����ك من ملاك 

خاصين أو جهات حكومية.
في هذا الإط���ار، صرح مدير 
ادارة ام�ل�اك الغير في »الدولي« 
جواد مقصي���د قائلا »من أهداف 
إدارة أملاك الغي���ر تقديم افضل 
العقار،  الخدمات المميزة لم�ل�اك 
حيث يتمت���ع موظفونا بخبرة 
الغير  إدارة أملاك  طويلة.وتقدم 
خدماتها من خ�ل�ال عدة وحدات 
تشمل: وحدة مراقبي العقار، وحدة 
خدمة الصيانة، وحدة المحاسبة، 

وحدة التحصيل والمتابعة«.
وأضاف مقصيد بقوله »تضم 
خدماتن����ا إدارة العقارات بتأجير 
الوحدات الايجارية،  وتس����ويق 
وعرضها على المستأجرين بكل طرق 
التسويق، والوقوف على مشاكل 
وش����كاوى المس����تأجرين وإيجاد 
الحلول المناسبة ومتابعتها بما يوفر 
الراحة لهم، وكذلك إعداد الدراسات 
والتقارير اللازمة حول الوحدات 
الشاغرة والعمل على تقليصها، 
التي مضى  الوح����دات  وتقيي����م 
على تأجيرها أكثر من 5 سنوات 
طبقا لأسعار الس����وق، كما نقدم 
خدمات الصيانة بواسطة مهندسين 
وفنيين مختصين في الأعمال المدنية 
والصحية والكهربائية والتكييف، 
بما يحقق مستوى خدمة مميزة 
للس����كان والمحافظة على سلامة 
العقار، وذلك مع مراعاة الناحية 
الاقتصادية التي تتناسب مع دخل 

العقار«.

 »الدولي« يقدم 
خدمات متكاملة عبر 

إدارة »أملاك الغير«

جواد مقصيد

تنطلق صباح غد انش���طة 
افتتاح معرض المنتجات العربية 
والعالمي���ة بع���د اس���تكمال كل 
الاس���تعدادات لافتتاح المعرض 
بدورته الجديدة والتي ستقام على 
ارض المعارض الدولية بمشرف 

في القاعة رقم 4.
يشارك في المعرض اكثر من 
200 ش���ركة تمث���ل 150 جناحا 
العالمية  لمجموعة من الشركات 
والمحلية لتستعرض بضائعها 
المتعددة لزوار المعرض تحت سقف 
واحد، وتعرض هذه الش���ركات 
القطاعات الاستهلاكية  مختلف 
والاكسس���وارات  كالملاب���س 
والكماليات والمشغولات اليدوية، 
والعطور ومواد التجميل والملابس 
والدراريع والشيلات، والعباءات 
النس���ائية والملاف���ع والبخور، 
واكسس���وارات غ���رف الن���وم 
والشراشف والمناشف، والشنط 
والاحذية وملابس الاطفال وغيرها 

من مستلزمات العيد.
الجدير بالذكر ان اقامة المعرض 
بدورت���ه الحالية عل���ى ارض 
المعارض الدولية بمشرف تمثل 
فرصة مثالية للمستهلك للتعرف 
على الس���لع الجديدة والاطلاع 
والوقوف على احدث التصاميم 
المميزة من مختلف  والموديلات 
الاذواق وفي عدة مجالات، وحيث 
ان المعرض موجه للمستهلكين من 
مواطنين ومقيمين، فإنه يتضمن 
كل ما يناس���بهم م���ن البضائع 
العالمية المتعددة تحت س���قف 
واحد ويحفل بأنشطة مهمة عديدة 
ويستهدف اس���تقطاب شرائح 
مختلف���ة من الزبائ���ن لارضاء 

مختلف الاذواق.
ويش���تمل المع���رض عل���ى 
معروضات من عدة دول مشاركة 
منها س���ورية ولبنان والاردن 
وفلس���طين وتركيا وباكستان 
ومصر واثيوبيا وجنوب افريقيا 
لتستعرض ولأول مرة في الكويت 
كافة البضائع العالمية تحت سقف 

واحد.

انطلاق أنشطة 
معرض المنتجات 
العربية والعالمية 

بمشرف غداً

ال����ذي حول ش����راء س����يارة 
إل����ى صفقة مربحة  هيونداي 
ومكس����ب مضاع����ف للعملاء 
الذين سيحصلون على سياراة 
العالية  هيونداي ذات الجودة 
والمتانة المشهودة والاعتمادية 
طويلة الأمد وفي الوقت نفسه 
يستمتعون بالمزايا غير المسبوقة 
والفوائد العديدة التي تقدمها لهم 
الشركة ومن ضمنها مبلغ نقدي 

يصل إلى 1000 دينار.
كما يتضم����ن العرض باقة 
من المزايا والفوائد والتسهيلات 
التنافس����ية غير المسبوقة في 
الس����وق المحلي وفي مقدمتها 
الكفالة م����دى الحياة والتأمين 
الشامل مجانا وخدمة  الذهبي 
المساعدة على الطريق المتوافرة 
24 ساعة في اليوم، والتي تجعل 
من امتلاك س����يارة هيونداي 
الذين  خيارا مفض��ل�ا للعملاء 
يبحثون عن راحة البال والأمان 
والاطمئنان. وم����ن هذه المزايا 
الشراء بالأقساط، دفع  لعملاء 
القسط الأول بعد ستة أشهر، 
من دون مقدم وبأقساط مخفضة 
في متناول المواطن والوافد على 
حد سواء، إلى جانب تسهيلات 
ائتمانية غير مسبوقة بالتعاون 
مع بنك الكويت الدولي. ولإضفاء 
مزيد من السهولة على عملية 
الشراء، وتمكين العملاء من قيادة 
سيارتهم فورا بعد شرائها من 
المعرض، تقوم ش����ركة »شمال 
الخلي����ج« بدف����ع كل رس����وم 

التسجيل واللوحات مجانا.
وأيضا في اطار خدمات ما بعد 
البيع تقدم »هيونداي الكويت« 
لعملائها عقود صيانة تنافسية 

وعروض تثمين مميزة.
وقد شمل العرض مجموعة 

مقابل كل عملية شراء لعبوة 
4 ليترات من زيوت فيسكو 
w4010( 3000( أو فيس���كو 

.)5W30 ،W40, 5( 5000
ويتواف���ر الع���رض لدى 
مراكز خدمة ش���ركة يوسف 
احمد الغانم وأولاده ومراكز 
»من الدعامية إلى الدعامية« 
الموزع���ة في عدة مناطق من 
الكويت، إضافة إلى عدد كبير 
م���ن فروع البنش���ر التابعة 
للجمعيات التعاونية وكذلك 
البنش���ر وكهرباء  مح�ل�ات 
السيارات وكراجات التصليح 
والصيانة في مواقع عديدة 

داخل الكويت.
ويعتبر هذا العرض فرصة 
حقيقية لكل صاحب سيارة 
يقوم بتبديل الزيت باستخدام 
زيوت فيسكو للمشاركة في 
ان���ه إضافة  العرض، حيث 
انواع  لاس���تخدامه أج���ود 
زيوت المحركات التي تحمي 
السيارات، فإنه أيضا يحصل 

على فرصة الفوز بالذهب.
وسيكون من نصيب الفائز 
الأول 100 غ���رام من الذهب 
الخالص، بينما س���يأتي في 
المركز الثاني أربعة فائزين، 
لكل منهم 50 غراما من الذهب، 
ويحصل أربعة فائزين على 
المرك���ز الثالث أيضا بجائزة 
ل���كل منهم،  20 غراما ذهب 
بينما سيكون هناك 40 فائزا 
آخرين لكل منهم 5 غرامات 
ذهب، مم���ا يجع���ل فرصة 

»شمال الخليج« تطرح عرض »اشتر 
هيونداي 2013 واقبض لغاية 1000 دينار«

زيوت »BP« تقدم هدايا 
من الذهب الخالص لعملائها

خلابة من سيارات هيونداي للعام 
2013 التي تمتاز بالأداء القوي 
والرفاهية، ومنها: سيارة أزيرا 
أثبتت حضورها  التي  الأنيقة 
في السوق، وس����يارة سوناتا 
الرائعة والتي  ذات المواصفات 
التناسق  تستوحي من اسمها 
أداء  والتناغم الموس����يقي بين 
المحرك وروعة الهيكل، وسيارتا 
إلنترا وأكس����نت الغنيتان عن 
التعريف، وس����يارة فيلوستر 
الرياضية الشبابية، إلى جانب 
الرباعي توسان  الدفع  تحفتي 

وفيرا كروز.
هذا وتح����رص »هيونداي 
الكويت« على التواصل الفعال 
والمباشر مع عملائها وجمهورها، 
سواء من خلال المعارض التجارية 
المتخصصة أو عبر الأنش����طة 
التفاعلية على مواقع التواصل 
الاجتماعي والموقع الإلكتروني، 
وأيضا عبر طرح باقة متجددة 
من العروض التجارية التي توفر 

أسعارا مميزة.
ويأتي ذلك بهدف المساهمة في 
تعزيز صورة وسمعة هيونداي 
كسيارة ناجحة وكعلامة تجارية 
استطاعت بوقت قصير منافسة 
أقدم شركات السيارات وأكثرها 
عراقة، ووفاء لفلسفة هيونداي 
التي تضع حاجات العملاء على 
رأس قائمة أولوياتها سواء قبل 

البيع أو بعده.
وكانت شركة شمال الخليج 
التجارية نالت أهم جائزة تمنحها 
شركة هيونداي العالمية وهي: 
»أفضل وكيل لسيارات هيونداي 
ف����ي العالم لعام 2011« عن فئة 
مبيعات الأقل من عشرة آلاف 
سيارة على مستوى جميع وكلاء 

هيونداي حول العالم.

الف���وز كبيرة جدا، علما بأن 
موعد السحب سيكون يوم 
18 ديسمبر 2012 في جمعية 

سلوى التعاونية.
وتتوافر زي���وت »بي بي 
فيس���كو« في الكويت بعدة 
عبوات وأنواع حيث يسري 
الع���رض الترويجي الحالي 
على فيسكو 3000 وفيسكو 

.5000
ويعتب���ر فيس���كو 3000 
الحل الأنسب للسيارات التي 
تعمل بالديزل والبنزين حيث 
توفر لها نظافة وحماية عالية 
وطويلة، ليكون بحق درعا 
حراريا يحمي المحرك، فيكون 
الاختيار الأفضل للمركبات 
التي تعمل بالديزل والبنزين، 
إضاف���ة لأدائ���ه النوعي في 
التقليل من احتراق الزيت، أما 
فيسكو 5000 أو الدرع النظيف 
فتس���اعد لزوجت���ه العالية 
وجودته الرفيعة على حماية 
المحرك لفترة زمنية طويلة 
نسبيا مع وجود تقنية حماية 
المحرك من الترسبات، ليكون 
الزيت الأنسب للسيارات التي 
بالبنزي���ن والديزل  تعم���ل 
وس���يارات ال���ركاب وكذلك 
التجارية الخفيفة  المركبات 
لما يوفره م���ن نظام تزييت 
دقيق تم اعتماده بعد سنوات 
طويلة من التطوير والاختبار 
ليصل إل���ى هذه المرحلة من 
الج���ودة التي تحظى بإقبال 

عالمي ومحلي كبير.

لاقى أحدث عرض تسويقي 
أطلقته ش����ركة شمال الخليج 
الوكيل الحصري  التجاري����ة، 
لسيارات هيونداي في الكويت، 
إقبالا كبيرا من العملاء، بسبب 
المزايا النوعية والفوائد العديدة 

التي تضمنها.
وجاء ه����ذا العرض الجديد 
الذي أطل����ق أخيرا ف����ي إطار 
العروض الترويجية المميزة التي 
تواصل شركة »شمال الخليج« 
تقديمها لعملائها الأوفياء تحت 
شعار »إن لم نكن الوكيل الأول 
مبيعا في السيارات الآن فلنكن 
أفضل وكيل سيارات في السوق 
الكويتي«، وفي سياق إصرارها 
على زيادة حصتها الس����وقية 
والمحافظة على موقعها كواحدة 
من الش����ركات الأكثر نموا في 

الكويت.
وقدمت »هيونداي الكويت« 
لعملائها عرض »اقبض نقدا«، 

أطلقت ش���ركة يوس���ف 
أحمد الغانم وأولاده، الوكيل 
الحص���ري لزيوت »BP« في 
الكويت، حملة ترويجية مميزة 
لزيوت »بي بي فيسكو« تحت 

شعار »اربح الذهب«.
وتس���تمر ه���ذه الحملة 
الفترة من  التسويقية خلال 
15 سبتمبر حتى 30 نوفمبر، 
حيث سيجري السحب يوم 18 
ديسمبر 2012 على أكثر من 
الذهب  نصف كيلوغرام من 

للفائزين بالسحب.
وتوفر زيوت »BP« فرصة 
سهلة للمش���اركة بالعرض 
الترويجي وذلك بالحصول 
أو اثنتين لربح إحدى سيارات على كوبون لدخول السحب 

الميني كوبر، وذلك عند تحويل 
الراتب إلى بنك وربة.

وفي هذا السياق، قال رئيس 
المجموع���ة المصرفية في بنك 
السالم:  وربة، عدنان سلمان 
»بع���د النجاح الكبي���ر الذي 
حققناه من خلال جناحنا المؤقت 
في مجمع الـ 360، الأمر الذي 
أت���اح لعملائنا إمكانية تقديم 
طلبات فتح الحساب وتحويل 
الراتب والاط�ل�اع على كل ما 
يهمهم من معلومات وتفاصيل، 
فإننا نتطل���ع قدما للتواصل 
مع قاعدة أكبر من العملاء في 
مجمع الأڤنيوز الحيوي والذي 
سنس���تمر من خلاله بتقديم 
أفضل الخدمات بما يضمن رضا 
عملائنا الك���رام من المواطنين 

والوافدين على حد سواء«.

عبر خدمة »المرابحة«، بالإضافة 
إلى التواصل م���ع حملة بنك 
وربة المقامة حاليا »لا تحاتي« 
التي تمنح العملاء الجدد هدية 
فورية قيمة مع فرصة واحدة 

أعلن بنك وربة عن انتقال 
جناحه من مجمع الـ 360 إلى 
مجمع الأڤني���وز، وذلك خلال 
حملة أطلقها مؤخرا لتعريف 
العملاء بخدمات البنك الخاصة 
ومنتجاته المصرفية، بالتزامن 
العلاقات وتعزيز  مع توطيد 
التواصل المباشر والفعال مع 
جميع العملاء، الذين ستتاح لهم 
إمكانية زيارة الجناح المؤقت 
خ�ل�ال الفترة من 1-6 أكتوبر 

الجاري.
هذا وقد شهد جناح مجمع 
الـ 360 إقب���الا كبيرا من قبل 
العملاء والمهتم�ي�ن بمختلف 
التي يقدمها  المميزة  الخدمات 
بن���ك وربة، والت���ي تتضمن 
حس���ابات مصرفية متنوعة 
وبطاقات ائتمانية متخصصة، 
إلى جانب تسهيلات استهلاكية 

فريق من موظفي بنك وربة في جناح البنك بمجمع الأڤنيوز

بنك وربة يرحب بالعملاء في »الأڤنيوز« 

والذهبية والبلاتينية حيث 
بإمكانهم الحصول على خصم 
بنسبة 10% على تذاكر السفر 
وعلى جميع الدرجات )الدرجة 
الأولى، درجة رجال الأعمال، 
والدرجة السياحية( بالإضافة 
إلى خص���م 15% على تذاكر 
الدرجات  السفر على جميع 
لحملة بطاقات ڤيزا انفينيت 
الائتمانية، وذلك عند حجز 
تذاكر الس���فر إلى أي وجهة 
الكويت باستخدام  سفر من 
بطاقاتهم الائتمانية في مركز 
مبيعات الخط���وط الجوية 
البريطانية في مدينة الكويت 
العرض على  ويس���ري هذا 
جميع الرحلات من 2012/10/1 

ولغاية 2013/2/28.
هذا وصرح مستشار رئيس 
مجلس الإدارة للتسويق عادل 
الجناعي بأن هذا العرض يعبر 
عن اهتم���ام البنك التجاري 
الكويت���ي بتلبية احتياجات 
البطاقات،  عملائه من حملة 
وسعيه الدائم لتقديم أفضل 

»التجاري«: عرض حصري 
لعملاء البطاقات مع »البريطانية«

المزايا والع���روض للعملاء 
بالتعاون م���ع اكبر وأفضل 
الش���ركاء وأوسعها انتشارا 
وثقة، إذ ان الخطوط الجوية 
البريطانية ه���ي واحدة من 
الش���ركات العريقة والمميزة 
الطي���ران وتغطي  في عالم 
وجهات سفر متنوعة ومفضلة 
في أوروب���ا وأميركا وهو ما 
يعود بالنفع لشريحة واسعة 

من عملاء البنك.
واكد الجناع���ي أن البنك 
وحرصا منه على راحة عملائه 
خلال سفرهم، قد قام بالتعاقد 
مع احد أكبر شركات التأمين 
العالم لاص���دار بوالص  في 
تأمين السفر المجانية لجميع 
البطاقات  العملاء من حملة 
الائتمانية بم���ا يضمن لهم 
الب���ال أثناء الس���فر،  راحة 
حيث يمكن للعميل اس���تلام 
التأمين  نسخة عن بوليصة 
بمراجعة أقرب فرع إليه من 
التي تغطي كل  البنك  فروع 

أنحاء الكويت.

التجاري  البن���ك  أعل���ن 
الكويتي عن عرض حصري مع 
الخطوط الجوية البريطانية 
لجمي���ع عملائه م���ن حملة 
البطاق���ات الائتماني���ة ڤيزا 
وماس���تركارد الكلاس���يكية 

عادل الجناعي


