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بالتعاون مع برنامج إعادة الهيكلة

»الوطنية للاتصالات« تختتم برنامج تدريب الطلبة لصيف 2012
الوطني����ة  ش����ركة  أعلن����ت 
للاتصالات عن اختت����ام برنامج 
التدريب للطلبة في صيف 2012 
في الفترة الأخيرة، وذلك بالتعاون 
مع برنامج إع����ادة هيكلة القوى 
العاملة والجهاز التنفيذي للدولة، 
في خطوة تس����عى الش����ركة من 
أمام  الفرص  إلى توفي����ر  خلالها 
الطلبة لتجربة الوظائف العملية 

في القطاع الخاص.
وتأتي هذه الجهود في سياق 
المبادرات المختلف����ة التي تطلقها 
»الوطني����ة للاتص����الات« بهدف 
التعريف بالفرص الوظيفية المتاحة 
في الش����ركة، والت����ي توفر مزايا 

وحوافز متنوعة للمواطنين.
وكانت »الوطنية للاتصالات« 
قد استقبلت الطلبة في البرنامج 
التدريبي، ث����م تم توزيعهم على 
افرع الشركة المنتشرة في جميع 
أنحاء الكويت، وذلك خلال الفترة 
ما بين الأول من يوليو و2 أغسطس 
الماضيين، حيث أشرف على تقييمهم 
مدير إدارة تطوير اس����تراتيجية 
الموارد البشرية في الشركة جاسم 

السلمان.
التدريب  وتعليقا على موسم 
الصيفي لع����ام 2012 ذكر رئيس 
قطاع الموارد البشرية والخدمات 
في »الوطنية للاتصالات« مجدي 
غنام ان الش����ركة تدع����م تطوير 
الوطنية وتتطلع  العاملة  القوى 
لتوظيفه����م في القط����اع الخاص 
للمساهمة في تنمية الدولة. وأضاف 
قائلا: »توفر الوطنية للاتصالات 

والكليات والمعاهد المختلفة، وغيرها 
م����ن البرام����ج لتطوي����ر الكوادر 

الوطنية«.
من جانبها، قالت ممثلة برنامج 
إعادة هيكلة القوى العاملة والجهاز 
التنفيذي للدول����ة حنان كرم ان 
التدريب يه����دف إلى دعم الطلبة 
لاكتساب الخبرات ومحاكاة الجانب 
العملي ف����ي القطاع الخاص، كما 
يعكس مدى توافر الفرص الوظيفية 

لهم.

»كان من دواعي س����رور الوطنية 
للاتصالات إتاحة الفرصة للطلبة 
العملاء،  أم����ام  الش����ركة  لتمثيل 
ونتطلع لتوفير المزيد من الفرص 
للكوادر الوطنية بهدف تجربة بيئة 
العمل في الشركة من خلال برامجنا 
المنتظم����ة والفرص  التدريبي����ة 
والش����واغر المتاح����ة على الموقع 
 http://10.wataniya.com/careers.
وتسعى الوطنية للاتصالات دائما 
لاستيعاب المتدربين من الجامعات 

باستمرار الفرص الوظيفية لطلبة 
التدري����ب الميدان����ي، وقد نظمت 
برنامجا متخصصا للمش����اركين، 
يتكون من تدري����ب على خدمات 
ومنتجات الشركة، وتنمية المهارات. 
بالإضافة ال����ى ذلك، تلقى الطلبة 
تدريب����ا ميدانيا على رأس العمل 
حيث تفاعلوا مع عملاء الش����ركة 
مباشرة، بعد توزيعهم على الأفرع 

المختلفة لخدمة العملاء الكرام«.
واختتم غن����ام كلمته بقوله: 

لقطة جماعية للطلبة المتدربين

المشاركون في معرض العقارات الكويتية: 
صغار المستثمرين هم من يقودون السوق للانتعاش

أك���دت الش���ركات الكويتية 
المش���اركة في معرض العقارات 
الكويتية والدولية الذي انطلق 
5 سبتمبر ويستمر حتى العاشر 
من الشهر نفسه، ان الاستثمارات 
العقاري���ة محط أنظ���ار صغار 
المستثمرين خلال الوقت الراهن 
وان من يقومون باقتناء الفرص 
العقارية هم من شريحة المواطنين 
الباحثين عن استثمارات عقارية 

متوسطة.
التي  الش���ركات،  وأش���ارت 
يصل عددها إلى 25 شركة تقدم 
الكويت ودول  مش���روعات في 
مجلس التعاون الخليجي ودول 
أوروبية، إلى أن المشاريع المقدمة 
حاليا من قبل الشركات تعتبر 
فرص���ا تقدم في وقت نش���طت 
فيه الصفقات العقارية والاقبال 

عليها.
وأكدوا أن صغار المستثمرين 
هم من يقودون حركة الانتعاش 
العقارية المقبلة، ولاسيما ان زيادة 
عدد الصفقات والمبيعات العقارية 
ستكون عن طريقهم، لافتين إلى 
أن الأس���عار والعروض المقدمة 
حاليا من قبل الشركات تعتبر 
الأولى من نوعها خلال السنوات 
الخمس الماضي���ة وتحديدا بعد 
الأزمة العالمية التي أدت إلى تراجع 
مبيعات السوق العقاري في دول 

المنطقة.
وقال المدير التنفيذي في شركة 
أكسبو سيتي لتنظيم المعارض 
والمؤتم���رات ايه���اب زكري ان 
الس���وق الكويتي متعطش لمثل 
هذه المعارض التي ساهمت خلال 
السنوات الماضية في توفير العديد 
من الفرص الاستثمارية المجدية 
سواء بالنسبة للمواطن العادي 
أو المستثمر الكبير، حيث كانت 
هذه المعارض بمثابة نوافذ يطل 
من خلالها المستهلك الكويتي على 
مختلف أسواق المنطقة ليختار 
ما يناسبه من هذه الاستثمارات 
ويحقق طموحه، وبالتالي فإن 
الكويتية  العق���ارات  مع���رض 
والدولية سيعيد للمواطن مثل 

هذا الأمر من جديد.
وبين أن هناك عوامل كثيرة في 
السوق اذا تم تفعيلها من أبرزها 
قانون تملك العقار للأجانب في 
الكويت س���تكون نقلة نوعية 
ايجابي���ة على الس���وق وورقة 
رابحة لانتعاش السوق العقاري 
والمعارض، لاسيما ان كثيرا من 
النية في شراء  الوافدين لديهم 
عقارات داخل الكويت، ما سيساهم 
بشكل كبير في فتح مجالات أوسع 
لإنشاء مشاريع عقارية عملاقة 
وس���د الكم الكبير من العقارات 
الشاغرة س���واء الاستثماري أو 

التجاري.
وعن العروض المقدمة من قبل 
الشركات المشاركة في المعرض 
قال نائب مدير دائرة التسويق 
في ش���ركة باز للنظم العقارية 
محمد ابراهيم إن شركة باز للنظم 
العقارية دأبت على تقديم كل ما 
هو جديد في عال���م العقار من 
مشاريع وخدمات متنوعة على 
مر الأعوام للمحافظة على تربعها 
على عرش القمة ومواصلة النجاح 
واحدا تلو الآخر بدءا من مشروع 

المتعلقة بالس���وق  والتطورات 
العقاري المحلي والعالمي، وذلك 
من خلال الخبرة الكبيرة لشركة 
مرابحات في عدد من الاس���واق 

العقارية الاقليمية والعالمية.
ان  إل���ى  الرفاع���ي  وأش���ار 
»مرابحات« من خلال مشاركتها في 
المعرض يسعدها أن تقدم منتجها 
العقاري المتميز »وثيقة الايجار 
الشرعية« وهو المنتج الذي طور 
خصيصا لتمكين المس���تثمرين 
والأفراد من الاستفادة من التواجد 
في قلب مكة المكرمة ولمدة 23 عاما 
مع توفير نسبة كبيرة تفوق %80 

من تكاليف الإقامة هناك.
بدوره، ق���ال رئيس مجلس 
الإدارة في شركة أرض الجزيرة 
ضي���ف الله نه���ار العتيبي ان 
الش���ركة ش���اركت في المعرض 
بمشروعها المتميز سراييڤو وهو 
الذي  العقاري  مشروع الشركة 
طرحت���ه أخيرا، في حين يعتبر 
المشروع هو الأول من نوعه في 

الكويت.
ولفت العتيبي إلى أن المشروع 
عبارة عن مجموعة ڤلل بمساحات 
مختلفة وتتمتع بالطابع الخليجي، 
مشيرا إلى ان مشروع الجزيرة 
التي تقوم الشركة على تسويقه 
يعتبر مش���روعا ملكا للشركة 
بالكامل بعد ان أسست الشركة 
فرعا لها في سراييڤو، مشيرا إلى 
أن المشروع يتكون من ڤلل ذات 
مساحات مختلفة، وأن مشروع 
الجزيرة يقام في مدينة سراييڤو 
عاصمة دولة البوسنة التي تعتبر 
محطة س���ياحية مثيرة بسبب 
موقعها الجغرافي في قلب أوروبا 
وقربه من دول أوروبا الغربية 
مثل ألمانيا والنمسا وغيرها حيث 
يمكن الوصول لها خلال ساعات 
بالسيارة وبحدود ساعة واحدة 
بالطيران، وتتمي���ز بطبيعتها 
الخلابة ومناخها المعتدل وثراء 

تراثها الثقافي.
عل���ى صعيد متص���ل، قال 
الرئي���س التنفيذي في ش���ركة 
القصور الحديثة شريف منتصر 
ان أه���داف الش���ركة تتمثل في 
خلق أس���لوب جدي���د ومتطور 
للتسويق العقاري وإتاحة فرص 
استثمارية عقارية آمنة لعملاء 
الشركة، وانتقاء وتنقيح المشاريع 
التي يتم تسويقها بالشركة بما 
يحقق آمال العملاء وطموحاتهم، 
مشيرا الى ان الشركة تقوم على 
توفير المشاريع لكل المستويات 
الاجتماعي���ة بما يتماش���ى مع 

إمكانياتهم المادية.

من الحرم النبوي الشريف بنظام 
الصكوك وكانت النتيجة هائلة 
من ناحية الانتفاع والاستثمار 
والعوائد المدروسة، لافتا الى انه 
تم نح���و 40% من إجمالي حجم 
المش���روع الذي يعد المش���روع 
الوحيد على مس���توى المنطقة 
في المدينة المنورة يس���وق بهذا 

النظام«.
من جهته، قال مدير التسويق 
في الشركة لؤلؤة الخرافي العقارية 
أيمن عبدالرحمن إن هدف الشركة 
يتمثل في التواصل مع العملاء 
وإرضائهم من خلال اختيار افضل 
الاستراتيجيات الاستثمارية المدرة 

للعوائد الجيدة.
وتابع: »الش���ركة س���تقدم 
مشروعات مهمة منها مشاريع في 
الأردن في منطقة السلط بمساحات 
500 متر مربع وبأسعار تنافسية 
ومفاجئة حيث تتميز هذه المنطقة 
بالڤلل الراقية والمناظر الطبيعية 
الجميلة والهواء الطبيعي وأنواع 
كثي���رة من الأش���جار والفاكهة 
ودرج���ة الحرارة تك���ون رائعة 
بالصي���ف وأيض���ا قربه���ا من 
العاصمة 15 دقيقة، حيث يمتلك 
الكويتيون والخليجيون أراضي 
س���كنية وزراعية بهذه المنطقة 

الساحرة«.
وقال: »ان ما يميز الاستثمار 
العق���اري في المملك���ة الأردنية 
الهاش���مية هو اهتمامها بجذب 
المستثمر بشكل عام بكل القطاعات 
الاقتصادية والرعاية الملموسة في 
دعم الاستثمار الخارجي لتحقيق 
التكامل والنظ���رة الاقتصادية 

ككل«.
من جهته، قال مدير مبيعات 
الرفاعي ان  »مرابحات« أحم���د 
شركته حريصة كل الحرص على 
التواجد في الفعاليات العقارية 
المميزة، وذلك بهدف التواصل مع 
عملائها وتعريفهم بالمستجدات 

فندق كبثورن في دبي، ومن ثم 
مشروع منتجع منازل العين في 
مكة المكرمة وه���و أول منتجع 
في قلب مكة المكرمة مما يجعله 
اختيارا ذكيا وعمليا لحجاج بيت 
الله الح���رام ومعتمريه وتكون 

فترة التملك فيه 50 عاما.
وأشار ابراهيم إلى أن فندق 
العين يمتد على مساحة  منازل 
3750 مت���را مربع���ا بموق���ع 
اس���تراتيجي في منطقة شمال 
العزيزية )قرب منى( مما يجعله 
مناس���با للحركة باتجاه الحرم 
المكي خلال دقائق معدودة، كما 
يوفر الفندق لقاطنيه كل الخدمات 
التي تضم  الفندقية والمراف���ق 
مطاعم متنوع���ة وناديا صحيا 
وح���وض س���باحة والحدائق 
المعلقة وخدمات أخرى تلبي كل 
الاحتياجات العائلية ويضم فندق 
منازل العين وحدات سكنية فخمة 
ومتنوعة المساحة لتوفر اختيارات 

واسعة من أنماط السكن.
م���ن جانب آخر، ق���ال نائب 
الرئي���س التنفيذي في ش���ركة 
كويت لإدارة المشاريع )خيران( 
محمد فهد ان الش���ركة شاركت 
في المعرض من خلال مش���روع 
منتجع بسام الصقران الخيران، 
الذي حقق مبيعات قياسية خلال 
الأشهر الخمسة الماضية، مشيرا 
الى ان كويت لإدارة المش���اريع 
دخلت السوق الخليجي والكويتي 
بق���وة لتنتش���ر وتندم���ج بين 
الشركات بشكل مباشر، ولتقدم 
خدم���ات مميزة للعم�ل�اء ومن 
التنفيذ واتخاذ  هذا المنطلق تم 
القرار بأن الشركة تتملك جميع 
التي تسوقها لضمان  المشاريع 
حق العميل في الخدمة والتنفيذ 

والتشغيل.
وأضاف قائلا: »من هنا انطلقت 
الشركة بمش���روع برج روضة 
الصفوة ف���ي المنطقة الجنوبية 

ايهاب زكري

أيمن عبدالرحمن

ضيف الله نهار العتيبي

أحمد الرفاعي

محمد ابراهيم

شريف منتصر

محمد فهد

ال����ى مواكبة  الحملة الجديدة 
متطلب����ات عم��ل�اء حس����اب 
»الشباب« ومتطلباتهم. ويسعى 
»الوطني« باس����تمرار إلى دعم 
الشباب وتلبية متطلباتهم المالية 
وتوفير مزايا حصرية وتحقيق 
القيمة المضافة لهم بما يتناسب 
وأسلوب حياتهم، كما ان جميع 
التي يقدمها حساب  العروض 
»الشباب« تحقق نجاحا وتجاوبا 

كبيرا من العملاء الشباب.
تجدر الإشارة إلى أن حساب 
الوطني  البنك  »الشباب« لدى 
يتمي����ز بعروض����ه ومنتجاته 
المبتك����رة والمع����دة خصيصا 
لتلبي����ة احتياجات عملائه من 
طلبة الجامعات والمعاهد العليا 
ممن تت����راوح أعمارهم بين 17 

و23 عاما.

اس����تخراج بطاقات لأشخاص 
يحدده����م بناء عل����ى البطاقة 
الرئيس����ية، مثل أفراد الأسرة 
والسائق والخادمة وغيرهم. كما 
تميزت بطاقات »بيتك« بتقديم 
مئات الجوائز القيمة من خلال 
سحوبات أس����بوعية وشهرية 
مرتبطة باس����تخدام البطاقات 
العديد  محليا ودوليا، وتقديم 
من الخصومات الحصرية في 
المحلات والمتاجر الكبرى، وأخيرا 
العرض الحصري للعملاء الذين 
يستخدمون البطاقات الائتمانية 
ومس����بقة الدفع بالتعاون مع 
الخطوط القطري����ة حيث يتم 
منحهم خصما نسبته 15% على 
تذك����رة الدرجة الأولى ودرجة 
رج����ال الأعم����ال وخصما %10 
على الدرجة السياحية، عندما 
يحجزون تذاكر السفر إلى أي 
وجه����ة باس����تخدام بطاقاتهم 
من »بيتك« على موقع ش����ركة 
القطرية  الخط����وط الجوي����ة 
على الانترنت ف����ي الفترة من 
27 أغسطس حتى 30 سبتمبر 
2012. ويحرص مركز الاتصال 
»call center«، الذي يعد واحدا 
من أفضل المراكز على مستوى 
القط����اع المصرف����ي الإقليمي، 
على تقديم المس����اعدة للعملاء 
عل����ى مدار الس����اعة بالإضافة 
إلى بع����ض الخدمات البيعية، 
وخدمات أخرى تتعلق بإيقاف 

الطبيعي في مجمع الأڤنيوز اليوم 
وغدا للقيام بعدد من الفعاليات 
والنشاطات التوعوية الصحية 
التثقيفية للجمهور ومسابقات 
فورية هادف����ة وتوزيع جوائز 
للفائزين بهذه المسابقات وتوزيع 
البروشورات التوعوية وعمل 
العديد من الفحوصات الطبية 
التي تهم الجمهور داخل الجناح 
الذي ستقام به هذه الفعاليات 
في المجمع وكذلك سيكون هناك 
توزيع هدايا تذكارية للجمهور 
المشارك في هذه الفعاليات كما 
سيكون هناك عرض ڤيديوهات 
توعوية من إعداد كوادر طبية 
متخصص����ة تهدف إلى تثقيف 
الجمهور لتجن����ب العديد من 
العادات الخاطئة التي قد تؤدي 
إلى الإصابة بمش����اكل صحية 
كثيرة. يذك����ر ان الحملة التي 

بمناسبة عودة الموسم الدراسي

أبرزها البطاقات المصرفية والخدمات المصرفية في تركيا

»الوطني« يقدم لعملاء حساب »الشباب« 
جوائز قيمة عند تسوقهم لدى »أوفيس ديبو«

»بيتك«: مجموعة متكاملة من المنتجات 
والعروض قدمت لعملائنا خلال الصيف

»العلاج الطبيعي« تجري فحوصات 
لموظفي »بوبيان«

بطاقات الائتمان في حالة فقدها 
أو تعرضها للسرقة.

وفى تركيا حيث تدفق أعداد 
كبيرة من الكويتيين والخليجيين 
هذا الصيف، قدم »بيتك- تركيا« 
لعملاء »بيتك« الأفراد خدمات 
مصرفية فردية مثل الس����حب 
من حساباتهم في الكويت عبر 
أجهزة السحب الآلي لـ »بيتك 
ـ تركيا« المنتشرة في فروعه، 
كما تواجد ف����ي بعض الفروع 
في أنقرة واسطنبول موظفون 
كويتيون لمساعدة عملاء »بيتك« 
على الحص����ول على الخدمات 
المصرفية التي يحتاجونها بأسرع 
وأسهل الطرق، كما تم الانتهاء من 
سن تشريع ينظم عملية تملك 
العقار للكويتيين والخليجيين 
في تركيا، فق����د أعلن »بيتك ـ 
تركيا« عن تقديم خدمة التمويل 
العق����اري للراغبين في ش����راء 
عقارات هناك، كما ابدى البنك 
استعداده لخدمة المستثمرين 
ورجال الأعمال، ومس����اعدتهم 
في بناء استثماراتهم، خاصة 
إذا كانوا يتوجهون للعمل في 

السوق التركي لأول مرة.

تعتبر الأول����ى من نوعها على 
مستوى الكويت تتضمن ايضا 
مجموعة من الفعاليات والأنشطة 
الخاصة بموظفي بنك بوبيان من 
بينها المسابقة التثقيفية اليومية 
ال����ى جانب الي����وم المخصص 
لفحص جمي����ع موظفي البنك 
والذي سيقوم به مجموعة من 
المتخصصين من اعضاء جمعية 
العلاج الطبيعي الكويتية في 
مقرات البنك الرئيس����ية بهدف 
نشر المزيد من التوعية بأهمية 
الحركة والمشي لصحة موظفي 

البنك.

الوطني  الكويت  أعلن بنك 
مواصلة عرضه الخاص لعملاء 
حساب »الشباب« بمناسبة عودة 
الدراسي، والذي يتيح  الموسم 
لهم الفوز بجوائ����ز قيمة عند 
تس����وقهم لدى محلات اوفيس 
ديبو. ويتيح هذا العرض لعملاء 
حساب »الشباب« الدخول تلقائيا 
في س����حوبات للفوز بجوائز 
عند تسوقهم بمبلغ 25 دينارا 
على اي من الأدوات المكتبية أو 
الدراس����ية أو القرطاسية لدى 
محلات اوفيس ديبو، وذلك حتى 

30 سبتمبر الجاري.
وق����د دأب البن����ك الوطني 
عل����ى توفير كل م����ا هو جديد 
التي  الممي����زة  الع����روض  من 
تلبي متطلبات الطلبة الشباب 
وأسلوب حياتهم، وتهدف هذه 

الكويتي  التمويل  قال بيت 
)بيتك( ان����ه وفر مجموعة من 
الخدمات والمنتجات والعروض 
الش����املة والمتكاملة لعملائه 
س����اعدت جميعها على تلبية 
احتياج����ات ش����رائح متنوعة 
منهم، خاصة في فترة الصيف 
والاج����ازات، التي تعتبر فترة 
مهم����ة م����ن العام، كم����ا أكدت 
إس����تراتيجية »بيتك« لخدمة 
عملائه بش����كل دائ����م ومتميز 
وبأفضل المستويات، ورسخت 
مفهوم »العالم بيتك« الذي يجعل 
البنك في خدمة العميل في اى 
مكان بالعالم. وأضاف »بيتك« 
في بيان صحافي بالقول ان هذه 
البطاقات المصرفية تأتي على 
تعدد أنواعه����ا كأحد المنتجات 
الرئيسية المصاحبة لموسم السفر 
والاج����ازات، إذ تتمتع بطاقات 
»بيتك« بمجموعة متنوعة من 
المزايا أهمها الحدود الائتمانية 
المتنوعة التي تناسب مستويات 
الدخول العالية والمتوس����طة، 
والقابلية للاستخدام في اغلب 
المحلات والمتاجر والمراكز البيعية 
الكبرى ف����ي الداخل والخارج، 

وأعلى مستويات الأمان.
وعلاوة عل����ى بطاقات ڤيزا 
وماستركارد »بيتك« بشرائحها 
المتع����ددة م����ن حي����ث حدود 
الاس����تخدام، فهن����اك بطاقات 
»التيسير« التي تتيح لحاملها 
تسديد قيمة مش����ترياته على 
أقساط، وبطاقة »الخير« التي 
يقتطع »بيتك« جزءا من عائدها 
لمس����اعدة غي����ر القادرين على 
أداء الح����ج والعمرة، و»بطاقة 
بيت����ك الدولارية«، وهى منتج 
جديد صم����م للعملاء الراغبين 
في الحص����ول عل����ى بطاقات 
ائتماني����ة بال����دولار الأميركي 
بح����دود اس����تخدام بين 5 و20 
ألف دولار، وبطاقة »الأس����رة« 
وتتيح التحك����م في مصاريف 
الأسرة، إذ يحق لصاحب البطاقة 

في إطار الحملة التي اطلقها 
بنك بوبيان بالتعاون مع جمعية 
العلاج الطبيعي الكويتية تحت 
شعار »بالحركة.. الحياة أحلى« 
قام عدد من اختصاصيي العلاج 
الطبيعي بإجراء مجموعة من 
الفحوصات الطبية والصحية 
لموظف����ي البن����ك لمس����اعدتهم 
على اتخ����اذ افض����ل القرارات 
التي تتعلق بممارس����ة المشي 
والرياض����ة باعتبارها الركيزة 
الأساسية لصحة أفضل. وقام 
الاختصاصيون بإجراء فحوصات 
للضغط ومس����توى السكر في 
الدم الى جانب فحوصات كتلة 
الجسم وغيرها من الفحوصات 
الأولية التي يمكن ان تكون بمثابة 
جرس إنذار أولي لتغيير نمط 
الحياة اليومي او ضرورة اتباع 
نظام غذائي افضل وممارس����ة 
الحركة بمختلف أشكالها والمشي 
وممارسة الرياضة للتغلب على 
الكثير من المشكلات الصحية التي 
يمكن ان تواجه الإنسان. وتأتي 
هذه الفحوصات في إطار الحملة 
التي ينظمها البنك بالتعاون مع 
الجمعية بمناسبة اليوم العالمي 
للعلاج الطبيعي الذي يصادف 8 
سبتمبر من كل عام والذي يحمل 
هذا العام ش����عار »صحتك في 
 .Movement For Health »حركتك
وتتضمن فعاليات الحملة تواجد 
عدد م����ن اختصاصيي العلاج 

بوستر العرض الجديد من »الوطني«

بطاقة الخير

اختصاصيو العلاج الطبيعي يفحصون موظفي البنك


