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أعلن الفائز بأول سحوبات البنك الشهرية لحاملي بطاقاته

وليد الكندري يفوز بـ »بي إم دبليو« الفئة 5 من »الخليج«
أعلن بنك الخليج امس أسماء 
سعداء الحظ الذين فازوا بجوائز 
أول س���حوباته الشهرية التي 
تمنح جمي���ع حاملي بطاقاته 
فرصة الفوز بس���يارة »بي إم 
دبلي���و« من ط���راز 5، 6، 7 أو 
X6 فض�ل�ا عن منح 10 فائزين 
فرصة الحصول على 100 ألف 

نقطة ولاء لكل منهم.
وفاز بالجائزة الكبرى لهذا 
السحب الش���هري الذي نظمه 
بنك الخليج في مقره الرئيسي 
وليد الكندري الذي ربح سيارة 
إم دبلي���و 520i« موديل  »بي 
2012، ف���ي حي���ن حصل على 
100 أل���ف نقط���ة ولاء كل من: 
مهند الحسن، بلقيس عباس، 
عبداللطيف الروضان، برنسي 
جورج، ن���ورا العازمي، فلاح 
المطي���ري، إيروموالله، طلال 
المطيـري، أمير حســن، وســارة 

الصــراف.
وبهذه المناسبة، قال مدير 
عام مجموعة الخدمات المصرفية 

الفائزين في السحوبات الشهرية 
المقبلة«.

واضاف ش���لبي قائلا: »من 
الجديدة،  الحمل���ة  خلال هذه 
نمنح جمي���ع حاملي بطاقاتنا 
فرصة جديدة للفوز بمجموعة 
واس���عة من الجوائ���ز القيمة 
وذلك تعبي���را عــن تقـديــرنا 
لثقتهــم المستمرة بخدمات بنك 

الخليج.
ونقدر عملاءن���ا ونحرص 
على تزويدهم بأفضل وأسرع 
الخدمات المصرفية في الكويت، 
بالإضافة إلى فرصة الدخول في 

السحوبات القيمة«.
هذا ويتأهل تلقائيا أي من 
حاملي بطاق���ات بنك الخليج 
الحاليي���ن منهم أو المرتقبين 
حين يستخدم بطاقته الائتمانية 
محليا أو عالميا أو بطاقة الدفع 
خارج الكويت لدخول السحب 
الشهري، وقد بدأت الحملة في 
يونيو 2012 وم���ن المقرر أن 

تستمر إلى 14 يناير 2013.

الحظ في هذا السحب الافتتاحي 
لأحدث مسابقات بنك الخليج، 
ونترق���ب تتوي���ج المزيد من 

الشخصية في بنك الخليج علي 
ش���لبي: »أود أن أهنئ وأبارك 
الفائزين ممن حالفهم  لجميع 

حسين الصراف يسلم المفاتيح الى وليد الكندري الفائز بسيارة BMW ويبدو وليد حوالي

والخدم���ات الحصرية التي 
يوفرها حساب الذهبي لهم 

في إطلالته الجديدة«.
وأضاف الخضر قائلا: »إن 
هذا العرض الحصري يتيح 
لعملاء الذهبي الاختيار من 
التشكيلة الفاخرة لمجوهرات 
كورلوف وبياجيه بأسعار 
مميزة.ونحن نشجع عملاءنا 
على اغتنام هذه الفرصة نظرا 

لتوافرها لفترة محدودة«.
تج���در الإش���ارة إلى أن 
حساب »الذهبي« دأب على 
الدوام عل���ى توفير أفضل 
المنتجات والخدمات المعدة 
لتلبي���ة احتياج���ات هذه 
الشريحة المميزة من العملاء 
ومنحهم كل الاهتمام اللازم 

»الوطني« يكافئ عملاء »الذهبي« 
بعروض حصرية لدى »بياجيه وكورلوف«

عب���ر تخصيص مس���ؤول 
مصرفي شخصي عن رعاية 
وإدارة جمي���ع تعاملاته���م 
المصرفية، ع�ل�اوة على ما 
يوفره لهم من عروض مجزية 

ومزايا تفضيلية مغرية.	

أعلن بنك الكويت الوطني 
عن تقديم ع���رض حصري 
لعملاء حساب الذهبي على 
مجموعة المجوهرات الفاخرة 
م���ن بياجي���ه وكورلوف، 
بالتعاون مع مجموعة مراد 
يوسف بهبهاني وذلك من 9 

الى 11 أغسطس الجاري.
ويتيح هذا العرض لعملاء 
»الذهب���ي« الاس���تفادة من 
عروض خاصة على أحدث 
وأرق���ى المعروض���ات من 
ساعات ومجوهرات بياجيه 
وكورلوف ف���ي معارضهم 
الكائنة في مجمع الصالحية 
عند استخدام بطاقات الذهبي 

الائتمانية.
وقال مدير إدارة الفروع 
المحلية مس���اعد مدير عام 
مجموعة الخدمات المصرفية 
الشخصية لدى بنك الكويت 
الوطني احمد الخضر: »إن 
الوطني يحرص دائما على 
مكافأة عملاء الذهبي بأفضل 
العروض الحصرية وأرقى 
الخدمات. ويأتي هذا العرض 
الممي���ز والفري���د بالتعاون 
مع مجموعة مراد يوس���ف 
بهبهاني انطلاقا من اهتمامنا 
بعم�ل�اء الذهبي ف���ي إطار 
المزاي���ا التفضيلية الكثيرة 

»الوطني للاستثمار«: نشاط ملحوظ 
ومكاسب أسبوعية لأسواق المال

قالت شركة الوطني للاستثمار في تقريرها 
الاسبوعي حول الأسواق العالمية ان معظم 
مؤشرات الأسواق ارتفعت في الفترة من 27 

يوليو إلى 3 أغسطس 2012.
حيث س���جل سوق غانا أفضل أداء لهذه 
الفترة بارتفاع بلغ 10.94% تلاه مؤشر مصر 

بنسبة 5.00% ونيوزيلاندا بنسبة %4.06.
أما سوق دول مجلس التعاون الخليجي 
فقد حقق ارتفاعا بلغ 2.19% والسوق الأوروبي 
2.07%، في حين بلغ ارتفاع الأسواق النامية 
نسبة 1.23% وآسيا 0.86% والمؤشر العالمي 
0.85%، ولم يتجاوز ارتفاع الأميركيتين نسبة 
0.26%، بينما انخفض الس���وق البحريني 
بنسبة 3.98% محققا بذلك أسوأ أداء للفترة، 

تلاه مؤشر جامايكا بتراجع 3.09% والأرجنتين 
بنسبة %2.93.

أما منذ بداية العام، فقد تصدر مؤش���ر 
مصر لائحة الأس���واق الأفض���ل أداء إذ بلغ 
ارتفاعه نس���بة 43.25% تلاه مؤشر تركيا 
بنس���بة 37.22% وكينيا 36.57%، في حين 
حقق مؤشر الأميركيتين ارتفاعا بلغ %10.41 
والمؤش���ر العالمي 8.21% والسوق الأوروبي 
6.41% والأسواق النامية 6.30%، ولم يتجاوز 
ارتفاع مؤشر دول مجلس التعاون الخليجي 
نسبة 5.23% وآسيا 3.54%.وواصل السوق 
الأرجنتيني انخفاضه ليحقق أسوأ أداء حيث 
بلغ 48.50% تلاه س���وق أوكرانيا %37.88 

وبلغاريا %30.82.

أحمد الخضر

»بيتك« ينظم لقاءه السنوي الخاص بسوق المواد 
والأعمال الإنشائية ويكرم 15 مورداً متميزاً

نظم بيت التمويل الكويتي 
اللق���اء الس���نوي  »بيت���ك« 
ال���ذي يضم كبرى الش���ركات 
والمؤسسات من تجار التجزئة 
على مستوى السوق المحلي في 
سوق المواد والأعمال الإنشائية، 
حيث قدم من خلال الاجتماع 
رؤيته المس���تقبلية والخطط 
الإس���تراتيجية التي يس���عى 
من خلالها إلى دعم الس���وق، 
التجار مع  وتنشيط مبيعات 
منح مزايا خاصة للعملاء من 
البيعي للعام  البرنامج  خلال 

الحالي.
التجار  وتوقع ع���دد م���ن 
المش���اركين في الاجتماع الذي 
ضم 50 موردا أن يشهد سوق 
المواد والأعمال الإنشائية نموا 
في حج���م المبيعات من خلال 

وترويج الخدمات وهم: شركة 
بيماد للتجارة العامة والمقاولات، 
شركة علي محمد ثنيان الغانم 
وأولاده، شركه اسمنت بورتلاند 
الكويت، مؤسسة عبداللطيف 
الصراف التجارية، شركة اسيكو 
للصناعات، ش���ركه صناعات 
التبري���د والتخزين، ش���ركة 
يوس���ف احمد الغانم وأولاده، 
ش���ركة البابط�ي�ن للتكيي���ف 
والتبريد، مركز كاظمه الكويتية 
لأجهزة التكييف، شركه الروابط 
الكويتية البريطانية، شركة باب 
الريان لأعمال الألمنيوم والحداد، 
وشركة السيف الذهبي للتبريد 
الش���ركة المتحدة  والتكييف، 
للسلالم والمصاعد، شركه أبيات 
ميغا س���تور، شركه الخنيني 

للتجارة العامة والمقاولات.

على التعامل وجودة الخدمة.
وأضاف قائلا: »سيتم منح 
تس���هيلات ومزاي���ا للعملاء 
الراغب�ي�ن ف���ي الحصول على 
التمويل لشراء المواد أو إنجاز 
الأعمال الإنشائية من »بيتك«، 
علاوة على اس���تمرار تنظيم 
الحملات التس���ويقية لنشاط 

المواد والأعمال الإنشائية«.
وبين أن »بيتك« مس���تعد 
لدعم التجار والتعاون لتنظيم 
مثل هذه الفعاليات، بالإضافة 
إلى أهمية التواصل المس���تمر 
بين »بيتك« والمورد، وإيصال 
المعلومات والملاحظات بشكل 
مباشر لتوطيد العلاقة ومتابعة 

متغيرات السوق.
وخلال اللقاء كرم »بيتك« 15 
موردا متميزا في حجم المبيعات 

إنشاء المدن الجديدة والمشاريع 
الكبرى، حي���ث يتزايد الطلب 
طرديا مع ع���دد رخص البناء 
الممنوحة من الدولة لأصحاب 
العقارات، كما أن السوق المحلي 
قادر على استيعاب هذه الزيادة 
س���واء م���ن خ�ل�ال المنتجات 
الوطنية من تلك المواد أو من 
خلال عمليات الاستيراد لتوفير 
متطلبات المواطنين خلال الفترة 

القريبة القادمة.
من جهته أوضح مس���اعد 
المدير الع���ام للقطاع التجاري 
أحمد الخالد أن تنظيم العروض 
والبرامج التسويقية على مدار 
العام يعد قيمة مضافة للعميل 
والمورد في الوقت نفسه، حيث 
يتشجع العميل لاختيار الجهة 
التي تقدم له مزايا إضافية علاوة 

أحمد الخالد


