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»الخليج« يعلن الفائزين بالسحب الأسبوعي

السابع والعشرين للدانة لعام 2012
للمشاركة في سحوبات الدانة، 
يمكن للعم��ل�اء زيارة فروع بنك 
الخليج البال����غ عددها 56 فرعا، 
أو التحويل المباش����ر عن طريق 
الخدمة المصرفية عبر الإنترنت، أو 
الاتصال بالخدمة المصرفية الهاتفية 
على رقم 1805805 للحصول على 

المساعدة.

من بنك الخليج بأنه بالإضافة إلى 
كونه حسابا يمنح جوائز نقدية، 
فهو يش����جع العملاء أيضا على 
توفير المال. فكلما زاد المبلغ المودع 
وطالت مدة بقائه في الحساب زادت 

الفرص المتاحة للفوز.
كما يمنح حساب الدانة أيضا 
المتميزة  العديد م����ن الخدم����ات 
منها خدمة »بطاقة الدانة للإيداع 
التي تمن����ح عملاء  الحص����ري« 
الدانة حرية إيداع النقود في أي 
وقت يناسبهم، إضافة إلى خدمة 
»الحاسبة« التي تمكن عملاء الدانة 
من حس����اب ما لديهم من فرص 

للفوز في سحب الدانة.

أجرى بنك الخليج في 8 يوليو 
السابع  2012 السحب الأسبوعي 
والعش����رين لحساب الدانة 2012 
معلنا بذلك أسماء 10 فائزين يحصل 
كل منهم على جائزة قدرها 1000 
دينار، والفائزون الـ 10 هم: يوسف 
محمد علي التراكمه، بدرية حمد 
عبدالعزيز بوسعود، خليل ابراهيم 
محم����د الخرجي، خال����د محمود 
احمدي، عبدالرس����ول عبدالرضا 
محمد بهبهاني، فاطمة محمد تقي، 
جواد ناصر الاربش، أسامة موسى 
العطار، توقير شاهد محمد سرور، 

محمود جاسم زايد القراوي.
ويشجع بنك الخليج الجميع 
على فتح حساب الدانة أو/و زيادة 
الإيداعات ممن لديهم حساب الدانة، 
لتزداد فرصهم ويحالفهم الحظ في 
ربح السحب الأسبوعي الذي يمنح 
10 فائزين جائزة قدرها 1000 دينار 
لكل منهم، هذا ويتميز حساب الدانة 

منها العودة إلى الإقليمية وخلق توافق في عالم يعمل بسرعتين

»ديلويت«: 3 سيناريوهات لمستقبل 
نظام النقد الدولي في العام 2030

القوي الذي تش����هده، اس����تخدام 
عملتها الرنمينبي بفاعلية للتجارة 
في الأسواق الناشئة. نتيجة لذلك، 
يظه����ر نظام نقدي بديل يش����كل 
الرينمينبي قلبه النابض، وتبرز 
أسئلة حول كيفية خلق التوافق 
في هذا العالم الذي يعمل بسرعتين 

مختلفتين.
وتقول كريستل فان دير إيلست، 
رئيسة قسم التوقعات الاستراتيجية 
العالمي  المنتدى الاقتص����ادي  في 
»تشكل حالة الغموض التي تلف 
العملات مصدر قلق متزايد بالنسبة 
للشركات نظرا للاندماج السريع 
للتج����ارة العالمية وتدفقات رأس 
الم����ال في العق����ود الأخيرة. الأمر 
الذي جع����ل الروابط بين مختلف 
أجزاء الاقتصاد العالمي أكثر أهمية 
لتحقيق الازدهار العالمي في حين 
أنها، في الوقت نفسه، تجعل نظام 
النقد العالمي، بالإضافة إلى العملات 
الدولية الأساسية التي يرتكز عليها 

هذا النظام، أكثر هشاشة.

الولايات المتحدة ومنطقة اليورو 
حي����ث يحول صانع����و القرارات 
اهتمامهم إلى المس����ائل الداخلية، 
المتباطئ  العالمي  النمو  ويش����هد 
وانخفاض الطلب على الصادرات 
صعوبة من حيث إجراء التعديلات 
على نم����وذج النمو الصيني، مما 
ي����ؤدي إل����ى إبط����اء الإصلاحات 
التدفقات  الاقتصادية، فتنخفض 
التجارية والمالية على المس����توى 
العالمي مع زيادة تركيز الدول على 

الروابط الاقتصادية الإقليمية.
2 ـ التوازن في مجموعة الاثنين: 
يرتكز هذا السيناريو على تفكك 
تدريجي للاتحاد النقدي الأوروبي 
نتيجة الجمود السياسي وزيادة 
الركود، والاختلال في التوازن بين 
مجموع����ة الدولتين )G2 الولايات 
المتحدة والصين(، والضغوطات 
المتزاي����دة التي تفرضها نس����بة 
الولايات  المتزايدة في  الاستهلاك 
المتحدة ونمو الاقتصاد الاستهلاكي 
في الصين على الموارد الطبيعية.

3 ـ خلق توافق في عالم يعمل 
بسرعتين: وفقا لهذا السيناريو، ومع 
تمكن أوروبا من إصلاح حوكمتها 
الاقتصادية وبروزها كاتحاد مالي، 
تركز الأسواق على الوضع المالي 
غير المستدام في الولايات المتحدة. 
وتواصل الصين، متسلحة بالنمو 

فيما تنتش����ر انعكاسات أزمة 
ديون اليورو بقوة في مختلف أنحاء 
العالم، يشير تقرير جديد صادر عن 
المنتدى الاقتصادي العالمي بالتعاون 
مع ديلويت نش����ر في اسطنبول، 
إلى ثلاثة سيناريوهات محتملة 
لمصير نظام النقد الدولي في العام 
2030 بناء على خيارات محتملة 
حول السياسات الخاصة بالعملات 
العالم:  الإقليمية الأساس����ية في 

اليورو، والدولار، واليوان.
ويفيد تقري����ر »غموض يلف 
الي����ورو، وال����دولار، والي����وان: 
س����يناريوهات محتملة لمستقبل 
نظام النقد الدولي«، بأن الاستقرار 
النق����دي الدولي عرض����ة للخطر 
نظرا لحال����ة الغموض التي تلف 
العملات المس����تقبلية  أدوار هذه 
الدولي وبالنظر  على المس����توى 
إلى الخيارات السياسية لكل من 
هذه العملات والتي قد تبدل بشكل 
جذري المسارات العالمية للتجارة 

وحركة رؤوس الأموال.
ويقول الش����ريك المسؤول عن 
قطاع الخدمات المالية في ديلويت 
الشرق الأوس����ط جوزف الفضل: 
»من الواض����ح أن النظام النقدي 
الدول����ي الحالي الذي يعتمد على 
ال����دولار بحاج����ة إل����ى التطور. 
فالعالم يتحول نحو نظام نقدي 
متعدد الأقطاب يرتكز على اليورو 
والدولار واليوان، وتحتاج كل من 
هذه العملات إلى تعديلات داخلية 
الدولي  ضرورية تحد من دورها 

المستقبلي«.
كما يشير التقرير إلى أن منطقة 
الي����ورو تتمتع ببني����ة حاكمية 
ضعيف����ة، فيما تكاف����ح الولايات 
المتحدة في وضعية ضريبية غير 
واضحة، وستضطر الصين إلى حل 
نقاط ضعف منهجية تشوب نظامها 
الضريبي في حال أرادت لليوان أن 
يتربع على المستوى العالمي. في 
هذا السياق، يقدم هذا التقرير ثلاثة 
س����يناريوهات معقولة ومختلفة 

لنظام النقد العالمي:
1 ـ العودة إلى النزعة الإقليمية: 
في ظل ه����ذا الس����يناريو، تبقى 
التحديات المالية غير معالجة في 

عبر السحب التاسع لحملة »سافر.. تسوق.. واستمتع هذا الصيف«

»بيتك«: فيصل الكندري يربح قيمة مشترياته عبر »ڤيزا«

استثمارات الخليجيين في لبنان تفقد زخمها
في الوقت الذي تتفاقم فيه 
الأوضاع السياسية في سورية، 
الأمر الذي يؤثر بدوره على قرار 
الاستثمارات الواردة الى جارتها 
لبنان والتي تعتمد بشكل كبير 
جدا على الاس���تثمار الأجنبي 
المباش���ر لس���د عجز حساب 
المعاملات الجارية لديه، وهو 
عجز تجارة السلع والخدمات، 
ويقدر صن���دوق النقد الدولي 
عجز حساب المعاملات الجارية 
اللبناني للعام الماضي بمبلغ 
أو %14.4  5.6 مليارات دولار، 
من الناتج الإجمالي، وهي نسبة 

مرتفعة جدا.
وبالتال���ي، ف���إن الاقتصاد 
اللبناني مهدد بعدم الاستقرار إن 
اهتزت ثقة المستثمرين بسبب 

الانتفاضة في سورية.
وقال رئيس المؤسسة العامة 
لتش���جيع الاس���تثمارات في 
لبنان »إيدال«، نبيل عيتاني، 
إن »الاستثمار الأجنبي المباشر 
تراجع إلى أربعة مليارات دولار 
في 2011 من 4.8 مليارات دولار 

قبل عام«.
وفي أسوأ الأحوال قد تطلق 
الأزمة السورية شرارة موجة 
جديدة من الصراع الطائفي في 
لبن���ان، وعلى أقل تقدير تهدد 
أزمة سورية بزيادة الاضطرابات 
السياس���ية في أروقة مجلس 
الوزراء اللبناني، وهذا يعرقل 
جهود حل مشكلات مثل نقص 

الطاقة الكهربائية التي تؤدي إلى 
انقطاعات متكررة في التيار.

وعلى الرغم من غياب الأرقام 
الدقيقة حاليا عن الاستثمارات 
الخليجي���ة ف���ي لبن���ان، فإن 
دراسة أعدتها »إيدال« قالت إن 
معظم المستثمرين الأجانب في 
المشروعات التي تم تنفيذها بين 
2003 و2010 كانوا من أصول 
عربي���ة، وأضافت أن نس���بة 
المستثمرين الغربيين في لبنان 
المالية  تراجعت بسبب الأزمة 

العالمية.
وأسس���ت مجموعة البركة 
البحرينية وبنك  المصرفي���ة 
الوطني وجودا قويا  الكويت 
البلاد منذ أعوام، ويعتقد  في 
أن معظم الاستثمارات الوافدة 
من الخليج تتركز في قطاعي 
العقارات والسياحة. فمجموعة 
»ماج���د الفطي���م« العقاري���ة 
الإماراتية مث�ل�ا تطور مركز 
تسوق بقيمة 300 مليون دولار 
في حي الحازمية في بيروت، 
ومن المقرر أن يفتح أبوابه عام 

.2013
وللاضطرابات السياس���ية 
أثر سلبي يتجاوز مسألة الأمن 
في لبن���ان، فهي تجعل تدخل 
الحكومة لمعالجة المش���كلات 
الاقتصادية وإدخال إصلاحات 
لتحسين بيئة الاستثمار، مهمة 

أكثر صعوبة.
وتتوقع نس���خة أولية من 

العام���ة أعدها وزير  الموازنة 
المالية اللبناني، محمد الصفدي، 
أن تتراجع نسبة الدين العام 
إلى الناتج الإجمالي إلى %132 
من 135% هذا العام، لكنها ستظل 
واحدة من أعلى النسب عالميا 
لأس���باب منها فات���ورة إعادة 
الإعمار منذ الح���رب الأهلية. 
وقالت خدمة »موديز إنفستورز 
سيرفيس« إن تراجع الثقة في 
الائتلاف الحاكم في لبنان قد 
يمنع الحكومة من إدخال مزيد 

من الإصلاحات على الموازنة.
»انتش���ار  أن  وأضاف���ت 
الش���عبية في  الاضطراب���ات 
سورية يهدد الأطر الاقتصادية 
والسياس���ية الحالي���ة ف���ي 

لبنان«.
إلى ضعفها،  وفي إش���ارة 
وافقت الحكومة اللبنانية، في 
يناير الماضي، على رفع الحد 
الأدنى للأجور بنس���بة %35، 
وهي أول زيادة منذ 2008 بعد 
ضغ���وط من نقاب���ات عمالية 

هددت بإضراب عام.
واعتبر كثير من قادة الأعمال 
رفع الأجور بنسبة كبيرة في 
فترة يتعرض الاقتصاد فيها 
لضغوط، ويشهد العالم ضبابية 
مالية، فكرة سيئة، لكنهم نجحوا 
في خفض نسبة الزيادة قليلا 
م���ن 40% كان���ت مقترحة في 

أكتوبر المنصرم.
وتقول نائب���ة المدير العام 

لصندوق النقد الدولي، نعمت 
شفيق، إن »رفع الأجور يجعل 
كل ش���يء أصع���ب قليلا، هذا 
الموارد  الكثير من  يس���تنزف 
التي يمك���ن اس���تخدامها في 
توفير وظائف جديدة بدلا من 
زيادة أجور من لديهم وظائف 

بالفعل«.
أن اقتصاد  ويرى خب���راء 
لبنان تباطأ بشكل حاد العام 
الماضي لأس���باب منها الأزمة 
السورية، لكن في علامة أخرى 
على الاضطرابات داخل الحكومة 
لم يتم إصدار بيانات دقيقة عن 

نسبة التراجع.
وق���ال وزي���ر الاقتص���اد 
والتجارة، نقولا نحاس، في مايو 
الماضي إن »الدخل الإجمالي زاد 
بنسبة 5.2% في عام 2011«، لكن 
رجال أعمال ومحللين مستقلين 
تشككوا في دقة هذه الأرقام التي 

اعتبروها مرتفعة جدا.
وق���در صن���دوق النقد أن 
الناتج الإجمالي في لبنان زاد 
بنسبة 1.5% فقط العام الماضي، 

بانخفاض عن 7% في 2010.
ومن غير المرجح أن تجف 
الوافدة  منابع الاس���تثمارات 
من الخلي���ج تماما، فالعلاقات 
الاقتصادي���ة والثقافي���ة مع 
لبنان أصبحت ش���ديدة القوة 
العقدين الماضيين، ويقوم  في 
عل���ى تش���جيع الاس���تثمار 
الأجنبي وتيسيره عدد كبير من 

اللبنانيين المقيمين في الخليج، 
إدارة المخاطر ولا  ألفوا  الذين 
يخشون تحذيرات الحكومات 

من السفر إلى بلادهم.
وتعد الاضطرابات السياسية 
جزءا من الثقافة في لبنان. وقال 
المدير الع���ام لبنك البركة في 
لبنان، معتصم محمصاني »منذ 
اليوم الذي أسسنا فيه وجودنا 
هنا ونحن نتفهم ونقبل الميزات 

والعيوب«.
وأضاف »نحن بنك خليجي 
ومازلن���ا ندي���ر أعم���الا في 

البلاد«.
ويمول بنك البركة مشروعا 
عقاريا بقيمة 40 مليون دولار 
في حي فردان الراقي في بيروت، 
من المتوقع الانتهاء منه نهاية 

.2013
ويقول مسؤولون لبنانيون 
إن البنك المركزي اللبناني نجح 
في الحفاظ على س���عر صرف 
الليرة أمام الدولار مستقرا للعقد 
الماض���ي، حتى على الرغم من 
أزمات مثل حرب »حزب الله« 
مع إسرائيل في، 2006 وسعر 
صرف العملة يمثل أحد مفاتيح 

ثقة المستثمرين.
وطبقا لأحدث بيانات رسمية 
لش���هر مايو، ظلت احتياطات 
البن���ك المركزي م���ن العملات 
الأجنبية والذهب من دون تغير 
تقريبا، العام الحالي، عند 44 

مليار دولار.

أج���رى بي���ت التموي���ل 
الكويت���ي )بيتك( الس���حب 
التاسع لحملته  الأس���بوعي 
التسويقية »سافر، تسوق، 
واستمتع هذا الصيف«، والتي 
تمنح عملاء »بيتك« الفرصة 
لربح قيمة مشترياتهم حتى 
7500 دولار أسبوعيا مقابل 
كل 10 دنانير ينفقها العميل 
باستخدام بطاقات »ڤيزا بيتك« 
الائتمانية أو مس���بقة الدفع 
داخل وخارج الكويت، وكذلك 
من خلال بطاقات السحب الآلي 

خارج الكويت فقط.
التاسع  وفاز في السحب 
فيصل حمزة عباس الكندري، 
الذي ربح قيمة مشترياته عبر 

بطاقة »ڤيزا بيتك«.
وتأتي الحملة اس���تمرارا 
للعروض المميزة التي يقدمها 
»بيتك« لعملائ���ه من حملة 
البطاقات المتنوعة مكافأة لهم، 

الأهداف تخدم العملاء والسوق 
المحلي والقط���اع المصرفي، 
حيث ينتظر أن يطلق المزيد 
الع���روض الحصرية  م���ن 
والمتنوع���ة للعم�ل�اء خلال 
الفترة المقبل���ة، وكان البنك 
الفترة  كان قد أطلق خ�ل�ال 
القريبة الماضية مجموعة من 
البرامج والحملات التسويقية 
التي لاق���ت نجاحا جيدا بين 
العملاء والس���وق  أوس���اط 
الذي يعكس  الأم���ر  المحلي، 
الثقة التي يتمتع بها ويقيس 
أعلى مستويات الجودة في 
تقديم مجموعة متكاملة من 
المنتجات والخدمات المصرفية 
التي يتم  المتطورة والمميزة 
تقديمه���ا تباعا لتلائم تنوع 
وتط���ور احتياجات العملاء 
وتستجيب لتطلعاتهم للتمتع 
بمزايا أفضل وأحدث للمنتجات 

والخدمات المصرفية.

وتساهم الحملة التسويقية 
الجديدة في ترس���يخ مبادئ 
إلى  الرامية  وأهداف »بيتك« 
المبيعات،  تنش���يط حرك���ة 
وتحقي���ق الفائ���دة للعملاء 
مستخدمي البطاقة وللتجار، 
والس���عي لتعزي���ز مفهوم 
استخدام البطاقات المصرفية 
بدي�ل�ا ع���ن النق���ود تفاديا 
للمخاط���ر التي يتعرض لها 
العملاء وتماشيا مع التوجهات 
المصرفية العالمية، مشيرا في 
ه���ذا الصدد إل���ى أن توقيت 
إطلاق الحملة يتزامن مع فترة 
الصيف والإجازات حيث يرغب 
غالبي���ة المواطنين في قضاء 
اجازاتهم في الخارج ومن ثم 
يتزايد الاحتياج إلى استخدام 

البطاقات بأنواعها.
وتستمر حملات »بيتك« 
التس���ويقية على مدار العام 
بهدف تحقي���ق منظومة من 

وأيضا حرصا على خلق طابع 
فريد ومميز لجميع بطاقات 
»بيتك« التي تقدم دائما قيمة 
مضافة لحاملها، بما يساهم 
في رضا العميل وزيادة فرص 
اس���تفادته عند الاستخدام، 
فضلا عن تعزيز تواجد البنك 
الس���وقية في هذا  وحصته 
القطاع الذي يش���هد منافسة 
مهنية شديدة، وذلك من خلال 
الاستمرار في تطوير الخدمات 
الحالية وتقديم منتجات جديدة 

رائدة ومميزة.

»إيه بي سي - شنايدر إلكتريك« تحفز 
نمو أعمال شركائها خلال المؤتمر السنوي للموزعين

اصطحبت ش���ركة »إيه بي 
سي - شنايدر إلكتريك«، مؤخرا 
نخبة من موزعيها وشركائها 
من منطقة الش���رق الأوس���ط 
وأفريقيا إلى العاصمة الفلبينية 
مانيلا تقديرا لمس���اهمتهم في 
الش���ركة بالمنطقة خلال  نمو 

عام 2011.
وتحت ش���عار »البقاء في 
ق���دم الحدث منصة  المقدمة«، 
مثالية لاستعراض فرص الأعمال 
الجديدة وتسليط الضوء على 
الأداء في العام الماضي والتخطيط 
للمستقبل، كما شهد استعراض 
خريطة الطريق لمنتجات الشركة 

لعام 2012.
وتماش���يا مع المساعي إلى 
تعزيز العلاقات بين الشركاء من 
خلال التواصل وفهم المتطلبات 
وتوفير الحلول، حرص ممثلو 
إيه بي سي شنايدر إلكتريك على 
اغتنام ه���ذه الفرصة للتعرف 
بشكل شامل ومفصل على كيفية 
التطور  الاستفادة من برنامج 
الاستراتيجي الجديد للشركة 

»كونكت«.
إلى  الس���عي  وانطلاقا من 
تعزيز أداء نموذج عمل المجموعة 
ومكانته���ا كش���ركة رائدة في 
منتجات وحلول إدارة الطاقة، 
تسهم مبادرة »الشريك المتميز«، 
وهي جزء من مبادرة أوسع تحت 
مسمى »الاتصال مع العملاء«، 
في تسهيل عملية النمو المستمر 
في المنتجات بما ينتج عنه علاقة 
مربحة لجميع الأطراف من خلال 
إيجاد فرص جديدة للموزعين 

والشركاء.
وقال مدير تطوير الأعمال 
في إيه بي سي شنايدر إلكتريك 
في الش���رق الأوسط وأفريقيا 
تييري ش���اميو: »تماشيا مع 
المفهوم الأساسي لهذا الحدث ـ 
البقاء في المقدمة ـ أثبت شركاؤنا 
مجددا أنه بالرغم من التحديات 
التي شهدها العام الماضي، فانهم 

الدائ���م مع جميع ش���ركائنا«. 
وأت���اح هذا الملتقى للش���ركاء 
فرصة القي���ام بزيارة مصانع 
إيه بي سي ش���نايدر إلكتريك 
في مانيلا، والاطلاع على البنية 
التحتية والآلات المتطورة التي 
إنتاج  يجرى اس���تخدامها في 
 UPS كميات كبيرة من أجهزة الـ

والإكسسوارات.
وتخلل الملتقى كذلك سلسلة 
من جلس���ات بناء فرق العمل 
وحلقات العمل التدريبية التي 
غطت مختلف وحدات الأعمال 
التابعة لشنايدر إلكتريك. وأعقب 
ذلك جولة سياحية لمشاهدة أبرز 
المعالم في المدينة. ثم اختتمت 
الزيارة بحفل توزيع الجوائز 
الذي ش���هد تكريم  الس���نوي 
الجهود التي يبذلها الش���ركاء 

في مختلف الفئات.

الشركة للحاضرين في الملتقى 
لمحة عن التزامها المستمر إزاء 
برنامج ولاء الشركاء ـ برنامج 
إيه بي سي لش���ركاء التوزيع 

.)CPP(
وتابع ش���اميو قائلا: »إننا 
ننظر إلى شركائنا باعتبارهم 
المحرك الأساس���ي للنمو، كما 
الس���فراء  أنهم يقومون بدور 
والممثلين للشركة في تواصلهم 
مع المستهلكين النهائيين. وفي 
هذا السياق، يساعد برنامج ولاء 
الشركاء على تزويد شركائنا بما 
يلزم من تدريب وأدوات ودعم 
لتحقيق أهدافهم وتقديم أفضل 
الخدمات الاستشارية للعملاء في 
المنطقة«، مضيفا أن »البرنامج 
ساهم بشكل مباشر في النجاح 
الذي حققناه، وهو أداة لا غنى 
عنها لمساعدتنا على التواصل 

كان لديهم مقدرة استثنائية على 
تحقيق مبيعات قياسية في عام 
2011، ومس���اعدة الشركة على 
الاستمرار في ريادة السوق. ومن 
هنا، يأتي ترتيبنا لهذه الرحلة 
تعبيرا عن امتناننا لجهودهم 
والتزامهم المستمر بخطط نمو 

الشركة«.
وأض���اف: »وف���ر لن���ا هذا 
الحدث فرص���ة ممتازة لتبادل 
العديد من  الأفكار ومناقش���ة 
الموضوع���ات. ففي ظل التغير 
المستمر في توجهات السوق، 
فقد ركزنا بشكل أساسي على 
تحديد أفضل الس���بل لمواجهة 
التحدي���ات المحتملة، وضمان 
تحقي���ق وتخط���ي الأه���داف 
المنشودة على صعيد المبيعات 

والعائدات«.
م���ن ناحية أخ���رى، قدمت 

لقطة جماعية تضم الموزعين


