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إل���ى كونها  وبالإضاف���ة 
تخضع لسلسلة من الفحوصات 
الصارمة والتجهيزات الدقيقة 
قبل التسليم، تحرص »رولز-
رويس موت���ور كارز« على 
التحق���ق من س���جل جميع 
التابعة لبرنامج  الس���يارات 
»بروفينان���س« بم���ا يتعلق 
بالصيان���ة والكيلومت���رات، 
فضلا ع���ن توفي���ر باقة من 
الميزات الفريدة والتي تتضمن 
كفالة لمدة سنتين كحد أدنى، 
بالإضافة إل���ى خدمة صيانة 
مجانية باستخدام قطع غيار 
»رولز-روي���س« الأصلية، 
وخدمة المساعدة على الطرقات 
على مدار الساعة وأينما كنت 

حول العالم.
وبهذه المناسبة، علق المدير 

برنامج »رولز-رويس« للسيارات المعتمدة 
يوفر راحة البال للعملاء في الكويت

العام لشركة علي الغانم وأولاده 
للسيارات يوس���ف القطامي 
قائلا: »ينتظر عملاؤنا منا تقديم 
مجموعة من أفضل السيارات 
في العال���م. وبفضل برنامج 
»رولز-رويس بروفينانس«، 
أصبح بإمكاننا أن نوفر لهم 
الدعم والطمأنينة عند  نفس 
شرائهم سياراتنا المستعملة 
المعتمدة تماما مثل ش���رائهم 

إحدى سياراتنا الجديدة«.

أعلن���ت »رولز-روي���س 
موتور كارز« عن أحدث تفاصيل 
برنامجها للسيارات المستعملة 
والمعتم���دة، »بروفينانس« 

Provenance، في الكويت.
ويعد ه���ذا البرنامج أحد 
أرقى البرامج ع���ن فئته في 
قطاع السيارات، نظرا لتقديمه 
خدمات صيانة شاملة تضمن 
البال لمشتري سيارات  راحة 
 Rolls-Royce »رولز-رويس«

المستعملة.
ووفق���ا للبرنامج الفريد، 
تحرص »رولز-رويس« على 
مطابقة كل سيارة لمجموعة 
المعايير المح���ددة، كما  م���ن 
يعمد فني���ون متخصصون 
إلى إجراء فحص شامل ودقيق 
يتضمن اختبارها على الطريق 
للتأكد من مطابقة كل سيارة 
»بروفينانس« لأعلى المعايير 
 K الموضوعة قبل تس���ليمها
السيارات  إلا  ولا يتم اعتماد 
الخاضع���ة لمعايي���ر خدمات 
صيان���ة »رولز-روي���س« 
الصارمة، وتكون هذه السيارات 
متاحة فقط عبر شبكة وكلاء 
»رولز-روي���س« المعتمدين 

حول العالم.
وبالتال���ي، يع���د برنامج 
»بروفينانس« الضمانة الأفضل 
لمشتري سيارات رولز-رويس 
المس���تعملة والطريقة الأمثل 

الفخامة والقوة من سمات »رولز-رويس«لحماية أموالهم.

تصميم عصري لسيارات »رولز-رويس«
أعلن البنك التجاري الكويتي 
عن إجرائه أمس السحب اليومي 
النجمة«، في  على »حس����اب 
المركز الرئيسي للبنك، بحضور 
ممثل وزارة التجارة والصناعة 

عبدالعزيز اشكناني.
وق����د فاز بجائ����زة قيمتها 
-/7000 دينار كل من: ميناس 
بوغوس بوغوسيان، ميرفت 
س����يد محمد أبو زيد، عبدالله 
علي محمد إجباره، مريم صبيح 
حاجي ابو الحسن، وعبده جميل 

المعلوف.
ويتمي����ز حس����اب النجمة 
الفوز  الجديد بتأهيل عملائه 
بجائزة يومية قدرها -/7000 
دينار، لينفرد البنك التجاري 
بتقديم اكبر جائزة سحب يومي، 
بالإضافة إلى أربعة سحوبات 
كبرى تجرى خلال العام تبلغ 
قيمة كل جائزة منها 100.000 
الوطني  العيد  دينار تقام في 
الفطر، وعيد  والتحرير، عيد 
الأضحى المبارك بالإضافة إلى 
ذكرى تأس����يس البنك في 19 

يونيو.
ويفتح حساب النجمة بمبلغ 
500 دين����ار والتأهل لدخول 
الس����حب اليومي بع����د فترة 
المناسبات  أسبوع وسحوبات 
بعد فترة ش����هرين، علما بأن 
النجمة يمنح عملاءه  حساب 
اكبر ع����دد من الفرص للربح، 
حي����ث يحص����ل العميل على 
فرص����ة للربح مقاب����ل كل 25 
دينارا تبقى في الحساب بدلا 

من 50 دينارا.

»التجاري« يعلن 
الفائزين في سحب 

»حساب النجمة«

بوستر »حساب النجمة« 

فيليب كابوس 

عدة خدمات، هي: خدمة تغيير 
الزيت الس����ريعة، الإرش����ادات 
المتعلق����ة باختيار أفضل أنواع 
الزيوت وأنسبها، بالاضافة الى 
خدمات إضافية تتمثل في فحص 
البطارية والإط����ارات وبعض 
التصليحات الأخرى، فضلا عن 
نصائح الخب����راء فيما يتعلق 
بصيانة السيارات، كذلك يمكن 
للعميل الاطلاع على جدول أعمال 
الصيانة والتس����ليم بالاضافة 
الى جدول الأسعار، والاستفادة 
م����ن العروض����ات المميزة على 
المبيعات ومن بعض الفحوصات 
المجانية، وبرنامج الولاء الخاص 
بالعملاء، كما توجد غرفة انتظار 
خاصة. وحول عدد المراكز التي 
إنش����اءها في  الش����ركة  تنوي 
المقبلتين،  الكويت في السنتين 
أوضح كابوس ان شركة توتال 
ومجموعة البابطين تسعى الى 
إنش����اء 20 مركزا مشابها خلال 
المقبلتين. وعن عدد  الس����نتين 
الزيت  مراكز الصيانة وتغيير 
السريع الخاصة بالشركة في دول 
التعاون الخليجي، بين  مجلس 
ان موقف الصيانة يعتبر مفهوما 
جديدا تم إطلاقه في العام 2012، 
وسرعان ما قمنا بافتتاح أكثر 
م����ن 20 مركزا في عدد من دول 
التعاون الخليجي مثل  مجلس 
الامارات العربية المتحدة والكويت 

والبحرين وقطر وعمان.

»توتال« و»مجموعة البابطين«

من جهة أخرى، لفت كابوس 
الى انه خلال السنوات الماضية، 
كانت مجموعة البابطين بمنزلة 
شريك قوي لعب دورا أساسيا في 
المساهمة في نمو شركة »توتال« 
للزيوت في الكويت، وتطورت 
العلاق����ة بين الش����ركتين اليوم 
لتش����مل كل مجالات العمل، إذ 
اننا نجحنا معا في اتخاذ خطوات 
ومبادرات فعالة لجعل »توتال« 
الرائدة في مجال  من الشركات 
زيوت الس����يارات في الكويت، 
ونحن نفتخر جدا بتعاوننا مع 

مجموعة البابطين.

الشركة والعملاء القيمين.
وتلت����زم مجموعة البابطين 
بتحس��ي�ن وتطوي����ر المعايير 
المعتمدة في مراكز الخدمات في 
الكويت خلال السنوات المقبلة، 
وتسعى من خلال بناء علاقات 
تع����اون مثمرة مع الش����ركات 
العاملة في المجال نفس����ه، الى 
أن تكون الوجهة المفضلة للعملاء 
الباحثين ع����ن حلول احترافية 
تلبي جمي����ع احتياجاتهم فيما 

يتعلق بخدمات السيارات.
وفي مقابلة م����ع مدير عام 
ش����ركة توتال الشرق الأوسط 
فيليب كابوس، تحدث عن مركز 
الصيانة وتغيير الزيت السريع 
الخاص بالشركة، قائلا: »تعمل 
شركة توتال الشرق الأوسط« 
جاهدا بالتعاون مع وكيلها في 
الكوي����ت، مجموع����ة البابطين، 
لف����رض وجودها في الس����وق 
المحلي لبيع زيوت الس����يارات، 
وتأت����ي هذه المب����ادرة كخطوة 
إضافية لتوفير حلول مبتكرة 
س����عيا لتلبية حاجات العملاء 

المتغيرة«.
وعن ممي����زات مركز تغيير 
الزيت السريع بالنسبة للعميل، 
أوضح انه عن����د زيارة العميل 
لموقف الصيانة »كوارتز« الخاص 
بتوتال، يمكنه الاس����تفادة من 

سعيا منهما لتعزيز وجود 
ش����ركة توت����ال للزي����وت في 
الس����وق المحلية، قامت شركتا 
»توتال الشرق الأوسط« و»غلف 
التابعة لمجموعة  اكس����برس« 
البابطين بإطلاق مفهوم تبديل 
ف����ي مواقع  الس����ريع  الزي����ت 
إستراتيجية بالتعاون مع عدد 
من الشركات العاملة في المجال 
نفسه في الكويت، وذلك بحضور 
مدير تطوير الأعمال في مجموعة 
البابطين، غازي صالح البابطين، 
العام لش����ركة »توتال  والمدير 
الشرق الأوسط«، فيليب كابوس، 
بالاضافة الى عدد من الإداريين 
في مجموعة البابطين و»توتال 

الشرق الأوسط«.
وبهذه المناس����بة، أكد مدير 
ف����ي مجموعة  تطوير الأعمال 
البابطين غازي صالح البابطين 
قائلا: »إن كل عملياتنا التجارية 
ترتكز بشكل أساسي على بناء 
علاق����ات ممي����زة م����ع عملائنا 
النهائيين، كما أننا نفتخر بكوننا 
م����ن العلام����ات التجارية التي 
نجحت في وقت وجيز في تحقيق 
أفضل معدلات النمو في مجال 
الزيوت، هذا بالاضافة الى مراكز 
الخدمة المنتشرة في كل أرجاء 
الكوي����ت لتلبية كل احتياجات 

العملاء على أكمل وجه«.
من جهت����ه، قال المدير العام 
لشركة »توتال الشرق الأوسط« 
فيليب كابوس: يعتبر »تبديل 
الس����ريع« من »توتال«  الزيت 
مفهوما عالميا احترافيا بامتياز 
يسعى الى توفير أفضل الخدمات 
للعملاء من خلال فحص 16 نقطة 
اساس����ية في الس����يارة بشكل 

دوري«.
ويعود نجاح مفهوم تبديل 
التشكيلة  الى  الس����ريع  الزيت 
الواسعة من أجود زيوت »توتال« 
والى الخدمات الاحترافية التي 
العم����ل المرحب،  يقدمها فريق 
بالاضافة الى الثقة القائمة بين 

فيليب كابوس والبابطين في طريقهما لتدشين مركز تبديل الزيوت

غازي البابطين وفيليب كابوس خلال الافتتاح

»غلف إكسبرس البابطين« و»توتال الشرق الأوسط« 
تطلقان حملات تبديل الزيت السريع في الكويت

الأول، ونتوقع نتيجة أخرى 
الفئة  قوية مع قدوم طرازات 
العام. الرياضية لاحقا هذا   S
ونحن نقوم بتعزيز مبيعاتنا 
من خلال التركيز القوي على 
تطوير شبكة الوكلاء، وكذلك 
خدمات البيع وما بعد البيع، 
فمعايي���ر أودي تنطبق على 
الس���يارة وتمتد لتشمل كامل 

تجربة امتلاكها«.

رقم قياسي سنوي جديد عند 
نهاية الع���ام، ليتجاوز ما تم 
تحقيق���ه في مبيع���ات العام 
الماض���ي التي بلغ���ت 7.865 

سيارة.
وفي هذا الإطار، علق المدير 
الإداري ل���دى أودي الش���رق 
الأوسط جيف مانيرينغ قائلا: 
 A5و A4 لقد رحبنا ب���أودي«
المجددتين وأودي Q3 في النصف 

أعلن���ت أودي مؤخرا عن 
تحقيقها مبيعات قياسية في 
سوق الش���رق الأوسط خلال 
النصف الأول لع���ام 2012 لم 
تحققها الش���ركة من قبل منذ 
دخولها سوق المنطقة كشركة 
فرعية مملوك���ة بالكامل عام 
2005، حي���ث بلغت مبيعات 
النصف الأول لع���ام 2012 ما 
مجموعه 4.274 سيارة بزيادة 
الفترة  قدرها 15% مقارنة مع 
2011% كما  العام  نفس���ها من 
حققت مبيعات ش���هر يونيو 
وحدها أعلى نسبة نمو على 
الإطلاق بزيادة قدرها 18% عن 

العام السابق.
وبلغت نسب نمو المبيعات 
في جميع الأسواق الخليجية 
أرقاما مزدوجة، بينما لاتزال 
الإمارات العربية المتحدة أقوى 
س���وق لأودي في المنطقة مع 
تسليم ما مجموعه 1.738 سيارة 
للعملاء خ�ل�ال النصف الأول 
من العام، مسجلة نموا إيجابيا 
يبلغ 14%، تليها المملكة العربية 
السعودية مع 915 وحدة مباعة، 
بزيادة قدرها 34%، ثم الكويت 
مع 571 س���يارة ونسبة نمو 

.%24
وقد أعرب التنفيذيون في 
شركة أودي عن ثقتهم بتحقيق 

مبيعات قياسية لـ »أودي الشرق الأوسط« خلال النصف الأول

لقطة جماعية أمام مركز تبديل الزيوت

»أودي الشرق الأوسط« تحقق أعلى نسبة مبيعات للنصف الأول 


