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4 أسباب وراء نجاح مصرف الراجحي في الفوز بجائزة أفضل مصرف إسلامي في الشرق الأوسط لـ 2011
للمحول اليه، وبالتالي اجتذب 
الكثير من الحسابات للعمالة 

الأجنبية في المملكة«.
ويعتبر أيضا البنك الأكثر فهما 
لسوق الأعمال السعودية ودعما 
للشركات الصغيرة والمتوسطة 

حيث أصبح ملاذا للكثير من 
شركات التجزئة في المملكة، فهو 

يعد بنك قطاع التجزئة بفضل 
الانتشار الكبير لفروعه واعتماد 
الكثير من المؤسسات الصغيرة 
والمتوسطة عليه في الايداعات 

المصرفية.
كما ان لدى البنك مرونة عالية 

في فهم متطلبات السوق ورجال 
الأعمال، فالسعودية لديها سوق 

عقاري نشط لذلك استطاع 
مصرف الراجحي اقتطاع حصة 
كبيرة جدا من أموال العقاريين 
والمستثمرين في هذا المجال. 

يذكر أن مصرف الراجحي 
قد دخل السوق الكويتي وبدأ 
نشاطه المصرفي بتقديم جميع 

المنتجات المصرفية وفقا للاحكام 
الشريعة الاسلامية ويلقى قبولا 

مستمرا من قبل العملاء.

مثل للشخصيات التي بنت 
ثروتها بمجهودها الخاص 

انطلاقا من بدايات متواضعة.

4- أكثر المصارف انتشارا وسيولة 
وتسهيلا للمعاملات للأفراد من 

المواطنين والأجانب

بالإضافة الى هذه العوامل 
المرتبطة بإرث المصرف، يتحدث 
المستشار في التمويل الاسلامي 
عن العوامل التجارية التي أدت 

الى فوز مصرف الراجحي 
بهذه الجائزة بقوله: »مصرف 
الراجحي من أكبر البنوك من 
ناحية رأس المال، وهو أكثرها 
توسعا من ناحية عدد الفروع 
حيث يتواجد في كل المناطق 
والقرى ما يسهل عملية فتح 

الحسابات للعملاء«.
ويستطرد قائلا: »البنك يتميز 
بالديناميكية في مراعاة السوق 

فهو يعد من أكبر البنوك من 
حيث سوق الحوالات للعمالة 

ويمتلك شبكة كبيرة جدا 
وواسعة في الخارج ما يجعل 

وصول الحوالة المالية أمرا سهلا 

للجدل من ناحية شرعيته. 

3- غياب المنافسة

من العوامل التي تدعم تفوق 
المصرف أنه يعمل في الساحة 

بمفرده من دون منافس 
لسنوات طويلة، وبالتالي 

حظي بولاء قاعدة كبيرة جدا 
من العملاء ويضيف الناصر: 
»يتمثل العامل الآخر في أن 

هذا البنك يدار من قبل عائلة 
أصبحت من أهم الأسماء 

التجارية في المملكة وأكثرها 
نجاحا، وبالتالي هناك ثقة 

في العائلة نفسها التي تدير 
المصرف وتتميز بتوجهها 

الديني ما يزيد من الثقة في 
المصرف«.

ولا شك أن ارتباط المصرف 
باسم رئيسه سليمان بن 
عبدالعزيز الراجحي يلهم 

العملاء ويؤثر في اختيارهم 
للمصرف وثقتهم به، فهو من 

الشخصيات العربية الأكثر 
نفوذا برأي الكثير من المجلات 
العربية والعالمية وهو مضرب 

2- الالتزام بأحكام الشريعة 
الإسلامية

يرى أحد مستشار التمويل 
الإسلامي ان من أهم العوامل 

التي ساهمت في تحقيق 
المصرف هذه الجائزة الثقة 

التي اكتسبها في السوق، فمنذ 
نشأته كان مصرفا اسلاميا 
بالكامل ويضيف في حديثه 

مع موقع AMEInfo.com: كان 
القائمون عليه على اتصال 

دائم بمشايخ العلم وهيئة كبار 
العلماء، وكانوا يجدون التزكية 

والتأييد من هذه الجهات 
بشكل مباشر ونالوا ثقتها 
في تطبيق أحكام الشريعة 

الإسلامية.
ويتابع المستشار قائلا: »يعتبر 

البنك الرائد في الحفاظ على 
سمعته في مجال تطبيق 

الشريعة الاسلامية لاسيما 
أنه يرفض تطبيق الكثير من 

المعاملات التي تلجأ اليها بعض 
البنوك مثل التورق المنظم« 
وهو أسلوب اقتراض مثير 

من أكبر وأهم الجوائز في 
قطاع الخدمات المصرفية 

ويتم منح هذه الجوائز الى 
المؤسسات والأفراد الذين 
يظهرون أعلى مستويات 
التميز والريادة والابتكار 
في تقديم الخدمات المالية 

والمصرفية في الأسواق التي 
يعملون فيها.

وهذه هي الجائزة الثالثة 
لمصرف الراجحي من 

يوروموني بعد أن حصد 
المصرف الجائزة نفسها 

عام 2010 نتيجة التخطيط 
الاستراتيجي الذي ينتهجه 
والتنفيذ الدقيق الذي جعله 
يتصدر المصارف في الأداء 

والربحية.
كما نال المصرف جائزة أفضل 

مصرف في السعودية عن 
العام 2010 نتيجة تحقيقه 
نتائج متميزة وسط مناخ 

متقلب وتمكن من احراز النمو 
الدائم والمتوازن في العوائد 
على الأصول والعائد على 

حقوق المساهمين.

الى النتائج المالية التي حققها 
المصرف في العام 2011 

وأوضحت أنه المصرف الأكثر 
ربحية بعد أن زادت أرباحه 

السنوية بنسبة 9%، وقد 
انعكست هذه النتائج بمزيد 

من الثقة لدى المستثمرين 
فكانت قيمة أسهم مصرف 
الراجحي الأكثر ارتفاعا في 

بورصة تداول السعودية.
تعتبر جوائز يورموني للتميز 

أعلنت مجلة »اليوروموني« 
العالمية فوز مصرف الراجحي 

بجائزة أفضل مصرف 
إسلامي في الشرق الأوسط 
لعام 2011 ضمن إعلانها عن 

جوائز التمويل الإسلامي على 
مستوى العالم التي كشف 
النقاب عنها في العاصمة 
البريطانية لندن الأسبوع 
الماضي. ويحظى مصرف 

الراجحي بثقة شريحة كبيرة 
من السعوديين وبتقدير 

الخبراء العالميين هناك عدد من 
العوامل التي تجعل المصرف 
من الأنجح والأقوى أداء في 

المملكة.. 

1- المصرف الأكثر ربحية في 
السعودية: 

ذكرت لجنة الاختيار في 
تقريرها عن أسباب فوز 
المصرف فاعتبرته أنجح 

مصرف في السوق السعودية 
التي وصفتها المجلة بأنها 

أهم سوق في منطقة الشرق 
الأوسط، كما لفتت اللجنة 

الشيخ سليمان بن عبدالعزيز الراجحي يتسلم الجائزة من وزير الدفاع 
السعودي الأمير سلمان بن عبدالعزيز 

يقدم العديد من العروض والفعاليات حتى 24 الجاري

»الأڤنيوز« يحتفل بيوم الأم

يحتفل مجمع الاڤني���وز بيوم الام حتى 
الرابع والعشرين من مارس الجاري من خلال 
اقامة العديد من الانشطة المتنوعة التي تقدم 

عروضا وهدايا للزوار.
وتضمنت الفعاليات العديد من الانشطة 
والهدايا التي يقدمها مجمع الاڤنيوز للاطفال 
والامهات م���ن زوار الاڤنيوز بالاضافة الى 
ع���روض فني���ة رائعة لفن الخ���ط العربي 
بالتعاون مع مركز الكويت للفنون الاسلامية 
وعرض الرسم على الماء والتي يقدمها احد 

الفنانين العالميين في هذا المجال والذي جاء 
خصوصا للمشاركة في فعاليات المعرض كما 

توزع الهدايا التذكارية على الحضور.
ويقدم الرعاة من المحـــلات المــش���اركة 
العديد م���ن الخصوم���ات والعروض على 

منتجاتهم.
جدير بالذك���ر ان رعاة المعرض هم: بنك 
الكويت الوطني، فانتسي وورلد، سيفورا، 
مستشفى الامومة، مركز تيجان لطب الاسنان، 

فافافووم، وكلاء بوز في الكويت.

جانب من احتفالات »الأڤنيوز« بعيد الأم 

خلال ندوة تعريفية بأحدث منتجات »براذر«

»العربية لتجهيزات المكاتب« و»براذر الخليج« 
بحثتا تطوير منتجاتهما وآليات توفيرها للعملاء

لقطة جماعية لقيادات كل من العربية لتجهيزات المكاتب وبراذر انترناشونال الخليج خلال الندوة التعريفية

تضم اكث����ر من 29000 موظف 
ولديها 16 مصنعا، ولديها شبكة 
من الموزعين المؤهلين والملتزمين 
في جميع انحاء العالم، كما تلتزم 
شركة براذر بالاستمرار في تقديم 
المنتجات والحلول المبتكرة ليتم 
توفيرها لعملائه����ا من موقع 
ريادته����ا في س����وق الاجهزة 
الوظائف، كما عمدت  المتعددة 
شركة براذر مؤخرا الى اطلاق 
مجموعة جديدة من الاجهزة التي 
 INK JET تستعمل الحبر النافث
لاستعمال الشركات الصغيرة 
والمتوسطة والاستعمال المنزلي، 
هذا وقامت الش����ركة بتصنيع 
جهاز متعدد الوظائف يستعمل 
الحبر النافث بالالوان تصوير 
حجم A3 وذلك في العام 2008، 
ان منتجات براذر تقدم احدث 

التكنولوجيا وتوفر حلولا عملية 
واقتصادية تخدم معظم قطاعات 

الاعمال والاستخدام المنزلي.
تتمي����ز اجه����زة الفاك����س 
والمتعددة الوظائف والطابعات 
الليزرية بكفالة لمدة 3 سنوات 
تدعمها خدمة ما بعد البيع المميزة 
التي تقدمها الش����ركة العربية 
المكاتب مما يعطي  لتجهيزات 
العملاء الامان والثقة بالمنتج مع 

انخفاض كلفة التشغيل.

نظم����ت الش����ركة العربية 
لتجهي����زات المكات����ب ـ الموزع 
الفاك����س  المعتم����د لاجه����زة 
الوظائف  المتع����ددة  والاجهزة 
براذر في الكويت ـ وشركة براذر 
انترناشونال )الخليج( ـ الشركة 
العالمية الرائدة في مجال تطوير 
الطابعات والاجهزة  وصناعة 
متع����ددة الوظائف المخصصة 
للمكاتب والمؤسسات والاستعمال 
المنزلي ـ ندوة للتعريف بأحدث 

منتجات براذر.
وفي معرض كلمة الترحيب 
اس����تعرض مدير عام وشريك 
الش����ركة العربي����ة لتجهيزات 
المكاتب كمال ابو الحسن مسيرة 
الش����ركة وعلاقتها مع شركة 
براذر والتي تمتد جذورها الى 
ما يزيد عن 29 عاما من الشراكة 
والانجاز المتميز، تبعتها كلمة من 
نائب المدير العام لشركة براذر 
الخليج سهيل كيدواي والذي 
قدم في سياق كلمته نبذة عن 
تاريخ ش����ركة براذر ونجاحها 
الذي يعود الى التزامها بوضع 
مصالح عملائها اولا في جميع 
انشطتها، الامر الذي ساهم بشكل 
اساسي في تثبيت حضور براذر 
الطوي����ل الامد والذي امتد الآن 
الى اكثر من 100 عام من الابداع 

والأداء.
جانب من منتجات الشركتينالجدير بالذكر ان شركة براذر 

خلال حفل إطلاق مزدوج

»الزياني« و»تاتا موتورز« تطلقان مركبتين تجاريتين جديدتين 
شهد معرض شركة تاتا الزياني 
واح���دا من أهم الأح���داث حتى 
الآن بحضور كبار الشخصيات 
ووس���ائل الاعلام حيث اطلقت 
الزياني وش���ركة تاتا  ش���ركة 
موتورز مركبتين جديدتين هما: 
باص تاتا LPO1618 وهاف لوري 

. EX2 1116 LPT تاتا
وبهذه المناسبة، قال مدير تاتا 
في شركة الزياني ال في فينود: 
»تشتهر ش���ركة تاتا بالمركبات 
الرائدة  التجارية وهي الشركة 
في هذه الصناع���ة دائما تقوم 
بتلبية احتياجات هذه الصناعة 
الثقيلة في حين لاتزال تعتمد على 
التكنولوجيا الأفضل  استخدام 
نحن متحمسون جدا للمركبتين 
الجديدت�ي�ن اللتان وصلتا، وأنا 
 LPO1618 واثق من أن كلا من باص
وهاف لوري LPT 1116 ستلفتان 
انتباه أولئك الذين يبحثون عن 

الكفاءة على المدى الطويل«.
من جانبه قال مدير التسويق 
في شركة الزياني أحمد فلو: »ان 
تاتا لا تتوانى أب���دا في توفير 
حافلات تجاري���ة قوية وفعالة 
وعصري���ة هات���ان الحافلتان 
الجديدت���ان تم الاع�ل�ان عنهما 

الخلفية العالية المصممة خصيصا 
والممر الواس���ع وتكييف أقوى 
للهواء ونظ���ام التعليق المثالي 
لقيادة سلس���ة ومريحة حافلة 
LPO 1618 هي حديثة ومعاصرة 
ومقدمته���ا وتصمي���م هيكلها 
متفوقة م���ن الناحية الجمالية 
حقا انها حافلة تقدم دفعة قوية 
لاحتياجات النقل العام أو أي من 

الأعمال التجارية.
 1116 LPT اما ه���اف ل���وري
EX2 فهي التي س���تحطم الرقم 
القياسي في المستقبل بحمولة 
6 أطنان طول هيكلها 19 وقاعدة 
عجلاتها 420 مل���م مع اطارين 
مزدوجين ومحرك تيربوتشارج 
6 أسطوانات يأتي مع علبة تروس 
6 سرعات علاوة على ذلك المقعد 
الميكانيكي يأتي مع باقة متكاملة 
من مواصفات EX2 التي تشتمل 
على مصابيح ضد الضباب وساعة 
ديجيتال رقمية ومقبس للطاقة 
وعلبة معدات تحت المقعد الجانبي 
للسائق ومصباح محمول تعليقة 
الجاكيت لوحدة عدادات جديدة 

ومقود ناعم الملمس.
واليوم تتوافر أحدث المركبات 
 1618 LPO التجارية من شركة تاتا
وEX2 1116 LPT في معرض الزياني 

في الري ـ شارع الغزالي.
 الجدير بالذكر ان حصة شركة 
الزياني للتج���ارة من الباصات 
تقارب 80% من الس���وق المحلي 
بسبب الدعم الكبير الذي تقدمه 

مصانع تاتا.
وق���د فازت ش���ركة الزياني 
بتوقيع عقود تزويد ش���ركات 
النظاف���ة بما نس���بته 60% من 
الش���احنات المختلفة  اجمال���ي 
الأحجام الخفيفة والمتوس���طة 
الهند والثقيلة  من مصانع تاتا 
من مصان���ع تاتا داي���و كوريا 

الجنوبية.
كما يشار الى ان شركة تاتا 
تحتل المركز الثاني عالميا بتصنيع 
الباص���ات وتق���دم الدعم الفني 
والتسويقي الهائلين لهذا المنتج 
الذي توفره لوكيلها المحلي شركة 

الزياني للتجارة.

المحدودة حيث تبل���غ قوة هذا 
الباص 180 حصانا بمحرك كومنز
Euro II ومحركات تاتا موتورز 
G600 ارتقت لتلبي الاحتياجات 
الصارم���ة التي تتطلبها مهمات 
العمل القاسية، كما تحتوي على 
مميزات أخ���رى كمقاعد الركاب 

قبل وصولهما ونحن نعلم بأن 
الكثيرين بانتظ���ار وصولهما 
وسيتم تأمين متطلبات السوق 
العالية من خ�ل�ال مركبات تاتا 

وخدماتنا لما بعد البيع«.
 ويعد ب���اص LPO 1618 هو 
الانتاج الأخير لشركة تاتا موتورز 

نائل الزياني يقدم درعا تذكارية لممثل شركة تاتا

لقطة جماعية مع الحافلات الجديدة 

نمو مبيعات »بورشه« بنسبة 21% في 2011
اختتمت شركة بورشه الألمانية 
الس����يارات ومقره����ا  لصناع����ة 
شتوتغارت العام المالي 2011 بحزمة 
القياسية الجديدة  من الانجازات 
لجهة المبيعات والايرادات والربح 

التشغيلي.
 وق����د تابع صانع الس����يارات 
الرياضية نموه المطرد مع مجموعة 
الط����رازات وأكثرها  من أح����دث 
فعالية ف����ي تاريخه على الاطلاق 
وذلك بالتزامن م����ع تركيز ثاقب 
على تحقيق الأهداف التي وضعت 
تحت »اس����تراتيجية 2018«. فقد 
شهدت مبيعات بورشه العالمية نموا 
بنسبة 21% لتبلغ 116.978 سيارة 
في العام المالي 2011 وقد نتج عن 
هذه المبيعات ارتفاع في الايرادات 
بنسبة 18% عن العام المالي السابق 

لتبلغ 10.9 مليارات يورو.
 كما س����جل الربح التشغيلي 
ارتفاعا بنسبة 22% ليقفز من 1.67 
مليار يورو في العام 2010 الى 2.05 
مليار يورو في العام 2011 ما يعكس 
عائدا تشغيليا على المبيعات بنسبة 
18.7%، ومقارنة بالفترة عينها من 
العام الماضي نجح صانع السيارات 
الرياضية في تعزيز التدفق النقدي 
لديه بنسبة 17% ليبلغ 2.4 مليار 
يورو. وقال رئيس شركة بورشه 
ومديرها التنفيذي ماتياس مولر: 
»استطاعت بورشه تسجيل أفضل 

مدى اصرارنا على النمو بش����كل 
فعال وصحي«. الجدير بالذكر أن 
بورشه وضعت نصب عينيها أهدافا 
طموحة مع »استراتيجية 2012« 
فمع عائد تشغيلي على المبيعات 
يبلغ 15% كحد أدنى تبقى بورشه 
أحد أكثر صانعي السيارات ربحية 
في العالم أجمع.وهي تدغدغ أحلام 
عشاق السيارات بطرازات مذهلة 
بحق تتألق بتجربتي شراء وامتلاك 
فريدتين، بالاضافة الى ذلك تعتبر 
بورشه ش����ريكا عادلا واعتماديا 
للمس����اهمين كافة وتشهد ازديادا 

مستمرا بعدد موظفيها.
على صعيد آخر تسعى بورشه 
الى زيادة مبيعاته����ا الى حوالى 
200.000 س����يارة بحل����ول العام 
2018 ولتحقيق هذا الهدف الطموح 
تستثمر بورشه في تجديد مجموعة 

طرازاتها كافة وتوسيعها.
وفي هذا السياق قدمت الشركة 
الجيل الجديد من بورشه 911 في 
العام 2011 وسيلحق به في العام 
2012 الجي��ل�ان الجديدان بالكامل 
من »بوكستر« Boxster و»كايمن« 
Cayman بالاضافة الى ذلك سيحقق 
 Macan »تق����ديم ط����راز »م����اكان
الرياض����ي متعدد الاس����تعمالات 
الجدي����د بالكامل الذي س����يصنع 
في »لايبزيغ« دفعا قويا لمبيعات 

الشركة بدءا من العام 2014.

المالي  المدير  من جهته أوضح 
لشركة بورشه لوتز ميشكه مدى 
أهمية الأرقام القياسية التي سجلتها 
بورشه قائلا: »استطاعت بورشه 
التش����غيلي  العائد  مجددا زيادة 
التدفق  على مبيعاته����ا وتعزيز 
النقدي لديها في العام المالي 2011 
وتشكل هذه النتائج قاعدة صلبة 
لاس����تراتيجية النمو لدينا نظرا 
لارتكاز »استراتيجية 2018« التي 
ننتهجها على التخلص من ديوننا 
السيارات. كما  بالكامل في قطاع 
توض����ح هذه المقارب����ة الطموحة 

نتائج في تاريخها في العام المالي 
2011، ولا يقتصر ذلك على المبيعات 
فحسب بل يمتد أيضا الى الايرادات 
والربح التشغيلي«. وأضاف قائلا: 
»من جديد تعاود بورش����ه ارساء 
المعايير في فئة السيارات الرياضية 
مع مجموع����ة طرازاتها الجديدة 
التي تلاقي استحس����انا  بالكامل 
كبيرا من العملاء حول العالم، وقد 
أتاح لن����ا الطلب الكبير في العام 
الماضي تعزيز موقعنا الرائد كاحدى 
أكثر شركات السيارات ربحية في 

العالم«.

ماتياس مولر خلف مقود سيارة بورشه بوكستر 


