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»إنفينيتي« تحقق نمواً إيجابياً في المبيعات لعام 2011 
في منطقة الشرق الأوسط بنسبة 5.17% عن 2010

أعلنت مجموعة »برو ـ ديزين« للتجارة العامة والمقاولات، 
الشركة الرائدة في مجال هندسة الديكور في الكويت، عن 

افتتاح ثلاث صالات عرض لأفخر ماركات الأثاث عالمية 
المستوي وهي: رالف لورين هوم، أثاثات بيكر، وكينزو 
ميزون، مع مساحات عرض حصرية لكل علامة تجارية 

والمقامة في مجمع التلال ديزين بمنطقة الشويخ.
وسيقام حفل الافتتاح في ديزين سيركل مجمع التلال 
بالشويخ يوم 7 فبراير الجاري بحضور مجموعة من 

خبراء الموضة وصيحات الأثاث ومديري الأعمال.
وفي كلمة له بهذه المناسبة، قال المدير التنفيذي لـ »بروـ 

ديزين«، مشاري معرفي : »تتشرف مجموعة »برو ـ 
ديزين« بالكشف عن شراكتها مع ثلاث من أفخم الماركات 

العالمية في مجال هندسة الديكور والتي بها صعد ملف 
أعمال »برو ـ ديزين« ليشمل الآن وحصريا علامات 

رالف لورين هوم، أثاثات بيكر وكينزو ميزون التجارية.
قدمت »برو ـ ديزين« ولفترة طويلة مجموعة متميزة من 

خدمات التصميم الداخلي لمشروعات سكنية وتجارية، 
كما تشمل تقديم خدمات تأثيث متطورة وأنيقة للمنازل 

بشراكة أبرز الأسماء عالميا في مجالات التصميم.
من جانبها، قالت المدير الشريك ومهندسة الديكور، تانيا 

العبسي: »عناصر الأناقة والرقي في المعرض تظهر 
على الفور لحظة الدخول الى الصالات فانها تعد ملتقى 
للمعماريين ولمهندسي الديكور وأيضا لكل عميل فائق 
التميز يسعى للفوز بالأفضل في المفروشات المنزلية. 

تعزز »برو ـ ديزين« خبراتها الآن بضم ثلاث صالات 
فريدة لعرض خيرة ما سيقدمه كل اسم من الأسماء 

الثلاثة العالمية. ومع وجود أكثر من 20 مجموعة تحت 
علامة »بيكر«، يقدم »بيكر« مفروشات بتنوع رائع من 
مختلف الأنماط والعصور والمؤثرات العالمية وعلى هذا 

النحو تقدم »برو ـ ديزين« ملف أعمال تصميمات بيكر 
الشامل والذي يبدأ من قطع المنحوتات المزخرفة الموجودة 
في المجموعة التقليدية للشركة الى معروضاتها المعاصرة 

الأنيقة. وفي هذا الصدد، قال نائب رئيس المبيعات في 
»بيكر ناب اند تبس« بريت بيدلسون: »الكويت دولة تركز 
على الجودة في دعمها للهندسة المعمارية والتصميم فهذا 

هو المكان، حيث يزيد فيه شغف الافراد بمنزلهم مما 
يجعل هذه الشراكة مناسبة تماما لبيكر، وتسعد بيكر 

بشراكتها مع مشاري معرفي وتانيا ج.العيسى ومجموعة 
»برو ـ ديزين« المعروفة بتقديم خدمات التصميم المتعددة 

داخل هذا السوق المتطور«. وأضاف بالقول: »صالة 
عرض »بيكر«، والتي مساحتها حوالي 350 مترا مربعا، 
ستتحدث بلغة الإبداع فبيكر لا يرضى ان يكون فقط 

عصريا لأن الشركة تسعى الى ان تكون مع الحركة 
وتأخذ دور صانع الذوق والمبتكر لا دور التابع لنزوات 

الموضة«. وكونه أول مصمم أميركي يطلق مجموعة 
شاملة من المفروشات المنزلية في عام 1983، يستثمر 

رالف لورين الأناقة المميزة الفاخرة في نقل المجموعات 
الموسمية والكلاسيكيات الصامدة.

ويستقطب رالف الإلهام من أراضي الريف الإنجليزي، 
درجات اللون والملمس الطبيعي الصحراوي أو روح 

المغامرة المتجسدة في السفاري كما يستوحي أيضا من 
رومانسية بيوت الشواطئ، وأنماط الريف الأميركي أو 

الجمال المدني لمدينته.
ويعتبر رالف لورين رائدا في مجالات التصميم 

والتسويق والتوزيع لمنتجات عصرية فاخرة من أربع 
فئات: الملابس والأثاث المنزلي والاكسسوارات والعطور، 
فلأكثر من 44 عاما، ظل اسمه ورمزه في تقدم وتطور 

صمن عدة منتجات وماركات وأسواق عالمية.
وتعليقا على اتفاقية الشراكة الحصرية، قال المدير 
الشريك في »برو ـ ديزين« مشاري معرفي: »تعد 

الشراكة مع كينزو ميزون فرصة هائلة لتعزيز مكانتنا 
في سوق الكويتي المميز كما ستعزز سلسلة معروضاتنا 
من مختلف الأسماء العالمية من خلال المجموعات الفاخرة 

والمستوحاة من الطبيعة لكينزو ميزون.
ستعرض صالة كينزو ميزون آخر مجموعاته من ضمنها 
مجموعة الطبيعة والتصميم حيث طور الأفكار الموجودة 

في علم الفنج شوي الصيني والموجودة في الفن الصيني 
أيضا. ويضم مجمع التلال، والمقام في قلب منطقة 

الشويخ التجارية، أفخر الماركات العالمية لذا يتميز بكونه 
الموقع الأول لإطلاق أول صالات لرالف لورين هوم 

ومفروشات بيكر وكينزو ميزون في الشرق الاوسط، 
حيث سيتم عرض آخر مجموعاتهم.

»برو ـ ديزين« تفتتح ثلاث صالات عرض لرالف لورين وبيكر وكينزو بمجمع التلال ديزين في الكويت

أعل����ن بيت التمويل الكويت����ي »بيتك« أن أجهزة 
»الش����امل« العاملة في فروعه وصل عددها إلى 50 
جهازا، ف����ي مناطق مختلفة، وبذل����ك يكون »بيتك« 
الأول بين البنوك في حجم تش����غيل جهاز »الشامل« 
الذي يعد من ابرز مزاياه، إتاحة فرصة الإيداع النقدي 
والش����يكات، بالإضافة إلى السحب الآلى، إلى جانب 
المرونة والسرعة وعدم انتظار الدور أو التقيد بمواعيد 
العمل، مما يجعله بديلا عن الفرع المصرفي في أكثر 

الخدمات الرئيسية المطلوبة.
 ويساهم جهاز »الشامل« بدور ملموس وكبير في 
تقديم خدمات جيدة وسريعة وآمنة للعملاء خاصة 
خلال العط��ل�ات وفى غير أوقات الدوام الرس����مية، 
ومن مزاياه أن عملية الإي����داع النقدي عبره، تدرج 
في حساب عميل »بيتك« مباشرة ويتم تقديم إيصال 
للعميل بالمبلغ المتس����لم عبر الجهاز والفئات المالية 
المودعة، وبذلك فان العملية لا تختلف عن تلك التي 
يت����م انجازها عبر موظف الفرع، علما أن »بيتك« قد 
وضع بجوار كل جهاز، ملصق بتعليمات الاستخدام 
على ش����كل خطوات محددة، تضمن نجاح العملية 
بشكل مبسط وواضح، لتحفيز العملاء على استخدام 

الأجهزة بفاعلية ودون أى عوائق أو ملاحظات.
وبالنس����بة لإيداع الشيكات عبر جهاز »الشامل« 
فانه يتم إيداع قيمة الش����يك في حساب عميل بيتك 
في نفس يوم إيداع����ه عبر الجهاز إذا كان ذلك أثناء 
الدوام أو ساعات العمل الرسمية، وفى خارج ساعات 
العمل، يتم إيداع قيمة الشيك المودع بالجهاز في أول 

يوم عمل مباشرة.
ويستفيد من جهاز »الشامل« الذي يتميز بسهولة 
استخدامه والأمان التام في عمليات الإيداع للأموال 
والش����يكات، العملاء من الأفراد، والش����ركات، حيث 
حرصت معظم الشركات على استخراج بطاقات آلية 
»للإيداع فقط« تسمى »بطاقة المندوب« تفيد مندوبيها 
في عملية الإيداع للأموال والش����يكات في حساباتها 
باستخدام جهاز »الشامل« الذي اثبت جدوى كبيرة 
في توفير الوقت والجهد وانجاز العمل على الطريقة 
المثلى. و»الشامل« يعتبر حلقة في سلسلة من الخدمات 
والمبادرات التي يقدمها »بيتك« تؤكد على نجاح فلسفة 
»بيتك« الهادفة إلى تجاوز النطاق التقليدي لصناعة 
الصيرفة القائمة على أن الفرع هو مركز الخدمة، عبر 
التوظيف الأمثل للتقنية الحديثة وتطويعها لخدمة 

العم��ل�اء والوصول إليهم أينما كانوا. وعزز »بيتك« 
من الدور التس����ويقي للفروع وخرج بها عن نطاق 
الخدمات العادية التقليدية إلى دور اكبر يتمثل في 
الترويج لخدمات ومنتجات البنك بشكل عام ومتكامل 
في مناطق عملها وتوثي����ق العلاقات مع الفعاليات 

الاقتصادية والاجتماعية المهمة في المنطقة.
ويقدم 11 فرعا من فروع »بيتك« خدمات للشركات 
في أماكن محددة وبش����كل خاص ومتميز، يس����اهم 
في حصولها على الخدمة بش����كل سريع وفى نطاق 
من الأداء بجودة خاصة بطبيعة الش����ركات وعملها، 
وذلك في إطار اهتمام »بيتك« بجميع شرائح العملاء، 
وجهوده لدعم التاجر والمنتج الوطني والش����ركات 

الكويتية العاملة في السوق.
وعبر موقع بيتك على الانترنت kfh.com يستطيع 
العملاء الاستفادة من نحو 150 خدمة مجانية على مدار 
الساعة تتجاوز بهم حدود الزمان والمكان وبمنتهى 
السهولة والأمان والدقة يستطيع العميل إجراء العديد 
من العمليات المصرفية والتجارية، كما يمكنه بسهولة 
التعرف على »بيتك« وأنش����طته وأعماله وقطاعاته 
ودوره الاجتماعي من خلال كم كبير جدا من المعلومات 
يوفرها الموقع، وقد تم تعميم خدمة الواي فاي على 

كافة فروع »بيتك« في مختلف المناطق.
 واستجابة للتطور التقني والحضاري في استخدام 
الهواتف النقالة وضع »بيتك« خدماته على جميع أنواع 
الهواتف، في خطوة حقق بها الس����بق على مستوى 
الس����وق، وأصبح بإمكان عملائ����ه من حملة هواتف 
ايفون ومثيلاتها، التمتع بخدمات التمويل اون لاين 

بمجرد الوصول بالهاتف إلى شبكة الانترنت.
 وسعيا للوجود مع العميل على مدار اليوم وفى 
كل مكان تقريبا، دشن »بيتك« خدمة »بيتك المتنقل« 
من خلال 3 سيارات تقدم خدمات مصرفية أساسية، 
تتواجد دائما في الأماكن الحيوية بالقرب من العملاء، 
لاس����يما تلك التي لم تتوافر لها بعد البنية التحتية 

لتركيب أجهزة للصرف الآلي.
ولقيت الخدمة استحس����ان العملاء وإش����ادتهم، 
وتعكس الزيادة المطردة في حجم الاستفادة من هذه 
الخدمات، حج����م تقبل العملاء، والقيم المضافة التي 
قدمتها الخدمة للس����وق، خاصة ان هذه السيارات، 
المجهزة والمراقبة أمنيا من خلال الأقمار الصناعية، 

تتواجد في أماكن وأوقات مختارة بدقة.

سيارات موبي »بيتك«

الأول بين البنوك داخل الكويت

»بيتك«: 50 جهاز »الشامل« لإيداع الأموال 
والشيكات والسحب الآلي بالفروع

بواقع 50 فلساً للدقيقة الواحدة بعد الدقيقة الثالثة من الاتصال

»VIVA« تخفض تكلفة الاتصال إلى سريلانكا 
بمناسبة عيدها الوطني في 4 فبراير

الدقيقة الثالثة، وس���وف يكون 
الدفع  بامكان جميع مش���تركي 
المسبق الاستفادة من هذا العرض 

خلال الفترة المحددة.

 وقالت الش���ركة ف���ي بيان 
العرض خاص  صحافي ان هذا 
فقط لمشتركي الدفع المسبق من 
VIVA«« ، حيث سيكون بامكانهم 
يوم الراب���ع من فبراير الجاري 
التواصل مع أسرهم وأحبائهم 
وأصدقائه���م في جمي���ع أنحاء 
جمهورية س���ريلانكا، والتمتع 
بخدمة الاتصال المخفض، وقيمته 
50 فلس���ا فقط لكل دقيقة بعد 

أعلن���ت ش���ركة الاتصالات 
الكويتية VIVA«« عن تخفيض 
تكلفة الاتص���ال الى جمهورية 
س���ريلانكا، بمناس���بة عيدها 
الوطني، الذي يصادف الرابع من 
فبراير الجاري بواقع 50 فلسا 
الدقيقة  الواح���دة بعد  للدقيقة 
الثالثة من الاتصال، وذلك ضمن 
أبناء  خطتها المستمرة لمشاركة 
الدول الشقيقة والصديقة المقيمين 
الكويت فرحته���م بالأعياد  في 

الوطنية لبلادهم.
 »»VIVA وتأتي هذه المشاركة من
انطلاقا من حرصها الدائم على 
الاحتفاء بالأعياد الوطنية للدول 
الشقيقة والصديقة، وللتعبير 
عن مش���اعر الأخوة والصداقة 
الحقيقية، كما فعلت سابقا وفي 

مناسبات أخرى مماثلة.

دعت ش����ركة زي����ن الكويت 
جمهور وزوار معرض انفوكونكت 
إلى زي����ارة جناحها الخاص في 
صالة )5( الي����وم، حيث أعدت 
مجموعة كبي����رة من العروض 
الحصرية وسلس����لة كبيرة من 
الترفيهية والمسابقات  البرامج 

والجوائز.
وذكرت الش����ركة ف����ي بيان 
صحافي أنها ستحتفل اليوم على 
طريقتها الخاصة مع الجمهور، 
حيث س����يكون زوار جناح )5( 
في الفترة المس����ائية على موعد 
مع النجمة الش����ابة »شوجي«، 
التي ستقدم فقرات ترفيهية على 

مسرح زين.
وأوضحت الشركة أن زوار 
جناحها ستتاح لهم فرصة الفوز 
بالعديد من الجوائز القيمة خلال 
برنامج المسابقات الذي ستقدمه 
النجمة »شوجي«، والتي ستقوم 
من خلاله بالتفاعل مع الجمهور 
بالعديد من الأسئلة والحوارات 
المباشرة. وأشارت إلى أنها ستقوم 
خلال هذا اليوم بإجراء س����حب 
على س����ت جوائز قيمة، ثلاث 
منها تخص المش����تركين الجدد 
في خدمات معرض زين سيتي، 
وتضم ه����ذه الخدمة العديد من 
الشخصيات مثل الإعلامي ثامر 
الدخيل والشيف عادلة الشرهان 
والكاتب����ة غنيم����ة الفهد، بينما 

سيتي يوميا حتى السبت المقبل. 
وجددت الشركة الدعوة لجمهور 
انفوكونكت للاستفادة  معرض 
من حجم العروض والهدايا التي 
تطرحها بشكل حصري، مشيرة 
إلى أنها ومن خلال هذه النسخة 
من المعرض تقدم فرصة ممتازة 
لإقامة حوار مع عملائها مباشرة 
والتواصل معهم، خصوصا أنها 
تس����عى إلى أن ترس����ي دعائم 
جديدة في هذه المناسبة لتعيد 
تشكيل طرق اتصالها مع عملائها 
من خلال التن����وع في الخدمات 

والابتكار«.
وأفادت زين بأن عملاءها من 
محبي استخدام أجهزة الهواتف 
الذكية )الآي فون، البلاك بيري، 
سامس����ونج، وأجهزة الإيجو( 
والشغوفين بخدمات نقل البيانات، 
سيتمتعون بمجموعة رائعة من 
العروض غير المسبوقة، مشيرة 
إلى أنه����ا تقدم مع هذه الأجهزة 
س����رعات عالية للانترنت خلال 
فت����رة إقامة المع����رض. ولفتت 
الش����ركة الى أن زوار المعرض 
وخصوصا المترددين على صالة 
)5( بخلاف أنهم سيستمتعون 
بأكبر مائدة من الحسومات على 
كل الخدمات وباق����ات الصوت 
والانترنت، فإنهم سيجدون من 
خلال جناحها الخاص متنفسا 

أسريا لجميع أفراد العائلة.

يذكر أن فقرة الس����حب على 
الجوائز ستتم تغطيتها مباشرة 
مع الفنانة ش����وجي من مسرح 
المعرض بمش����اركة المذيع أحمد 
الموس����وي م����ن داخ����ل المحطة 
الإذاعية، هذا بالإضافة الى فقرة 
الموهبة العمانية شيماء المغيري 
 ARAB التي شاركت في نهائيات
GOT TALENT حيث ستقدم لزوار 
المعرض لوحات من الرمل تقوم 
برسمها على خشبة مسرح زين 

الثلاث جوائز الأخرى فس����يتم 
تخصيصها للمشتركين في أي 
خدمة من خدمات Zain Zone طوال 
فترة المعرض فق����ط، مبينة أن 
هذه الجوائز تضاف إلى الجائزة 
الكبرى التي تجريها أس����بوعيا 
للمشاركين في البرنامج الإذاعي 
»ألو فبراير« على محطة كويت 
أف.أم 103.7، والت����ي تقدم من 
خلالها فرصة الفوز بـ »سيارة« 

لعملائها.

جناح »زين« في المعرض 

صالة 5 تستقبل اليوم العديد من النجوم وقائمة طويلة من الجوائز

»زين« تقيم احتفالًا خاصاً لجمهور معرض »إنفوكونكت«

»الخليج« يعلن فائزي سحب الدانة
 اعلن بنك الخليج عن اجرائه 
السحب الاسبوعي الثالث لحساب 
الدانة 2012، يوم 29 يناير 2012 
معلنا بذلك عن اسماء 10 فائزين 
يحص����ل كل منهم عل����ى جائزة 
قدرها 1000دين����ار.  والفائزون 

الـ 10، هم: عبدالله عبدالرسول 
سعد، ناصر محمد غملوش، فاطمة 
علي مقصيد، مفرح قنيفذ مبارك، 
عيسى فهيد الرشيدي، حسن علي 
الحسن علي، سعاد جمال الشطي، 
بدرية مرزوق البدر، علي عبدالله 

العجمي، وعبدالله محمد اللنقاوي. 
ويشجع بنك الخليج الجميع على 
فتح حساب الدانة وزيادة الايداعات 
ممن لديهم حساب الدانة، لتزداد 
فرصهم ويحالفهم الحظ في ربح 

السحب الاسبوعي.

انفينيتي، الشركة  كش����فت 
الياباني����ة الرائ����دة في صناعة 
ارقام  الفاخرة، عن  الس����يارات 
مبيعاتها في المنطقة لعام 2011، 
حيث اظهرت الارقام نموا ايجابيا 
في المبيعات بنسبة زيادة بلغت 
5.17% مقارنة بعام 2010، وبلغ 
عدد المركبات التي تم بيعها في 
منطقة الش����رق الاوسط 4569 

مركبة.
وحققت بعض السيارات مثل 
انفينيتي »ام56/37« زيادة هائلة 
في المبيعات بلغت 175.88% لتكون 
بذلك السيارة الفاخرة الاسرع نموا 
في فئتها، اما سيارة انفينيتي جي 
37 المكشوفة فقد ارتفعت مبيعاتها 

بنسبة %54.55.
وبالاضافة الى اداء انفينيتي 
القوي في الاسواق التي تتمتع 
فيها بتواجد ب����ارز، فقد حققت 
الشركة نجاحا كبيرا بتوسعها 
في المملكة الاردنية الهاش����مية، 
حيث ساهمت هذه الخطوة في 
تعزيز التواجد الجغرافي لعلامتها 
التجارية وأظهرت ارتفاع شعبية 
ف����ي المنطقة والتزام  انفينيتي 
الش����ركة بالنمو من خلال الاداء 
الملهم. وتصدرت اذربيجان المنطقة 
في المبيعات، حيث حققت زيادة 
كبيرة للغاي����ة في مبيعات عام 
2011 بلغت 131.67% مقارنة بعام 
2010، وج����اءت بعدها البحرين 
بنسبة 81.06%، ثم الكويت بنسبة 

قوة تبلغ 400 حصان.
ولاي����زال ط����راز »اف اكس 
50/35« المودي����ل الاكثر مبيعا 
بالنسبة لانفينيتي، حيث بلغ عدد 
المركبات المبيعة منها في المنطقة 

1699 مركبة في عام 2011.
 وقال مدير ع����ام انفينيتي 
الشرق الاوسط يورغن شميتز: 
»نحن سعداء جدا بتحقيق هذه 
الارقام المتميزة في المبيعات في 
العام الماضي الذي كان عاما صعبا 
بسبب الزلزال الذي ضرب اليابان 
في شهر مارس عام 2011، والتي 
تظهر ان انفينيتي حققت تماما 
تجربة التمتع بالفخامة والاداء 
التي يتطلبها  القيادة  الملهم في 
عملاؤن����ا، ونح����ن متواجدون 
في منطقة الخلي����ج منذ ثماني 
سنوات، وكل مانقوم به يتركز 
على تحقيق زي����ادة كبيرة في 
اسواقنا من جهة والعمل من جهة 
اخرى على تحقيق هدف خطة 
انفينيتي متوسطة الامد والمتمثلة 
في تحقيق حصة تبلغ 10% من 
العلامات  العالمية بين  الس����وق 
التجاري����ة للس����يارات الفاخرة 

بحلول عام 2016«.
ويمثل تدش��ي�ن طراز »جي 
الكروس اوفر  اكس«، س����يارة 
الرياضية متعددة الاستعمالات 
الجدي����دة كلي����ا في ع����ام 2012 
خطوة مس����تقبلية جريئة في 

هذا التوجه«.

الكروس اوفر الرياضية متعددة 
الاس����تعمالات بالحج����م المدمج 
حيث ازدادت مبيعاتها بنس����بة 
26.67%، بينما حققت سيارة جي 
37 س����يدان زيادة في المبيعات 

بلغت %19.26.
 كما حققت »كيو اكس 56« 
الفاخرة  الرياضي����ة  الس����يارة 
متعددة الاستعمالات الجديدة كليا 
زيادة كبيرة بلغت 12.30% بفضل 
شكلها الاخاذ ومحركها القوي ذي 
الثماني الاسطوانات والذي يولد 

76.48%، ثم سلطنة عمان بنسبة 
.%29.43

كما حققت دب����ي والامارات 
الشمالية )دولة الامارات العربية 
المتحدة( نموا ايجابيا في المبيعات 
بلغ 19.35%، بينما حققت المبيعات 
في لبنان زيادة بلغت نس����بتها 

.%15.38
 وبع����د النجاح الذي حققته 
انفينيتي  المبيعات سيارات  في 
»ام 56/37« و»جي37« المكشوفة، 
تأت����ي »اي اكس 35« س����يارة 

إقبال كبير على سيارات إنفينيتي


