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لفئات العضوية في برنامج 
مكاف���آت الوطنية: العضوية 
الحمراء حيث يحصل العميل 
على 10 نقاط مقابل كل دينار 
يتم إنفاقه على أي من خدمات 
الفضية  الوطنية، العضوية 
حيث يحصل العميل على 25 
نقطة مقابل كل دينار إنفاق، 
والعضوي���ة الذهبي���ة حيث 
يحصل العميل على 40 نقطة 
مقابل كل دينار ينفقه أيضا، 
وكلما زاد مستوى استخدام 
خدمات الوطنية للاتصالات، 
زادت فرص الارتقاء للمستوى 

الأعلى في فئات العضوية.
وتعليقا على المزايا الجديدة 
لبرنام���ج المكافآت، قال مدير 
إدارة العلاق���ات العام���ة في 
الوطنية للاتصالات عبدالعزيز 
البالول: »نظرا للنجاح الكبير 
الذي حقق���ه برنامج مكافآت 
الوطنية منذ انطلاقه، عملت 
الوطنية للاتصالات يوما بعد 
يوم على تطويره وتحسينه 
من أجل تلبية رغبات العملاء 
وتطلعاتهم.وابت���داء من أول 
ديسمبر الجاري، أصبح جمع 
النقاط أسهل وأسرع، وأكثر 

إثارة«.
وأض���اف البال���ول قائلا: 
»يعد برنامج مكافآت الوطنية 
بمثابة فرصة مميزة بالنسبة 
لنا لإظه���ار تقديرنا العميق 
لعملائنا ولولائهم للوطنية 
للاتصالات.كما هو تذكير دائم 
لهم بأن شركتهم سباقة دوما 
في ابتكار البرامج وتطويرها، 

المزيد من النقاط مع كل دينار يخصم على المكالمات

»الوطنية للاتصالات« تطلق مزايا جديدة 
لبرنامج مكافآت الوطنية

علاوة على مكافآتهم باستمرار. 
وندعو جميع عملائنا للتسجيل 
في برنامج المكافآت، للاستفادة 
م���ن الجوائز والمفاجآت التي 

يتيحها البرنامج«.
ويمك���ن لجمي���ع عملاء 
الوطنية للاتصالات الاشتراك 
مجان���ا في برنام���ج مكافآت 
 SMS الوطنية، من خلال إرسال
بحرف »م« عل���ى الرقم 129، 
أو زي���ارة الموقع الالكتروني 
 ،rewards /com .wataniya
والب���دء في جمع نقاط حيث 
يق���دم البرنامج أكثر من 100 
مكاف���أة والعديد م���ن المزايا 
الأخرى من الوطنية للاتصالات 

وشركائها.

أعلن���ت ش���ركة الوطنية 
للاتص���الات عن إطلاق مزايا 
جدي���دة لبرنام���ج مكاف���آت 
الوطنية حيث تم منحهم فرصة 
لزيادة ع���دد نقاط العضوية 
والاختيار من بين العديد من 

المكافآت.
وقالت الش���ركة في بيان 
صحافي ان ذلك يأتي انطلاقا 
من اهتمامها بالتطوير الدائم 
لخدماته���ا الممي���زة، وتلبية 
لرغبات عملائها، مؤكدة انها 
لا تدخ���ر جهدا ف���ي مكافأة 
عملائها المخلص�ي�ن وتلبية 
احتياجاتهم كجزء من أهداف 
الوطنية«،  »برنامج مكافآت 
والذي يتيح للعملاء اختيار 
ب�ي�ن مجموعة  مكافآتهم من 
واسعة من الخيارات، مبينة 
انه م���ا على العميل س���وى 
التس���جيل للحص���ول على 
العضوية في البرنامج المميز، 
وبالتالي جمع النقاط ومن ثم 
استبدالها بمكافآت من الوطنية 

للاتصالات وشركائها.
وأوضح���ت الش���ركة انه 
ابتداء من أول ديسمبر الجاري، 
العم�ل�اء أعضاء  يس���تطيع 
برنام���ج مكاف���آت الوطنية، 
تجميع النقاط بطريقة أسرع 
وبالتالي الحصول على مكافآت 
عدي���دة، حيث يمكن للعملاء 
اليوم تجمي���ع نقاط إضافية 
مع كل دين���ار ينفقونه على 
المكالمات المحلية والدولية أو 

حتى التجوال.
عبدالعزيز البالولوهناك 3 مستويات مختلفة 

يتسوقون لدى أي من المحلات 
التجارية المشاركة في البرنامج، 
والتي تق���دم خصومات على 
أكثر م���ن 60 ماركة تجارية 

معروفة.
كم���ا يقدم البن���ك الأهلي 
المتحد لحملة بطاقات المتحد 
الائتمانية برنامج جوائز السفر 
الناجح »جوائز اللآلئ« الذي 
يق���دم 3 نقاط لآلئ مقابل كل 
دينار واحد، ويمكن تحويل 
أميال جوية  إلى  النقاط  هذه 
والمطالب���ة بها ل���دى أي من 
شركات الطيران الرائدة الثلاثة: 
الخط���وط الجوية الكويتية، 
القطرية،  والخطوط الجوية 

وطيران الخليج.
وكلما زاد معدل استخدام 
البطاقة الائتمانية في الشراء 
حصل العميل على أميال جوية 
أكثر للاستفادة من الرحلات 
الجوي���ة المجاني���ة على متن 

استمراراً لنجاح برنامج اللآلئ الفورية

»المتحد« يقدم لحاملي بطاقاته الائتمانية 
خصومات بنسبة 10% على منتجات »نايكي«

الخطوط الجوي���ة المذكورة 
والحصول على درجات سفر 
أعل���ى والإقامة ف���ي الفنادق 
الأفض���ل، فضلا ع���ن المزايا 
الإضافية الأخرى التي يقدمها 
برنامج العضوية في كل شركة 
السابق  الطيران  من شركات 
ذكرها، كما يمكن لعملاء البنك 
الأهلي المتحد الحصول على 
تغطية تأمين سفر وتأمين طبي 
مجاني في ح���الات الطوارئ 
في أي مكان حول العالم لدى 
شراء التذاكر باستخدام بطاقات 

»المتحد« الائتمانية.

البنك الأهلي المتحد  أعلن 
 store Nike عن انضمام نايكي
كشريك في برنامج لآلئ المتحد 
الفورية المصمم حصريا لحملة 
بطاق���ات المتح���د الائتمانية 
ليت�ل�اءم م���ع احتياجاته���م 

الشرائية .
 store Nike وبانضمام نايكي
إلى برنام���ج اللآلئ الفورية، 
يمكن أن يحصل عملاء المتحد 
الذين يحملون بطاقات المتحد 
الائتمانية عل���ى خصومات 
بنسبة 10% على منتجات نايكي 
store Nike وتع���د »نايك���ي« 
اسما عريقا في عالم الرياضة 
والمستلزمات الرياضية فليس 
هناك ما يقال عن واحدة من 
العلام���ات التجاري���ة الأكثر 
تداولا في العالم س���وى أنها 
مميزة بمجرد رؤيتها، وعبر 
ش���ركة عل���ي عب���د الوهاب 
وأولاده وشركاهم يوجد لها 
4 معارض منتشرة عبر أهم 
التسوق بالكويت في  مراكز 
مول 360 وديس���كفري مول، 

وسوق شرق، والمطار.
وكان البنك الأهلي المتحد قد 
نجح من خلال برنامج اللآلئ 
الفورية في تقديم خصومات 
فورية كبيرة لعملائه حينما 

مثل هذا الإجراء، لافتا إلى أنه 
يمك���ن لأي مريض أن يطلب 
هذه الخدمة حيث يتم إرسال 
الأشعة الخاصة به إلى باريس 
لتدقيق قراءتها وتشخيصها 
خلال فترة قياسية نسبيا لا 

تتجاوز الـ 48 ساعة.
أن  س���ليمان  وأوض���ح 
الاتفاقية تن���ص أيضا على 
المتبادلة والدورية  الزيارات 
لأطباء المركزين للاس���تفادة 
وتبادل الآراء والخبرات بما 
يفس���ح المجال للتعرف على 
آخر المس���تجدات في المجال 
الطبي والخاصة بالتصوير 
الإش���عاعي، مش���يرا إلى أن 
حصول مرك���ز إيميجز قبل 
فت���رة قصيرة على ش���هادة 
الاعتراف الدولية )أي سي آر( 
من الجمعية الأميركية للأشعة 
كان مفتاحا للتعاون مع مركز 
باريس للأشعة والذي يعتبر 
اتفاقيات  البداية نحو  نقطة 
تع���اون أخرى مع العديد من 
المراكز العالمية المتخصصة في 
هذا المج���ال في أميركا ودول 

أوروبية كثيرة.
وكشف سليمان عن توقيع 
عقد لتركيب أحدث جهاز أشعة 

بعد حصوله على شهادة الاعتراف الدولية

مركز »إيميجز« يوقع اتفاقية تعاون 
مع مركز باريس للأشعة

مقطعية للتصوي���ر المتعدد 
الطبقات من ش���ركة توشيبا 
والذي يتميز بس���رعة ودقة 
فائقتين في تشخيص أمراض 
وحالات شرايين القلب، مؤكدا 
أن الجه���از الجديد يغني عن 
القثطرة القلبية التشخيصية 
بالإضافة إلى عدم الحاجة إلى 

تعديل ضربات القلب.

أعلن مركز إيميجز للأشعة 
والرن�ي�ن المغناطيس���ي عن 
توقيعه اتفاقي���ة تعاون مع 
 )IPS( مركز باريس للأشعة
في فرنس���ا، وذل���ك في إطار 
س���عيه الدائم لتقديم أفضل 
الخدمات الطبية ومواكبة آخر 
التكنولوجية في  التطورات 

عالم التصوير الشعاعي.
وبهذه المناسبة، قال مدير 
المركز د.يحيى سليمان إن ما 
يميز مركز باريس للأش���عة 
فري���ق العم���ل ال���ذي يضم 
نخبة من أطباء التش���خيص 
الشعاعي في فرنسا، مشيرا إلى 
أن الاتفاقية تنص على تبادل 
الخبرات في قراءة صور الأشعة 
بين المركزين، وخاصة الحالات 
المعقدة للرنين المغناطيس���ي 

والتصوير المقطعي.
وأض���اف س���ليمان ف���ي 
تصري���ح صحاف���ي ان هذه 
المشاركة التخصصية في قراءة 
الصور تساهم بشكل مباشر 
في ضمان صحة التشخيص 
ودقته، مبينا أن هذه الخدمة 
تقدم من قب���ل مركز إيميجز 
بشكل مجاني لجميع مرضى 
د.يحيى سليمانالمركز الذين تستدعي حالاتهم 

حجمها حول العالم يبلغ تريليوني دولار

مسؤول خليجي: الصناديق السيادية الخليجية 
خسرت ثلث قيمتها بسبب الأزمة المالية العالمية

الرياض ـ يو.بي.آي: كش���ف 
مسؤول خليجي أن الصناديق 
السيادية لدول مجلس التعاون 
الت���ي يبلغ حجمها ف���ي العالم 
نحو تريليوني دولار خس���رت 
ثلث قيمتها بسبب الأزمة المالية 

العالمية.
العام المس���اعد  وقدر الأمين 
لش���ؤون المفاوض���ات والحوار 
الاستراتيجي في الأمانة العامة 
لمجل���س التع���اون الخليج���ي 
العويش���ق حجم  د.عبدالعزيز 
الصناديق السيادية الخليجية في 
العالم بنحو تريليوني دولار وهي 
أرقام تقديرية وليست رسمية.

وأشار إلى أن قيمة الصناديق 
انخفضت بواقع الثلث أثناء الأزمة 
أنها  العالمي���ة غير  الاقتصادية 

مستقرة حاليا.
وقال العويشق في حوار مع 
صحيفة »الحياة« نشرته أمس 
الأحد إن الصناديق الس���يادية 
الخليجية تشكل  50% من قيمة 
الس���يادية  جمي���ع الصناديق 
في العال���م موضحا أن »الأزمة 
العالمية أتاحت فرصا عدة للأموال 
الخليجية خصوصا مع انخفاض 
قيمة الأصول في الدول المتأثرة 

بالأزمة«.

الانكش���اف ولاحظنا في الأزمة 
المالية الأولى في 2008 أن البنوك 
في المنطقة كانت بالبداية تقول 
إنه لا يوجد لديها انكشاف ولكن 
اتضح عدم دقة ذلك وهذا عائد الى 

أن انكشافها غير مباشر«.
وأضاف العويش���ق أن »من 
حس���ن الح���ظ أن دول الخليج 
لا تحتاج إلى تس���ييل أصولها 
المستثمرة في الخارج في الوقت 
الحالي« مشيرا إلى أنه لن يكون 
من الحكمة تسييلها خلال الأزمة 
الفوائ���ض الجديدة يجب  وأن 
توجيهها لوجهات اس���تثمارية 
أكثر ج���دوى خصوصا  أخرى 
الثلاث  الس���نوات  مع تجرب���ة 

الماضية.
وتوقع أن تستعيد الأصول 
السيادية الخليجية الخارجية 
الس���ابقة بعد استعادة  قيمتها 

الاقتصاد العالمي لعافيته.
وأش����ار العويش����ق إلى أن 
النظ����رة التي كان����ت تقول إن 
أوروب����ا والولاي����ات المتح����دة 
أفضل مكان اس����تثماري بحكم 
عدم وجود أزم����ات أو مخاطر 
سياس����ية تغيرت مع اكتشاف 
المناطق توجد  الجميع أن تلك 

فيها أزمات استثمارية.

الأوروبية قال العويشق »ليست 
لدي تقديرات دقيقة وقد لا نعرف 
درجة الانكشاف حتى الآن لكن 
هذا الانكشاف جزء من العولمة 
والبنوك في دول مجلس التعاون 
المنفتحة على الأس���واق المالية 

العالمية«.
وتابع »م���ن الصعب تفادي 

وأكد أن الصناديق الخليجية 
لو استثمرت داخل دول مجلس 
التعاون فإن الفائدة كانت أكبر 
و»اكتشفنا أن أسواق دول مجلس 
التعاون والدول الصاعدة ربما 

كانت أكثر أمانا في مجملها«.
البنوك  انكش���اف  وبش���أن 
الخليجي���ة عل���ى نظيراته���ا 

أطلقت حملة بطاقات وقود خاصة بالنساء بعروض صحية لـ 3 مستشفيات ومراكز

تقي: »السور لتسويق الوقود« ستطور 8 محطات وقود
بقيمة 5 ملايين دينار وستفتتح محطة جديدة في العقيلة

قال نائ���ب رئيس مجلس 
الإدارة والعض���و المنتدب في 
شركة السور لتسويق الوقود 
احمد تقي ان الش���ركة تقوم 
حالي���ا بتطوي���ر وتجهيز 8 
محطات للوقود بقيمة تتراوح 
بين 4.5 و5 ملايين دينار، مبينا 
أن الش���ركة س���تفتح محطة 
جدي���دة في منطق���ة العقيلة 
خلال الش���هر المقبل ليصبح 
عدد محط���ات الوقود التابعة 
للشركة 41 محطة، مشيرا إلى أن 
القانون الخاص بإنشاء المحطات 
والمتفق فيه مع وزارة النفط 
الكويتية  البترول  ومؤسسة 
يحتاج إلى تعديل من اجل بدء 
العمل خصوصا ان ترخيص 
شركات الوقود الحالية محدد 

بـ 40 محطة فقط.
وأوضح تقي ان الشركة لن 
تبيع ليترا واحدا من البنزين 
في المحطة رقم 41 والتي يجري 
انشاؤها في منطقة العقيلة الا 
بعد الحصول على هامش ربح 
مناسب من قبل شركة البترول 
الوطنية حيث توجد مفاوضات 
بين الطرف�ي�ن لتحديد هامش 
الربح ف���ي المحطة والمحطات 
التي سيتم بناؤها ضمن الخطة 
المستقبلية للشركة إذ انه من 
غير المنطقي ان نشتري ليتر 
البنزين من البترول الوطنية 
ب���ـ 65 فلس���ا ونبيعه بنفس 
الس���عر فمن يتحمل تكاليف 
التشغيل والنقل وبناء المحطات 

الجديدة.
حديث تقي جاء على هامش 
مؤتمر صحافي عقدته الشركة 
أمس للإعلان عن إطلاق حملة 
بطاقات الوقود الخاصة بالنساء 
بالتع���اون مع عيادة   »EVE«
المي���دان ومستش���فى رويال 
حي���اة »مركز كوزميس���رج« 
بالإضاف���ة إلى مرك���ز لوفات 

لايف ستايل.

الأرباح المتوقعة

 وتوقع تقي ارتفاع أرباح 
الشركة للعام المالي 2011 ـ 2012، 
مرجعا الزيادة إلى التوس���ع 
في المحط���ات مثل زيادة عدد 
الفريدة  المضخات والخدمات 
للشركة التي تقدمها مثل خدمة 
غس���يل الس���يارات مما رفع 
الهامش التش���غيلي للشركة، 
مشيرا إلى أن الشركة تستحوذ 
على أعلي حصة س���وقية في 
السوق المحلي حيث حافظت 
العام�ي�ن الماضيين  على مدار 
على حصة سوقية جيدة تبلغ 

.%34.3
وتوق���ع تق���ي ان تواجه 
الشركة مشكلة في الحصول 
على هامش ربح في المحطات 
الجدي���دة نتيجة للحاجة إلى 
صدور تشريع خاص يقضي 
بمن���ح هامش ربح معين فيما 
زاد ع���ن الـ 40 محطة التي تم 
تخصيصها للشركة عند بداية 
النشاط وذلك لان الأمر يحتاج 
إلى وقت طويل والمرور بدورة 

مستندية الكل يعرف مداها.
إلى ضرورة تعديل  ولفت 
القانون الخاص بالتوسع في 

المعايير لتوفير خدمة بطريقة 
س���هلة ومريحة باس���تخدام 
احدث الوسائل التكنولوجية 
المعاصرة التي تناس���ب ذوق 

المرأة العصرية. 
 وأش���ار الى أن الش���ركة 
ماضية في ابتكار وتحس�ي�ن 
جميع منتجاتها وخدماتها في 
سبيل تسهيل جميع الإجراءات 
للزبائن عبر استخدام آخر ما 
توصلت اليه التكنولوجيا في 

بيع وتسويق الوقود.
وب�ي�ن ان هذه البطاقة تعد 
الأولى من نوعها بالسوق المحلي 
حيث تقدم من خلالها الشركة 
مميزات وخصومات حصرية 
في مج���ال التجميل والعناية 
بالنواحي الجمالية للعنصر 
النسائي بمجرد شراء البطاقة 
لتعبئة الوقود بقيمة 20 دينارا 
مع إمكانية إعادة تعبئة البطاقة 
في أي وق���ت إضفاء للمرونة 
في تق���ديم الخدمة الحصرية 

من السور للوقود.

مميزات البطاقة

من جانبه���ا، قالت مديرة 
الش���ركة  تطوير الأعمال في 
جمان���ه زع���رور ان البطاقة 
ستتيح للنساء الحصول على 
الخصومات والمميزات التالية 
المقدمة من عيادة الميدان وتقدم 
فتح ملف وكشفا مجانيا وخصم 
50% عل���ى تنظيف الأس���نان 
بالإضافة إلى خصم 50% على 
تركيب الكرستالة وخصم %30 
على تبييض الأسنان وخصم 
25% على الحشوات التجميلية 
بالإضافة إلى خصم 20% على 

ابتسامة هوليوود.
وأوضحت أن البطاقة تقدم 
أيضا خصومات لدى مستشفى 
رويال حي���اة من خلال مركز 
كوزميسرج وخصم 15% على 
علاجات البشرة وإزالة الشعر 
باللي���زر والبوتك���س والفلر 
وخصم 20% على الفراكس���ل 
والثيرماج، كما تتيح البطاقة 
التمتع بخصم بنسبة 15% على 
جلسات المساج من اختيارك 
من 90 إلى 120 دقيقة وباقات 
السبا )لا تشمل علاجات البشرة 

والصالون(.
كما تتي���ح البطاقة التمتع 
بخص���م 10% عند الاش���تراك 
البلاتيني لدى مركز  بالنظام 
لوفات لايف ستايل بالإضافة 
التأمين  التمتع بمي���زة  إل���ى 
الش���خصية  ضد الح���وادث 
مجانا بتغطيـــة تصل إلى 10 
 AIG آلاف دولار من ش���ركــة

العالميـــة.
وذكرت ان البطاقة متوافرة 
في المبني الرئيس���ي للشركة 
الفا والتي  وجميع محط���ات 
يمكن إعادة تعبئتها عن طريق 
الموقع الالكتروني للشركة، كما 
أن الشركة سوف تنظم معرض 
أس���بوع الجمال والصحة في 
الأڤنيوز خ�ل�ال الفترة من 13 
إلى 17 ديسمبر الجاري وسوف 
نقوم من خلاله بإطلاق بطاقة 

.EVE الوقود
٭٭أحمد مغربي

الجديدة وسيكون هناك زحام 
ش���ديد في حال حدوث عطل 
او خلل فني او صيانة في أي 
محطات قائمة هناك دراسة تفيد 
بحاج���ة الكويت إلى أكثر من 
300 محطة وقود في حين ان 
العدد الحالي يبلغ 120 محطة 
موزعة عل���ى مختلف مناطق 

الكويت«.
وبين تقي ان السور للوقود 
وفي إطار اهتمامها المتواصل 
بمختلف شرائح المجتمع وتقديم 
كل ما هو جديد ومتطور تلبية 
لاحتياجاتهم المتجددة قررت 
اطلاق حملة لتسويق البطاقة 
الجديدة وذلك بالتعاون مع كل 
الميدان ومستشفى  من عيادة 
رويال حياة »مركز كوزميسرج« 
ومنتجع المنتس سبا من بانيان 
تري بالإضافة الى مركز لوفات 

لايف ستايل.
ولف���ت الى أن هذه الخدمة 
الجديدة والتي تعتبر الأولى 
من نوعها في السوق المحلي، 
الريادي  الش���ركة  تؤكد دور 
في خدمة العنصر النس���ائي، 
والتوجه���ات نح���و مزيد من 
التطور في تق���ديم الخدمات 
المتعددة بما يتماشى مع ارقى 

الوقود ليتماشى مع  محطات 
التوسع السكاني وفي استهلاك 
الوقود، مشيرا إلى أن الاستهلاك 
يرتفع بنسبة 6% سنويا، وهو 
الأمر ال���ذي يتطلب مضاعفة 
العدد الحالي للمحطات البالغة 
حوالي 120 محطة لتصل إلى 
300 محطة وفقا للدراسات في 

هذا الشأن.

التزويد بالوقود

وحول إج���راءات البترول 
الوطنية ف���ي تزويد الوقود، 
قال انها تخنق شركات تزويد 
الوقود ويجب أن تتيح المجال 
أمامها لتوسيع أعمالها، لافتا 
إلى أن العقد الحالي يسير وفقا 
لنظام »الكوتة« المعتمد على 
طلبات المحطات، لافتا إلى انه 
يجري حاليا تطوير آليات قياس 
ومراقبة الاستهلاك في المحطات 
بما يخول التجاوب السريع مع 

متطلبات المحطات.
وأضاف تقي قائلا: »هناك 
زيادة طبيعية ف���ي معدلات 
اس���تهلاك الوقود بنسبة %6 
س���نويا مما يعني ان الحاجة 
ماسة إلى محطات جديدة ليس 
مستقبلا ولكن في الوقت الحالي 

هناك طلب قوي على المحطات 

أحمد تقي مستعرضا مميزات البطاقة الجديدة لـ»الأنباء« خلال المؤتمر الصحافي	 )قاسم باشا(

»مؤسسة البترول« ترعى مسابقة معرض الكويت العلمي 
أعلنت مؤسسة البترول الكويتية عن رعايتها لمسابقة »معرض 

الكويت العلمي« هذا العام، وهي أكبر مسابقة علمية في الكويت 
ومن أكبر المبادرات المشتركة بين القطاعين الخاص والعام في 

الكويت.
وتأتي هذه الرعاية للمسابقة من مؤسسة البترول الكويتية 

وللسنة الثالثة على التوالي تأكيدا على التزام المؤسسة المستمر 
بتشجيع طلاب الكويت على الاستكشاف والابتكار في العلوم 
والرياضيات، وتطبيقا لرؤية صاحب السمو الأمير حيث جدد 
مؤخرا قوله ان ثروة البلاد الحقيقية تكمن في شبابها ويجب 

الاستثمار بهم بطرق تلبي الاحتياجات الراهنة لدفع التقدم في 
دولتنا الغالية الكويت. وبهذه المناسبة، قالت المديرة التنفيذية 

لمسابقة معرض الكويت العلمي، أسيل التركيت: »تشرفنا رعاية 
مؤسسة البترول الكويتية للمسابقة، كما نشكر دعمها لأهداف 
المسابقة للعام الثالث على التوالي من منطلق استثمارها الدائم 

للطلبة ودعمهم لمساعينا في تأهيل علماء المستقبل. لم تكن 
المسابقة لتنجح من دون دعمهم القيم والمتواصل لها«.

الشركة لن تبيع ليتراً 
واحداً من البنزين في 
المحطة رقم 41 إلا 

بعد الحصول على 
هامش ربح مناسب من 

»البترول الوطنية«

أسيل التركيت


