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لمدة 5 سنوات.. ولتقديم خدمات حفر آبار نفطية قليلة العمق وصيانة الآبار 

»برقان لحفر الآبار« توقع عقداً مع »العمليات المشتركة« بقيمة 48.2 مليون دينار
لحفر الآبار أحم���د حمد الحمد 
العمليات المشتركة على ثقتهم 
بش���ركة برقان لاختيارهم لهذا 
المش���روع المهم لتطوير البنية 
التحتية لقطاع الحفر والإنتاج 

للعمليات المشتركة.
وأش���ار الحمد ال���ى اهتمام 
الش���ركة الكبير ب���إدارة الأمن 
والسلامة والبيئة وتوفير جميع 
السبل والكوادر الفنية لتطوير 
هذه الإدارة ودعمها لتوفير البيئة 
المناس���بة لتنفيذ هذا المشروع 
بأعلى مستوى من الأمن والسلامة 

والصحة.
وأضاف الحمد قائلا: »الشركة 
على استعداد تام لخدمة العمليات 
المشتركة كشريك عمل طويل الأمد 
والش���ركة على اتم الاس���تعداد 
لتلبية أي مش���اريع مستقبلية 

بهذا القطاع التنموي«.
وأع���رب الحمد ع���ن امتنان 
شركة برقان للثقة الممنوحة لها 
من قبل شركة العمليات المشتركة، 
مؤكدا حرص الشركة على رفع 
مس���توى الأداء وتعزيز مفهوم 

الشراكة بينهما.
أحمد مغربي ٭٭

باقر بهبهاني والمش���رف بادارة 
العقود تايتوس.

وقد ب����دأ حفل توقيع العقد 
بكلم����ة من مدير عام العمليات 
المش����تركة م. مؤي����د يوس����ف 
البسام بترحيبه بالجميع بهذه 
المناسبة وبين العلاقة الطويلة 
بين العمليات المشتركة وشركة 
برقان لحفر الآبار بشراكة تزيد 
على 30 سنة وقد قدمت شركة 
برق����ان الكثير لعمليات البنية 
التحتي����ة لحفر الآبار وصيانة 
الآبار للاستمرار والوصول إلى 
زيادة الإنت����اج لصالح أهداف 
العمليات المش����تركة.وأوضح 
البس����ام أن ه����ذه العلاقة هي 
المقاولين  علاقة ش����راكة م����ع 
المحليين والخليجيين في منطقة 
العمليات المشتركة لخدمة هذه 
المنطقة، مشيرا الى ان المنطقة 
مقبلة على مشاريع كثيرة مثل 
ضخ البخار وحفر وصيانة آبار 
تطويرية ليصل زيادة الإنتاج 
في السنوات القليلة المقبلة إلى 

مستويات عالية.
من جانب���ه، ش���كر رئيس 
مجلس الادارة في شركة برقان 

وقعت ش���ركة برقان لحفر 
الآبار والتجارة والصيانة يوم 
الخميس الماضي عقدا مع شركة 
العمليات المشتركة بقيمة 48.2 
مليون دينار ولمدة 5 سنوات تبدأ 
في الأول من ش���هر أبريل 2012 
لتقديم خدمات حفر آبار نفطية 
قليلة العمق وصيانة الآبار في 

منطقة الوفرة.
وتم توقيع العقد بين كل من 
رئيس مجلس إدارة شركة برقان 
لحفر الآبار والتجارة والصيانة 
أحم���د حمد الحم���د ومدير عام 
العمليات المشتركة مؤيد البسام 
وبحضور كبار مسؤولي شركة 
برق���ان لحفر الابار يتقدمهم كل 
من عضو مجلس الإدارة يوسف 
العومي ومدير العلاقات العامة 
إبراهيم عبدالله علي ومدير الأمن 
والسلامة لانس سكوت ومدير 

عمليات الوفرة كيت بيل.
وحضر من جانب العمليات 
المش���تركة رئيس فريق الحفر 
وصيانة الآب���ار محمد الحمدان 
ورئي���س فري���ق العق���ود عبد 
الأمير المهنا ورئيس فريق إدارة 
أحمد حمد الحمد ومؤيد البسام ويوسف العومي وابراهيم عبدالله علي ولانس سكوت وكيت بيل ومحمد الحمدان وباقر بهبهاني في لقطة جماعية بعد توقيع العقد المعلومات للاستكشاف والإنتاج 

)محمد ماهر( جانب من الحضور خلال توقيع العقد 	 أحمد الحمد ومؤيد البسام خلال توقيع العقد أحمد حمد الحمد ومؤيد البسام وابراهيم عبدالله علي خلال توقيع العقد

.. والبنك يعرض خدماته بمؤسسة التأمينات الاجتماعية ..و»بوبيان« يستعرض خدماته في المعرض
يشارك بنك بوبيان في معرض الكويت الدولي للعقار الذي تقيمه شركة 

معرض الكويت الدولي بالتعاون مع توب اكسبو للمعارض والذي 
تنطلق فعالياته الاثنين المقبل بأرض المعارض بمشرف حيث يقوم 

البنك باستعراض ابرز خدماته ومنتجاته التي اطلقها مؤخرا.وقال البنك 
في بيان صحافي ان مشاركته في المعرض تأتي في اطار سعيه الدائم 

للانتشار والتوسع وذلك رغبة منه في ايصال حملاته التسويقية المميزة 
الى مختلف شرائح المجتمع من خلال تواجده في مختلف الوزارات 

والهيئات الحكومية والمعارض الحيوية.وأضاف ان القطاع العقاري يمثل 
واحدا من القطاعات الاقتصادية التي تستقطب الاهتمام حيث بات العقار 

من أفضل أدوات الاستثمار حاليا في ظل التراجع الملحوظ للأدوات 
الاستثمارية الأخرى خاصة في ظل التقلبات الحادة التي تشهدها أسواق 

المنطقة والعالم وحالة عدم الاستقرار التي يعاني منها الاقتصاد العالمي.
وسيقوم موظفو البنك المتواجدون في المعرض باستعراض خدمات 

التمويل الشخصي المتوافقة مع أحكام الشريعة الإسلامية والتي تميز بها 
بنك بوبيان حيث باتت تستقطب اهتمام الكثيرين في ظل النمو المتزايد 

للخدمات والمنتجات الإسلامية.

يشارك بيت التمويل الكويتي )بيتك(، ممثلا 
بالقطاع التجاري وحدة السيدات، في جناح 

تسويقي يستهدف موظفات ومراجعات مؤسسة 
التأمينات الاجتماعية لتعريفهن بباقة المنتجات 

والخدمات التجارية التنافسية التي يقدمها »بيتك« 
لعميلاته من السيدات في إطار من الخصوصية 
ووفق أعلى مستويات جودة الخدمة، بما يتلاءم 
مع الدور المتنامي للمرأة في الشأن الاقتصادي 
والتنموي، بما يتطلب تقديم خدمات ومنتجات 
تلبي طموحات وتطلعات هذه الشريحة المهمة.

وهذه المبادرة التي تستمر حتى 3 أكتوبر 
الجاري، تأتي في إطار تعزيز أساليب التواصل مع 

العميلات ضمن خطة تسويقية شاملة تستهدف 
الوصول اليهن في أماكن تواجدهن وتقديم 

رؤية شاملة عن جميع الخدمات والمنتجات التي 
صممت لأجلهن، والتفاعل المباشر معهن من خلال 

الاستماع الى آرائهن ومقترحاتهن بشأن الخدمات 
المقدمة والوقوف على طموحاتهن الجديدة.

ويقدم فريق العمل المشارك في الجناح التسويقي 
للعميلات والموظفات الزائرات، شرحا وافيا عن 

باقة الخدمات والمنتجات التي يقدمها »بيتك« 
لعميلاته في السوق المحلي، ومن بينها تمويل 
شراء السيارات الجديدة والمستعملة، والأثاث 

والأجهزة الكهربائية والالكترونية، والمواد 
والأعمال الإنشائية، والقوارب والمعدات البحرية 
وقطع الغيار الى جانب التمويل التجاري وخدمة 

التأجير، والعروض والمميزات التنافسية التي 
يقدمها القطاع التجاري، حيث يحرص »بيتك« 

أيضا بشكل متواصل على إعداد وتأهيل كوادره 
مــن السيدات للتجاوب مع احتياجات وتطلعات 

العميلات وتقديم الخدمة بمستوى يليق بدور 
هــذه الشــريحة وسمعــة »بيتك«.

الحمد: »برقان لحفر 
الآبار« على استعداد 
تام لخدمة العمليات 
المشتركة كشريك 

عمل طويل الأمد

البسام: العمليات 
المشتركة مقبلة على 
مشاريع كثيرة ليصل 
الإنتاج في السنوات 

المقبلة إلى مستويات 
عالية

المطيري: »كويت 
لإدارة المشاريع« تبيع 

أكثر من 40% من 
مشروع روضة الصفوة

الفحل: »موني 
مارت« تعرض 

مشاريع في إسبانيا 
والمغرب

»تبارك القابضة«: 
الوقت الحالي هو 

الأنسب لشراء 
العقارات في مصر

انطلاق معرض »الكويت الدولي للعقار« غداً 
ينطل���ق صباح غ���د الاثنين 
وبرعاي���ة وحضور وكيل وزارة 
التج���ارة والصناعة عبدالعزيز 
الخالدي، معرض الكويت الدولي 
للعقار ـ الحدث العقاري الأكبر في 
الذي تنظمه مجموعة  ـ  الكويت 
توب اكس���بو لتنظيم المعارض 
والمؤتمرات بالتعاون مع شركة 
معرض الكويت الدولي في صالة 
رقم )8( بأرض المعارض الدولية 
بمشرف خلال الفترة من 3 الى 8 

أكتوبر الجاري.
 وأك���دت المجموعة حرصها 
على أن تكون جميع الش���ركات 
المشاركة فيه ملتزمة بتنفيذ بنود 
الوزاري الخاص بتنظيم  القرار 
المع���ارض العقارية في الكويت، 
وقد أعلنت 4 شركات جديدة عن 
مش���اركتها في هذا الحدث المهم، 
وقد استعرض عدد من الشركات 
المشاركة مشاريعها في المعرض... 

وفيما يلي التفاصيل:
في البداية، كشف مدير إدارة 
المبيعات في شركة كويت لإدارة 
المشاريع فالح المطيري أن الشركة 
قامت ببي���ع أكثر من 40% خلال 
ستة أش���هر من مشروع روضة 
الصفوة في المدينة المنورة والذي 
تبل���غ قيمته 100 ملي���ون ريال 
سعودي ويعتبر من أبرز المشاريع 
المطروحة في الس���وق الكويتي 
حيث ان المشروع يقع في المنطقة 
المركزية الجنوبية الخالية من أي 
إزالات والمسافة بين الفندق والحرم 
النبوي الشريف 100متر ويتميز 
بإطلالة مباشرة على الحرم النبوي 

الشريف والبقيع.
وبيّن أن الشركة تقوم بتسويق 
المشروع بنظام التملك والانتفاع 
لمدة 19 عاما هجريا يضاف إلى ذلك 
أن الشركة قامت بتسويق المشروع 
في عدد من الدول الإسلامية مثل 
الكويت، الإم���ارات، قطر، مصر، 
تركي���ا، ماليزي���ا، إندونيس���يا 

وغيرها.
واختتم المطي���ري تصريحه 
بأن الشركة قامت بإنشاء محفظة 
استثمارية بقيمة 30 مليون دينار، 
ومن أبرز المش���اريع التي بصدد 
طرحها في السوق هو مشروع مكة 
والذي يتميز بإطلالته وقربه من 
الحرم فضلا عن مشاريع أخرى 
ف���ي الكويت والخلي���ج العربي 
س���يتم الإعلان عنها في الوقت 

المناسب.
م���ن جانبه، ص���رح العضو 
المنتدب في شركة أركان الكويت 
العقارية بدر العميري بأنه وبعد 
النجاح الذي حققته الشركة في 
تس���ويق وبيع معظم مش���روع 
»أركان في الخي���ران« بمراحله 
)الأولى والثانية والثالثة وبعدد 
76 قس���يمة( ف���ي مدينة صباح 

فالبرغم من ارتفاع تكلفة الإنشاءات 
إلا انه لم تتغير اسعار العقارات 
بالارتفاع مما يعد فرصة كبرى 
للمشتري في هذا التوقيت ايضا 
فإن معدل النمو المرتفع باستمرار 
نظرا لقلة الوحدات المعروضة عن 
الطلب يؤدي دائما الى ارتفاع في 

الأسعار.
 وأفاد الشرباني بأن الشركة 
تحرص دائما في مشروعاتها على 
التركيز على خدمات ما بعد البيع 
ولديها جهاز امني قوي يقوم بدوره 
للحفاظ على الأمن والاس���تقرار 
ولديها طاقم صيانة متميز لتلبية 
احتياج���ات الملاك وتقديم جميع 
الخدمات لأعم���ال الصيانة على 
مدار 24 س���اعة وذلك فضلا عن 

خدمة اعادة البيع للملاك.
وعن الخطط المستقبلية لتبارك 
وأهمية مشاركة الأشقاء بالكويت 
فقد صرح قائلا: ان الثقة الكبيرة 
التي اكتسبناها من عملائنا الكرام 
بالكويت الشقيقة تجعلنا دائما 
امام مسؤولية كبيرة نبحث لهم 
دائما عن الجديد ونس���تمد من 
تطلعاتهم التوجهات المستقبلية 
لمش���روعاتنا فنحن نخطط بما 
يتلاءم وطموحات العميل العربي 
وليس المصري فقط فكما كانت 
مصر دائما الشقيقة الكبرى نحن 
في تب���ارك القابضة نعمل على 
ان يكون ذلك مستمرا وملموسا 
فيم���ا نقوم به من مش���روعات 
حالي���ا ومس���تقبلا، ونحن الآن 
على أعت���اب فت���رة جديدة في 
تاريخ مصر نخطط لمس���تقبل 
زاهر وبخطوات طموحة تحقق 
أعلى معدلات النمو وأعلى عائد 
على الاستثمار وأنا ادعو جميع 
أشقائنا لمشاركتنا والاستفادة معنا 
بما نسعى لتحقيقه فإن النجاح 
لا يأتي منفردا فمشاركتك لنا هي 

اتحادنا وقوتنا معا.
من ناحيته، قال المدير العام 
العقارية  لشركة »موني مارت« 
الش���ركة أخذت  ان  الفحل  أيمن 
على عاتقها الاس���تثمار في كل 
ما هو مضمون وناجح ومتميز 
من خلال فريق العمل الس���اعي 
دائما بخطى واثقة لانتقاء أفضل 
العقارية الاس���تثمارية  الفرص 
الفريدة في عالم العقار لتحقيق 
طفرة نوعية في إدارة العقارات 
واستثمارها وتطويرها لذا فقد 
أكبر  قامت الشركة بالتعاقد مع 
الش���ركات الاس���بانية ـ المارينا 
دور ـ على أفخم مدينة س���كنية 
س���ياحية بمدينة ڤالنسيا على 
البحر مباشرة، وكذلك منتجعهم 
المتمي���ز بالمملكة المغربية، كذلك 
التعاقد مع مجموعة رمادا العالمية 
على مشروعهم بمدينة مكة المكرمة 

والمدينة المنورة.

 وأفاد العميري بأن المشروع 
لا توجد فيه مخالفات لش���روط 
البلدية نهائيا حيث تم تس���ليم 
وتسجيل المرحلة الأولى والثانية 
للملاك دون تسجيل أية مخالفات 
أو مشاكل على الشركة من قبل 

البلدية أو أي جهة رسمية.
هذا وتتوقع »أركان« أن تستمر 
حركة النشاط والاقبال على مدينة 
صباح الأحم���د البحرية )لؤلؤة 
الخي���ران( بجمي���ع مراحلها لما 
تتميز به م���ن التخطيط الجيد 
والبنية التحتية المعدة بش���كل 
حديث ومتطور والاطلالة البحرية 
لجميع أراضي المش���روع حيث 
يتوق���ع أن تكون المدينة جاهزة 
وكاملة المرافق من مدارس ومرافق 
صحية وخدمية خلال السنوات 

القادمة.
من ناحيته، قال رئيس مجلس 
ادارة تبارك القابضة علي الشرباني 
ان الوقت الحالي هو افضل توقيت 
لشراء العقارات في مصر حيث ان 
الفترة الانتقالية الحالية بمصر 
تشهد قلة للعرض مع ثبات للطلب 

الأحمد البحرية )لؤلؤة الخيران 
المرحلة الثانية(، قررت الشركة 
طرح المرحلة الرابعة والأخيرة من 
مشروع »أركان في الخيران« من 
خلال المشاركة في معرض الكويت 
الدولي للعقار، حيث لاقى المشروع 
قبول واستحسان العملاء لما تميز 
به من الخصوصية التامة والتملك 
الح���ر بوثيقة تمل���ك ومراعات 
متطلب���ات المجتمع الكويتي في 

تصميمات المشروع.
كم���ا ص���رح العمي���ري بأن 
الرابعة من مش���روع  المرحل���ة 
أركان ف���ي الخي���ران )أركان 4( 
تتميز بالمساحات الكبيرة والمواقع 
والارتدادات الجي���دة واطلالتها 

المباشرة على منطقة المارينا.
كم���ا راع���ت »أركان« زيادة 
مساحات البناء في المرحلة الرابعة 
خلافا لما تم ف���ي المراحل الثلاث 
السابقة للمشروع، حيث حرصت 
الشركة على تلبية رغبات شريحة 
كبيرة من العملاء وتنفيذ أفكار 
جديدة لم يتم تطبيقها في المراحل 

السابقة.

أيمن علي الفحلعلي الشربانيفالح المطيري

»بيتك« و»هيونداى« يبحثان توسيع التعاون

أحمد الخالد يكرم نائب رئيس »هيونداي«

بحث وفد بيت التمويل الكويتي )بيتك( الذي 
يضم مساعد المدير العام للقطاع التجاري أحمد 
الخالد ومدير إدارة الس����يارات عاهد العيسى مع 
نائب رئيس شركة »هيونداي« العالمية سيونغ 
تاك كيم، سبل توسيع التعاون بين الجانبين في 
الأنشطة والأعمال المشتركة في مجال السيارات، 
باعتبار المكانة الكبيرة لشركة هيونداى في السوق 
الك����وري والموقع المتميز لـ »بيتك« في الس����وق 
الكويتي، وما يمكن أن يمثله أى تعاون مشترك 
من إضافة مهمة ومتميزة للاقتصاد الكويتي، وهو 
الهدف الاستراتيجي الذي يس����عى إليه »بيتك« 
في تعاونه مع الشركات الكبرى على المستويين 
العالمي والاقليمي. وقد ج����اءت المباحثات ضمن 
اجتماعات عقدت بالعاصمة الكورية سيئول في 
ختام الجولة التي شاركت فيها كبرى الشركات من 
حلفاء »هيونداي« الاستراتيجيين بمنطقة الشرق 
الأوس����ط، وبحضور ممثل شركة شمال الخليج 
التجارية-وكلاء هيونداي في الكويت - عدنان 
عيسى.وقد ذكّر الخالد في هذه المناسبة بأن »بيتك« 
يحرص على تعزيز مبدأ الشراكة مع المؤسسات 
الكبرى التي تنال ثق����ة عملائها بالمنتجات التي 
تقدمها، مشيرا إلى أن عملاء »هيونداي« في الكويت 

يتزايدون بشكل ملحوظ وبدأت تتنوع شرائحهم، 
وذلك بعد التطوير السريع المصاحب لمنتجاتها 
من السيارات وغيرها.من جانبه أكد نائب رئيس 
شركة هيونداى سيونغ كيم أن »بيتك« مؤسسة 
مالية إسلامية رائدة وناجحة على المستوى العالمي 
وان »هيونداى« مستعدة للتباحث في كافة مجالات 
التعاون الممكنة بما يخدم مصلحة الجانبين ويعزز 
مكانتهما في الأسواق. كما أكد الخالد في استعراضه 
لأنشطة »بيتك« أمام ممثلي »هيونداي« بأن انتشار 
الخدمات التي يقدمها »بيتك« في مختلف أنحاء 
الكويت والمتمثلة بالمعارض التجارية أو الفروع 
ساهم في زيادة المبيعات علاوة على التواصل مع 
آلاف الموردين بالإضافة إلى الس����عي إلى ابتكار 
برامج وحملات ترويجية تتناس����ب مع رغبات 
العملاء أنفسهم، مبينا أن تعاون »بيتك« مع المورد 
لا يرتبط فقط بالسياسة البيعية وإنما هو جزء من 

المسؤولية تجاه السوق المحلي والجمهور.
وخلال الحفل الذي نظمته »هيونداي« للوفود 
الزائرة، قدم الخالد إلى كيم هدية تذكارية نيابة عن 
»بيتك« عبرت عن العلاقة المتميزة بين الجانبين 
والتي تلفها رغبات مشتركة في توسيعها خلال 

الفترة المقبلة. 

العميري: »أركان 
العقارية« تطرح 
المرحلة الرابعة 

والأخيرة من مشروع 
أركان في الخيران


