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وبمحبي سيارات نيسان لأقصى 
درجات الرضا، هذا بالاضافة الى 
التواصل المستمر والذي يتمثل 
في أحس���ن صوره خلال خدمة 
ما بعد البيع، كون الشركة على 
علم تام بأن علاقتها مع عملائها 
لا تقتصر فقط على البيع وانما 
تستمر لما بعده حتى توفر لهم 

جميع سبل الراحة.

دينار فور شرائهم إحدى سيارات 
نيسان من خلال قسائم »امسح 

واربح«.
وأكدت ش���ركة عبدالمحسن 
عبدالعزيز البابطين حرصها على 
مشاركة عملائها الاحتفال بجميع 
المناسبات، مشيرة الى انها تبذل 
قصارى جهده���ا لإطلاق أفضل 
العروض الت���ي تصل بعملائها 

أعلنت ش���ركة عبدالمحسن 
البابطين عن أسماء  عبدالعزيز 
الفائزين الـ 3 بسيارات نيسان 
»ألتيما« موديل 2011 في الحملة 
التي أطلقتها خلال شهر رمضان 
المبارك، والتي تضمنت الحصول 
على قس���ائم »امس���ح واربح« 
لمبالغ نقدية وصلت قيمتها إلى 
1.000.000 دينار، فضلا عن فرصة 
دخول السحب على 3 سيارات 
نيسان »ألتيما« موديل 2011 عند 

شراء أي من سيارات نيسان.
الذي  الس���حب  وبموج���ب 
أجري ي���وم 12 الجاري، فاز كل 
من: دينشاو كاواس بهانداري، 
وحم���ود محمد الش���حيتاوي، 
وسامية عبدالحميد شهاب وذلك 
لشرائهم إحدى سيارات نيسان 
خلال فترة العرض الرمضاني مما 
أهلهم لدخول السحب والفوز، وقد 
أعلن عن أسمائهم ممثل وزارة 
التجارة والصناعة عبدالعزيز 
أشكناني في حضور ممثلي إدارتي 
التسويق والمبيعات في شركة 
عبدالمحسن عبدالعزيز البابطين 

بمعرض نيسان الري.
وكان قد ف���از أيضا عدد من 
العملاء خلال العرض الرمضاني 
بمبالغ نقدية فوري���ة تتراوح 
ب�ي�ن 100 د.ك و2000  قيمته���ا 

جانب من عملية السحب

لمشاركتهم في العرض الرمضاني المميز

»البابطين« تعلن الفائزين بـ »نيسان ألتيما 2011«

»نتميز في ش���ركة مدى بتقديم 
خدمة انترنت ذات سعة كبيرة 
وجودة عالي���ة وقد كانت إدارة 
البحث والتطوير في الش���ركة 
الس���نوات الأخيرة  تسعى في 
لإيجاد حلول متمي���زة لتقديم 
الخدمة اللاس���لكية للاتصالات 
والانترنت ذات الس���عة العالية 
بطريق���ة مبس���طة وس���هلة 
للمس���تخدمين، ولله الحمد فقد 
لاقى الجهاز الجديد استحسان 

عملائنا«.
واضاف قائلا: »يمكن للراغبين 
التعرف على الاش���تراكات  في 
وخاصية الجهاز، زيارة الشركة 
في: الأڤنيوز، مارينا مول، المهلب 
وفيرجين ميجاستور، حيث يوجد 
فريق عمل مدرب لاطلاعكم على 

تفاصيل الجهاز الجديد«.

أعلنت شركة مدى للاتصالات 
عن طرح خدمة »انترنت سهالة« 
في الس���وق المحلي، حيث يعد 
هذا الجهاز آخر صيحة في عالم 
الانترن���ت، من حيث س���رعته 
وسهولته، بالإضافة إلى سهولة 
تركيب���ه واس���تخدامه من دون 
إلى خط تلفون ارضي  الحاجة 

أو شريحة اتصالات.
ويعم���ل هذا الجهاز بتغطية 
الش���بكة الخاصة  لاسلكية من 
بشركة »مدى للاتصالات«، كما 
يمكن اس���تخدامه في المنزل أو 
المكتب كما يمك���ن ربط الجهاز 
لاس���لكيا بأكث���ر م���ن جه���از 

كمبيوتر.
وبهذه المناس���بة قال رئيس 
مجلس الإدارة والمدير العام أحمد 
إبراهيم ف���ي تصريح صحافي: 

»مدى للاتصالات« تطرح خدمة »إنترنت سهالة«

تستهدفان الوصول لأكبر حصة في الكويت

»Gigaset للاتصالات« و»BEC البابطين« نظمتا دورة 
تدريب ميدانية لموزعي الكويت حول »أساسيات البيع«

الرائدة في الس����وق في أوروبا 
للهواتف DECT، وهي تستهدف 
أسواق الشرق الأوسط كما أنها 
تسعى إلى توسيع شبكة التوزيع 
العالمية بعد س����نوات متتالية 
لمضاعفة الرقم في منطقة الشرق 

الأوسط.
وتعد »البابطين« أحد الشركاء 
الرئيسيين في مجال الالكترونيات 
الاستهلاكية، وهو الموزع للهواتف 
Gigaset ف����ي الكويت منذ بداية 

Gigaset في السوق.

موزعينا هم شركاؤنا في النجاح 
وحرصنا على لقائهم يأتي من 
منطلق رغبتنا في توسيع آفاق 
العمل معهم للوقوف على آخر 
متطلبات السوق المحلي، حيث 
المبيع����ات في  يعم����ل موظفو 
الش����ركات الموزعة في احتكاك 

مباشر مع عملائنا الكرام«.
 Gigaset الجدير بالذك����ر أن
للاتصالات واح����دة من كبرى 
العالم  الش����ركات المصنعة في 
للهواتف اللاس����لكية والشركة 

 Gigaset ش����ركة  أج����رت 
لاتص����الات التدري����ب الميداني 
لمبيع����ات الموزعين في الكويت، 
البابطيـــن  مجموعة ش����ركات 
»BEC البابطين«، لأكثر من 150 من 
عملاء البابطين، حيث تم تدريبهم 
على أساسيات وخصائص البيع 
العامة. وإدراكا لمساهمة المنطقة 
في نمو Gigaset، تم تصمم برنامج 
تدريب لمساعدة الموظفين على 
النتائج، وهو  تحقيق أفض����ل 
النشاط الذي تقوم به »البابطين« 
بانتظام، حيث انه لتحقيق أهداف 
الشركة بنجاح، فإنها تعتمد على 
الماهرة والمدربة  العاملة  القوى 
التي تس����هم في جعلها شريكا 

موثوقا به.
ويت����م تعيين سلس����لة من 
الدورات التدريبية التي تستهدف 
ش����ركاء الش����ركة لتزويده����م 
بالخبرات في ه����ذا المجال، في 
محاول����ة للحفاظ عل����ى النمو 
الذي تش����هده مبيعات الشركة 

في أسواق المنطقة.
وتعمل الشركة باستمرار مع 
الموزعين على أنش����طة تطوير 
الأس����واق، وتوفير دعم المنتج، 
وبع����د أن وصل إل����ى المنطقة 
ما يزيد عل����ى 6 أعوام، حققت 
بالفع����ل Gigaset عل����ى حصة 
سوقية قوية لأكثر من 30% في 
أس����واق المنطقة الرئيسية مثل 
الإمارات والسعودية، والكويت، 
ومص����ر، وغيرها، وقد ثبت أن 
سوق الكويت جزء مهم في نمو 

الشركة.
وجاءت هذه الدورة التدريبية 
في ه����ذا الإطار، وذلك بحضور 
المدير العام التنفيذي لش����ركة 
البابطين  عبدالعزي����ز س����عود 
وأولاده للأجهزة الكهربائية، احمد 
مرحبا وبحضور مدير المنتجات 
والخدمات في Gigaset الش����رق 
الأوس����ط للاتصالات معتصم 
عودة. وبهذه المناسبة، قال المدير 
العام التنفيذي لشركة عبدالعزيز 
سعود البابطين وأولاده للأجهزة 
الكهربائي����ة احمد مرحبا: »تعد 
المنزلي من  أجه����زة الاتص����ال 
Gigaset فخر الصناعات الألمانية 
العريقة مما حفظ لها حصة عالية 
من سوق أجهزة الاتصال المنزلي 

محليا وعالميا«.
وأضف »مرحبا« بالقول: »ان 

أحمد مرحبا متحدثا خلال الدورة التدريبية

..ومكرما أحد الموزعين المشاركين فيها

N9 أليساندرو لامانا يستعرض مميزات

ويمنحونها كامل ثقتهم، واستنادا 
إلى هذه الأفضلية الواضحة، فقد 
اختارت نوكيا منطقة الش����رق 
الأوسط وأفريقيا أن تكون واحدة 
من الأس����واق الأولى التي سيتم 
فيها إطلاق هاتف N9، استمرارا 
منا في الالتزام بتلبية متطلبات 
عملائنا م����ن المنتجات المتميزة 
في أدائه����ا والتي تعزز مكانتهم 

الاجتماعية«.

العالية والأناقة، فهم لا يرضون 
إلا بالمنتجات الأفضل في فئتها، 
ووفقا للأرقام الصادرة عن غارتنر، 
فإن هواتف نوكيا الذكية مازالت 
محتفظة بالصدارة في أس����واق 
منطقة الشرق الأوسط وافريقيا 
مستحوذة على 41.9% من السوق 
في فئتها، وهذا إن دل على شيء 
فهو يدل على أن المستخدمين في 
المنطقة يقدرون منتجات نوكيا 

أعلنت شركة نوكيا عن طرح 
الهات����ف الذكي نوكيا N9 محليا 
الكبرى في منطقة  في الأسواق 
الشرق الأوسط وأفريقيا، وذلك 
خلال حفل أقيم أخيرا في فندق 

العنوان في وسط مدينة دبي.
وقد تم تصمي����م هذا الهاتف 
الذك����ي الأحدث ليتناس����ب مع 
الذين يقدرون هذا  الأش����خاص 
المزيج الرائع بين دقة التصميم 
وآخر التقنيات المس����تخدمة في 
الهواتف الذكي����ة. ويأتي هاتف 
نوكيا N9 ليعيد تعريف طريقة 
استخدام الهواتف الذكية من خلال 
أحدث تقنية مبتك����رة في عالم 
الهواتف المحمولة والتي تتماشى 
مع طبيعة المستخدمين، وسيكون 
أحدث هواتف نوكيا الذكية الرفيق 
الجدير والأمثل للمستخدم المدرك 
لمتطلب����ات الأناق����ة المعاص����رة 
وبتقني����ات رائدة ومظهر يتفرد 
بالأناقة وإحساس عصري. وبهذه 
المناسبة، قال نائب الرئيس ومدير 
الش����رق الأوسط  العمليات في 
وأفريقيا، في نوكيا، أليساندرو 
لامانا: »إن هاتف نوكيا N9 الذي 
س����يتوافر في بعض الأس����واق 
المختارة حول العالم يتناس����ب 
بشكل مثالي مع المستخدمين من 
عملائنا المحليين الذين يمتلكون 
درجة عالية من الوعي بالتقنية 

جانب من الحضور في الدورة التدريبية

 N9 نوكيا« تطلق هاتفها الأنيق نوكيا«


