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أكد جاهزية البنك لتمويل مشاريع التنمية ووضع الآليات المناسبة ..ويدرس طلبات تمويل أخرى بـ 125 مليون دينار

الثاقب: »بيتك« موّل عقوداً بحوالي 250 مليون دينار في 2010 و2011 
في بع���ض القطاعات التنموية 
الت���ي تحفز البن���وك على منح 
التس���هيلات الائتماني���ة وفق 
الضوابط المرعية التي تتلاءم مع 
طبيعة المرحلة الحالية، بخلاف 
الأجواء التي سادت الأسواق مع 
بدايات الأزمة المالية التي ضربت 
كافة القطاعات، حيث انحسرت 
المشاريع والفرص الاستثمارية 
المجدية وغلب اتج���اه الحفاظ 
على السيولة، إلا أن الأمور الآن 
تبدو أفضل نسبيا، ونحن نتوقع 
أن يتواصل التحسن التدريجي 
ليواصل سوق الائتمان تحسنه 
في ظل وجود فرص استثمارية 

متنوعة متاحة.

الجي���دة للمش���روع ونوعيته، 
والقدرة عل���ى التنفيذ، في ذات 
الوقت هناك اشتراطات تتعلق 
بالشركة المنفذة أهمها أن تكون 
مصنفة من جهات الاختصاص، 
ولديها الخبرة والقدرة الكافيتين 
للتنفيذ، وتمتعها بملاءة مالية 
وإدارة جيدة، إضافة إلى قدرتها 
المالية لتغطية جزء محدود من 
قيمة المشروع، واخذ حوالة حق 

على تدفقات المشروع.
ولف���ت الثاقب الى تحس���ن 
س���وق الائتمان المحلي نتيجة 
التدريجي للاقتصاد  التحس���ن 
المحلي والعالمي، إضافة الى عودة 
المبادرات والفرص الاستثمارية 

دينار، مشيرا في الوقت ذاته الى 
أن »بيتك« يتفاوض حاليا لتمويل 
عقود بقيمة تصل الى نحو 125 
مليون دينار، بعضها وصل إلى 

مراحل متقدمة.
وذك���ر أن »بيتك« يراعي في 
اشتراطات منح الائتمان طبيعة 
المرحلة الحالية من دون إخلال 
بالمعايير الائتمانية، بما يضمن 
ف���ي الوقت ذاته ضم���ان تنفيذ 
المشاريع من دون مخاطر، لافتا في 
هذا الصدد الى أن هناك اشتراطات 
المراد تمويله  تتعلق بالمشروع 
من بينها أن يكون المش���روع ذا 
تدفقات نقدي���ة تتلاءم مع مدة 
التمويل، فضلا عن دراسة الجدوى 

التمويل المجمع بالتنس���يق مع 
الجه���ات والبنوك الأخرى التي 
سبق وتعاون معها بيتك، وكذلك 
البشرية  على صعيد الإمكانات 
حيث يمتلك كادرا بشريا عالي 
المهنية والتأهيل، شارك في ترتيب 
وهندس���ة العديد من الصفقات 

الكبرى محليا وخارجيا.
أن���ه انطلاقا  الثاقب  وب�ي�ن 
من ه���ذا الدور، تمك���ن »بيتك« 
خلال العام الماضي والحالي من 
توفير التمويل اللازم للكثير من 
العقود في قطاعات تنموية من 
النف���ط والطاقة والعقار  بينها 
والإنش���اءات والخدمات والتي 
تقدر قيمتها بنحو 250 مليون 

توفير التمويل للشركات العاملة 
في هذه المجالات«، مؤكدا على أن 
البنك يبدي جهوزية واستعدادا 
لمواصلة هذا الدور حيث تحتاج 
المرحلة الحالية من المؤسسات 
المالية ومنها »بيتك« أن توظف 
خبراتها وإمكاناتها التمويلية في 

تحقيق معدلات النمو المأمولة.
وأشار الى أن »بيتك« يمتلك 
كافة الإمكانات التي تؤهله لأداء 
ه���ذا الدور بكفاءة س���واء على 
صعيد الإمكانات الفنية والتقنية 
حيث يتمت���ع بقاعدة قوية من 
القدرة التمويلية التي تمكنه من 
التمويلية  توفير الاستحقاقات 
للمشاريع الكبرى مباشرة أو عبر 

وطبيعة المشروع.
الثاقب في تصريح  وأضاف 
صحافي قائلا: »الاهتمام بالجوانب 
التنموية والمشاركة الفاعلة فيها 
بشكل مباشر وغير مباشر جزء 
أساسي من رؤية وقناعة »بيتك« 
وهو أبرز ما يميزه عبر مسيرته 
التاريخية، حيث يحتفظ بسجل 
تاريخي حافل في هذا الشأن داخل 
الكويت وخارجها، إذ س���بق أن 
س���اهم في العديد من المشاريع 
القطاعات  الكبرى في  التنموية 
الحيوي���ة كالعق���ار والرعاية 
الصحي���ة والتعلي���م والطاقة 
وغيرها، سواء بشكل مباشر من 
خلال ش���ركاته التابعة أو عبر 

أكد مساعد المدير العام لقطاع 
التمويل في بيت التمويل الكويتي 
»بيتك« عماد عبدالله الثاقب أن 
»بيتك« جاهز لتمويل مشروعات 
خطة التنمية ودعم كافة المبادرات 
التي من ش���أنها أن تدفع عجلة 
التنمية ف���ي البلاد وتعزز دور 
المؤسسات المحلية في الاقتصاد 
الوطني، مشيرا في هذا الصدد الى 
أن البنك وضع الآليات والضوابط 
التي تساعد في إنجاح عمليات 
التمويل وكذلك تتلاءم مع أوضاع 
وظروف الش���ركات الراغبة في 
الحصول على التمويل، لاسيما 
لجهة الضمانات التي نحرص على 
أن تتناس���ب مع حجم التمويل 

عماد الثاقب

أمام رج���ال الأعمال  المتاحة 
والمستثمرين الكويتيين وبحثا 
جميع الأف���كار والرؤى التي 
يمكن أن تس���اهم في تعزيز 
التجارية  وتطوير العلاقات 
بين البلدين وتنمية التعاون 

الثنائي نحو آفاق أوسع.
وبحث المسيليم مع المسؤول 
الاقتصادي سبل التعاون بين 
غرفتي التجارة والصناعة في 
البلدين وتفعيل دورهما  كلا 
في تطوير العلاقات الثنائية 
عبر تكثيف الاتصال وتبادل 
زيارات الوفود التجارية واقامة 
المؤتمرات والفعاليات التجارية 
مع تيس���ير تبادل المعلومات 
التجارة  المتعلق���ة بمج���ال 
والصناعة لزيادة حجم التبادل 

التجاري بين البلدين.

السفير المسيليم يبحث مع رئيس غرفة 
التجارة والصناعة المالطي فرص الاستثمار 

مسؤول أميركي يزور الكويت غداً 
لاستكشاف فرص العلاقات التجارية

»زين السعودية« تفتح دفاترها أمام »بتلكو« 
و»المملكة« لبدء الفحص النافي للجهالة

يبدأ مس���اعد وزيرة الخارجية الأميركية 
لشؤون الاقتصاد والطاقة والتجارة خوسيه 
فيرنانديز زيارة الى الكويت غدا لاستكشاف 
العلاقات الاقتصادي���ة والتجارية بين  فرص 

البلدين.
وذكرت وزارة الخارجية الأميركية في بيان 
امس ان فيرنانديز سيجتمع خلال الزيارة التي 
تستمر يومين بمسؤولين حكوميين كويتيين 
وممثلين عن القطاع الخاص »لاستكشاف فرص 
توس���يع العلاقات الاقتصادية والتجارية بين 

الولايات المتحدة والكويت«.
واضاف البيان ان فيرنانديز سيغادر الكويت 
ي���وم الاربعاء متوجها ال���ى تونس في زيارة 
تس���تمر يومين ينتقل بعده���ا الى المغرب في 

زيارة تستمر حتى السبت المقبل.
واش���ار الى ان فيرنانديز س���يترأس وفد 
الحكوم���ة الأميركية الى منتدى الاس���تثمار 
التونسي حيث سيلقي كلمة هناك قبل ان يجتمع 
ايضا بممثلين عن الحكومة التونسية »لمناقشة 
مجموعة من القضايا الاقتصادية والاستثمارية 
بما في ذلك تشجيع التبادل التجاري والتنمية 

والتعاون في مجال الطيران«.
ولفت البيان الى ان فيرنانديز سيلتقي ايضا 
في تونس مع قادة من القطاع التجاري والمقاولين 
الشباب في »شراكة الولايات المتحدة وشمال 
افريقيا للف���رص الاقتصادية التي تهدف الى 
تحسين الربط بين المقاولين الشباب وقادة الاعمال 

التجارية في الولايات المتحدة والمغرب«.

أعلنت شركة الاتصالات المتنقلة السعودية 
)زين( عن موافق���ة مجلس إدارتها أمس على 
فتح دفاتر الشركة للفحص النافي للجهالة بناء 
على طلب مجموعة »زين« في ضوء العرض 
المقدم من مجموعة بتلكو البحرينية وشركة 

المملكة القابضة.
وأوضحت زين-السعودية في بيان لها على 
موقع البورصة السعودية أن عملية الفحص 
النافي للجهالة تبدأ أمس وتنتهي بنهاية شهر 

أغسطس من العام الحالي.

الكويت لدى  بحث سفير 
جمهوري���ة مالط���ا فيص���ل 
سليمان المسيليم مع رئيس 
غرف���ة التج���ارة والصناعة 
المالطي تانكرد تابوني فرص 
تشجيع الاستثمارات الكويتية 
في الجزيرة ف���ي اطار رغبة 
البلدين في تعزيز علاقاتهما 

الاقتصادية.
السفير  واستقبل تابوني 
المسيليم في مقر غرفة تجارة 
وصناعة مالطا بالعاصمة فاليتا 
حيث عرض نظام الغرفة التي 
تمثل أكبر تجمع لقطاع الأعمال 
المالطي وشرح دورها في تنمية 
التجارة والصناعة في الجزيرة 

الأوروبية المتوسطية.
واستعرض رئيس الغرفة 
السفير  فيصل المسيليمالمالطي���ة الف���رص التجارية 

دور المطورين العقاريين الذي 
العالم  يعول عليهم في دول 
الأخ���رى في تطوي���ر حلول 
عقارية تناسب جميع الفئات 
من الس���كان عل���ى اختلاف 
دخولهم، نظ���را لعدم توافر 
المناس���ب لمثل هذه  التمويل 

الشركات.
وأك���د العمر ان الس���وق 
العقاري يش���هد حاليا حالة 
من القل���ق جراء قي���ام عدد 
العقارية  كبير من الشركات 
التي تملك قسائم سكنية من 
عمليات بيع عشوائية خاصة 
المناطق الخارجية وذلك  في 
لعدم فرض رس���م 10 دنانير 
على كل متر ما س���يؤدي الى 
رفع كلفة الأرض، هو ما تسبب 
في زيادة المعروض من القسائم 

والأراضي.
وبيّن ان السوق مازال يبحث 
عن خارطة طريق للمشكلات 
العقاري���ة التي ته���دده وفي 
مقدمتها قانون 9 لسنة 2008 
والذي يحتاج الى نظرة نيابية 
ال���رؤى بخصوصه،  لإعادة 
القس���ائم  خاصة ان غالبية 
السكنية التي تم شراؤها كانت 
بأسعار مرتفعة وفقا لمعطيات 

العمر: السوق العقاري مازال يبحث 
عن خارطة طريق للمشاكل التي تهدده

السوق في 2008 وبالتالي فإن 
البيع بعد تراجع الأسعار في 
2011 بنس���بة تتراوح ما بين 
25 و40% للمناطق الخارجية 
عكس المناطق الداخلية التي 
تشهد استقرارا نسبيا نتيجة 
زيادة الطلب على القسائم على 

المعروض.

قال رئي���س مجلس ادارة 
شركة المنظومة العقارية فيصل 
العمر ان المش���كلة الأساسية 
تتمثل في قط���اع العقار في 
الكويت في أنه قطاع تلعب فيه 
الحكومة الدور الرائد في توفير 
الس���كن للمواطنين  خدمات 
باعتباره حقا كفله للمواطن 
دس���تور الكويت، مشيرا الى 
أنه مع الزيادة الس���ريعة في 
الكبير  السكان والنمو  اعداد 
في تكلفة تهيئة وإعداد البنى 
التحتي���ة اللازمة للتوس���ع 
الس���كني، فإن ق���درة الدولة 
على توفير خدمات الس���كن 
لجميع المواطن�ي�ن أصبحت 
محدودة، وهو ما انعكس في 
صورة ازدياد »طوابير انتظار« 
طالبي الرعاية الس���كنية من 

قبل المواطنين.
وأضاف العمر في تصريح 
صحافي انه أصبح على المواطن 
أن ينتظر فترات زمنية طويلة 
قب���ل أن يتحق���ق حلمه في 
الحصول عل���ى قطعة أرض 
ومن ثم على القرض الحكومي 
اللازم لإنشاء المسكن المناسب 
عليها، لافت���ا الى انه في ظل 
فيصل العمرهذه الأوض���اع انعدم تقريبا 

»بوز آند كومباني«: شركات المقاولات في الخليج تواجه تحديات
تحتم تطوير إستراتيجياتها ونماذجها التشغيلية

دع���ت مؤسس���ة »ب���وز اند 
العاملة في  كومباني« الشركات 
قطاع البناء بدول مجلس التعاون 
الخليجي إلى الإسراع في مواءمة 
استراتيجياتها العامة ونماذجها 
البيئة  التشغيلية مع متطلبات 
الجديدة، وإلا خس���رت ما لديها 

لمصلحة المنافسين.
وأشارت الدراسة التي أعدها كل 
من فادي مجدلاني وأحمد يوسف 
إلى أن قطاع البناء في منطقة دول 
مجلس التعاون الخليجي يشهد 
منذ العقد الماضي نقلة نوعية مع 
ما يطرأ من تغيرات ملحوظة في 
نوع مش���اريع البناء وتعقيدها 
وحجمها، لافتة الى ان هذا القطاع 
ينشغل في الوقت الراهن بإنجاز 
مشاريع حكومية في مجال البنية 
التحتية ومشاريع أخرى واسعة 

النطاق.
ولفتت الدراسة إلى أنه بالنظر 
إلى النم���و الكبير للقطاع خلال 
ال���ذي تجلى في  العقد الماضي، 
معدل النمو الس���نوي التراكمي 
البالغ 35%، من المتوقع أن يواصل 
القطاع النمو بالرغم من التباطؤ 

الذي شهده مؤخرا.
ولاحظ���ت دراس���ة »بوز اند 
كومباني« أنه رغم أن التغيرات 
الهيكلية التي يش���هدها القطاع 
ناجمة عن عوامل تتجاوز نطاق 
المش���اريع والتبدلات من حيث 
تركزه���ا الجغرافي، فهي تعتمد 
على خمس���ة مجالات أساس���ية 
وهي: حجم المشاريع وميزانيتها، 
العم�ل�اء وتطورهم،  وتوقعات 
المنافس���ة، والموردون  وطبيعة 
وسلسلة التوريد، والمستثمرون 

والتمويل.

تغيرات هيكلية

وذك���رت الدراس���ة ان هناك 
تغيرات جوهرية تش���كل أعباء 
على ش���ركات المقاولات العاملة 
في دول الخليج، فمع زيادة حجم 
المشاريع وندرة رؤوس الأموال، 
يتزايد اهتمام العملاء بالمشاركة 
الفاعلة ف���ي مش���اريعهم وفي 
نشاطات المقاولين، مما يؤدي إلى 
رفع مستوى توقعات العملاء، وفي 
غضون ذلك، أدت التحولات في 
المشهد التنافسي إلى إزالة الحدود 
بين الشركات الكبيرة والشركات 
الضخم���ة، ودفع���ت الكثير من 
الشركات الصغيرة والمتوسطة 
إلى إعادة تقييم موقعها في السوق 

لمواصلة النمو.
كما تطورت سلسلة التوريد، 
حيث بات العملاء يتحكمون أكثر 
ف���ي إدارة المش���اريع، فيدفعون 
بالتال���ي المقاول�ي�ن إل���ى تحمل 
مخاط���ر أكبر على غرار التحول 
من عقود التكلفة الإجمالية زائد 
دفعة إضافية إلى عقود الأسعار 
الثابتة، ويتفاقم هذا التغيير في 
ظل التقلب المتزايد لأسعار المواد 

الخام.
بالإضافة الى ذلك، شهد نظام 
التمويل تغيرا بشكل جوهري، 
ففي السابق، كان بمقدور المقاولين 

من دون اهتمام كاف بمعرفة ما إذا 
كانت تحقق النتائج المرجوة أم لا. 
ولكن لضمان النجاح في تغيير 
ثقافة الشركة وسلوك الموظفين 
في اعتماد نظم وإجراءات موحدة، 
يتعين على الشركات والموظفين 
ع���دم التركيز عل���ى ما يقومون 
به فحسب بل على ما ينجزونه 

أيضا.

تحديد الأولويات وإدارة التغيير 
بشكل استباقي

يجب على المديرين أن يصنفوا 
مجالات التغيير تبعا لأولويتها، 
وأن يرك���زوا أولا على المجالات 
اللازمة لتحسين نموذج التشغيل، 
وذلك على أساس عنصرين وهما، 
أولا: ما مدى أهمية مجالات التغيير 
لتطوير قدرات الشركة الأساسية 
وضمان اس���تدامتها، وثانيا: ما 
المخاطر المحتمل���ة في حال عدم 

تنفيذ التغييرات؟

الاستخدام الرشيد لتقنية 
المعلومات

لتقني���ة المعلومات دور بالغ 
الأهمية لدع���م هذه الجهود ذات 
الأولوية، ولكن يجب على الشركات 
أن تك���ون دقيقة ف���ي توظيفها. 
ويتعين عليها أولا تحديد العوامل 
الأساس���ية لنجاحها وبناء عليه 
ترتيب الاستثمارات في التقنية 

بحسب أولويتها.

بناء واستثمار الأجيال الجديدة من 
المواهب

تواكبا مع النمو العام لقطاع 
البناء، استقدمت الشركات في دول 
مجلس التعاون الخليجي الكثير 
من الموظفين الجدد الذين يملكون 
رؤى مبتكرة ومهارات فنية خلاقة، 
ومنهجا مبنيا على روح المبادرة 

في ممارسة الأعمال.
وم���ع ذلك ينبغ���ي الأخذ في 
الاعتبار دمج الجيل الجديد من 
العاملين بشكل كامل في الشركة، 
دون خس���ارة مساهمة الموظفين 
الحاليين الذين يتمتعون بخبرات 
عالي���ة عل���ى مس���توى القطاع 

برمته.
وخلصت الدراسة في نتائجها 
العامة إلى أن قط���اع البناء في 
منطق���ة دول مجل���س التعاون 
الخليجي، الذي انتعش خلال الأزمة 
المالية الأخيرة بفضل مشاركته في 
عدد كبير من المشاريع الحكومية 
العملاقة، يواجه الآن تحديات عدة 
ناجمة عن وجود مواطن ضعف 

استراتيجية وتشغيلية.
الش���ركات من  ولكي تتمكن 
تحديد مواطن الضعف ومعالجتها، 
عليها أن تجري مراجعة شاملة 
لتوجهها الاستراتيجي، وتحديد 
الخطة التي تساعدها على بلوغ 
النجاح، وتطوير إجراءاتها على 
أساس الأداء، والتركيز أولا على 
المشاريع ذات الأولوية، وتوظيف 
تقنية المعلومات بشكل مدروس، 
وتدريب الموظفين الجدد والقدامى 

ودمجهم بالكامل.

ناجحة أيضا، واستعدادا لارتفاع 
الطلب المحتمل، يتعين على شركات 
المقاولات معالجة هذه المشكلة من 
خلال مراجع���ة منهجية وإعادة 
تقييم لهيكلها التنظيمي، ونظمها، 

ومواهبها، وأولوياتها.
ولتحقيق ذل���ك، يجب على 
إعادة تقييم وتوجيه  الشركات 
نماذجها التش���غيلية المش���تتة، 
ونظمها، وأدوات تقنية المعلومات 
غير المس���تخدمة بش���كل كاف، 
بالإضاف���ة إلى اس���تراتيجياتها 

الضعيفة للموارد البشرية.
وقالت الدراسة انه كي تدخل 
الشركات التعديلات اللازمة إلى 
نماذجها التشغيلية من دون أن 
تفقد الزخم في عملياتها الحالية، 
يتعين عليها تغيير منهجها بشكل 
متزامن، ويمكنها أن تتبنى خمس 
خطوات لإنشاء نموذج تشغيلي 

أكثر استدامة.

مراجعة الإستراتيجية

أدى انتش���ار اتجاهات العمل 
المتع���ددة والأس���واق وأن���واع 
العملي���ات الجديدة إلى تضارب 
الأولويات في بع���ض الأحيان، 
وغياب الفعالية، لذلك، يجب على 
الشركات أن تركز على القطاعات 
والنشاطات والمناطق الجغرافية 
التي تتمتع فيها بمزايا تنافسية 
وخبرة واسعة في تلبية متطلبات 

العملاء.
التركي���ز عل���ى النتائ���ج لا 
الإج���راءات تمي���ل العدي���د من 
الشركات في دول مجلس التعاون 
الخليج���ي إلى وض���ع إجراءات 
ـ  متصلة بنش���اطاتها المختلفة 
مثلا من خلال استعمال كتيبات 
إرشادية أو معايير خاصة بالقطاع 
ـ والالتزام تلقائيا بتلك الإجراءات 

الحصول على رأس المال العامل 
للمشاريع إما من خلال التدفقات 
النقدي���ة الداخلية أو عن طريق 
القروض المصرفي���ة المضمونة 
على أس���اس سمعتهم، وبالنظر 
إلى الأزمة المالية الأخيرة وتزايد 
حجم ونطاق المشاريع، فلن يمكن 
لشركات المقاولات الاعتماد على 
النقدية للمش���اريع  التدفق���ات 
وحدها، بل إن بعض المش���اريع 
الموافقة المسبقة على  تش���ترط 
التمويل كجزء من العطاء. لذلك، 
تسعى الشركات حاليا إلى بناء 
هياكل تمويلية أكبر وأكثر تعقيدا 

تضم عدة مصارف.

نموذج تشغيلي قديم

الدراسة ذاتها، فقد  وبحسب 
طورت العديد من الشركات هياكلها 
التنظيمية بدرجة كبيرة لم تجعلها 
تستفيد بالكامل من أحجامها، كما 
استثمرت شركات كثيرة أيضا في 
النظم المناسبة، لكنها لم تنجح 

في تطبيقها تطبيقا تاما.
وفي ظل تركيزها المس���تمر 
على تلبية طلبات العملاء وضبط 
التكلفة بش���كل أفض���ل وإنجاز 
المش���اريع في الوقت المحدد، لم 
تتنبه الشركات بعد إلى مسائل 
مهمة أخرى مثل عنصر الجودة 

في البناء.
ان���د  ورأت دراس���ة »ب���وز 
الش���ركات  كومبان���ي« أن هذه 
مازالت تنفذ المشاريع باستخدام 
الهياكل والإجراءات نفسها التي 
كانت متبعة منذ عقد من الزمان، 
ولا تولي الاهتمام الكافي لمتطلبات 

السوق الجديدة.
ونتيجة لذلك، ظهرت مواطن 
ضع���ف داخلي���ة ف���ي النماذج 
التشغيلية التي تستخدمها شركات 

»بنك أوف أميركا«:  المخاطر تدفع المستثمرين للتخارج من الأسهم
أكد الاستبيان الشهري لبنك 
»أوف أميركا ميريل لينش« لآراء 
مديري صناديق الاستثمار لشهر 
يونيو الجاري قيام مس����ؤولي 
الاس����تثمارات  تخصي����ص 
انكشافهم  بتخفيض مس����توى 
للمخاط����ر في الش����هر الماضي، 
حيث قلصوا اس����تثماراتهم في 
الأسهم والسلع الأساسية بينما 
عززوا مخصصاتهم للاستثمار 
في الأصول النقدية والسندات.

الذي تم  وأوضح الاستبيان 
اجراؤه خلال الفترة الواقعة بين 
3 و9 يونيو الجاري، ان مسؤولي 
تخصيص الاستثمارات أعادوا 

ترتيب محافظهم الاستثمارية 
لمواجهة التراجع الذي تش����هده 
الأسواق العالمية، حيث خفضوا 
بشكل كبير من اس����تثماراتهم 
في الأس����هم، لتنخف����ض بذلك 
نسبة المستثمرين الذين بالغوا 
بالاستثمار في الأسهم من %41 
في مايو الماض����ي الى 27% في 
يونيو الجاري، بينما ارتفعت 
نس����بة مس����ؤولي تخصيص 
الذي����ن قلصوا  الاس����تثمارات 
الاستثمار في الأسهم الأوروبية 
من 1 الى 15% خلال نفس الفترة 
موض����وع المقارن����ة، انخفضت 
نسبة المستثمرين الذين أسرفوا 

بالاستثمار في السلع الأساسية 
من 12 الى %6.

وأظهر الاستبيان ان 18% من 
مسؤولي تخصيص الاستثمارات 
يبالغون الآن بالاس����تثمار في 
الأصول النقدية، ما يمثل أعلى 
نسبة مبالغة بالاستثمار في تلك 
الأص����ول منذ يوليو 2009، كما 
يمثل ارتفاعا حادا عن مستوى 
الش����هر الماضي ال����ذي بلغ %6. 
وارتفع متوسط الاستثمار في 
الأص����ول النقدية ف����ي محافظ 
المس����تثمرين 4.2% في يونيو 
الجاري مقارنة مع 3.9% في مايو، 
كما ارتفعت نسبة المستثمرين 

الذين قلصوا معدل انكش����افهم 
أقل من المتوسط  الى  للمخاطر 
من 15% في ماي����و الى 26% في 

يونيو.
أما الس����ندات الت����ي لم تلق 
رواجا خلال العامين الماضيين، فقد 
انتعشت خلال الشهرين الماضيين، 
وبلغت نسبة المستثمرين الذين 
قلصوا استثماراتهم في السندات 
في يونيو 35% مقارنة مع 58% في 
ابريل و44% في مايو الماضيين.

وعزا الاستبيان التغير الذي 
طرأ على توزي����ع مخصصات 
الاستثمار الى القلق من مخاطر 
الديون السيادية الأوروبية، التي 

اعتبرها المستثمرون أكبر المخاطر 
في استبيان الشهر الجاري، كما 
خفض المستثمرون من توقعاتهم 
حول حدوث نمو قوي في أرباح 
الشركات على مستوى العالم، الا 
ان تفاؤلهم حول آفاق استقرار 
الاقتصاد العالمي بدا مس����تقرا، 
حيث لايزال المس����تثمرون غير 
متشائمين بما فيه الكفاية لكي 
يطالبوا بجولة ثالثة من اجراءات 
التيس����ير الكمي رغ����م تراجع 
تفاؤلهم بآفاق الاقتصاد العالمي، 
حيث اس����تبعد ثلث����ي مديري 
الذين تم استبيان  الاس����تثمار 

آرائهم حدوث جولة ثالثة.

زيادة كبيرة في قطاع 
البناء بسبب ارتفاع 

معدل النمو السنوي 
التراكمي لدول المنطقة 

البالغ ٪35

الشركات مطالبة 
بتحديد مواطن الضعف 

ومعالجتها لتطوير 
سياسات عملها 
بالمرحلة المقبلة


