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الحوطي: المسابقة 
أسهمت في تعزيز 
التفاعل والتواصل 

بين الشركة 
وعملائها

بعد سحب أجرته على رحلتي سفر إلى إسبانيا

»VIVA« تحقق حلم عملائها بحضور مباراة »الكلاسيكو«
بين ريال مدريد وبرشلونة في 16 أبريل الجاري

وتقديرهم لوفائهم وإخلاصهم 
لها.

وقد جرى الس����حب يوم 31 
إدارة  مارس الماضي، بحضور 
 »VIVA« التسويق من ش����ركة
ومندوب من وزارة التجارة، وفاز 
العجمي،  كل من: محمد شافي 
ومشعل مطلق المسبحي بجائزة 
الكلاسيكو في  حضور مباراة 
الدوري الإسباني التي تضمنت 
تذكرة س����فر وإقامة في فندق 
خمس نجوم، فيما عبر الفائزان 
ع����ن فرحتهما الغام����رة بهذه 
 VIVA ،الجائزة، قائل��ي�ن: »حقا

تقدر«.

وإعادة تعبئة خطوطهم، حيث 
حصل كل عميل للدفع الآجل على 
فرصتين للدخول في الس����حب 
مقابل كل دينار سدده من قيمة 
فاتورته، أما عميل الدفع المسبق 
فحصل على فرصة واحدة مقابل 

كل دينار.
وعن هذه الجائزة، أعرب مدير 
 »VIVA« العلاقات العامة لشركة
عم����ر عبدالوهاب الحوطي في 
تصريح صحافي عن سعادته 
للمش����اركة الكبيرة من عملاء 
»VIVA« في هذه المسابقة، التي 
أس����همت في تعزي����ز التفاعل 
والتواصل بين الشركة وعملائها 

أعلن����ت ش����ركة الاتصالات 
الكويتي����ة VIVA ع����ن إجرائها 
سحبا على جائزتين منحت من 
خلالهما فرصة لاثنين من عملائها 
الكلاسيكو في  لحضور مبارة 
الدوري الإس����باني بين فريقي 
التي  ريال مدريد وبرش����لونة 
س����تقام يوم 16 أبريل الجاري، 
وذلك تكريما لعملائها الأوفياء 
الدوري  وتحقيقا لحلم عشاق 

الإسباني.
وكان عملاء »VIVA« للدفع 
المسبق والآجل قد دخلوا سحبا 
بين الفترة من 17 حتى 30 مارس 
الماضي، من خلال دفع فواتيرهم 

.. والفائز مشعل المسبحي الفائز محمد العجمي

أطلقت شركة عبدالمحسن عبدالعزيز البابطين احدث عروضها 
الصيفية على سيارة ستروين الرائعة مع العديد من التسهيلات 
المميزة، والتي تحرص دائما شركة البابطين على تقديمها للعملاء، 
حيث يمكن للعميل الآن أن يستمتع بقيادة سيارة من ستروين 
وأن يدع صيانتها على الش����ركة مجانا وذلك لمدة سنتين أو 40 
الف كيلومترا، وأيضا س����يحصل على كفالة لمدة سنتين أو 60 
الف كيلومترا، هذا بالإضافة الى أن رسوم تسجيل المرور مجانا 
وتأمين ضد الغير أيضا. تجدر الإشارة الى ان شركة عبدالمحسن 
عبدالعزيز البابطين لا تكتفي بتقديم هذا الكم من التس����هيلات 
وانما تقدم للعميل أيضا هدية شاشة LCD  32 انشا عند استلامه 
لسيارة ستروين، فشركة البابطين تقدم دائما كل ما يوفر الراحة 
والمتعة لعملائها، وتكون في وضع الاستعداد الدائم لتقدم مجموعة 

سياراتها بأسهل الأساليب وأحدثها.

بوستر الحملة الجديدة

البابطين تطلق عروضها الصيفية 
على سيارات »ستروين«

»ميماك أوغلفي« تعين إميل بشاي 
مدير أول علاقات عامة 

لمكتبها في الكويت

»برقان« يعلن انضمام مجموعة جديدة 
من الفائزين في سحب »يومي«

أعلنت »ميماك أوغلفي« عن تعيين إميل بشاي في منصب 
مدير أول علاقات عامة في مكتبها بالكويت، وتتضمن مهام 
بشاي إدارة أنش���طة العلاقات العامة للوكالة في الكويت، 
وتطوير قاعدة العملاء والعمل على وضع اس���تراتيجيات 

تواصلية فعالة في مجال العلاقات العامة. 
وبهذه المناس���بة، قال المدير 
العام وكال���ة ميم���اك اوغلفي 
الكويت نبيل توما: يزداد الاهتمام 
الكويت  العام���ة في  بالعلاقات 
بشكل منهجي وملحوظ، وهناك 
حاجة متنامية لجميع العلامات 
التجاري���ة في الس���وق المحلية 
لتتواصل م���ع عملائها بطريقة 

احترافية وفعالة.
العلاقات  واضاف: »تعتب���ر 
العامة الأداة الصحيحة للقيام بهذا 
العمل، ومع ازدياد نمو عملياتنا 
في الكويت، يعتبر اختيار إميل 
بشاي توسعا طبيعيا في كوادرنا البشرية«، مشيرا الى ان 
بشاي اس���تطاع خلال الفترة القليلة التي أمضاها معنا أن 
يحقق نجاحات ملحوظة في تطوير استراتيجيات العلاقات 
العامة لعملائن���ا، كما أظهر مس���تويات عالية ومهنية من 
الأداء، مشيرا الى ان بشاي يضيف لقدراته مهارات شخصية 
واحترافية أخرى س���واء على مستوى العلاقات الشخصية 

العامة أو على مستوى الخبرات المكتسبة. 
بدوره، قال المدير الإقليمي لـ »ميماك أوغلفي« للعلاقات 
العامة سعدة حماد: »إن اختيار وتعيين إميل بشاي يعتبر 
خطوة أخرى إلى الأمام في اهتمام الوكالة المستمر لتوظيف 
أفضل المه���ارات والخبرات، ولقد لمس���نا بوضوح التفكير 
الإبداعي لديه، إضافة إلى مهارات التخطيط والتنفيذ للحملات 
التواصلية للعملاء، وهو ما يعكس تفهما قويا لثقافة التواصل 
مع كافة الجمهور بطريقة مثمرة مع فهم الطبيعة الإعلامية في 
الكويت«. وبانضمامها إلى مؤسسة أوغلفي آند مايثر العالمية، 
فإنها تعتبر واحدة من أكبر وكالات التواصل التسويقي في 
العالم بش���بكة من 450 مكتبا ف���ي أكثر من 100 دولة حول 
العالم، ويضم الش���رق الأوسط وش���مال أفريقيا شبكة من 
13 مكتبا تقدم خدماتها ف���ي مختلف القطاعات الاقتصادية 
ابتداء بالحلول الإعلانية والإعلامية إلى التسويق المباشر، 

والعلاقات العامة، والتسويق التواصلي.

أعلن بنك برقان أمس عن انضمام مجموعة جديدة من الفائزين 
بجائزة السحب اليومي لحساب »يومي« المصرفي، وأجري السحب 
في المبنى الرئيسي للبنك ب. وقال البنك في بيان صحافي انه 
م����ع ازدياد الإقبال على هذا الحس����اب الفريد من نوعه، تتجدد 
السحوبات اليومية التي كان آخرها سحوبات الأسبوع الماضي 
حيث فاز بها خمسة عملاء بـ 5000 
دينار كان الحظ من نصيبهم وهم: 
ماريتس جاتبايات نميدز، عويد 
مسفر خنجر، فاطمة عقيل محمد 
العقيل، محمد ناصر إقبال عطاالله، 

وحسن علي صالح الونه.
وفي هذا الصدد، قالت رئيس 
مديري قطاع الخدمات المصرفية 
الشخصية ـ مدير عام في بنك برقان 
ـ منيرة المخي����زيم: »أود أن أهنئ 
جميع الفائزين في سحب حساب 
يومي الذي جرى الاسبوع الماضي، 
يعد حساب يومي واحدا من أهم 
المنتجات المصرفية، الأمر الذي لاحظناه مع ازدياد عدد العملاء، 
نحن نتطل����ع دائما في بنك برقان الى تق����ديم أفضل المنتجات 
والخدمات المصرفي����ة واكثرها ابتكارا لكل عملائنا«. وكان بنك 
برقان قد أطلق العام الماضي حس����اب يومي الأول من نوعه في 
السوق المصرفية المحلية والذي يبدأ بفتح الحساب بمبلغ 500 
دينار كحد أدنى ليدخل هذا المبلغ الس����حب بعد مرور 30 يوما 
عليه، ومن ثم يبدأ في دخول الس����حوبات اليومية على جائزة 
5000 دينار يوميا، باس����تثناء عطل نهاية الأس����بوع والأعياد 
الرسمية، وتزداد فرص الربح مع كل 50 دينارا تزيد على المبلغ 
حيث تمثل كل 50 دينارا منه فرصة في الس����حب مما يعني أن 
المبل����غ الأولي المودع كحد أدنى وهو 500 دينار س����يكون له 10 

فرص في السحوبات اليومية.

إميل بشاي

منير�ة المخيزيم


