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السوق الكويتي 
الثاني عالمياً بعد 

السعودي إقبالًا على 
منتجات عبدالصمد 

القرشي

تنظمه أرض المعارض بمشاركة نخبة من الشركات المحلية

مشاركون في معرض العطور وأدوات التجميل لـ »الأنباء«: 
50% ارتفاعاً في المبيعات لأول مرة منذ الأزمة المالية

للمرة الأولى منذ اندلاع تداعيات 
الأزم����ة المالي����ة العالمية يش����هد 
معرض العطور وأدوات التجميل 
المقام حاليا على أرض المعارض 
الدولي����ة بمنطقة مش����رف إقبالا 
كثيفا وانتعاشا في حركة مبيعات 

شركات العطور المشاركة.
العديد من المشاركين أكدوا في 
تصريحات متفرقة لـ »الأنباء« ان 
مبيعات الشركات في هذه الدورة 
للمعرض زادت بنسب تتراوح فيما 
ب��ي�ن 20 و50% مقارنة بالدورات 
السابقة. وأرجع المشاركون زيادة 
نسب مبيعات شركاتهم إلى المكرمة 
الأميرية التي شملت منحة الألف 
دينار لكل مواطن بمناسبة الأعياد 
الوطنية والتي انعكست إيجابا على 
زيادة نسب الشراء وحركت السوق 
الاقتصادي والتجاري بشكل عام. 

وفيما يلي التفاصيل:
أكد عضو مجلس  البداية  في 
ف����ي ش����ركة عبدالصمد  الإدارة 
القرشي إسماعيل القرشي أن شركة 
عبدالصمد القرشي حريصة على 
إثبات تواجدها في معرض العطور 
ان  إلى  التجميل، مشيرا  وأدوات 
الشركة دائما تعرض جديدها في 
كل معرض كاش����فا عن 12 منتجا 
جديدا لدى عبدالصمد القرشي في 
هذا المعرض ضاربا مثالا على ذلك 
بمنتج دموع الذهب برائحة المسك 
وأكابر للنساء والرجال المصنوع 
بتركيبة من دهن العطور والورد 
الطائفي وباتش����ولي. وأشار إلى 
3 منتجات من اللوش����ن الخاص 
بالجس����م والبشرة )كريم مرطب 
للبش����رة(، موضحا ان الش����ركة 
لديها عروض خاصة لفصل الربيع 
تحوي 6 منتجات بأسعار مناسبة 
وأن الش����ركة لديها 180 فرعا في 
مختلف دول العالم منها 18 فرعا 
في الكويت وأن السوق الكويتي 
يأتي في الترتي����ب الثاني عالميا 
بعد المملكة العربية الس����عودية 
من حيث الإقب����ال على منتجات 
القرشي لاسيما على  عبدالصمد 

منتجات العود والبخور.
أما مدير قسم العطور والتجميل 
في شركة بيضون للتجارة العامة 
جورج مطر فقد أكد أن الشركة لها 
باع طويل في مجال العطور وأدوات 
التجميل والعناية بالبشرة لفترة 
تقارب الـ 50 عاما منذ إنش����ائها، 
مشيرا إلى أنها من أقدم الشركات 

المتخصصة في هذا المجال.
وأض����اف مط����ر ان بيضون 
حريصة على المشاركة في معرض 
العطور وأدوات التجميل في جميع 
دوراته وتقدم لزبائنها الجديد من 
منتجاتها في كل دورة، موضحا أن 
بيضون قدمت لعملائها هذا العام 
عطر أوبيس قور من ماركة أمواج 
كذلك عطر وايت سول من ماركة 
لابيدوس النسائي وعطر سوبلين 
من ماركة ستاندال وعطر ماندرينا 

داك من ماركة ماندرينا داك.
وفي ذات الس����ياق أفاد مدير 
المبيع����ات بش����ركة عط����ورات 
العبدالمحسن أحمد علي بأن الشركة 
طرحت تش����كيلة صيفية جديدة 
تتكون من مجموعة عطور فرنسية 
مختلفة الأذواق تلائم الجنسين، 
مشيدا بالإقبال الكثيف الذي اتسم 
به المعرض ف����ي دورته الحالية. 
وأضاف علي ان الشركة طرحت 
منتجات من مجموعة أنواع الورد 
إضافة إلى عطر روز الذي يتكون 
من مجموعة أنواع من الورد وعطر 
الذي يتك����ون من عطور  ماضي 

فرنسية جديدة وعطر سولاف.
وق����ال ان هذه المنتجات تلائم 
الجنس��ي�ن، وأن الش����ركة قدمت 
خصومات لزبائنها تصل إلى %25 
تقريبا على بعض أنواع العطور 
خلال فترة إقامة المعرض. ولفت 
إلى ان الشركة لديها 6 فروع في 
افتتاح فروع  الكويت ون����درس 

جديدة بالخارج.
وف����ي الإطار ذات����ه ذكر مدير 
الكويت  العمليات في شركة أمل 
العالمية عبدالرحيم حسن أن معرض 
العطور وأدوات التجميل تميز هذا 
العام بإقبال كثيف وزيادة في نسبة 
المبيعات مما يذكرنا بسنوات ما 
قبل الأزمة المالية العالمية )سنوات 

الانتعاش الاقتصادي(.
وأرجع حسن هذا الإقبال إلى 
المكرمة الأميرية التي شملت منحة 
الألف دينار لكل مواطن بمناسبة 
الوطنية والتي انعكست  الأعياد 
إيجابا بانتعاش س����وق العطور 
والنشاط الاقتصادي بشكل عام. 
وأشار حسن الى زيادة المبيعات هذا 
العام بنسبة 50% مقارنة بمبيعات 
الدورة الماضية من معرض العطور 
وأدوات التجميل. ولفت حسن إلى 
أن المعرض اتسم بمشاركة العديد 
من الشركات التي تنافست فيما 
بينها لطرح أحدث منتجاتها من 

العطور والبخور.
وأوضح ان مشاركة الشركات 
الكب����رى إل����ى جان����ب مثيلاتها 
الصغرى والمستثمرين الصغار 

الأمر تدل على التميز.
وقال ان ش����ركة أمل الكويت 
العالمية تسعى لأن تكون في مقدمة 

المناس����ب الذي أقيم فيه المعرض 
وعدم إقامة معارض اخرى في أرض 
المعارض في نف����س فترة إقامته 

إضافة الى المكرمة الأميرية.
عاطف رمضان ٭٭

وأحمر الشفاة.
وأضاف ان المعرض لاقى إقبالا 
متزايدا بنسب تصل إلى 40% مقارنة 
بالمعارض التي عقدت خلال الفترة 
الماضية مرجع����ا ذلك إلى الوقت 

الشركات مستدلا على ذلك بالإقبال 
الكثيف على منتجات الشركة خلال 

فترة إقامة المعرض.
وأك����د أن أم����ل الكويت قدمت 
خصوم����ات لعملائها طوال فترة 
إقامة المعرض بنس����ب تصل إلى 
50%، واصفا ذلك بأنه فرصة نادرة 
تستدعي اقتناصها وان الزبون في 
حال شرائه عطرا من أمل الكويت 
يحصل على عطر ثان مجاني، كذلك 
هناك خصوم����ات تصل الى %50 
على دهن العود الشيوخ الخاص 
أنواع  إلى  القديم اضافة  والمبخر 

بخور المعمول.
من جهة أخرى، أفاد المدير العام 
لشركة ش����ارمل باريس للمكياج 
بدر الكندري بأن الش����ركة لديها 
منتجات من المثبت والمرطب لبشرة 
الوجه إضافة إل����ى ألوان جديدة 
للشدو والرموش وإضاءة للوجه 

)كرم ذياب( أحمد علي بجناح عطورات العبدالمحسنإسماعيل القرشي متحدثا للزميل عاطف رمضان 	

عبدالرحيم حسن بجناح أمل الكويتجناح بيضون مشاركا في معرض العطور وأدوات التجميل

بدر الكندري بجناح شارمل باريس للعطور

السيارات بالكويت.
 وف����ي ه����ذا الص����دد، قال 
أبوشعبان: »ان جمعية وكلاء 
كرايس����لر في الشرق الأوسط 
)DAA( تمث����ل هيئة فريدة من 
نوعها تجتم����ع بانتظام على 
مدار الس����نة لمناقش����ة السبل 
التي نستطيع بها خدمة عملائنا 
بشكل أفضل، وإننا نتابع كل 
جان����ب من جوان����ب علاقاتنا 
مع عملائن����ا، بدءا بالاتصالات 
الجارية، وانته����اء بمبيعاتنا 
وش����بكة الخدم����ة والمبادرات 
التسويقية، ونبحث في نهاية 
المطاف عن السبل التي نقدم بها 
خدمة للعملاء على أعلى مستوى 
عالم����ي«.  تخرج أبوش����عبان، 
العربية  اللغتين  الذي يتحدث 
والإنجليزية بطلاقة، من أعرق 
الجامع����ات بالولايات المتحدة 
الأميركي����ة في عام 1985 حيث 
حصل على شهادة البكالوريوس 
في التسويق والإدارة، كما نال 
جوائز خاصة من مؤسس����ات 

تدريبية وتعليمية كبرى.
وتش����مل مجالات تركيزه 
التس����ويق  إدارة  الرئيس����ية 
والتميز بتجارة التجزئة وإدارة 
الأعمال التجارية الدولية، وهي 
المجالات التي س����تترك تأثيرا 

جمعية وكلاء »كرايسلر« تنتخب 
ماهر أبوشعبان رئيساً جديداً لها

إيجابي����ا عل����ى جمعية وكلاء 
كرايس����لر في الشرق الأوسط 
خلال فترة رئاسته لها والتي 

ستمتد لمدة 12 شهرا.
 ويتولى أبوشعبان رئاسة 
جمعي����ة وكلاء كرايس����لر في 
الشرق الأوسط في وقت حساس 
للغاي����ة بالنس����بة لمجموعة 
كرايسلر الشرق الأوسط، وفي 
أعقاب الطرح الناجح لسيارة 
جيب جراند شيروكي موديل 
2011 التي تحظى بإشادة عالمية، 
هناك الكثير غيرها من السيارات 
الجديدة بالكامل أو التي أدخلت 
عليها تحديثات كثيرة سيتم 
طرحها لأول مرة في الش����رق 
الأوسط هذا العام.  ومن جانبه، 
التنفيذي لمجموعة  المدير  قال 
كرايسلر الشرق الأوسط جاك 
رودنكال: »يسعدنا أن نرحب 
بماهر كرئيسنا الجديد لجمعية 
وكلاء كرايس����لر في الش����رق 
الأوسط )DAA( ونحن واثقون 
من أنه سيسهم إسهاما إيجابيا 
في تعزيز عملياتنا الإقليمية«. 
وأضاف قائ��ل�ا: »ان عام 2011 
يش����هد تنفيذ برنامجنا الأكثر 
طموحا من أي وقت مضى في 
طرح منتجات جديدة، وسيرى 
العملاء قريبا موديلات جديدة 
ومثيرة من كرايس����لر وجيب 
ودودج ورام تب����ث الحيوية 
والنشاط في صالات العرض 
لدينا، وترسي المزيد من المعايير 
الجدي����دة ضم����ن فئ����ات هذه 
الطرازات، وسيتم تصنيع جميع 
هذه الموديلات بنفس الاهتمام 
الدقيق بالجودة، وهو الاهتمام 
الذي يتمتع ب����ه موديل جيب 
جراند شيروكي الجديد«.  وفي 
هذا الخصوص، قال المدير العام 
المساعد للمبيعات والتسويق 
بشركة الملا وبهبهاني للسيارات 
ماهرأبو شعبان »نحن مصممون 
على أن نرسي باستمرار معايير 
جديدة بقطاع الس����يارات في 
الكوي����ت وعلى زيادة حصتنا 
في الس����وق، وفي الوقت الذي 
نفخر فيه بما حققناه منذ خروج 
شركة الملا وبهبهاني إلى حيز 
الوجود، ندرك أن علينا أن نحقق 
باس����تمرار أعلى معايير رضا 
العملاء من خلال الاس����تثمار 
في نظم ومرافق جديدة وراقية 
واحتض����ان أفض����ل المواهب 

المتوافرة في الكويت«.

إع��ل�ان  أعلن����ت جمعي����ة 
وكلاء مجموعة كرايس����لر في 
الش����رق الأوس����ط عن تعيين 
رئيس منتخب له����ا عام 2011 
هو ماهر أبوشعبان. وتعتبر 
جمعية إعلان وكلاء مجموعة 
كرايس����لر في الشرق الأوسط 
)DAA(، التي تضم ممثلين عن 
كل أس����واقها الإقليمية، لأكثر 
من 15 عاما حتى الآن، بمثابة 
منصة رئيسية لتبادل الأفكار 
والمبادرات التي تهدف إلى تعزيز 

خدمة العملاء.
 والرئيس المنتخب حديثا 
لعام 2011 لجمعية إعلان وكلاء 
مجموعة كرايسلر في الشرق 
الأوس����ط )DAA( ه����و ماه����ر 
أبوشعبان المدير العام المساعد 
للمبيعات والتسويق بشركة 
الملا وبهبهاني للسيارات، الموزع 
الحصري لعلامات كرايس����لر 
وجيب ودودج ورام وموبار في 
الكويت، يعشق السيارات منذ 
نعومة أظفاره ويتمتع بخبرة 
تزيد عل����ى 25 عاما في قطاع 

جاك رودنكال

ماهر أبوشعبان


