
الخميس 11 فبراير 2010 39اقتصاد
قيمتها قدرت بالمليارات وتضمنت إنشاء مدن عمالية وردم نفايات ومحطات وتطوير شارع

مفاوضات مع شركات استثمارية لتأسيس شركة مساهمة
تقوم بدور الإشراف والشريك الإستراتيجي في أي مشروع تنموي

المشاريع تهدف إلى رفع الناتج المحلي الإجمالي وتنويع مصادره 
ورفع العائد القومي للدولة وتوسيع مجالات التطوير التكنولوجي

جهاز المشروعات التنموية يطرح 4 مشروعات
على القطاعين العام والخاص بداية أبريل المقبل

مشاريع جديدة في طريق الطرح على القطاعين العام والخاص خلال أسابيع

محمود فاروق
كش����فت مصادر مسؤولة 
الفن����ي لدراس����ة  بالجه����از 
المشروعات التنموية والمبادرات 
عن طرح 4 مشروعات تنموية 
العام  القطاعين  بالشراكة بين 
والخاص بداية شهر ابريل المقبل 
تضمنت مشروع انشاء مدن 
عمالية ومحطات استراحات 
على الطرق السريعة ومشروع 
ردم النفايات وايضا مشروع 
تطوير شارع عبدالله الاحمد، 
مبينة المص����ادر ان قيمة تلك 
المشروعات قدرت بالمليارات.

وافادت المصادر بأن الجهاز 
الفني يتفاوض مع عدة شركات 
استثمارية ويفاضل فيما بينها 
لتأسيس شركة مساهمة تقوم 
بدور الإشراف على أي مشروع 
تنموي يقع على عاتقها فضلا 
عن كونها شريكا استراتيجيا 
في المش����روع الذي س����تقوم 

بتنفيذه والاشراف عليه.
وأوضح����ت المص����ادر ان 
القطاعين تهدف  الشراكة بين 
الى تفعيل دور القطاع الخاص 
في المشاركة بمشاريع تطوير 
وتنمي����ة الكوي����ت فضلا عن 
مساهمتها في رفع الناتج المحلي 
الاجمالي وتنوي����ع مصادره 
العامة  وتطوير ايضا المرافق 
ولاسيما دعم المشاريع التنموية 
القومي للدولة،  العائد  ورفع 

فضلا عن التنمية البش����رية 
وتوفير فرص العمل للكويتيين 
وتوس����يع مجالات وانشطة 
العلم����ي والتطوير  البح����ث 
التكنولوجي وقطاع البحوث 

والتطوير.
وأش����ارت المصادر الى ان 

ي����درس عدة  الفني  الجه����از 
مش����روعات تنموي����ة حاليا 
وس����يقوم باع����داد توصي����ة 
حياله����ا لطرحها على القطاع 
الخاص وفقا لمواد القانون رقم 
7 لعام 2008 فضلا عن تحديد 
ط����رق وآلية وتقييم أداء تلك 

المشروعات التي ستتم الموافقة 
عليها م����ن قبل اللجنة العليا 
للمش����روعات التي تقام على 
املاك الدولة التابعة للجهاز.

وف����ي ذات الس����ياق قالت 
المصادر ان المشروعات التنموية 
التي تطرح من خلال الجهاز 

تعمل على تطوي����ر مداخيل 
الدولة غير النفطية سعيا منها 
لتحويل الكويت من مستهلكة 
الى دول����ة منتجة تعمل على 
تنويع اس����تثماراتها لخوض 
المنافس����ة التنموية بين دول 

المنطقة.

الشركة تكشف النقاب عن أحدث خدماتها لعملاء الإيزي والدفع الآجل

الشهاب: »زين ديوانية« خدمة تعزز التواصل
والترابط الاجتماعي عبر الرسائل القصيرة

محمد الشهاب

الش����ركة  زي����ن  كش����فت 
المتخصصة في تقديم خدمات 
الاتصالات المتنقلة في الكويت، 
عن طرحها أحدث خدماتها »زين 
ديواني����ة إس إم إس«، وه����ي 
الخدمة التفاعلية الجديدة التي 
توفر إمكانية الحوار الجماعي 

عبر الرسائل القصيرة.
الش����ركة في بيان  وذكرت 
صحاف����ي أن الخدمة الجديدة 
النظام  مستوحاة من أسلوب 
الاجتماعي، الذي يتعايش فيه 
الجميع، والذي يتس����م بقوة 
التواص����ل والترابط من خلال 
الديوانية، مشيرة إلى أن هذه 
الخدمة ما هي إلا محاكاة طبق 
الأصل للواقع، ولكنها هنا عبارة 
عن ديوانية اجتماعية متنقلة، 
مكانها بين راحة يد العميل وفي 

أي مكان يذهب إليه.
وق����ال الرئي����س التنفيذي 
للشؤون التجارية في الشركة 
محمد الشهاب »إن خدمة زين 
ديوانية إس إم إس، هي خدمة 
خاصة بالرسائل القصيرة تمكن 

العملاء م����ن تكوين مجموعة 
خاصة بهم يتم من خلالها دعوة 
الآخرين ليكونوا أعضاء ضمن 
هذه المجموعة لتبادل الرسائل 
فيما بينهم والرد عليها بشكل 
أقل  جماعي بسهولة وبتكلفة 

كثيرا من الطرق المعتادة«.
وأوضح الشهاب »أن أكثر ما 
يميز هذه الخدمة هو إمكانية 
الرد لكل من في المجموعة، كما 
هو الحال بالنس����بة للرسائل 
الالكتروني����ة«، مبين����ا أن كل 
مجموع����ة لها مؤس����س واحد 
وان الآخرين هم أعضاء داخل 
المجموعة، على أن يتم إرسال 
رسالة ترحيبية لكل المجموعة 
في حال انضمام عضو جديد.

وأك����د أن طرح هذه الخدمة 
وبهذه المميزات جاء ليعزز جهود 
الشركة في توفير خدمات تلقى 
العملاء بتقديم  رضا ورغبات 
خدمات جديدة ومتميزة، مشيرا 
إلى أن فكرة تأسيس ديوانية 
عبر الرسائل القصيرة سترضي 
شريحة كبيرة من العملاء بتقديم 

مزايا جديدة لخدمة الرس����ائل 
القصيرة من رواد الديوانيات، 
أو ممن يفضلون إرسال رسائل 

لمجموعة من الأشخاص.
 وعما إذا كانت هذه الخدمة 
متاحة للجميع للاشتراك فيها، 
قال الشهاب »جميع عملاء زين 
من أصح����اب خط����وط الدفع 
المسبق وأصحاب خطوط الدفع 
الآجل س����واء من الأفراد او من 
الش����ركات، جميعهم مدعوون 

الديوانية الخاصة  لتأس����يس 
بمجموعاتهم«.

وحول الرسوم الخاصة لهذه 
الخدمة سواء لمؤسس الديوانية 
او للمشتركين الأعضاء أوضح 
بقوله »ان هذه الخدمة تتوافر 
بقيمة 250 فلس����ا كاش����تراك 
أسبوعي يتم تحميله بداية كل 
أسبوع على المؤسس المسؤول 
ع����ن المجموعة فق����ط وليس 
الأعضاء، فيما ستكون تكلفة 
إرسال الرسالة القصيرة الواحدة 
لكل رقم ضمن المجموعة هي 15 

فلسا فقط.
وكشف الشهاب أن تفعيل 
 G( الخدمة يتم من خلال إرسال
Dewaniya_name( أو )ت اسم ـ 
الديوانية( عبر رسالة قصيرة 
إلى رقم الخدمة 99880 حينها 
سيتم إنشاء المجموعة، مبينا 
أن الحد الأدنى لعدد الأعضاء 
المسموح به للمجموعة الواحدة 
ه����و ثلاثة أعض����اء )عضوان 
بالإضافة إلى المؤسس المسؤول( 
والحد الأعلى هو 50 عضوا في 

المجموعة.
وأفاد ب����أن كل عميل يمكنه 
إنشاء أكثر من مجموعة )عدد غير 
محدود( وستبقى قيمة الاشتراك 
بالخدمة هي ذاتها بغض النظر 
عن عدد المجموعات، مشيرا إلى 
أن هذه الخدمة تتميز بمجموعة 
خواص تتشابه فيها مع الرسائل 
الإلكترونية، فالمؤسس يمكنه 
حجب أي مشترك كما يشاء أو 
تجميد عضوية مشترك آخر أو 
يمكن للمشترك رفض الدعوة 
للاشتراك في المجموعة، وذلك 
لحرص الشركة على أن يكون 
العميل ل����ه الخصوصية التي 

يفضلها.
وإذ أكد الشهاب أن شركة زين 
دائما ملتزمة بالبحث عما يرضي 
رغبات العملاء وما يتناسب مع 
متطلبات سرعة إيقاع الحياة، 
فإنه بين في ذات الوقت أن »زين« 
تستعد لطرح مجموعة جديدة 
من الخدم����ات التي تتقابل مع 
طموح����ات عملائها، وتجعلهم 

مميزين باستمرار.

قنصوة: »الدرة جلوبل« تطرح مشاريع في مصر 
والسوق المحلي شهد متغيرات جديدة

أعلنت ش���ركة الدرة جلوب���ل العقارية عن 
مش���اركتها في المعرض الدولي للعقار السابع 
الذي تنظمه شركة آنة جروب لتنظيم المعارض 
والمؤتمرات خ�ل�ال الفترة من 20 إلى 23 فبراير 

الجاري في فندق الريجينسي.
وأكد المدير التنفيذي للشركة أشرف قنصوة 
عل���ى أهمية هذا المعرض في هذا التوقيت حيث 
ش���هدت الكويت في الفت���رة الماضية ركودا في 
الس���وق العقاري، والحركة كانت تسير سيرا 

متباطئا.
وأكد ايضا أن السوق العقاري في الوقت الحالي 
وفى هذه الفترة قد تغير بكل المقاييس عن الفترة 
الماضية، حيث ان الفرص الاستثمارية في مجال 

العقار في هذه الفترة هي الأفضل.
وبين اشرف قنصوة في تصريحه أن الشركة 
استطاعت إثبات نفسها في السوق العقاري الذي 
شاهد منافسة شديدة بين الشركات العقارية حيث 
استطاعت الشركة تلبية كل احتياجات ومتطلبات 

عملائها وكسب ثقتهم بتوفير التعامل الصادق 
والشفاف لتضمن بذلك رضاءهم ونجاح الشركة 
المستمر، مؤكدا أن الشركة ستقوم بعرض وبيع 
عدة مشاريع عقارية بسلطنة عمان منها التجارية 
والاستثمارية وكذلك السكنية بالإضافة إلى عدة 
قسائم صناعية وهدفها الأساسي هو خلق الفرصة 

الاستثمارية الجديدة لتقديمها للمستثمر.
أما بالنس���بة لس���وق مصر، فقد وأضح أنه 
من خلال المشاركة في هذا المعرض سيتم تقديم 
عروض جدي���دة ومميزة تضم ع���دة مجمعات 
س���كنية راقية وعمارات وڤيلات مميزة في كل 
من الشيخ زايد ومدينة 6 أكتوبر وزهراء المعادي 
والمريوطية والإس���كندرية ومرس���ى مطروح 

والساحل الشمالي.
وفي ختام حديث���ه دعا كل المواطنين لزيارة 
المعرض والاس���تفادة من الع���روض المتوافرة 
والأسعار الخاصة طوال فترة المعرض والمستقبل 

الواعد للاستثمار في الفترة القادمة.

اقتصاديمقال

نظام الطابو
دشنت إمارة دبي بتاريخ 
30 يناير 2010، تطبيق نظام 
التسجيل العقاري الجديد 
والتابع لدائ���رة الاراضي 
والأملاك تحت اسم »نظام 
الطابو«، حيث ان هذا النظام 
يعتبر بحق مفخرة لإمارة 
دبي لما يمتاز به من يس���ر 
وسهولة في الاستخدام لكل 
من الموظف الحكومي ومالك 
العقار بالإضافة الى الدقة 
والأمان.  ان هذا النظام تقع 
تحت مظلته أربعة أنظمة 

رئيسية وهي:
التس���جيل  1- نظ���ام 

العقاري الابتدائي.
2- نظام التسجيل العقاري.

3- نظام حساب الضمان.
4- نظام اثبات الحقوق الشخصية لملاك 

العقار.
بالاضافة الى أنظمة »داعمة« مثال التقارير، 
حيث يوفر النظام عدد )101( تقرير تنقس���م 
الى تقارير مالية عقارية، وتقارير للاستفسار 

عن الملاك وتقارير أخرى متنوعة. 
في ظ���ل نظام الطابو تم���ت ميكنة )76( 
اجراء لكل معاملات الدائرة لتس���يير العمل 
على موظفي الدائرة، ويصدر النظام تقريرا 
الى المس���ؤولين بالدائرة حول كم الاجرءات 
التي نفذها موظفو خدمة العملاء والمبالغ التي 
تحولت الى الدائرة جراء هذه الاجراءات مما 

يصب في مزيد من خدمة العملاء. 
ان هذا النظام طبق مدعوما بأحدث التقنيات 
وبما يتوافق مع المعايير الدولية، إن توحيد 
جميع الانظمة تحت مظلة واحدة س���تكون 
بالتأكيد أكثر أمنا بالحفاظ على الحقوق وقواعد 
البيانات العقارية بالاضافة الى أحكام الرقابة 

على الاجراءات المختلفة.
وقد روعي منذ انش���اء 
النظ���ام مواكبة آخر  هذا 
التط���ورات ف���ي مج���ال 
تكنولوجي���ا المعلوم���ات 
التطبيقات  والتعرف على 
اللازمة فيما يتعلق بتحقيق 
هدف التيسير على العميل. 
حيث يستطيع العميل انجاز 
جميع معاملاته العقارية عن 
طريق البوابة الالكترونية 

لهذا النظام. 
النظام سيس���اعد  هذا 
بلا ش���ك في زيادة كفاءة 
التعام�ل�ات بم���ا يش���مل 
التغطية الش���املة لجميع 
العمليات المالية والمستندية للدائرة، وتبادل 
التقارير والمراس�ل�ات بسهولة وسرعة. كما 
تعمل على تطبيق مبدأ الشفافية في البيانات 
والتعاملات ما يسهل على المتعامل وعلى الدائرة 
في آن واحد اتخاذ القرارات المناسبة، بالاضافة 
الى منح العملاء خي���ارات حديثة لتخليص 
معاملاتهم بأنفس���هم عن طريق التعامل مع 
البواب���ة الالكترونية.  الجدير بالذكر أنه قد 
تم البدء ف���ي العمل بتنفيذ النظام في مطلع 
مايو 2008 بعدد ساعات عمل وصلت الى 33 
ألف س���اعة عمل، أما عدد الاش���خاص الذين 
عمل���وا في هذا النظام فه���و 50 من موظفي 
دائرة الاراض���ي والاملاك التابعة لإمارة دبي 
والشركتين الالكترونيتين المعاونتين معهم وهما 
شركة لينك دوت نت وشركة مايكروسوفت 
العالمية. ان الجميل في هذا النظام هو تسهيل 
جميع الاجراءات على مالك العقار وذلك عن 
طريق ربط جميع الدوائر الحكومية المختلفة 
وذات العلاقة في العقار بهذا النظام وبالتالي 

انجازها ومتابعتها بيسر وسهولة. 

طارق العتيقي 
خبير عقاري

 د. فؤاد العمر 

العمر: 628.145 ديناراً أرباح
»مينا العقارية« في الأشهر التسعة الماضية

أكد رئيس مجلس إدارة شركة 
مينا العقارية د.فؤاد العمر بان 
مجلس إدارة الشركة اعتمد في 
اجتماعه الأخير المنعقد بتاريخ 
10 فبراي���ر الج���اري، النتائج 
المالي���ة للربع الثالث للس���نة 
المالية الحالية والمنتهي في 31 
ديسمبر 2009، حيث بلغ صافي 
الأرباح لآخر ثلاثة أشهر 87.172 
دينارا، بواقع ربحية للس���هم 
بلغت 0.45 فلس، وبلغ إجمالي 
الموجودات 38.33 مليون دينار، 
ليصل إجمال���ي الأرباح لفترة 
التسعة أش���هر المنقضية إلى 
628.145 دينارا، بواقع ربحية 

للسهم بلغت 3.21 فلوس.
وق���ال د. العمر ان مجلس 
إدارة الشركة ناقش في الاجتماع 
التطورات في مشاريع الشركة، 
والوضع الحالي لها، والخطط 
المستقبلية، خصوصا بعد تحول 
الشركة من السوق الموازي إلى 
السوق الرسمي، مفيدا بأن توجه 
»مينا العقارية« إلى التداول في 
السوق الرسمي سيعطي دافعا 
وحافزا للمستثمرين للتعرف 

على السهم واداء الشركة..

كما ناقش المجلس الجهود 
المبذول���ة لتعزيز الأنش���طة 
المشتركة مع الشركات الزميلة 
وس���بل التغلب على الظروف 

الاقتصادية الراهنة. 
وأشار د.العمر إلى أن الأزمة 
المالية العالمي���ة ألقت بظلالها 
على الكويت ومنطقة الخليج 
العربي وهي الأسواق الرئيسية 
التي تعمل بها الشركة، حيث 
كان أثرها كبي���را على جميع 
القطاعات الاقتصادية وخاصة 
القطاع المالي والقطاع العقاري 

والإنش���ائي، مؤكدا انه ورغم 
وجود هذه التحديات إلا أن »مينا 
العقارية« ركزت على استكمال 
الإستراتيجية التي تم اعتمادها 
من قبل مجلس الإدارة، واتخذت 
إجراءات احترازي���ة لمواجهة 
تداعيات الأزمة المالية وآثارها 
لضمان اس���تمرار العمل وفق 
إستراتيجية مباشرة بتنويع 
محفظته���ا العقاري���ة وتقليل 

مخاطرها.
وكذل���ك اس���تنباط الأفكار 
المبتك���رة لتمويل المش���اريع 
العلاقات  المستقبلية وتطوير 
الإس���تراتيجية مع الشركات 
المالية. مؤكدا أن  والمؤسسات 
»مينا العقاري���ة« عملت على 
قراءة الس���وق جي���دا واعدت 
خط���ة تتوافق م���ع متطلبات 
المرحلة الحالية والمستقبلية 
عبر الاستمرار فيالتركيز على 
الفرص التش���غيلية واختيار 
المناطق المس���تقرة اقتصاديا 
للاستثمار، وتطوير مشاريعها 
القائمة بمايحقق عوائد مجزية 
للشركة والمس���اهمين في ذات 

الوقت.


